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De terminologie van de economische wetenschap is in 
grote mate doorgedrongen in het dagelijkse leven: men 
gebruikt voor de voet weg termen als inflatie, produktie, 
betalingsbalans, loon- en prijsniveau, maar als men 
vraagt wat dat alles precies behelst, krijgt men geen of 
een ontstellend onvoldoende antwoord. En dan spreken 
wij nog maar niet van bank- en geldpolitiek: zelfs de 
grondbegrippen daarvan liggen voor velen vèr buiten 
hun horizon. 

De schuld van dit alles ligt ten dele bij de beoefenaars 
der economische wetenschap zelf die zelfs als ze schrij¬ 
ven voor leken, haast onweerstaanbaar telkens weer ver¬ 
vallen inv wiskundige formules en diagrammen die in hun 
oog vanzelfsprekend zijn, maar in werkelijkheid de leek 
niets zeggen. 

üm de kloof te overbruggen tussen de economist ener¬ 
zijds en de zakenman, politicus, journalist, student, de 
gewone man anderzijds, is dit boek geschreven. Syste¬ 
matisch ingedeeld, overzichtelijk, zonder formules of dia¬ 
grammen, enkel de essentie, in gewone taal. Elk hoofd¬ 
stuk bestaat uit twee delen; eerst een bepaald aspect van 
de economische theorie, dan commentaar daarop en ver¬ 
klaring van technische termen. 

Voor ieder die werkelijk een goede samenvatting (com¬ 
pendium) van deze wetenschap wil hebben om een over¬ 
zicht te krijgen van het geheel en op zijn gemak af en toe 
een bepaald onderdeel kort te bestuderen, is dit boek bij 
uitstek geschikt. 
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DEEL I / WAARDE 


1. DE BEHOEFTEN 

[a] 

Wij mogen zonder overdrijving zeggen dat haat, hoon en 
verachting het lot zijn van de econoom; hij is immers de 
exponent van wat vroeger wel de trieste wetenschap genoemd 
werd; en van wat nu nog als triest zij het niet langer als 
wetenschap gezien wordt. En triest en somber is deze weten¬ 
schap in zekere zin gebleven, want zij houdt zich nog steeds 
bezig met de schaarste, dat wil zeggen met het feit dat wij 
niet evenveel hebben als wij wel zouden willen. 

Bepaalde filosofen zijn van mening geweest dat alle mense¬ 
lijk streven en alle doelstellingen convergeren naar één laatste 
doel en uiteindelijk teruggebracht kunnen worden tot het 
nastreven van het summum bonum, het geheel van wat een 
mens ziet als de voor hem optimale welvaart, het voor hem 
hoogste geluk. Alleen op deze wijze, hebben zij zelfs gezegd, 
kunnen wij een bevredigende verklaring geven voor het feit 
dat wij in staat zijn ons verlangen naar een beetje meer van 
dit, af te wegen tegen ons verlangen naar een beetje meer van 
dat; want dat is welbeschouwd lang geen eenvoudige zaak, het 
gaat soms om zaken zo verschillend als, laat ons zeggen, wijn 
of wollen wanten. Maar voor de econoom liggen hier geen 
raadsels. Ieder mens heeft in zijn ervaringswereld of in zijn 
verbeelding een onafzienbare rij dingen die hij gaarne zou 
wensen en die onderling zeer verschillend zijn. Ook geldt 
voor ieder van ons en voor ons allen gezamenlijk dat wij 
ónmogelijk zoveel van al deze begeerde dingen kunnen heb¬ 
ben, op een zelfde ogenblik, dat wij niets meer zouden 
kunnen verlangen: het is onmogelijk dat wij alles tot op het 
punt van optimale bevrediging zouden bezitten. Voor ieder 
mens persoonlijk doet het hier gestelde probleem zich voor 
in de vorm van gebrek aan geld; voor de mensheid als ge¬ 
heel ligt het in het feit dat de hoeveelheden in kwestie een¬ 
voudig niet aanwezig zijn. Indien alles op een gegeven 
moment gratis verkrijgbaar was, zouden de warenhuizen en 
opslagplaatsen in een minimum van tijd leeg zijn en toch 
zouden er nog tallozen ontevreden zijn gebleven omdat zij 
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niet op tijd waren om alles wat zij wilden hebben, in de wacht 
te slepen. 

Wat te doen? Wij moeten kiezen. Niet tussen bloemen en 
geen bonbons of bonbons en geen bloemen, maar tussen 
verschillende combinaties van de twee. Wanneer wij ons 
wekelijkse boodschappenlijstje optellen en dan constateren 
dat het totaalbedrag ons huishoudgeld overschrijdt, zullen 
wij meestal niet radicaal ‘zeep’ of ‘suiker’ van het lijstje 
schrappen; we zetten anderhalf pond in plaats van een kilo, 
enzovoorts. Onze keuze bestaat daarin dat wij beslissen op 
welk punt nee te zeggen tegen onze wens om nog meer te 
hebben van het een om daardoor ruimte te scheppen voor 
ons verlangen ook een bepaalde hoeveelheid van iets anders 
te bezitten. 

Keuze? Beslissing? Dat zijn woorden die nadenken over 
mogelijkheden en moeilijkheden inhouden; waarom schrap¬ 
pen wij eigenlijk niet eenvoudig een paar dingen of vermin¬ 
deren wij niet de oorspronkelijke hoeveelheden op goed 
geluk, als wij niet uitkomen? Omdat wij, vanzelfsprekend, 
het meeste genot, gemak of bevrediging willen hebben van 
onze, besnoeide, uitgaven en daarom noodzakelijkerwijs een 
rationeel principe bij onze bezuiniging moeten toepassen. 
Over de aard van dit principe en over het waarom van het 
menselijk handelen ten deze is veel en lang nagedacht in de 
economie. In de eerste plaats omdat het een verklaring kan 
verschaffen voor de wijze waarop de mensen algemeen ge¬ 
sproken handelen en ten tweede omdat het ons in staat stelt 
te voorspellen hoe zij zich zullen gedragen in veranderde 
omstandigheden. De zakenwereld, de regeringen, de vak¬ 
bonden, zij handelen alle overeenkomstig hun inzicht in en 
kennis van deze kwestie, of overeenkomstig hun ‘intuïtie’ en 
‘gevoel’ voor deze zaken; andere woorden voor niet over¬ 
dachte kennis. 

Of nu onze behoeften al dan niet in laatste instantie terug¬ 
gebracht kunnen worden tot één enkel, alles omvattend ver¬ 
langen naar de verwezenlijking van een specifiek, samen¬ 
hangend levensplan, oppervlakkig gezien schijnen wij onder¬ 
hevig aan een haast eindeloze en incoherente verscheiden¬ 
heid van behoeften, onderling even verschillend als de tal¬ 
loze dingen waarnaar - omdat wij ze kennen uit ervaring of 
in onze verbeelding - onze verlangens uitgaan. Alle dingen 
nu waar ons verlangen naar uitgaat, zijn goederen. Niet 
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allemaal materiële goederen. Wat de dokter, de acteur of de 
leraar voor ons doen, is evenzeer een goed als het licht dat 
een elektrische lamp ons verschaft, of de boodschappen die 
wij bij de kruidenier gehaald hebben. Ja, wij kunnen zelfs 
zeggen dat wat wij uiteindelijk verlangen, altijd een of andere 
vorm van dienstverlening is. Wij willen verwarmd, gevoed 
of geamuseerd worden, enz. De materiële goederen zijn niet 
meer dan de bron of de opslagplaats van deze diensten, in 
staat om ze voortdurend, voor lange tijd of voor een korte 
periode te leveren. 

Voltaire gaf zijn huisknecht eens een reprimande omdat deze 
de schoenen van zijn meester niet had schoongemaakt. ‘Ze 
worden toch maar weer vuil,’ zei de man. ‘O, als je er zo 
over denkt,’ antwoordde Voltaire, ‘dan heeft het ook geen 
zin om je nog langer te eten te geven; je krijgt toch weer 
honger.’ De meeste van onze behoeften en bijna al die welke 
betrekking hebben op de instandhouding en de verzorging 
van ons fysieke bestaan, zijn geen behoeften die ‘eens en 
voor altijd’ bevredigd kunnen worden, zij moeten van uur 
tot uur of van tijd tot tijd bevredigd worden. Elke week op¬ 
nieuw moeten wij weer boodschappen doen. Wij spreken van 
een voorraad suiker, of benzine, of zeep, wanneer wij een 
bepaalde hoeveelheid bedoelen die nü of op een gegeven 
ogenblik aanwezig is; eten wij de suiker die wij in voorraad 
hebben op, dan is het daarmee gebeurd, de suiker bestaat 
niet meer. Daarom zullen wij, indien wij slechts over een 
bepaalde voorraad van levensmiddelen, of brandstof, of zeep 
beschikken, onze behoeften aan deze goederen niet voor lange 
tijd kunnen bevredigen. Om voortdurend te voorzien in onze 
behoeften, hebben wij een stroom van goederen nodig, 
d.w.z. zo en zoveel pond, liter of wat dan ook per dag. 

Nog een enkel woord ter verduidelijking van het feit dat wij 
meestal meer behoefte hebben aan een stroom dan aan een 
voorraad van goederen. In de meeste gevallen worden de 
goederen, of de eigenschappen van de goederen waar het 
ons om begonnen is, vernietigd bij de behoeftebevrediging 
die zij verschaffen, zij worden gebruikt of geconsumeerd. 
De behoefte, hoe vaak ook bevredigd, ontstaat opnieuw en 
bij elke gelegenheid moet er een nieuwe hoeveelheid van het 
betrokken goed komen. Wij zouden ons kunnen voorstellen 
dat deze hoeveelheden op een langzaam voortbewegende 
lopende band liggen, of in een lange rij bootjes over een 
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rivier komen aandrijven, en ons één voor één juist bereiken 
wanneer wij er behoefte aan hebben. Zij vormen waarlijk 
een stroom. 

Wanneer wij zeggen: ‘Mijn theeverbruik is de laatste tijd 
aanzienlijk toegenomen’, dan bedoelen wij niet dat wij één 
keer een grotere hoeveelheid thee hebben gekocht, maar dat 
wij reeds geruime tijd telkens een grotere hoeveelheid heb¬ 
ben moeten kopen; het aantal pakjes thee per week is groter 
geworden. Het gaat om de omvang van de stroom, gemeten 
naar de hoeveelheid per tijdseenheid, wanneer wij spreken 
van hogere of lagere consumptie van een bepaald goed. 
Slechts wanneer de stroom van goederen die wij kunnen ge¬ 
bruiken en verbruiken, groter geworden is en het ernaar 
uitziet dat dit zo zal blijven, voelen wij ons werkelijk wel¬ 
varender dan voorheen. 

Naarmate de stroom van goederen die aan een bepaalde be¬ 
hoefte tegemoet komen, groter is, zal die behoefte in hogere 
mate bevredigd worden. Het is beter om drie pakjes thee 
per week te krijgen dan twee; vier pakjes zou nog beter zijn, 
enzovoort. Natuurlijk is het altijd ‘iets’ beter om een grotere 
stroom te hebben dan een kleinere. Maar kunnen wij zeggen 
of het verschil in behoeftebevrediging tussen laat ons zeggen 
drie pakjes thee in plaats van twee, op zichzelf genomen 
‘groter’ of beter ‘merkbaar’ is dan het verschil van vier in 
plaats van drie pakjes? Laten wij eens aannemen dat u voor 
persoonlijk gebruik over vijftien pakjes thee per week kon 
beschikken. Zou het u veel uitmaken dat u in een bepaalde 
week maar dertien pakjes kreeg? Het zou u niets kunnen 
schelen, zelfs al had u al de thee die u in de afgelopen weken 
niet nodig had gehad, aan uw vrienden weggegeven. Die 
dertien pakjes zouden toch nog meer dan genoeg zijn. Maar 
stel u nu eens voor dat u elke week maar één pakje kreeg en 
dan in een bepaalde week maar een half pakje. Dat zou u 
ongetwijfeld bijzonder onaangenaam vinden. Ik althans wel. 
Indien u met deze laatste redenering mee kunt gaan, zult u 
ook aanvaarden dat de extra bevrediging, of lust, of ‘nut’ 
van een extra ons of liter of wat dan ook per week, afhan¬ 
kelijk zal zijn van het aantal onzen, liters enz. waar zij bij 
komen. Een pakje thee meer of minder maakt niet uit als 
men er vijftien krijgt; maar als men slechts een of twee pak¬ 
jes krijgt, maakt het wel degelijk verschil. Dit nu is de be¬ 
roemde ‘wet van het afnemende marginale of grensnut’. De 
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leer van het grensnut is belangrijk en volgens mij juist, maar 
men moet zich vooral niet laten afschrikken door de moei¬ 
lijkheden die het begrip ‘afnemend grensnut’ schijnt in te 
houden. 


M 

Sommige woorden in dit en de volgende hoofdstukken zijn 
technische termen die, zoals alle instrumenten, alleen van 
nut zijn wanneer zij op de juiste en de bedoelde wijze ge¬ 
hanteerd worden. Elk van deze woorden heeft een veel 
scherper omschreven betekenis dan de woorden en uitdruk¬ 
kingen die wij in de omgangstaal gebruiken, en wij moeten 
dan ook steeds op die speciale betekenis bedacht zijn. 
Schaarste bestaat wanneer wij niet al onze behoeften kunnen 
bevredigen. Normale behoeften kunnen niet eens en voor al 
bevredigd worden, maar vereisen een stroom van goederen 
om die bepaalde behoeften steeds opnieuw te bevredigen. 
Naarmate deze stroom toeneemt of afneemt, gemeten naar 
hoeveelheid per eenheid van tijd, zal onze bevrediging groter 
dan wel kleiner zijn. De stroom van een bepaald goed die 
wij verbruiken, is onze consumptie van dat goed. De extra 
bevrediging, lust of nut tengevolge van een extra eenheid 
vormt het marginale nut van een bepaald goed voor de per¬ 
soon die het gebruikt. Wanneer zijn consumptie van een be¬ 
paald goed toeneemt, zal het nut van elke volgende eenheid 
van het goed afnemen. Dit is de ‘wet van het afnemend 
grensnut . Deze wet gaat alleen op, voorzover de overige 
omstandigheden van de persoon in kwestie niet veranderen 
wanneer zijn consumptie van een bepaald goed verandert. 


2. DE PRODUKTIEFACTOREN 

M 

In het vorige hoofdstuk hebben wij gesproken van opslag¬ 
plaatsen vol goederen, maar hoe zijn die goederen daar 
eigenlijk gekomen? Wij moeten toegeven dat wij bij het op¬ 
roepen van het beeld van warenhuizen en opslagplaatsen die 
in een minimum van tijd leeg zouden zijn omdat alle goede¬ 
ren gratis meegenomen mochten worden, ons er wat al te 
gemakkelijk van af gemaakt hebben. Want wij hebben later 
reeds gezien dat niet het bestaan van een eenmalige voor- 
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raad voor de behoeftebevrediging het belangrijkst is, maar 
de zekerheid van een voortdurende stroom van de gewenste 
omvang. In elke winkel is op elk gegeven moment een be¬ 
paalde voorraad aanwezig en deze voorraad wordt door de 
aankopen van de klanten voortdurend minder. Nieuwe aan¬ 
voer van goederen is vereist ter vervanging van wat de 
klanten gekocht en meegenomen hebben, en deze nieuwe 
voorraden moeten geproduceerd worden door de nooit eindi¬ 
gende samenwerking van de krachten der natuur, de hoof¬ 
den en handen der mensen en de werktuigen, machines, 
voorraden en transportwerktuigen die de mensen in het ver¬ 
leden gemaakt en voor toepassing in het heden bewaard 
hebben. 

Deze hulpbronnen zijn schaars. Tussen de schaarste aan 
hulpbronnen en de schaarste aan goederen welke gereed zijn 
voor de consumptie, bestaat een merkwaardig wederzijds 
verband. Iets is niet schaars tenzij twee voorwaarden vervuld 
zijn: er moet behoefte aan bestaan en het moet in enig op¬ 
zicht moeilijk te krijgen zijn. Nu bestaat er aan hulpbronnen 
geen behoefte om hunszelfs wil; die behoefte is er omdat via 
hen consumptiegoederen voortgebracht kunnen worden. En 
de consumptiegoederen zijn schaars, omdat de hulpbronnen 
die ze moeten voortbrengen, moeilijk te verkrijgen zijn, al¬ 
thans in de hoeveelheid en de omvang die nodig zouden zijn 
om aan de grote vraag naar consumptiegoederen te voldoen. 
De hulpbronnen zou men dan ook een soort halfrijpe con¬ 
sumptiegoederen kunnen noemen. Niemand wil onrijpe aard¬ 
beien; maar de schaarste aan rijpe aardbeien is enerzijds te 
wijten aan de eerdere schaarste aan onrijpe aardbeien. 

Er zijn nergens, zelfs niet in een land als de Verenigde Sta¬ 
ten, ook maar bij benadering genoeg hulpbronnen om elk 
jaar zoveel te kunnen produceren van elk goed als de men¬ 
sen zouden kunnen gebruiken. Overal en altijd stellen de 
natuur, het klimaat en de stand van het menselijk kunnen 
grenzen aan de hulpbronnen van een land. Dit neemt niet 
weg dat de combinatie van goederen die elk land in een be¬ 
paald jaar zou kunnen produceren, gegeven de nodige voor¬ 
bereidingstijd, vrijwel onbeperkt is. Zo zou Engeland wan¬ 
neer het dat wilde, elk jaar veel graan en weinig melk of 
veel melk en weinig graan kunnen produceren; de verhou¬ 
ding tussen de twee produkten zou steeds weer anders kun¬ 
nen zijn en dat geldt voor alle produkten. Maar om meer 
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van het ene produkt te produceren, moeten we afzien van de 
produktie van iets anders. Wij zijn vrij in onze keuze welke 
goederen en welke hoeveelheden van elk goed te produce¬ 
ren; maar het feit dat aan onze keuzevrijheid bepaalde 
grenzen zijn gesteld door totale optimale arbeidskracht, 
optimale fysieke en mentale energie die wij kunnen aan¬ 
wenden om de vruchten te plukken van onze beperkte land- 
voorraad, of om ten volle gebruik te maken van de diensten 
van onze beperkte voorraad aan machines, dwingt ons bij 
onze keuze bepaalde principes te volgen. De economie han¬ 
delt voor een groot deel over de beginselen waaraan wij bij 
de uitoefening van onze keuze moeten gehoorzamen. 

De hulpbronnen zijn, strikt genomen, onbeperkt gevarieerd, 
want geen twee mensen, geen twee stukken grond, geen twee 
fabrieksterreinen zijn volkomen gelijk. Maar zij vallen toch 
in een aantal categorieën uiteen waarover wij iets meer kun¬ 
nen zeggen. Men spreekt in de moderne handboeken niet 
graag meer van ‘natuur, arbeid en kapitaal’ als de drie 
produktiefactoren. Toch zijn de capaciteiten van ongeschool¬ 
de arbeiders in de meeste gevallen voldoende gelijk om de 
ongeschoolde arbeid in de discussie als een uniforme groep 
te behandelen, en de kwaliteiten van duizenden Engelse 
akkers komen, wat betreft bodemgesteldheid en klimaat, vol¬ 
doende met elkaar overeen om ze, als goed of slecht, voor 
verschillende landbouwdoeleinden te kenmerken. Twee trac¬ 
toren of twee wagons zullen licht wat betreft alles waar het 
op aankomt, aan elkaar gelijk zijn. Al is het dan ook mis¬ 
schien niet helemaal juist om de produktiefactoren tot de 
klassieke drie te beperken, het begrip produktiefactor zelf 
is nog steeds een waardevol hulpmiddel bij het inzicht in 
deze vraagstukken. 

De reden dat wij de produktiemiddelen in bepaalde grotere 
categorieën rangschikken, ligt paradoxaal genoeg niet in het 
feit dat zij onderling zoveel van elkaar zouden verschillen 
als, laat ons zeggen, mensen en kolenmijnen, noch ook dat 
binnen een grote groep als de ‘menselijke arbeid’ er zulke 
grote verschillen qua bekwaamheid en intelligentie optreden, 
maar juist in het feit dat produktiemiddelen die technisch 
gesproken zover van elkaar staan, vaak in vele opzichten als 
eikaars substituten kunnen dienen en tot op zekere hoogte 
eikaars werk kunnen doen. Tengevolge van deze onderlinge 
verwisselbaarheid is de verdeling van het totaal der produk- 
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tie, het ‘nationale inkomen’, de verdeling van de resultaten 
van de gezamenlijke inspanning van alle factoren, afhanke¬ 
lijk van de wijze waarop de verschillende factoren gecombi¬ 
neerd worden en van wie de eigenaar is van de factoren. 
Bezien wij de kwestie van de andere kant, dan kunnen wij 
zeggen dat de keuze van de wijze waarop de factoren gecom¬ 
bineerd worden, bepaald zal worden door hun onderlinge 
mate van verwisselbaarheid, welke dus uiteindelijk ten grond¬ 
slag ligt aan de vraag: wie krijgt hoeveel? Hierop komen wij 
later nog terug. 

Voor de bespreking van bepaalde vraagstukken is het nuttig 
om de produktiemiddelen te rangschikken volgens enkele 
grote groepen die ons vrijwel weer terugbrengen naar de 
oude driedeling ‘natuur, arbeid en kapitaal’. De hier be¬ 
doelde categorieën bevatten elk weliswaar zeer verschillende 
en onderscheiden zaken, maar zijn desalniettemin van elkaar 
zeer goed en scherp te onderscheiden en af te bakenen. De 
definities welke wij gebruiken voor de drie groepen, geven 
eigenlijk zelf al aan in welke groep een bepaald produktie- 
middel thuishoort. Natuur omvat al de ongerepte en primaire 
voortbrengselen van de natuur, de rotsen en mineralen van 
de bodem, de meren, zeeën en rivieren, het klimaat van de 
verschillende landstreken. Arbeid omvat de mensen in heel 
hun verscheidenheid van geestelijke en lichamelijke eigen¬ 
schappen en kundigheden. Natuur met andere woorden is 
alles wat er reeds was vóór de komst van de mens en dat 
bestaat en voortduurt onafhankelijk van diens activiteiten. 
Kapitaal omvat alle andere reële produktiemiddelen. (Reëel 
wil hier dus zeggen niet alleen maar een tegoed, een schuld¬ 
bekentenis of iets van dien aard.) Omdat wij tot natuur alles 
hebben gerekend wat niets te danken heeft aan de menselijke 
inspanningen, komen onder het hoofd kapitaal alle door 
mensenhanden tot stand gekomen produktiemiddelen. Maar 
de mens heeft het niet gelaten bij de vervaardiging van deze 
produktiemiddelen, hij heeft nog iets anders gedaan dat 
evenzeer in zekere zin zelfbeperking, doelbewust streven en 
verbeeldingskracht vereiste: hij heeft ervan af gezien zijn 
totale produktiekracht aan te wenden ter vervaardiging van 
goederen voor de directe consumptie, dit ten behoeve van 
de vermeerdering van zijn reële rijkdom. 

Vooral in discussies over de ontwikkeling van achtergeble¬ 
ven gebieden komen de drie produktiefactoren als waarde- 
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volle begrippen naar voren. De term achtergebleven of 
onderontwikkeld is bijzonder onnauwkeurig. Is Canada, dat 
de factor natuur in overvloed bezit maar arm is aan arbeid 
en nog ongekende mogelijkheden zou kunnen bieden aan 
kapitaal, daarom een onderontwikkeld land, of bedoelen wij 
met deze term een dichtbevolkt land als India? En hoe noe¬ 
men we wat dit betreft Engeland en Japan die allebei een 
groot gebrek aan de factor natuur hebben? Voor deze laatste 
landen zou de meest radicale vorm van ontwikkeling, mis¬ 
schien in de toekomst nodig om het evenwicht tussen de drie 
produktiefactoren te herstellen, een negatieve ontwikkeling 
kunnen zijn: emigratie. 

De discussie over de noden en de gewenste beleidsprogram¬ 
ma’s voor de ontwikkeling van hele landen of zelfs sub¬ 
continenten is zeer gediend met het gebruik van de grote 
categorieën, de produktiefactoren in oude zin. Voordat de 
politici hun experts kunnen opdragen gedetailleerde plannen 
op te stellen voor de bevordering van de welvaart en de 
economie van een bepaald land of van een groep van lan¬ 
den, dienen zij te beslissen over de grote lijnen van het te 
volgen beleid. Zij zouden dan tot de slotsom kunnen komen 
dat hun land allereerst meer kapitaal nodig heeft, omdat de 
natuurlijke bodemrijkdom alleen wacht op ontsluiting ten 
behoeve van een talrijke bevolking, en voor dit doel zo en 
zoveel biljoen dollar bestemmen. Voor een eerste definitie 
van de richting van het te voeren beleid is het begrip kapi¬ 
taal nauwkeurig genoeg. Maar als wij een exacte theorie 
willen opstellen, moeten wij de produktiefactoren opdelen 
in nauw omschreven klassen van produktiemiddelen. Binnen 
deze klassen moeten de eenheden uniform of homogeen zijn, 
moet elke eenheid verwisselbaar zijn met elke andere. Alleen 
door zo tewerk te gaan, kunnen wij precies de gevolgen leren 
kennen van de verschillende combinaties van produktiemid¬ 
delen bij verschillende verhoudingen. Op deze wijze kunnen 
wij ook de inkomensverdeling tussen de eigenaars van de 
verschillende produktiemiddelen beter leren begrijpen en 
inzien welke logica aan deze verdeling ten grondslag ligt. 


[b] 


Er zijn twee nuttige manieren om de produktiemiddelen 
onder te verdelen. De eerste, reeds genoemde, is de klassieke 
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die ze onderbrengt onder de hoofden natuur, arbeid en kapi¬ 
taal. Deze indeling heeft nieuw aanzien gewonnen door de 
recente studies over de groei van de economie en de vraag¬ 
stukken welke opdoemen bij de bestudering van onder¬ 
ontwikkelde economieën. Teneinde meer kapitaal te schep¬ 
pen moet directe behoeftebevrediging opgeofferd worden. 
Daar komt bij dat kapitaal concreet gemaakt moet worden 
in de vorm van bepaalde machines, fabrieken en gebouwen 
welke op bepaalde plaatsen dienen te komen. De produktie 
van deze concrete vormen van kapitaal vergt altijd actie, 
vooruitlopend op een resultaat waarvan men nooit helemaal 
zeker is. Daarom kan de term kapitaal beter gereserveerd 
blijven voor het aangeven van de grote beleidslijnen of de 
fundamentele voorwaarden welke vervuld moeten zijn bij de 
groei van een bepaalde economie of de ontwikkeling van 
een reeds bestaand systeem tot een rijker en veelzijdiger 
economisch stelsel. 

Maar kapitaal omvat veel te veel en te onderscheiden zaken 
dan dat wij met deze term alléén een nuttig theoretisch voor¬ 
schrift voor concrete produktie zouden kunnen geven. Als 
het gaat om het resultaat van de combinatie van bepaalde 
produktiemiddelen in deze of gene verhouding, dan moeten 
deze produktiemiddelen precies omschreven zijn, uniform 
en homogeen. Of wij ze dan met tien- of met duizendtallen 
zouden tellen, is niet belangrijk. Het is zeer wel mogelijk de 
beginselen volgens welke verschillende produktiemiddelen in 
bepaalde verhoudingen gecombineerd zouden moeten wor¬ 
den, opdat een gegeven produkt op de meest economische 
wijze voortgebracht wordt, te bespreken door aan te nemen 
dat er slechts twee of drie middelen of factoren zouden zijn. 
Maar men zou er goed aan doen deze dan niet de namen te 
geven van het oude drietal natuur, arbeid en kapitaal, want 
dit zou aanleiding geven tot misverstand en begripsverwar¬ 
ring. 


3. SCHAARSTE 
[a] 

Wanneer een goed zeldzaam is en er slechts weinig stuks van 
bestaan, wil dat nog niet zeggen dat het ook economisch 
schaars is. Wat doet het ertoe dat er vrijwel geen oude paar- 
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detuigen zijn, als niemand er behoefte aan heeft? Schaars 
wil zeggen, begeerd, gewild. Niets waar het verlangen niet 
naar uitgaat, is echter gewild, niets dat overvloedig aanwezig 
en voor iedereen zonder moeite verkrijgbaar is, is gewild. 
Vroegere economen stonden verbaasd over het contrast tus¬ 
sen de goedkoopte van zaken als lucht en water die absoluut 
noodzakelijk zijn voor het behoud van het naakte bestaan, 
en de kostbaarheid van allerlei overbodige snuisterijen als 
diamanten en struisvogelveren. Het feit dat water en lucht 
zonder moeite en inspanning vrijwel overal verkregen kun¬ 
nen worden, goud en edelstenen echter met grote inspan¬ 
ningen en offers gezocht en gedolven moeten worden, bracht 
hen tot de niet helemaal juiste conclusie dat de waarde van 
een goed, de ruilwaarde die het bezit, d.w.z. het aantal een¬ 
heden van een ander goed dat verkregen kan worden voor 
één eenheid van het betrokken goed, volledig verklaard kan 
worden uit het antwoord op de vraag: hoe verhoudt zich de 
inspanning, vereist om dit goed te produceren, tot de in¬ 
spanning en het werk nodig om het goed waartegen het ge¬ 
ruild wordt te produceren? 

De opvatting dat de goederen een ruilwaarde bezitten welke 
afhankelijk is van de verhouding der eenheden inspanning 
of opoffering welke voor hun produktie vereist worden, lijkt 
op het eerste gezicht heel redelijk en in zeker opzicht is zij 
ook juist. Maar hoe bepalen we nu de hoeveelheid inspan¬ 
ning en opoffering die er in de voortbrenging zijn gaan 
zitten? Nemen wij daarvoor bijvoorbeeld de totale jaarlijkse 
arbeid van een boer en delen die dan door het totaal der 
schepels graan die hij verbouwd heeft? Als hij door acht uur 
daags te werken 2000 schepels graan verbouwd heeft, volgt 
daar dan uit dat wanneer wij hem vragen het volgende jaar 
500 schepels extra te verbouwen, hij dit resultaat kan berei¬ 
ken door tien uur daags te gaan werken? Verre van dat. 
Om de 2000 schepels op te leveren, hebben zijn akkers vier¬ 
entwintig uur per dag ‘gewerkt’ en hun reactie op zijn extra 
inspanning zal bepaald niet proportioneel zijn met de extra 
uren die hij gaat werken. ïndien hij nu om de 2500 in plaats 
van 2000 schepels te produceren, twaalf in plaats van acht 
uur per dag moet gaan werken, zal hij dan niet terecht aan 
de extra 500 schepels de kosten van vier uur daags toeschrij¬ 
ven? En zal hij bereid zijn die 500 extra te verbouwen als 
men hem in ruil ervoor niet iets aanbiedt dat hij de moeite 
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van de extra vier uur werk per dag waard vindt? 

Hieruit blijkt duidelijk dat de opvatting volgens welke ruil¬ 
waarde evenredig is aan de kosten, niet helemaal opgaat. 
I en grote vraag blijft erdoor onbeantwoord. De kosten waar 
het op aankomt, zijn de marginale kosten, de kosten om een 
gegeven totale produktie te bereiken door toevoeging van de 
laatste schepels of tonnen, etc. De marginale kosten zullen 
echter verschillen naarmate de totale produktie verschillend 
is. Onze boer zou misschien 1000 schepels graan hebben 
kunnen oogsten door slechts drie uur per dag te werken, en 
500 met één uur werken. Maar welk van deze verschillende 
mogelijke niveaus van marginale kosten moeten wij nu ne¬ 
men? Duidelijk het niveau dat behoort bij de produktie die 
hij de facto verwezenlijkt. Maar dan komt de vraag: wat 
bepaalt de omvang van zijn produktie? 

Wij missen iets. Wij kunnen onmogelijk zeggen hoe groot 
zijn produktie zal zijn als wij alleen de kosten kennen bij 
verschillende, mogelijke, produktiegrootte. Wij moeten ook 
weten hoe groot de vraag is, hoeveel behoefte er bestaat 
onder de mensen naar meer graan. Want als zij grote 
behoefte hebben aan meer graan, zullen zij ook bereid zijn 
om hem er zoveel voor in ruil te geven dat hij bereid zal 
zijn twaalf of misschien zelfs veertien uur per dag te wer¬ 
ken. Ruilwaarde alleen toe te willen schrijven aan de kosten 
van produktie is hetzelfde als de spanning van een stuk 
elastiek toe te willen schrijven aan het feit dat het aan één 
kant vastzit; maar voor die spanning is het ook nodig dat 
het andere eind ergens aan vastzit en dat er van twee kanten 
getrokken wordt. 

Zo komen wij tot de gevolgtrekking dat voor schaarste twee 
voorwaarden vervuld moeten zijn: het goed moet niet moei¬ 
teloos en onbeperkt verkrijgbaar zijn, en ten tweede moet de 
behoefte ernaar groter zijn dan zonder inspanning bevredigd 
kan worden. 


M 

Het is hier de plaats om nader in te gaan op een begrip uit 
de wiskunde dat zowel voor de economie als voor iedere 
andere wetenschap die wil komen tot een logische analyse 
van de relatie tussen kwantiteiten, van het allergrootste be¬ 
lang is. In dit begrip komen verschillende van de paden die 
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Wij tot dusver in ons betoog gevolgd hebben, bij elkaar 
Gewoon gezegd, is het de afhankelijkheid van de omvang 
of de hoeveelheid van een ding van de omvang of de hoe¬ 
veelheid van iets anders. Maar wat bedoelen wij hier met 
afhankelijkheid? Het is geen kwestie van oorzaak en gevolg 
ook al mogen wij redelijkerwijs vaak veronderstellen of kun- 

n *“ T 1J , Z ?u* Zien dat in « eva,Ien waar wi J spreken van 
afhankelijkheid in de hier bedoelde formele zin, ook een 
causale relatie als een afzonderlijk fenomeen aanwezig is 
Hier echter wordt met afhankelijkheid alleen bedoeld dat 
wanneer de ene grootheid zo en zoveel eenheden omvat, wij 
daaruit kunnen berekenen hoeveel eenheden van de eigen 
soort de andere grootheid zal hebben. 

Een concreet voorbeeld. Als ik de straal van een cirkel weet, 
kan !k de oppervlakte berekenen. De oppervlakte is ‘afhan- 
ke ijk van de straal. Niemand zou echter willen beweren 
dat de straal er de ‘oorzaak’ van is dat de cirkel deze be¬ 
paalde oppervlakte heeft. In paragraaf [a] van dit hoofdstuk 
hebben wij aangenomen dat de omvang van de oogst van de 
boer afhankelijk is van de lengte van zijn werkdag. In hoofd¬ 
stuk 1 hebben wij aangenomen dat de mate van behoefte¬ 
bevrediging van de consument afhankelijk is van de omvang 
van elke post op zijn boodschappenlijstje. Dit zijn allemaal 
voorbeelden van het begrip dat de ene ‘variabele kwantiteit’ 
een functie is van een andere, of van verschillende andere 
variabele kwantiteiten. ’ 


4. DEBEGROTING 

[a] 

De begroting is eigenlijk niet meer dan een doodgewoon 
boodschappenlijstje waarbij men gezorgd heeft dat de totale 
kosten in geld van al de opgenomen artikelen de toegestane 
uitgaven met overschrijden. De begroting waar we ons hier 
mee beag willen houden, is het dagelijkse of wekelijkse 
boodschappenlijstje van het gewone huishouden waarop aan¬ 
gegeven staat welke hoeveelheid van elk artikel elke dag of 
week gekocht wordt. Eerder hebben wij reeds de wet van het 
afnemend grensnut leren kennen die luidt dat wanneer wij 
voor elk artikel op ons lijstje, behalve één, een bepaald 
cijfer zetten dat aangeeft hoeveel ons, of liter etc. per een- 
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heid van tijd van dat artikel gekocht wordt, en dan voor het 
ene uitgezonderde artikel een reeks cijfers schrijven, toe¬ 
nemend met zeg een ons per cijfer, dat dan met elke toename 
van de hoeveelheid het verschil in behoeftebevrediging met 
de vorige fase geringer wordt. Ontvangen we slechts zeer 
weinig boter of thee per week, dan zal een ons meer of min¬ 
der van groot belang zijn voor onze behoeftebevrediging. 
Krijgen we elke week twee pond, dan doet het er niet 
meer toe. 

Volgt hier niet uit dat behalve aan de voorwaarde dat kosten 
en toegestane uitgave even groot moeten zijn, ons bood¬ 
schappenlijstje ook nog aan een andere voorwaarde moet 
voldoen, willen wij tot de grootst mogelijke behoeftebevre¬ 
diging komen? Indien wij een gulden minder zouden kunnen 
besteden aan boter zonder dat wij het gemis daardoor van 
een pakje boter zouden merken, omdat wij toch zoveel boter 
kopen, en deze gulden besteed aan thee ons elke dag een 
paar zeer welkome kopjes thee extra zouden kunnen ver¬ 
schaffen, dan is er duidelijk iets niet in orde met de manier 
waarop wij ons boodschappenlijstje hebben opgesteld: een 
gulden minder aan boter en meer aan thee zal onze totale 
behoeftebevrediging doen toenemen. En als dit opgaat voor 
een gulden, dan gaat het waarschijnlijk ook op voor een 
tweede, als de eerste al besteed is aan thee. Maar het geldt 
niet meer zo duidelijk als voor de eerste. En zouden we door¬ 
gaan met steeds meer boter-guldens aan thee te spenderen, 
dan komt het moment waarop we geen boter meer hebben 
op ons brood en droog brood zullen moeten eten, terwijl de 
hoeveelheid thee groter is dan onze behoefte. Op welk punt 
hadden wij moeten ophouden? Op het punt waarop er geen 
verdere grotere behoeftebevrediging verkregen kan worden. 
Dat is duidelijk. En dat is het punt waarop de mindere be¬ 
vrediging van onze boterbehoefte door nog een gulden aan 
thee te besteden, even groot is als de meerdere bevrediging 
van onze theebehoefte welke hiervan het gevolg is. 
Natuurlijk hoeft men niemand te vertellen dat men zo en 
niet anders een boodschappenlijstje moet opstellen; iedereen 
doet reeds zo, door instinct of intuïtie geleid. Maar indien 
wij erkennen dat iedereen min of meer dit principe toepast 
bij zijn inkopen, dan kunnen wij ook vele processen in de 
wereldmarkten en in de wereldeconomie verklaren. In het 
bijzonder zullen wij de zogenaamde £ wet van de vraag’ kun- 
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nen verklaren. Deze wet luidt dat wanneer de prijzen dalen, 
de gekochte hoeveelheid zal stijgen en wanneer de prijzen 
stijgen, de gekochte hoeveelheid zal dalen. Hetgeen, al zul¬ 
len we het ook willen aanvaarden als een juiste beschrijving 
van het marktproces, een meer bevredigend onderdeel van 
ons inzicht in de wereld wordt indien wij kunnen aantonen 
dat het een uitvloeisel is van een aspect van de menselijke 
natuur. 

Wij hebben in het voorafgaande aangenomen dat de prijs 
van een half pond boter en een ons thee gelijk is: een gul¬ 
den. En zolang dit het geval blijft, kunnen wij het principe 
dat de koper moet volgen, op twee manieren uitdrukken: hij 
zal het beste af zijn en zijn behoeften het best bevredigen 
wanneer hij bij de aankoop van boter en thee (en van elk 
willekeurig paar artikelen) zodanige hoeveelheden van deze 
twee artikelen koopt dat de extra behoeftebevrediging van 
een extra gulden gelijk zou zijn, onverschillig aan welk van 
de twee artikelen hij die extra gulden zou besteden; of, wat 
op hetzelfde neerkomt, mits de prijs van boter en thee per 
pakje gelijk is, zodanige hoeveelheden koopt dat de extra 
bevrediging van een pakje meer per week hetzelfde is, on¬ 
verschillig of het een pakje boter of een pakje thee wordt. 
En dit laatste zouden wij ook zo kunnen zeggen: wanneer 
het marginale nut van de twee artikelen op zijn boodschap¬ 
penlijstje gelijk is. 

Maar laten wij nu eens aannemen dat in plaats van met boter 
en thee wij met boter en suiker te maken hebben en dat 
boter vier maal zo duur is als suiker. Zou het dan nog juist 
zijn om zoveel boter en suiker te kopen dat een extra ons 
suiker evenveel extra bevrediging zou geven als een extra 
ons boter? Door een ons boter op te geven, kan men vier 
ons suiker kopen. Wil de 'marginale gulden’ vrij het bood¬ 
schappenlijstje op en neer kunnen vliegen en niet als een 
magneet aan een van de artikelen blijven vastzitten, dan moet 
die gulden dezelfde extra bevrediging kunnen verschaffen 
onafhankelijk van het artikel waaraan hij besteed wordt. 
Wil dit het geval zijn, dan moet het ‘grensnut’, de extra 
waarde, van een extra ons boter gelijk zijn aan de hoeveel¬ 
heid suiker die voor diezelfde prijs gekocht kan worden; 
moet met andere woorden even groot zijn als die van vier 
extra onzen suiker. Nu nemen wij aan dat de prijs van boter 
vier maal de prijs van suiker is en onze conclusie is dus dat 
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in een goed verdeeld boodschappenlijstje het grensnut van 
boter vier maal dat van suiker zal zijn. Of om het principe 
in algemene termen te stellen zodat het van toepassing is op 
alle artikelen van het lijstje, onafhankelijk van hun prijs per 
eenheid: het goed opgestelde boodschappenlijstje of huis¬ 
houdbudget vermeldt van alle artikelen zodanige hoeveel¬ 
heden dat hun grensnut evenredig is met hun prijs. 

Hoe is nu het verband tussen de principes die wij hier be¬ 
sproken hebben en die de juiste opstelling van het huishoud¬ 
budget regeren, en de ‘wet van de vraag’ die zegt dat bij een 
hogere prijs minder van een bepaald goed zal gekocht wor¬ 
den per tijdseenheid, week of maand, en bij een lagere prijs 
meer? 

Als de prijs van boter vier maal die van suiker is, zal het 
budget ‘kloppen’ wanneer een ons boter meer of minder 
evenveel bij zou dragen of afdoen aan de bevrediging van 
de behoeften van het huishouden als vier ons suiker minder 
of meer. Nemen wij nu eens aan dat de prijs van boter zo¬ 
danig daalt dat een ons boter zoveel gaat kosten als drie 
ons suiker. Hoe kan dan het ‘grensnut’ van boter zo terug¬ 
gebracht worden dat slechts drie ons suiker nodig zijn ter 
compensatie van een ons boter? Het principe van het af¬ 
nemende grensnut zegt dat de hoeveelheid boter in het 
budget vergroot moet worden: willen wij het marginale ons 
minder van belang doen zijn, dan dienen wij er het margi¬ 
nale ons van een grotere hoeveelheid boter van te maken. 
Dit nu klinkt alsof aanvaarding van het principe van het 
afnemende grensnut - de formulering van hoe vrijwel ieder¬ 
een intuïtief voelt en handelt - ertoe zou leiden dat wij in¬ 
stemmen met de stelling dat elke prijsdaling van een bepaald 
goed vergezeld zou gaan, of snel gevolgd zou worden, door 
een snelle vergroting van de hoeveelheid van dat goed die in 
een bepaalde tijdseenheid gekocht zou worden. Is dit nood¬ 
zakelijkerwijs het geval? 

Wij moeten in de economie nooit een stelling als algemeen 
geldig naar voren brengen die luidt dat de omvang of de 
hoeveelheid van een goed (hier de gekochte hoeveelheid per 
eenheid van tijd) uitsluitend afhankelijk is van de omvang 
of de hoeveelheid van iets anders. Hoeveel elektriciteit hebt 
u in de afgelopen week verbruikt? Zou uw verbruik niet 
groter geweest zijn indien uw huis bijvoorbeeld in noorde¬ 
lijker streken stond, indien het tien in plaats van (zeg) drie 
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kamers telde, of indien uw inkomen twee maal zo hoog 
was? Zouden wij dus nooit mogen durven zeggen waarvan 
de omvang of de hoeveelheid van iets afhankelijk is, zonder 
een enorme, ja eindeloze reeks van factoren en invloeden op 
ie noemen, directe en indirecte, die hierop op enige wijze 
of te eniger tijd hun invloed kunnen doen gelden? Zo is het 
niet, want geen enkele omstandigheid (indien althans juist 
en nauwkeurig omschreven en geïdentificeerd) zal de om¬ 
vang of de hoeveelheid van iets anders kunnen beïnvloeden, 
indien en zolang hij zelf ongewijzigd blijft. Wij kunnen het 
teruglopen van het aantal wekelijks verkochte buskaartjes in 
een bepaalde stad niet toeschrijven aan de teruggang van het 
bevolkingsaantal, indien de bevolking in feite constant geble¬ 
ven is. Nu kunnen wij, tenminste in beginsel, alle omstandig¬ 
heden gelijk houden of althans ervan uitgaan dat alle om¬ 
standigheden gelijk gebleven zijn, behalve die waarvan wij 
aannemen dat de omvang of de hoeveelheid van de zaak in 
kwestie afhankelijk is. Op deze wijze kan de lange reeks van 
invloeden teruggebracht worden tot één kracht, de factor 
waarin we voor het onderhavige geval geïnteresseerd zijn. 
Wij nemen dan aan dat alle overige omstandigheden gelijk 
blijven en gebruiken de woorden ceteris paribus. Daarop 
kunnen wij tegen een constante achtergrond van gelijk blij¬ 
vende en onveranderde krachten nagaan welk verschil het 
uitmaakt voor de afhankelijke hoeveelheid, wanneer de om¬ 
vang of de hoeveelheid van de ene gekozen factor groter of 
kleiner, sterker of zwakker wordt per eenheid van tijd. 

Maar er is nog een speciale reden waarom men niet erop 
kan vertrouwen dat de vraag naar een artikel (de gekochte 
hoeveelheid per eenheid van tijd) onveranderlijk zal stijgen 
wanneer de prijzen dalen. Een bepaalde gemeenschap zou 
zo arm kunnen zijn dat een aanzienlijk deel van het inkr»mi» n 
besteed wordt aan een bepaalde soort goedkoop voedsel, 
bijvoorbeeld aardappelen. Worden de aardappelen nu veel 
goedkoper, terwijl de inkomens en de prijzen van andere 
goederen, waaronder brood, onveranderd blijven, dan zal 
iedereen beter af zijn. Immers nadat men dezelfde hoeveel¬ 
heid aardappelen gekocht heeft als de week tevoren, heeft 
men meer geld over voor andere dingen. En waarom zou 
men een deel daarvan niet besteden aan beter voedsel, bij¬ 
voorbeeld brood? En zelfs, waarom zouden wij niet zoveel 
brood kopen, nu wij rijk genoeg zijn om het ons te veroor- 
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loven, dat wij minder aardappelen behoeven te kopen dan 
toen die duurder waren? Dit voorbeeld, behorend bij de 
categorie der ‘eerste levensbehoeften’, is echter meer theo¬ 
retisch dan praktisch interessant. 

Eén ding moeten wij nog nader beschouwen voor wij onder 
het hoofdstuk Prijzen de gehele inhoud van dit eerste deel 
gaan samenvatten: kunnen wij alle artikelen van ons bood¬ 
schappenlijstje terecht als rivalen van elkaar in een en de¬ 
zelfde zin beschouwen? Stel dat de prijs van thee terugviel 
tot twee gulden per pond. Ik zou er dan gemakkelijk toe 
kunnen besluiten om ’s ochtends om elf uur thee in plaats 
van koffie te drinken en daarom meer thee en minder koffie 
op mijn lijstje zetten. Maar hoe staat het dan met de suiker? 
Ik houd van veel suiker in mijn thee en als ik dus meer thee 
ga gebruiken, zou ik ook meer suiker nodig hebben, niet 
minder. Thee en koffie zijn, omdat zij de meeste mensen 
even welkom zijn als verwarmende en opmonterende dran¬ 
ken, goede substituten voor elkaar, zij kunnen elkaar voor¬ 
treffelijk vervangen. Daarom zijn zij eikaars concurrenten. 
Dat geldt niet voor koffie en suiker. Integendeel, men heeft 
beide nodig, wil men een lekkere drank klaarmaken. Koffie 
en suiker zijn complementaire goederen. Wat zijn concur¬ 
rerende en wat complementaire goederen in het volgende 
rijtje: pen, inkt, schrijfmachinelint, briefpapier, telefoon? 
En wat gebeurt er als de prijs van een complementair goed 
daalt? 


Eb] 

In dit hoofdstuk is een aantal begrippen en uitdrukkingen 
gebruikt die wij overal in de economische literatuur zullen 
tegenkomen en die wij daarom hier nog eens herhalen. 

De begroting hebben wij gedefinieerd als een lijst van de 
hoeveelheden goederen of diensten die een persoon of een 
instelling zich voorstelt te kopen binnen een bepaalde een¬ 
heid van tijd. De lijst moet voldoen aan twee voorwaarden: 
de totale wekelijkse, jaarlijkse, etc. uitgaven (de kosten van 
de goederen en diensten) moeten een bepaald vaststaand be¬ 
drag niet overschrijden, en het nagestreefde doel of de har¬ 
monieuze combinatie van verschillende doeleinden, moet ge¬ 
diend en bereikt worden op optimale wijze, binnen de grenzen 
van het beschikbare geld. Wat de noodzaak tot het opstellen 
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van een budget aangaat, staan individu en overheid op ge¬ 
lijke voet, zij moeten gehoorzamen aan dezelfde wetten. Het 
verschil is slechts een kwestie van omvang en grootte. 

De wet van de vraag luidt dat in vrijwel alle voorkomende 
gevallen lagere prijzen gepaard zullen gaan met grotere 
gekochte hoeveelheden per eenheid van tijd, en vice versa, 
aangenomen dat alle overige omstandigheden die van invloed 
kunnen zijn, behalve de prijs van het betrokken goed, onver¬ 
anderd blijven. Wij hebben gezien dat dit een logisch gevolg 
is van een aspect van de menselijke natuur en in verband 
staat met de wet van het afnemend grensnut. Later zullen 
wij nog zien dat de werking van het prijsmechanisme, van 
de markten en de handhaving van evenwicht en orde in het 
hele economische leven afhankelijk zijn van de wet van de 
vraag. 

Er is een verbindingsschakel tussen de wet van het afnemend 
grensnut en de wet van de vraag. Deze schakel wordt ge¬ 
vormd door de stelling dat in een goed verdeelde begroting 
het marginale nut van de verschillende goederen evenredig 
zal zijn met hun prijzen: als een ons boter vier maal zoveel 
kost als een ons suiker, dan zullen boter en suiker in zo- 
nadige hoeveelheden gekocht moeten worden dat de persoon 
in kwestie precies één ons, maar ook niet meer dan één ons 
boter meer zou willen hebben in ruil voor vier ons suiker 
minder. 

Ook hebben wij de aandacht gevestigd op de regel dat wan¬ 
neer wij de totale verandering in omvang of hoeveelheid 
van een bepaald goed willen toeschrijven aan een verande¬ 
ring in omvang of hoeveelheid van iets anders, wij expliciet 
moeten stellen dat alle andere mogelijke invloeden en krach¬ 
ten uitgeschakeld zijn als oorzaken van de verandering, 
omdat wij aangenomen hebben dat deze gelijk gebleven zijn. 
Wij drukken dit uit door de term ceteris paribus. 

Tenslotte hebben wij ons afgevraagd wat er zou gebeuren 
met bijvoorbeeld de prijs van benzine, als de auto’s plotse¬ 
ling veel goedkoper zouden worden. Meer auto’s, meer be¬ 
hoefte aan benzine; de prijs van een goed dat complementair 
is aan een auto, zal stijgen wanneer de auto goedkoper 
wordt. En wat zal er gebeuren met de prijs van bijvoorbeeld 
koffie als de prijs van thee plotseling sterk stijgt? Wij zullen 
ons niet zoveel thee meer kunnen veroorloven en meer 
koffie gaan kopen: de prijs van een substituut voor thee zal 
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stijgen wanneer de thee duurder wordt. Wij kunnen deze 
stellingen ook omdraaien en ze dan gebruiken om aan te 
geven wat wij bedoelen als wij zeggen dat bepaalde goede¬ 
ren eikaars complement, andere eikaars substituut zijn. 


5. PRIJZEN 
[a] 

Er is in de economie een aantal kernwoorden waarin 
velerlei gedachtengangen samentreffen en die als gevolg 
daarvan, wanneer zij voorkomen bij de economen, hele 
reeksen van gedachten en betekenissen wakker roepen. Het 
woord prijs behoort bij deze beroemde woorden. Formeel 
betekent het niet meer dan een verhouding, de verhouding 
van wat men geeft tot wat men daarvoor in ruil ontvangt. 
Wat gegeven en ontvangen wordt, moet natuurlijk in een of 
andere eenheid worden uitgedrukt, maar deze eenheid is 
volkomen willekeurig, zodat we kunnen zeggen dat een ton 
kolen ƒ 100 kost, of een hectoliter ƒ 10. Alleen de eenheden 
veranderen doet niets af aan de prijs. Maar echte prijsver- 
anderingen, zoals van ƒ 80 naar ƒ 100 voor een ton kolen, 
brengen reeksen vragen en gevolgen met zich mee. Prijs- 
veranderingen moeten antecedenten hebben die wij, althans 
voor praktische doeleinden, de oorzaken van de verandering 
kunnen noemen. En de prijs verandering zal slechts een scha¬ 
kel zijn, of deel van een schakel, in een grote reeks van 
gebeurtenissen of organisch verweven situaties die uit elkaar 
voortvloeien. Dit alles, en een onafzienbare menigte gedach¬ 
ten en ideeën over de bepaalde vorm die het hele mechanisme 
of proces aangenomen heeft of nog zal aannemen, rijzen 
direct op voor het geestesoog van de econoom wanneer hij 
hoort van prijsveranderingen. Prijzen zijn de radar van de 
economie. 

Wij hebben tot dusver gedaan alsof de teller in de breuk die 
de prijs aangeeft, altijd zo en zoveel eenheden geld zou zijn. 
In de praktijk is dit ook zo. Maar in een meer fundamentele 
en algemene zin is de prijs alleen maar de verhouding waarin 
twee goederen tegen elkaar geruild kunnen worden. Het is 
even redelijk en zinvol om wanneer een pond suiker ƒ 0,50 
kost en een pond boter ƒ 2, te zeggen dat de prijs van één 
pond boter vier pond suiker is, als om te zeggen dat de prijs 
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ƒ 2 is* Het is gemakkelijk om alle prijzen in geld uit te 
drukken en met name dit gemak is een van de twee grote 
diensten van het geld en maakt het geld tot een van de grote 
uitvindingen of ontdekkingen die de hoge vlucht van de be¬ 
schaving mogelijk hebben gemaakt. De tweede grote ver¬ 
dienste van het geld, dat het ons in staat stelt onze beslis¬ 
singen uit te stellen tot het ons gelegen komt, bergt ook 
grote en belangrijke gevaren in zich. Dat zullen wij nog zien 
in hoofdstuk 15 (Geld) en in deel V (Werkgelegenheid) en 
VI (Financiering). 

In dit boek houden wij ons voornamelijk bezig met de ge¬ 
voelens en de daaruit voortvloeiende handelingen van hen 
die als gewone consumenten de vraagzijde van de markt 
vormen, en met de principes volgens welke zij in een situatie 
van schaarste waarin de hulpbronnen niet toereikend zijn 
om aan alle behoeften te voldoen, het meest logisch kunnen 
handelen. De hulpbronnen die er zijn, kunnen uiteraard ge¬ 
bruikt worden voor de produktie van veel van dit en weinig 
van dat en vice versa, en in deel II zullen we nog zien 
welke rol de prijzen in dit opzicht spelen. Maar voor het 
moment willen we als gegeven aannemen de hoeveelheid 
van elk artikel die elke week in de winkels komt. We kun¬ 
nen dan zeggen dat de prijs van elk artikel twee dingen doet 
door op een bepaald peil te staan dat geschikt is of zich 
daarheen te bewegen, indien noodzakelijk: in de eerste plaats 
past het de hoeveelheid van een goed die de mensen allen 
tezamen genomen, per week wensen te kopen, aan de be¬ 
schikbare hoeveelheid aan; en ten tweede geeft het de grootste 
portie van die beschikbare hoeveelheid aan hen die met het 
inkomen dat zij genieten, bereid zijn om de hoogste prijs te 
geven voor de gegeven hoeveelheid. Indien wij van mening 
zijn dat de bestaande inkomensverdeling, ruim gezien, recht¬ 
vaardig is, dan kunnen we zeggen dat de prijs van een goed 
door een bepaald peil te bereiken de beschikbare hoeveel¬ 
heid van dat goed doet toekomen aan hen die het het meest 
begeren. Stellen wij dit, dan moeten wij wel bedenken en 
erkennen dat het begrip ‘rechtvaardige’ inkomens stilzwij¬ 
gend veronderstelt dat wij verschillende mensen over het 
algemeen met dezelfde mogelijkheid tot wensen behept ach¬ 
ten of althans dat wij van mening zijn dat wij hun eigen¬ 
schappen ten deze kunnen vergelijken. 

Maar hoe kunnen de prijzen nu ingrijpen in de wensen en 
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behoeften van verschillende personen? Betaalt dan niet ieder¬ 
een dezelfde prijs voor een ons of een liter van een bepaald 
artikel, onverschillig of hij dat artikel nu fel begeert of dat 
hij gemakkelijk ervan af kan zien? Jawel, maar indien wij 
iedereen zouden vragen hoeveel hij voor een bepaald artikel 
zou willen betalen, laat ons zeggen voor een ons thee, een 
ons tabak of een liter bier per week, liever dan het helemaal 
zonder die zaken te stellen, dan zouden we volkomen ver¬ 
schillende antwoorden te horen krijgen. En elke willekeurig 
voorgeschreven wekelijkse hoeveelheid die de mensen zou¬ 
den kunnen kopen, zoals bijvoorbeeld bij rantsoenering, zou 
sommige mensen bereid vinden om aanzienlijk meer te be¬ 
talen dan anderen voor elke extra hoeveelheid die zij zouden 
kunnen kopen. Onze boven gegeven formulering zegt dat de 
prijzen de porties groter maken van hen die bereid zijn om 
het meeste te betalen voor gegeven hoeveelheden van het 
artikel. Hoe gaat dat in zijn werk? Door een prijspeil dat zo 
hoog is dat zij die maar weinig behoefte gevoelen aan het 
artikel in kwestie, van mening zullen zijn dat reeds een zeer 
geringe wekelijkse hoeveelheid genoeg is om het nut van de 
marginale gulden op het juiste niveau te brengen. Zij kopen 
die kleine hoeveelheid en daardoor blijft een grote rest over 
voor hen die werkelijk grote behoefte gevoelen aan het 
artikel. 

Laten wij eens het geval bezien van een schilderij dat op de 
veiling verkocht wordt. Hier hebben we ten aanzien van de 
hoeveelheid een uitzonderlijk geval, want het schilderij is 
uniek en de beschikbare hoeveelheid bestaat dus uit niet 
meer dan dit ene stuk. De vraag naar het schilderij zal, 
indien men tot verkoop wil komen, teruggebracht moeten 
worden tot de vraag naar één stuk. En het bieden zal de 
prijs opdrijven totdat alle potentiële gegadigden behalve één, 
de hoogste bieder, zullen zijn afgevallen. 

In de winkels bieden wij niet openlijk voor boter, thee, eieren 
etc. Maar indien er bij een bepaalde prijs niet genoeg is om 
elke week aan de vraag te voldoen, zullen de verkopers een 
hogere prijs vaststellen en de prijs trachten te vinden waarbij 
de vraag juist zo groot zal zijn als bij het beschikbare aanbod 
voldaan kan worden. 

Er is nog een andere manier om vraag en aanbod aan elkaar 
gelijk te maken: de rantsoenering. Rantsoenering is wille¬ 
keurig en geeft voorgeschreven hoeveelheden van elk artikel 
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aan ieder individu, zonder rekening te houden met diens 
persoonlijke smaak, zodat de totale wekelijks beschikbare 
hoeveelheden minder bevrediging verschaffen dan mogelijk 
zou zijn. 

Wij hebben dit hoofdstuk ‘prijzen’ genoemd, maar vaak zal 
men horen van het prijsstelsel of het prijsmechanisme. Het 
is wellicht het meest belangrijke begrip van de hele economie. 
In welke zin nu vormen de prijzen een stelsel of samen¬ 
hangend geheel? Wij hebben bij onze bespreking van sub- 
stitute en complementaire goederen gezien hoe prijsverande- 
ringen van het ene goed de prijs van andere kunnen beïn¬ 
vloeden. Een andere naam voor goederen die in zekere mate 
eikaars plaats kunnen innemen, is concurrerende goederen. 
Maar concurreren niet alle consumptiegoederen, van welke 
aard zij ook zijn, met elkaar om de gunst en het geld van de 
consument? Prijzen zijn als scheepjes op een vlak meer: zelfs 
de geringste beweging van één boot zal een golfje tengevolge 
hebben dat na verloop van tijd alle andere bereikt. Alleen 
omdat zij onderdelen zijn van een web van elkaar beïn¬ 
vloedende factoren, kunnen de prijzen hun functie vervullen, 
kunnen zij de goederen daarheen leiden waar men bereid 
is er het meest voor te betalen; kunnen zij ervoor zorgen dat 
de produktiefactoren gebruikt worden voor de vervaardiging 
van die goederen waarnaar de grootste vraag is; kunnen zij 
evenwicht scheppen tussen de krachten van verlangens en 
kosten, zodat, algemeen gesproken en indien bepaalde voor¬ 
waarden waar wij nog over komen te spreken vervuld zijn, 
de hulpbronnen zo goed als mogelijk is de behoeften van de 
mensen bevredigen. 


De gedachtengang die wij onder [b] van hoofdstuk 3 ont¬ 
vouwd hebben, kan ons de betekenis en de werking van de 
prijzen nog verder verduidelijken. Het zou kunnen zijn dat 
in een kleine en geïsoleerde gemeenschap de bedragen die 
een kippenboer moet besteden om de wekelijkse produktie 
met een dozijn eieren uit te breiden, groter zijn naarmate zijn 
produktie reeds groot is, omdat dan bijvoorbeeld de restjes 
uit het huishouden een kleiner deel van het noodzakelijke 
voer zullen uitmaken. Wij zouden dan kunnen zeggen dat 
de marginale kosten van de eieren groter zijn, naarmate de 
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omvang van de produktie groter is; of met andere woorden 
dat de marginale kosten een toenemende functie zijn van de 
produktie. Het is duidelijk dat de kippenboer zijn wekelijkse 
produktie niet zal willen uitbreiden, indien hij elk extra 
dozijn eieren niet minstens kan verkopen tegen het verschil 
in opbrengst tussen zijn vroegere en zijn nieuwe produktie. 
Aangezien dit verschil, de marginale kosten, een toenemende 
functie van de produktie is, volgt hieruit dat naarmate de 
prijs van de eieren stijgt, hij ook bereid zal zijn de weke¬ 
lijkse produktie te vergroten. Maar de consumenten van hun 
kant zullen minder eieren willen kopen tegen een hogere 
prijs dan tegen een lagere, en als gevolg daarvan zal naar¬ 
mate de prijs stijgt de vraag dalen. De enige situatie waarbij 
noch de kopers noch de verkopers enige aanleiding zouden 
hebben om het aanbod of de vraag te veranderen of de prijs 
(met het oog op de gevolgen die zulk een verandering zou 
hebben), zou die situatie zijn waarin het aanbod van eieren 
tegen de bestaande prijs even groot zou zijn als de vraag 
tegen die prijs. Zulk een prijs waarbij vraag en aanbod met 
elkaar in evenwicht zijn, zou inderdaad, normaal gesproken, 
tot stand moeten kunnen komen. Want indien bij de be¬ 
staande prijs het aanbod de vraag zou overtreffen, zou een 
lagere prijs de vraag doen toenemen en het aanbod afnemen. 
Laat ons nu onze aandacht afwenden van de feitelijke prijs 
en in gedachten een reeks van mogelijke prijzen opstellen 
in de vorm van een getallenkolom waarin elk getal de prijs 
van een dozijn eieren aangeeft. Laten wij verder aannemen 
dat naast deze prijzen twee andere getallen geschreven staan, 
het ene voor het aanbod bij die prijs, het andere voor de 
vraag bij die prijs. Aan de top, waar de prijs relatief hoog 
is, zal het aanbod groter zijn dan de vraag. Bij de laagste 
prijzen zal de vraag het aanbod overtreffen. Ergens daar¬ 
tussen zullen de twee getallen die vraag en aanbod aangeven, 
gelijk zijn. Die situatie zou kopers zowel als verkopers tevre¬ 
den stellen, in die zin dat geen van hen enige reden zou 
hebben om deze situatie te veranderen. De prijs waarbij 
vraag en aanbod even groot zijn, noemen we de evenwichts- 
prijs. 


DEEL II / PRODUKTIE 


6. PRODUKTIE 
[a] 

l’roduktie is elke handeling of elk proces dat ertoe bijdraagt 
dat de dingen in de conditie, op de plaats of het tijdstip 
komen, waar zij gevraagd worden. Produktie omvat daarom 
de winning van ruwe grondstoffen, het bewerken van de 
grond zodat zij vruchten oplevert, de visserij; de bewerking, 
verbetering en constructie van materialen door de fabrikant; 
liet transport, de opslag en de distributie van goederen, 
eindprodukten in die zin dat zij klaar zijn voor gebruik door 
de consument voor zijn levensonderhoud of genoegen of 
door de ondernemer als duurzame toevoeging aan zijn kapi¬ 
taalgoederen, zoals machines en gebouwen. 

Wat geproduceerd wordt, is daarom steeds economische 
waarde. Produceren in de betekenis die de econoom aan dit 
begrip hecht, is bestaande zaken nemen en hun waarde ver¬ 
groten. De maatstaf van hoeveel geproduceerd is, wordt dan 
ook gevormd door de netto-vermeerdering die door de pro- 
duktieactiviteit aan de oorspronkelijke waarde van de mate¬ 
rialen en werktuigen is toegevoegd. In een stelsel waar de 
ondernemingen elkaar van halffabrikaten voorzien, is het 
niet altijd duidelijk hoe die ‘waardevermeerdering’ berekend 
moet worden en wij zullen daarom een eenvoudig model 
construeren om onze definities toe te lichten. 

Wij gaan daarbij uit van een economisch stelsel, waarin het 
enige eindprodukt, klaar voor consumptie, brood is. De hele 
economie bestaat slechts uit boer, molenaar en bakker die 
ieder enige arbeiders in dienst hebben. Elk jaar kopen de 
boer, de molenaar en de bakker met hun hele personeel 
voor een waarde van ƒ 1000 aan brood bij de bakker die 
daarvoor ƒ 1000 ontvangt over de toonbank. Van deze 
ƒ 1000 mogen we aannemen dat de bakker en zijn personeel 
er 300 houden als beloning voor hun arbeid, en dat de bak¬ 
ker de resterende ƒ 700 doorgeeft aan de molenaar voor het 
door hem geleverde meel. De molenaar en zijn personeel 
houden van deze ƒ 700 ƒ 250 als vergoeding voor hun arbeid, 
en de resterende ƒ 450 gaan naar de boer voor het door hem 
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geleverde graan. Deze ƒ 450 zijn de beloning van het werk 
van de boer en zijn personeel. 

Bij de beantwoording van de vraag: ‘wat is de totale waarde 
van de produktie die in de hele economie heeft plaatsgevon¬ 
den in het tijdsverloop van een jaar?’ zouden we wellicht 
geneigd zijn om de ƒ 450 gulden die de boer ontvangt voor 
zijn graan, op te tellen bij de ƒ 700 die de molenaar krijgt 
voor zijn meel en de ƒ 1000 die de bakker krijgt voor zijn 
brood, en dan tot de conclusie te komen dat de som van 
ƒ 2150 de totale waarde van de geproduceerde goederen is. 
Maar het is zonder meer duidelijk dat dit zou betekenen dat 
wij de produktie van de boer drie keer en de produktie van 
de molenaar twee keer rekenen: de waarde van het werk op 
de boerderij is belichaamd in de waarde van het graan en de 
waarde van het graan is, met de waarde van het werk in de 
molen, opgenomen in de waarde van het meel waarvan de 
waarde, op zijn beurt, samen met die van het werk in de 
bakkerij, in de waarde van het brood tot uiting komt. Het 
goede antwoord is dan ook: het totaal van de ‘toegevoegde 
waarde’ in de drie fasen van de produktie en dit totaal is 
ƒ 450 plus ƒ 250 plus ƒ 300, en dus gelijk aan de waarde 
van het eindprodukt, het brood. Aangezien alles wat in deze 
economie gedaan wordt, bedoeld is voor de uiteindelijke 
produktie van brood en ook alleen hiertoe leidt, is de waarde 
van het brood dat jaarlijks geproduceerd wordt, tevens de 
jaarlijkse waarde der produktie in dit stelsel. 

Op elk gegeven tijdstip beschikt de wereld, of de volkshuis¬ 
houding, slechts over zo en zoveel mensen met een bepaalde 
fysieke of mentale kracht en bekwaamheid, over zo en zo¬ 
veel hectaren land van een bepaalde kwaliteit, en over zo en 
zoveel koeien, schepen, mijnen, vrachtwagens, draaibanken, 
weefgetouwen, hoogovens etc. Deze grote, maar bepaalde 
en beperkte, verzameling produktieve hulpbronnen is be¬ 
weeglijk; zij kan gebruikt worden om een oneindige afwis¬ 
seling van verschillende ‘nationale boodschappenlijstjes’ (of 
wereld-boodschappenlijstjes) te produceren, d.w.z. verschil¬ 
lende combinaties van hoeveelheden van goederen van alle 
bekende soorten per eenheid van tijd. De hulpbronnen zijn 
niet toereikend om ook maar bij benadering zoveel te pro¬ 
duceren dat aan de behoeften van elke mens volledig tege¬ 
moet gekomen kan worden. De vraag is hoe de beste be¬ 
hoeftebevrediging met de bestaande capaciteit bereikt kan 


worden. Deze belangrijke vraag, die centraal staat in het 
economisch denken, ja, er de raison d’être van vormt, be¬ 
staat zelf weer uit drie verschillende vraagstellingen en slechts 
door de vragen op deze drie onderscheiden niveaus te be¬ 
antwoorden, zullen we de ‘grond’vraag zelf kunnen beant¬ 
woorden. 

Daar is allereerst het niveau van de techniek. Gegeven het 
feit dat wij moeten werken met bepaalde hoeveelheden ar¬ 
beid, natuurkrachten en werktuigen van alle soorten om een 
bepaald produkt te vervaardigen, zien wij ons gesteld voor 
het probleem welke technieken, welke methode en proce¬ 
dures met de gegeven hulpbronnen de grootste produktie 
zullen opleveren. Deze vraag naar de hoogste technische 
efficiëntie is op korte termijn een vraag die voornamelijk de 
ingenieur, de technicus en de natuurkundige zal bezighou¬ 
den. (Op lange termijn zal de econoom zich moeten afvra¬ 
gen op welke wijze voor meer of betere ingenieurs en na¬ 
tuurkundigen gezorgd zal kunnen worden.) 

In de tweede plaats is er het economisch vlak, de kwestie 
van de economische efficiëntie. Veronderstellen we dat, on¬ 
afhankelijk van de omvang van de fysieke hulpbronnen, hun 
technische aanwending aan de hoogste maatstaven van ef¬ 
ficiëntie beantwoordt, dan blijft nog de vraag wélke combina¬ 
tie van deze hoeveelheid hulpbronnen en produktiefactoren 
gebruikt moet worden voor de voortbrenging van een be¬ 
paald produkt. Deze vraag ligt buiten de competentie van 
de ingenieur of de technicus als zodanig. Hij kan ons ver¬ 
tellen hoe wij bij de huidige stand van de wetenschap het 
beste warmte kunnen produceren met behulp van atoom¬ 
energie, kolen of olie. Maar hij zal als ingenieur ons nooit 
kunnen vertellen welke van deze verschillende methoden nu 
het meest economisch is. Wij behoeven maar te denken aan 
wat er zou gebeuren met ons kolenverbruik, indien onver¬ 
wacht een groot olieveld ontdekt werd, waardoor olie en gas 
veel goedkoper zouden kunnen worden geleverd. De kennis 
van de ingenieur zou hierdoor niet veranderen, zijn antwoor¬ 
den op bepaalde vragen ten aanzien van de wijze waarop 
technische problemen zouden moeten worden aangepakt, 
zouden dezelfde blijven, maar de vragen die hem gesteld 
zouden worden, zouden meer dan voorheen op olie en min¬ 
der op kolen betrekking hebben. 

In de derde plaats is er dan nog de vraag welke soorten 
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goederen geproduceerd moeten worden en in welke hoeveel¬ 
heden. En deze vraag, die als het ware diep in de grond van 
de leer der produktie geworteld is, steekt als een boom zijn 
takken tot hoog in de lucht van de theorie van de smaak der 
consumenten en van de inkomensverdeling. Wij vinden hier 
weer een voorbeeld van de nooit te vaak te herhalen stelling 
dat in de economie geen enkele vraag als alleenstaand be¬ 
schouwd of beantwoord kan worden; er is altijd samenhang 
met andere. Hoe te produceren is afhankelijk van onze be¬ 
slissing wat er geproduceeerd zal worden, en die beslissing 
hangt weer af van het hoe der produktie van onderscheiden 
artikelen, van hoe gemakkelijk het is dit vergeleken met dat 
te produceren. Wat te produceren, is verder ook nog afhan¬ 
kelijk van het antwoord op de vraag ‘voor wie?’, en dat ‘voor 
wie?’ weer van: ‘welke methode zal worden toegepast?’, om¬ 
dat de verdiensten en de winsten van de produktie zullen 
gaan naar hen die de produktieve diensten kunnen verschaf¬ 
fen die nodig zijn voor de bepaalde produktiemethode die 
gekozen is. Wij kunnen al die vragen apart beantwoorden, 
maar met dit voorbehoud dat elke exacte toepassing van 
het antwoord afhankelijk is van de antwoorden op andere 
vragen. 

De technische kant van de zaak kunnen wij hier terzijde 
laten. Hij valt buiten ons onderwerp, hoewel er algemene 
overwegingen uit naar voren komen die ook voor ons onder¬ 
werp van belang zijn en waarvan wij er een in het volgende 
hoofdstuk zullen behandelen. De inkomensverdeling en de 
veranderingen daarin, met de als gevolg daarvan optredende 
veranderingen in de invloed van de verschillende consumen¬ 
tengedragingen, kunnen wij op dit punt van ons betoog nog 
niet behandelen. In dit hoofdstuk gaat onze aandacht voor¬ 
namelijk uit naar de vragen uit de middelste categorie, die 
van de economische efficiëntie, en daarmee naar de algemene 
theorieën over de gevolgen van de combinatie van verschil¬ 
lende produktiefactoren in verschillende relatieve en abso¬ 
lute hoeveelheden. 

In de principes die ten grondslag moeten liggen aan de keuze 
van de ondernemer ten aanzien van een bepaalde combinatie 
van hoeveelheden produktiefactoren, vinden wij, indien hij 
rationeel tewerk wil gaan, een opvallende parallel met die 
welke ten grondslag moeten liggen aan de keuze van de con¬ 
sument bij de samenstelling van zijn boodschappenlijstje. 
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Parallel aan het beginsel van het afnemende marginale nut 
is hier het beginsel van het afnemende marginale produkt. 
Onder [b] van hoofdstuk 2 (De produktiefactoren) en in 
hoofdstuk 3 (Schaarste) zijn wij reeds op dit laatste begrip 
gestoten. Om ons betoog te concretiseren zullen wij het geval 
nemen van een melkveehouder, maar een die niet de be¬ 
schikking heeft over de talloze moderne hulpmiddelen als 
chemische meststoffen en kant en klaar gekocht veevoeder. 
Onze veehouder heeft slechts de beschikking over grasland, 
koeien en knechten, in variabele verhoudingen. Hij zit in zijn 
huiskamer en denkt na over het effect van 12, 13, 14... 
koeien te hebben bij de huidige omvang van zijn grasland en 
met de huidige sterkte van zijn personeel. Achter elk aantal 
koeien schrijft hij het aantal liters melk dat zijn bedrijf bij 
dat getal dagelijks zou produceren. Bij een bepaalde reeks 
van mogelijke aantallen koeien, elk volgend getal een koe 
meer, zou de produktie misschien in evenredigheid daarmee 
met gelijke hoeveelheden stijgen. Maar op een bepaald mo¬ 
ment zal, indien hij maar doorgaat er steeds een koe aan toe 
te voegen, de omvang van zijn veestapel zo zijn, dat het deel 
dat elke koe kan krijgen van het beschikbare gras, niet groot 
genoeg meer is om haar in staat te stellen haar maximale 
melkopbrengst te halen. Op dat punt zal elke volgende koe 
minder toevoegen aan de dagelijkse melkproduktie dan haar 
voorgangster. Tenslotte zullen bij een steeds grotere veesta¬ 
pel op een onveranderd stuk grasland de koeien zo slecht 
gevoed worden dat één koe meer de totale opbrengst met 
evenveel liter zou terugbrengen als haar eigen produktie zou 
bedragen en de netto toename van de produktie nihil zou 
zijn. Hierna nog meer koeien aan de veestapel toevoegen zou 
een feitelijke achteruitgang van de produktie betekenen, tot¬ 
dat op het laatst geen enkele koe meer melk zou geven. 

De boer kan ook nog een andere reeks opstellen. Met zijn 
bestaande grasland en veestapel kan hij nagaan welk verschil 
het zal maken of hij 2, 3, 4 ... knechten houdt voor de ver¬ 
zorging van de koeien en de melk. Iedere extra kracht zal, 
tot op een bepaald punt, iets zeer belangrijks of tamelijk be- 
belangrijks, bijzonder nuttigs of tamelijk nuttigs te doen 
vinden. Maar net als bij de koeien zal er ook bij dit steeds 
groter wordende aantal knechten een punt komen waar¬ 
boven elke extra knecht de anderen in de weg gaat lopen en 
het rendement van de boerderij in feite zal verminderen. 
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Ook is het mogelijk dat de veestapel reeds nu te groot is voor 
het beschikbare grasland, laat ons zeggen 5 hectaren. Dan 
kan hij nagaan wat het gevolg voor de produktie zal zijn van 
6, 7 of 8 hectaren, bij zijn huidige veestapel en aantal knech¬ 
ten. Wij zullen weer hetzelfde effect zien optreden. Na een 
bepaald punt zal het aantal hectaren te groot zijn om nog 
naar mogelijkheid afgegraasd te worden en elke hectare 
meer zal steeds minder bijdragen aan de voedering van de 
veestapel en daarmee aan de produktie van het bedrijf. 
Indien nu voor het bereiken van een bepaalde hogere melk- 
produktie de boer de keuze heeft tussen het vergroten van 
zijn veestapel of het uitbreiden van zijn grasland, dan spreekt 
het vanzelf dat deze twee produktiefactoren, koeien en gras¬ 
land, in zekere zin substituten zijn van elkaar bij de produk¬ 
tie van melk. Wanneer de veehouder dus overweegt hoe hij 
in grote lijnen zijn bedrijf moet opzetten en beheren, dan is 
een van de beslissingen die hij zal hebben te nemen, de be¬ 
slissing over een bepaalde combinatie van hoeveelheden ver¬ 
schillende produktiefactoren voor het bereiken van een be¬ 
paalde melkproduktie. En hier lijkt het probleem waar onze 
veehouder voor staat, wel het meest op dat van de consu¬ 
ment en zijn boodschappenlijstje. De regel voor de consument 
luidt dat hij moet trachten het grensnut van verschillende 
artikelen evenredig te doen zijn aan hun prijzen. De regel 
voor de producent, de zakenman of het hoofd van een on¬ 
derneming luidt dat hij de marginale produktiviteit even¬ 
redig moet zien te krijgen met de prijzen. De redenering die 
hieraan ten grondslag ligt, verschilt in niets van die welke 
wij voor de consument hebben opgesteld. 

Laten wij eens aannemen dat de veehouder merkt dat, ge¬ 
geven de omvang van zijn land en de aantallen knechten en 
koeien, één koe meer de dagelijkse melkproduktie evenveel 
zou doen stijgen als 3 bunder land minder de produktie zou 
doen dalen. En laten we verder eens veronderstellen dat hij 
ook kan berekenen dat de toename van kosten, als gevolg 
van een extra koe, gelijk zou zijn aan de besparingen die het 
gevolg zouden zijn van 2 bunder land minder. Dan zou hij 
door 2 bunder land op te geven en in plaats daarvan een koe 
meer aan te schaffen, de melkproduktie kunnen vergroten 
zonder zijn totale wekelijkse of jaarlijkse onkosten te doen 
stijgen. Zo zou de aanpassing van de relatieve en absolute 
hoeveelheden van de produktiefactoren die hij gebruikt, hem 
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in staat stellen om dezelfde produktie te bereiken met ge¬ 
ringere kosten. Zolang een facet van die aanpassing nog niet 
verwezenlijkt is, zal het bedrijf van onze veehouder nog niet 
het stadium bereikt hebben waarin zijn produktie (hoe groot 
die ook moge zijn) tegen de laagste kosten geschiedt. De 
economisch meest gunstige combinatie van hoeveelheden 
produktiefactoren, voor een gegeven produktieomvang, zal 
die zijn waarbij elke ƒ50 extra per week hetzelfde effect 
zouden hebben op de wekelijkse melkproduktie, onverschil¬ 
lig aan welke produktiefactor die extra ƒ50 werden be¬ 
steed. 

In het bovenstaande zien wij tevens een voorbeeld van de 
verhouding tussen technische en economische efficiëntie. De 
laatste veronderstelt de eerste. Geen enkele produktiemetho- 
de kan de hoogste economische efficiëntie bereiken, indien 
zij niet, gegeven een bepaalde omvang van de combinaties 
der verschillende produktiefactoren, ook de hoogste tech¬ 
nische efficiëntie verwezenlijkt heeft. De economische vraag¬ 
stelling kan alleen beantwoord worden wanneer voldaan is 
aan de eis dat een hele reeks technische problemen reeds 
opgelost is. Onze veehouder kan geen keuze maken tussen 
grote aantallen koeien en knechten, gecombineerd met een 
kleine omvang van het grasland, en veel land en koeien met 
weinig knechten etc., wanneer hij niet weet hoe hij het best 
kan produceren bij een gegeven om vang van land en be¬ 
paalde aantallen koeien en knechten. Maar de technische 
antwoorden die de techniek oplevert, zijn op zichzelf niet 
genoeg. Het zal duidelijk zijn waarom niet: zij vertellen 
niets over de prijs van de produktiefactoren. De regel voor 
economische efficiëntie verwijst expliciet naar die prijzen. 
Veranderen de relatieve prijzen van grasland en arbeid, dan 
zal de beste verhouding waarin deze twee produktiefactoren 
kunnen worden toegepast, ook veranderen. 

Het marginale fysieke produkt van een produktiefactor, in 
elke onderneming waar deze factor wordt gebruikt, bestaat 
uit het aantal fysieke eenheden waarmee de wekelijkse (of 
maandelijkse of jaarlijkse) produktie toeneemt, wanneer een 
extra eenheid van de betrokken produktiefactor wordt inge¬ 
schakeld, terwijl de hoeveelheden van de andere factoren 
ongewijzigd blijven. Van welke voorwaarden en van welke 
aspecten van de positie van de onderneming is de fysieke 
marginale produktiviteit van een bepaalde produktiefactor 
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nu afhankelijk? Ten eerste natuurlijk van de technische as¬ 
pecten, van de natuurlijke hoedanigheden en krachten van 
de betrokken factor. Ten tweede, zoals we gezien hebben, j 
van de hoeveelheden waarin hij door de onderneming wordt j 
toegepast. En ten derde van de hoeveelheid van elke andere j 
produktiefactor met gegeven technische kwaliteiten die met | 
de betrokken factor wordt gecombineerd. 

De wet van de afnemende marginale produktiviteit zegt dat 
naarmate de hoeveelheid van een bepaalde produktiefactor 
die met gegeven hoeveelheden van andere factoren wordt 
gebruikt, groter wordt, het marginale fysieke produkt van 
die factor afneemt. De regel der economische efficiëntie 
schrijft voor dat de hoeveelheid die van elke factor gebruikt 
wordt, zo groot moet zijn dat het marginaal fysiek produkt 
van die factor in dezelfde verhouding staat tot de prijs van 
een eenheid van die factor, hetgeen ook voor elke andere 
gebruikte factor moet gelden. Hieruit volgt dat wanneer de 
prijs per eenheid van een produktiefactor daalt, grotere hoe¬ 
veelheden van deze factor gecombineerd zouden moeten 
worden met gegeven hoeveelheden van andere factoren. 

[b] 

Wij moeten goed de betekenis van het woord ‘marginaal’ in 
het oog houden. Een marginale hoeveelheid is een verschil 
tussen twee niveaus of aantallen van een of andere meetbare 
en veranderlijke zaak. Marginale hoeveelheden maken ons 
niets wijzer, totdat twee van zulke hoeveelheden, behorend 
bij twee zaken die in omvang of niveau van elkaar afhanke¬ 
lijk zijn, gebruikt worden om een verhouding aan te geven. 
Onder [a] vinden we concrete gevallen die dit toelichten. Het 
aantal koeien op een boerderij is een meetbare en verander¬ 
lijke zaak, het aantal liters melk dat het bedrijf wekelijks 
oplevert, eveneens. Wanneer alle andere factoren op het 
bedrijf constant blijven, kunnen we elke verandering in de 
wekelijkse melkproduktie toeschrijven aan een verandering 
in het aantal koeien. Indien bij een veestapel van zestig 
koeien de wekelijkse melkproduktie 4000 liter bedraagt en 
bij een veestapel van vijfenzestig koeien 4300 liter, dan kun¬ 
nen wij zeggen dat het marginale produkt van de veestapel i 
gevormd wordt door het verschil van de twee aantallen liters, 
gedeeld door het verschil van de twee aantallen koeien. 
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7. SPECIALISATIE 


[a] 

De meest beroemde passage in het boek dat velen beschou¬ 
wen als het fundament van de gehele economische weten¬ 
schap, beschrijft de voordelen die het gevolg zijn van ‘spe¬ 
cialisatie’ of arbeidsverdeling. Het beginsel dat Adam Smith 
in The Wealth of Nations ontvouwde, is van alle tijden en 
universeel geldig. Het bestaat in wezen uit de ontleding in 
de meest eenvoudige elementen van de totale activiteiten 
waardoor de gemeenschap zich tracht te voorzien van de 
talloze verschillende goederen - een grote verscheidenheid van 
activiteiten - om daarna ieder individu zich volledig te laten 
wijden aan een van die elementen. Op die wijze zal hij al zijn 
aangeboren bekwaamheden ten volle kunnen benutten en 
verder ook nog door praktijk en ervaring aan bekwaamheid 
winnen; hij kan spanningen en tijdverlies voorkomen die het 
gevolg zouden zijn van de noodzaak om zich aan nieuwe 
werkzaamheden aan te passen. En de typisch menselijke 
eigenschappen, het vermogen tot oordelen en denken, kun¬ 
nen gereserveerd worden voor taken die zij alleen kunnen 
volvoeren, door alle mechanische werkzaamheden en zelfs 
routinecontroles over te laten aan de machines. 

Sommigen maken een onderscheid naar specialisatie naar 
eindprodukt en specialisatie naar halffabrikaat, maar dat 
onderscheid is niet fundamenteel. De organisatie van de mo¬ 
derne industrie is zo complex geworden dat het weinig zin 
heeft dit onderscheid te maken. De mijnwerker, de arbeider 
in de staalfabrieken, de vrachtwagenchauffeur, de employé 
van de telefoonmaatschappij, de typiste, zij dragen het hunne 
bij tot de uiteindelijke produktie van consumptiegoederen 
via het oneindig ingewikkelde geheel van de samenkomende 
en uiteengaande stromen van halfprodukten. Op elk knoop¬ 
punt van het proces der produktie betrekken de ondernemin¬ 
gen duizenden goederen van andere ondernemingen om hun 
eigen artikel te maken en leveren dit eigen produkt weer 
door aan talloze andere ondernemingen ter verder gebruik 
of bewerking. Essentieel is dat in onze ultragespecialiseerde 
produktiestelsels elke arbeider gewoonlijk slechts één be¬ 
paald soort werk verricht, en de betekenis van ‘een bepaald 
soort’ is in de afgelopen tweehonderd jaar voor steeds meer 
mensen steeds nauwer omschreven geworden. 
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Specialisatie heeft twee consequenties. In de eerste plaats een 
onmetelijke vergroting van de hoeveelheid en de variëteit 
van de goederen die geproduceerd kunnen worden door een 
gegeven aantal mensen, vergeleken met de hoeveelheid en 
de variëteit die deze zelfde mensen zouden kunnen vóórt¬ 
brengen indien zij als Robinson Crusoës ieder voor zich op 
een geïsoleerd eiland zouden leven. Ten tweede de noodzaak 
voor ieder individu om met anderen zijn gespecialiseerde 
produkt uit te wisselen tegen de verscheidenheid van goe¬ 
deren die nodig is om aan zijn uitgebreide reeks van behoef¬ 
ten te voldoen. Zo nauw zijn de begrippen specialisatie en 
ruil met elkaar verbonden, dat men kan zeggen dat zij te¬ 
zamen en onlosmakelijk met elkaar verbonden het grond¬ 
principe vormen waarop de welvaart van de moderne econo¬ 
mieën berust. Het ‘ruil’aspect van het totale proces levert de 
meest centrale en typische studieobjecten op voor de eco¬ 
nomische wetenschap. 

Het spreekt vanzelf dat dit hele proces van uitwisseling van 
goederen zich niet in directe persoonlijke ruiltransacties kan 
voltrekken. Maar deze moeilijkheid is niet de enige reden 
waarom indirecte uitwisseling, waarbij een derde grootheid 
een rol speelt bij de totale transactie van het opgeven van 
een goed en het uiteindelijk daarvoor in de plaats ontvangen 
van een ander, voor de werking van ons moderne econo¬ 
mische systeem noodzakelijk is. De tweede en veel belang¬ 
wekkender reden is dat het noodzakelijk is om een overzicht 
te hebben van alle transacties in hun oneindige verscheiden¬ 
heid en aantal; en dat het mogelijk moet zijn om al deze 
transacties met alle andere in verband te brengen, onver¬ 
schillig waar deze zich naar tijd of plaats af spelen, door de 
waarde van alle goederen die uitgewisseld worden, uit te 
drukken in termen van een gemeenschappelijke rekeneen¬ 
heid. 

Want al spreken de economen nog graag van geld als een 
ruilmiddel, het zou zijn wezen beter karakteriseren en dich¬ 
ter bij de waarheid komen wanneer zij het geld een Teken¬ 
middel’ noemden. Per slot van rekening, wat gebeurt er als 
iemand zijn arbeidskracht een maand verkoopt en met het 
daarvoor ontvangen loon een bepaald aantal goederen koopt 
die hij voor zijn levensonderhoud en zijn verdere behoeften¬ 
bevrediging nodig heeft? Zijn werkgever geeft hem een pa¬ 
pier waarop een bepaald geldsbedrag vermeld staat, waarop 
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een bank dit bedrag aftrekt van het tegoed van de werkgever 
en bijschrijft bij het tegoed van de werknemer. Deze schrijft 
daarop op zijn beurt een aantal cheques uit, en het totaal¬ 
bedrag van deze cheques wordt van zijn tegoed af geschre¬ 
ven. Heeft hij daarmee zijn hele maandloon opgebruikt, dan 
heeft de hele transactie bestaan uit het bijhouden van de 
stand van zaken, zodat, tegen de op de markt heersende 
relatieve waardeverhoudingen, van zijn eigen diensten en de 
goederen die hij heeft gekocht, het bedrag van wat hij bijge¬ 
dragen heeft aan de totale goederenvoorraad en het bedrag 
dat hij daaraan onttrokken heeft, gelijk zijn en in feite als 
tegen elkaar uitgewisseld geboekstaafd zijn. 

De zaak verandert niet wanneer in plaats van cheques en de 
daarmee gepaard gaande boekingen van de bank munten en 
bankbiljetten gewisseld worden van hand tot hand. De bil¬ 
jetten of munten zijn op zichzelf waardeloos; het zijn slechts 
tekens of fiches, vervaardigd van de goedkoopste materialen 
cue toch voldoende duurzaam en moeilijk te imiteren zijn. 
Het zijn fiches die ertoe dienen om op te kunnen tellen wat 
de totale waarde is die in een aantal transacties is uitgewis¬ 
seld Wij zouden dan ook kunnen zeggen dat munten en 
bankbiljetten heden ten dage alleen nog ertoe dienen om de 
boeken bij te houden zonder dat er geschreven behoeft te 
worden. Men zou zich zonder moeite een stelsel kunnen 
indenken waarin men voor een buskaartje een cheque uit 
zou schrijven. Maar het is gemakkelijker en goedkoper om 
een cheque uit te schrijven voor een groot aantal busritjes, 
door voor die cheque munten en biljetten in ruil te ontvan¬ 
gen en deze in kleine bedragen uit te geven naargelang de 
behoefte. Wanneer dit geld op is, zal ons banktegoed precies 
aangeven waar het om gaat: het feit dat wij zo en zoveel 
arbeid hebben uitgewisseld tegen zo en zoveel busritten. 


Wat is nu het totale effect van specialisatie en uitwisseling? 
Het bestaat daarin dat ik, specialist in bijvoorbeeld boek¬ 
drukken of pianospelen, elke dag mijn werk verricht voor 
duizenden en miljoenen andere specialisten en mijn deel 
ertoe bijdraag dat zij in staat zijn om boeken te lezen en 
concerten te beluisteren die zonder de ontzagwekkende or¬ 
ganisatie waarvan wij allen deel uitmaken, niet zouden be- 
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staan of althans vrijwel onbereikbaar zouden zijn. Maar het 
feit dat alle anderen op een paar stappen afstand of ver van 
mij verwijderd toch voor mij werken, via het immens com¬ 
plexe netwerk van de georganiseerde maatschappij, stelt mij 
in staat goederen en diensten te benutten en te gebruiken in 
een verscheidenheid en hoeveelheid die, ware ik van mijn 
eigen inspanningen afhankelijk, onbereikbaarder voor mij 
zouden zijn dan de regenboog. 

Dit netwerk van gespecialiseerde en onderling verbonden 
activiteit spreidt zich letterlijk uit tot aan de vier windstreken 
der aarde, en samenhangende elementen zijn vaak geschei¬ 
den door ja ren of nog langere perioden. Hoe zou een arbei¬ 
der in de kopermijnen van Rhodesië zijn arbeid kunnen uit¬ 
wisselen tegen boeken die jaren later gedrukt worden op 
persen die misschien met zijn koper zijn geconstrueerd, in¬ 
dien er geen universeel rekensysteem bestond dat ons in 
staat stelt om de waarde van alles, overal ter wereld, op elk 
tijdstip, naar één gemeenschappelijke maatstaf te meten? 
Het doel van het geld is om zulk een maatstaf te verschaffen 
en zulk een rekenstelsel te vormen. Daarin slaagt het niet 
volledig: geen enkele menselijke regeling of instelling kan 
volstrekte zekerheid over de toekomst geven en onverwachte 
prijsveranderingen kunnen tot gevolghebben dat de beloning 
voor geleverde arbeid en prestaties kleiner of groter is dan 
de betrokkene verwacht of gehoopt hadden. Maar het is het 
geld dat alle producenten en consumenten van de hele we¬ 
reld in staat stelt om met elkaar contact te krijgen. 


8. ONDERNEMINGEN 
[a] 

Tussen de particuliere personen in hun kwaliteit van con¬ 
sumenten, de vraagzijde van de markt, en dezelfde mensen 
in hun kwaliteit van aanbieders en eigenaars van produktie- 
factoren bemiddelt de onderneming die de factoren koopt 
en bijeenbrengt en de daaruit resulterende goederen tracht 
te verkopen voor meer dan de factoren haar hebben gekost. 
Door haar activiteiten ten deze dient zij zowel het algemeen 
belang als haar eigen belang, want gesteld dat er voldoende 
ongehinderde concurrentie bestaat en dat iedereen een in¬ 
komen geniet dat hem in staat stelt om naar zijn eigen maat- 
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staven comfortabel te leven, dan heeft het streven van de 
onderneming om een gegeven hoeveelheid van een gegeven 
goed te produceren met een zodanige combinatie van hoe¬ 
veelheden produktiefactoren als het goedkoopst op de open 
markt te verkrijgen is, tot resultaat dat wij dat produkt zul¬ 
len kunnen krijgen met de kleinst mogelijke opoffering van 
ile bevrediging van andere behoeften. Produktiefactoren zijn 
goedkoop, net als andere goederen, wanneer niemand er 
Npeciale behoefte aan voelt. Maar produktiefactoren die 
niemand anders dringend nodig heeft, zijn ook de produktie- 
I actoren die maar voor weinig anders kunnen dienen dan 
voor de produktie van het artikel van onze onderneming. 
Bij haar pogingen om tegen de laagste kosten te produceren 
ca daarmee haar winsten zo hoog mogelijk te maken, zal de 
onderneming automatisch proberen te produceren tegen zo 
min mogelijke opoffering van de goederen die de gemeen¬ 
schap het meest verlangt en waarvoor zij dus bereid is het 
meest te betalen. Bovendien zal onze onderneming haar 
eigen belangen het beste dienen indien zij die goederen pro¬ 
duceert waaraan de mensen het meest behoefte gevoelen en 
waarvoor zij bereid zijn een goede prijs te betalen. Het stre¬ 
ven om haar winst te maximaliseren leidt de onderneming 
er dus vanzelf toe om iets te produceren waar grote vraag 
naar bestaat en dat te doen met de kleinst mogelijke opoffe¬ 
ring van andere goederen waar veel vraag naar is. 

De essentiële functie van de onderneming is het nemen van 
beslissingen. Zij moet beslissen welk artikel te produceren; 
welke hoeveelheden van welke produktiefactoren, welke 
techniek toe te passen bij de produktie; en verder hoeveel 
eenheden van het produkt op de markt te brengen per be¬ 
paalde eenheid van tijd. In deze reeks problemen hebben we 
niets gezegd over de prijs. Moet de onderneming niet beslis¬ 
sen welke prijs zij zal vragen voor haar produkt? Of deze 
vraag zich zal voordoen, hangt af van de vraag in hoeverre 
liet betrokken produkt door de potentiële kopers beschouwd 
wordt als een standaardprodukt dat verkregen kan worden 
van onverschillig wie van een reeks concurrerende onder¬ 
nemingen. Is deze voorwaarde volledig vervuld, bestaat er 
volledige concurrentie’, dan kan de prijs die elke onder¬ 
neming vraagt voor haar eigen produkt (per eenheid, kilo, 
liter, ton), niet meer zijn, en behoeft deze niet minder te 
/ijn dan de prijs die de andere ondernemingen rekenen. 
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Want geen consument zal een hogere prijs willen betalen dan 
die hij weet dat ergens anders gevraagd wordt voor dit arti¬ 
kel dat hij als identiek beschouwt. Daarom zal er een uni¬ 
forme prijs heersen die door alle ondernemingen aangehou¬ 
den wordt, en al deze ondernemingen zullen die prijs, waar 
zij niet van kunnen afwijken, als een gegeven zien, een feit 
door de omstandigheden opgelegd. 

In hoofdstuk 6 (Produktie) hebben we de regel opgesteld 
waaraan de onderneming moet gehoorzamen wil zij tegen de 
kleinst mogelijke kosten een gegeven produktieomvang van 
een bepaald artikel bereiken. Om die regel toe te kunnen 
passen, moet de onderneming weten hoeveel geldeenheden 
zij zou moeten betalen voor een extra arbeidskracht per 
week, een extra week gebruik van een bepaald soort land, 
een extra week gebruik van een vrachtwagen of een machine, 
et cetera. Met die extra weken bedoelen we natuurlijk de 
diensten die een extra arbeider, tractor etc. in een week kun¬ 
nen leveren. Deze prijzen van produktiefactoren kunnen 
verschillen naarmate de hoeveelheid van de factor die de 
onderneming gebruikt, verschilt. Om alle mogelijkheden 
ruimte te laten, dienen we te erkennen dat in het algemeen 
de prijs van een week of een jaar gebruik van elke hectare 
land afhankelijk zal zijn (een functie zal zijn) van het aantal 
hectaren dat de onderneming wenst te gebruiken. Op een 
klein en dichtbevolkt eiland zou de onderneming ongetwij¬ 
feld komen te staan tegenover een groeiende weerstand van 
de zijde van de landeigenaars en van andere potentiële ge¬ 
bruikers van het land om haar zonder meer steeds grotere 
stukken van het beschikbare land af te staan, een weerstand 
die in de praktijk tot uiting zou komen in de steeds hogere 
prijs die voor extra stukken land gevraagd zou worden. Dit 
betekent dat voor de beantwoording van de vraag hoeveel 
de onderneming zal gaan produceren, zij op de hoogte moet 
zijn van de prijs van elke produktiefactor bij elk verschillend 
niveau van de vraag naar deze factor van de zijde van de 
onderneming. De onderneming zou bijvoorbeeld moeten 
weten hoe hoog het weekloon van ongeschoolde arbeids¬ 
krachten zou zijn indien zij zou besluiten honderd onge¬ 
schoolde arbeiders in dienst te nemen, en hoe hoog indien 
zij zou besluiten honderdvijftig, tweehonderd, etc. van hen 
aan te trekken. 

Dit is het meest algemene kader van vooronderstellingen 


44 




waarin wij de problemen van de onderneming kunnen be¬ 
studeren, een kader dat voor alle mogelijkheden ruimte open- 
laat. Maar zoals wij redelijkerwijs mogen aannemen dat de 
onderneming bij de verkoop van haar produkt in concur¬ 
rentie met een groot aantal andere ondernemingen die, 
althans in de ogen van de consumenten, een volkomen iden¬ 
tiek produkt aanbieden, de marktprijs van dat produkt als 
een gegeven zal beschouwen, zo mogen wij als evenzeer 
redelijk beschouwen dat de onderneming geen rekening 
houdt met een mogelijke stijging van de prijs van onge¬ 
schoolde arbeidskracht, in het geval zij grotere aantallen 
ongeschoolde arbeiders in dienst zou willen nemen. Wij ver¬ 
onderstellen, met andere woorden, volmaakte concurrentie 
op de produktiefactorenmarkt waar de onderneming mee te 
maken heeft, evengoed als op de afzetmarkten. 

Wat is de maatstaf die de onderneming in deze situatie kan 
gebruiken om te komen tot een verantwoorde beslissing ten 
aanzien van de door haar te verwezenlijken produktieomvang, 
het aantal eenheden fysiek produkt dat zij per eenheid van 
tijd wenst te produceren? Om deze maatstaf te vinden, die¬ 
nen we de consequenties te onderzoeken van de keuze van 
een grotere of kleinere produktieomvang. 

Het beginsel der equi-marginale produktiviteit kan alleen 
dan volledig worden toegepast wanneer de onderneming vrij 
is elke mogelijke combinatie van produktiefactoren te kie¬ 
zen. Deze keuzevrijheid zal alleen dan volmaakt zijn wan¬ 
neer aan twee voorwaarden voldaan is. In de eerste plaats 
moet de onderneming elke hoeveelheid van elke in gebruik 
zijnde produktiefactor kunnen veranderen met evenveel of 
even weinig als zij dat wenst. En ten tweede moet het moge¬ 
lijk zijn dat de onderneming zulke wijzigingen en aanpas¬ 
singen onmiddellijk, zonder tijdverlies, kan doorvoeren. Want 
laten wij eens veronderstellen dat aan de eerste voorwaarde 
niet voldaan is en dat een bepaalde produktiefactor niet in 
kleine delen kan ‘opgedeeld’ worden, maar in grote stukken 
toegepast moet worden. Ten eerste zal het dan moeilijk zijn 
om precies te zeggen wat wij bedoelen met marginale pro¬ 
duktiviteit van deze factor, al blijft het misschien mogelijk 
om te zeggen of de onderneming een, twee of drie... ‘stuk¬ 
ken van deze factor moet gebruiken. Maar in de tweede 
plaats, wanneer de onderneming, zeg, een ‘stuk’ van deze 
factor in gebruik heeft, dan zal de produktieomvang die in 
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die situatie bereikt kan worden met de laagste kosten, waar¬ 
schijnlijk bepaald zijn op een speciaal niveau. Een iets 
grotere of iets kleinere produktieomvang dan juist die zou 
waarschijnlijk hogere kosten met zich meebrengen per kilo 
of ton van het produkt. Want de laagste gemiddelde kosten 
kunnen alleen bereikt worden door een ideale combinatie 
van de hoeveelheden produktiefactoren, en wanneer nu een 
van die hoeveelheden min of meer vaststaat, zal elke andere 
produktieomvang dan die waartoe een ‘stuk’ van deze on¬ 
deelbare factor zich het best leent, alleen bereikt kunnen 
worden door de verhoudingen van de toegepaste produktie¬ 
factoren te doen afwijken van de economisch meest gunstige 
verhouding. Nu is er geen enkele reden waarom de kopers 
gezamenlijk juist door die produktieomvang het best ge¬ 
diend zouden zijn die, gegeven de prijzen van de deelbare 
factoren, goedkoper dan enige andere geproduceerd kan 
worden door een eenheid van de ondeelbare factor. Hieruit 
volgt dat de gemeenschap soms genoegen zal moeten nemen 
met een minder economische combinatie van produktiefac¬ 
toren en dus een hogere prijs voor het eindprodukt moet 
betalen. 

Een produktiefactor die in elke hoeveelheid opgedeeld kan 
worden, noemen wij volmaakt deelbaar, de andere waar dat 
niet voor geldt, ondeelbaar. Voorbeelden van ondeelbare 
produktiefactoren zijn gemakkelijk te bedenken. Indien onze 
veehouder slechts een kleine veestapel bezit, dan is deze vee¬ 
stapel min of meer ondeelbaar, want zij kan slechts gewijzigd 
worden met telkens één koe. Een vloot vrachtschepen is 
ondeelbaar, want schepen zijn nu eenmaal om technische 
redenen groot en de reder kan zijn vloot slechts vergroten 
door in één keer daar bijv. 20.000 ton aan toe te voegen. 
Een hotel vormt een goed voorbeeld van zo’n ondeelbare 
produktiefactor en een effect van de ondeelbaarheid kunnen 
wij aan dit voorbeeld goed illustreren. Laten wij aannemen 
dat de manager een gebouw ter beschikking staat dat aan 
honderd gasten plaats kan bieden. Heeft hij honderd gasten, 
dan is alles in orde en kan hij juist zoveel staf, keukenper- 
soneel, kelners en kamermeisjes in dienst nemen als nodig 
is voor de juiste service. Maar stel dat hij maar vijftig gasten 
heeft. Hij zal dan toch een kok, een man voor de verwar¬ 
ming, een receptionist en een boekhouder nodig hebben, en 
de lonen van deze mensen zullen, evenals de huur, de repa- 
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ratierekening en de onderhoudskosten van het gebouw, even 
hoog blijven (zolang het hotel open blijft). Wij noemen deze 
kosten ook wel de ‘vaste kosten’. Zij verminderen niet als 
het aantal gasten minder wordt en dit betekent dat de weke¬ 
lijkse kosten per gast toenemen naarmate het aantal gasten 
afneemt. Een ander voorbeeld van ondeelbaarheid en zijn 
gevolgen vinden wij in de scheepsbouw. De snelheid bij de 
bouw van schepen zou ongetwijfeld vergroot kunnen wor¬ 
den door meer arbeiders op en rond het schip dat op de 
helling staat, aan het werk te stellen. Maar naarmate hun 
aantal zou groeien, zouden zij minder werkruimte hebben 
en tevens zou er minder nuttig werk voor hen te doen zijn, 
en boven een bepaald aantal zouden zij elkaar in de weg 
lopen en in feite de bouw van het schip vertragen. 

Het effect van veranderingen in de verhoudingen der ver¬ 
schillende produktiefactoren in een bepaalde combinatie is 
natuurlijk een technisch fenomeen, en wanneer de verande¬ 
ringen maar ver genoeg gaan, kan het resultaat met recht 
omschreven worden als een wanverhouding. Na het punt 
waarop bijvoorbeeld de koeien op een bepaald stuk grasland 
zo talrijk geworden zijn dat elke extra koe geen verschil meer 
uitmaakt voor de totale melkproduktie, is het onloochen¬ 
baar dat er té veel koeien, in absolute zin, voor dit gegeven 
stuk grasland zijn. Maar wij moeten ons hoeden voor het 
denkbeeld dat technische gegevens ons steeds zouden kun¬ 
nen inlichten over de al dan niet juiste verhouding van hoe¬ 
veelheden produktiefactoren. In het hele gebied waar de 
toepassing van één extra eenheid van een bepaalde factor 
met gelijkblijvende hoeveelheden van de andere factoren een 
netto-vermeerdering van de produktie tengevolge heeft, is 
het mogelijk dat elke bepaalde verhouding de juiste is bij de 
betreffende relatieve prijzen van de factoren. 

En wat nu ten aanzien van de tweede voorwaarde voor vol¬ 
ledig effect van het beginsel van equi-marginale produktivi- 
teit? Deze tweede voorwaarde is dat de aanpassing van de 
gebruikte hoeveelheden direct, zonder tijdverlies, kan ge¬ 
schieden. Wij hoeven hier eigenlijk weinig over te zeggen. 
Indien het bereiken van de laagst mogelijke produktiekosten 
verandering en aanpassing van de verhoudingen der ge¬ 
bruikte factoren vereist, dan betekent elk uitstel van die 
aanpassing dat die laagst mogelijke kosten nog niet bereikt 
worden. Nu kan de ondeelbaarheid van een produktiefactor 
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geen inherente eigenschap van die factor zijn, niet essentieel 
tot zijn wezen behoren, doch slechts van tijdelijke aard zijn, 
zodat mettertijd die factor op de meest volmaakte wijze aan¬ 
gepast kan worden. Dat zal niet altijd opgaan. Het verkeer 
tussen twee eilanden kan zo gering zijn dat het te weinig is 
om voldoende of volledig gebruik te maken van de capa¬ 
citeit van zelfs het kleinste zeewaardige scheepje. Maar in 
andere gevallen kan een factor slechts zolang ondeelbaar 
zijn als nodig is om een machine van ongeschikte capaciteit 
te verslijten en te vervangen door een grotere of kleinere. 
Wij zeiden ‘mettertijd’. Daar ligt natuurlijk de moeilijkheid. 
In al zulke gevallen zal er een bepaalde periode zijn die te 
kort is om volledige aanpassing van alle gebruikte factoren 
mogelijk te maken. Deze periode wordt ook wel de ‘korte 
periode’ genoemd. Indien in de korte periode een of meer 
van de produktiefactoren ondeelbaar zijn, dan kan voor die 
periode gelden dat er maar één bepaalde produktieomvang 
is waarbij de onderneming tegen de kleinste kosten kan pro¬ 
duceren. Om haar produktie boven dit niveau te doen stij¬ 
gen, zal de onderneming de hoeveelheden toegepaste andere 
factoren steeds meer dienen te vergroten teneinde de pro¬ 
duktieomvang met nieuwe eenheden uit te breiden. 

Al de extra kosten die gepaard gaan met de uitbreiding met 
een eenheid van een gegeven produktie, noemen we de mar¬ 
ginale kosten van die bepaalde produktieomvang. 

Nu hebben wij verondersteld dat onze onderneming werkt 
met een situatie van volmaakte concurrentie op de afzet¬ 
markt, wat, zoals we reeds gezien hebben, betekent dat zij 
zoveel of zo weinig als zij wil kan verkopen per week of 
maand zonder dat dit enige invloed zal hebben op de prijs 
die elke eenheid produkt opbrengt. Dit betekent dat de extra 
opbrengst uit de verkoop, de extra bedragen in geld die de 
onderneming per week of per maand voor haar produkt ont¬ 
vangt tengevolge van de verkoop van een extra eenheid van 
haar produkt, eenvoudigweg het bedrag van de prijs van het 
produkt zal zijn. De extra opbrengst tengevolge van de ver¬ 
koop van een extra eenheid zullen we de marginale op¬ 
brengst noemen. Wat gebeurt er nu met de marginale kosten 
en met de marginale opbrengst die, bij volmaakte concur¬ 
rentie, gelijk is aan de prijs, wanneer de onderneming een 
reeks van mogelijke produktieomvangen beziet, waarbij op 
korte termijn iedere volgende één eenheid groter dan de voor- 
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gaande is? De marginale kosten /uilen, zoals we reeds ge¬ 
zien hebben, stijgen; in elk geval wanneer de pmduktie- 
omvang een bepaald punt overschrijdt. De pi ijs, liet \ohd 
uit de definitie van volmaakte concurrentie, zal even hoog 
blijven. (Wij moeten goed bedenken dat het hier niet gaat 
om een reeks van mogelijke produktieomvangen over een 
verloop van tijd , maar om een reeks van mogelijke produk¬ 
tieomvangen waartussen het de onderneming vrijstaat te 
kiezen en waartussen zij zal kiezen als consequentie van 
haar overwegingen, met de heersende prijs als gegeven.) Het 
is duidelijk dat op een bepaald punt marginale kosten en 
prijs gelijk zullen zijn. Nog een extra eenheid toevoegen zou 
betekenen dat de marginale kosten groter zouden worden 
dan de prijs en daarmee de totale opbrengst lager. De pro- 
duktie beneden dit punt te houden zou betekenen dat men 
/ou afzien van een mogeiijke vergroting van de opbrengst. 
Want zolang de marginale kosten beneden de prijs liggen, 
/al grotere produktieomvang meer toevoegen aan de totale 
opbrengst dan aan de totale kosten. 

Hiermee hebben wij het antwoord gevonden op onze vraag, 
vcike maatstaf de voor de onderneming meest voordelige 
produktieomvang zal bepalen. Winst of netto-opbrengst zal 
voor een onderneming die werkt onder volmaakte concur¬ 
rentie, met andere verkopers van hetzelfde produkt zo groot 
mogelijk zijn, wanneer de produktieomvang zó groot is dat 
de marginale kosten per eenheid produkt even groot zijn als 
de marktprijs per eenheid. 


In dit hoofdstuk hebben we opnieuw de rol gezien die de 
prijs speelt als een waarschuwingssysteem dat potentiële ge¬ 
bruikers van hulpbronnen inlicht over de hoogte van de op¬ 
offering van andere produktieve mogelijkheden die hun 
speciale plan ter aanwending van deze produktiefactoren 
met zich mee zou brengen. De beletselen die de prijs tegen 
de nutteloze aanwending van hulpbronnen opricht, zijn in 
een vrije en concurrerende economie niet zo maar wille¬ 
keurige hinderpalen, maar een overzicht in getallen, een 
cijfermatige weergave van het feit dat er ‘schaarste heerst, 
van het feit dat de natuur ‘zuinig’ is met haar giften en van 
het feit dat andere mensen concurrerende verlangens en 
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doelstellingen hebben. j 

We hebben in het voorafgaande gezien hoe de prijs per een¬ 
heid die de mensen allen tezamen genomen willen betalen 
voor een bepaald goed, de limiet stelt waarboven de pro- 
duktie van dat goed niet moet gaan, omdat dat anders zou 
betekenen dat de mensen andere goederen onthouden zouden 
worden die zij meer op prijs stellen dan de extra hoeveel¬ 
heden van dit bepaalde goed. We hebben ook gezien dat 
indien althans het goed verkocht wordt op een volmaakt 
concurrerende markt, een automatisch mechanisme ervoor 
zorgt dat de produktie naar het peil zal stijgen - maar daar \ 
niet overheen zal gaan-waarop marginale kosten en prijs 
gelijk zijn. En we hebben ook gezien dat dit mechanisme, 
dat het algemeen belang dient, gedreven wordt door het j 
particuliere belang van elke onderneming die haar eigen 
nettowinst zo groot mogelijk tracht te maken. Om tot deze 
conclusies te komen, hebben wij een formeel apparaat van 
begrippen opgebouwd: totale, marginale en gemiddelde kos- J 
ten, totale en gemiddelde opbrenst (de laatste gelijk aan de j 
prijs). Het is wellicht nuttig en waardevol om nu een over- , 
zicht te geven van het geheel van dit begrippenstelsel. j 

Er zijn gemeenlijk bepaalde uitgaven die een onderneming j 
niet kan omzeilen indien zij haar bedrijf wil uitoefenen, die \ 
een constante hoogte hebben, onverschillig welke produktie- ] 
omvang de onderneming heeft. Deze vaste kosten worden j 
terecht als een deel van de kosten beschouwd die, bij elke ] 
produktie groter dan nul, in rekening gebracht moeten wor- . 
den, want alleen de produktie stopzetten zou deze kosten 
doen verdwijnen. Maar aangezien het totaal der vaste kos¬ 
ten constant is, zal het deel van deze kosten dat per eenheid 
gedragen moet worden, kleiner zijn naarmate de produktie- ! 
omvang groter is. Tot zover wat betreft de vaste kosten. De 
directe kosten zijn de uitgaven waarvan de hoogte verband i 
houdt met de produktieomvang en daar een ‘toenemende j 
functie’ van zijn. Zij omvatten de kosten van grondstoffen, j 
arbeid, slijtage van de machines, etc.: alles wat direct betrok- 
ken is bij het produktieproces. De som van vaste en di¬ 
recte of variabele kosten zijn de totale kosten van een be- J 
paalde produktieomvang. Delen we deze totale kosten door j 
de omvang (het aantal per tijdseenheid geproduceerde een- j 
heden produkt), dan krijgen we de gemiddelde kosten per 'j 

eenheid. Deze zullen bestaan uit twee componenten, de ge- .'I 

i 
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middelde vaste kosten die kleiner worden naarmate de 
produktieomvang groter wordt, en de gemiddelde variabele 
kosten die op een bepaald niveau in de meeste gevallen on¬ 
geveer gelijk zullen zijn voor een reeks verschillende pro- 
duktieomvangen, maar tengevolge van de ondeelbaarheid op 
korte termijn van bepaalde produktiefactoren zullen begin¬ 
nen te stijgen wanneer de produktie een zekere hoogte over¬ 
schrijdt. Het gezamenlijke effect van deze twee tendensen 
is dat tot op een bepaalde produktieomvang de gemiddelde 
kosten zullen dalen naarmate de omvang stijgt, maar dat 
boven dat punt de gemiddelde kosten weer zullen toenemen 
wanneer de produktieomvang uitgebreid wordt. Het punt 
waar die overslag van af nemende naar toenemende gemid¬ 
delde kosten optreedt, geeft aan waar de laagst mogelijke 
gemiddelde kosten voor de onderneming op korte termijn 
liggen. 

Bovendien zullen juist bij de produktieomvang waar die om¬ 
slag optreedt, de gemiddelde kosten niet toenemen noch ook 
afnemen, maar constant blijven. Welke score zal de batsman 
(bij cricket) dienen te maken bij elke voltooide innings, wil 
hij zijn gemiddelde onveranderd houden? Zijn nieuwe score 
zal gelijk moeten zijn aan het gemiddelde van zijn vorige. Is 
hij minder, dan gaat zijn gemiddelde omlaag; is hij groter, 
dan gaat het omhoog. Daarom moet zijn marginale score als 
het ware gelijk zijn aan zijn gemiddelde score, indien hij de 
laatste constant wil houden. Op gelijke wijze zullen bij elke 
produktieomvang waarbij de gemiddelde kosten van de on¬ 
derneming constant zijn, de marginale kosten gelijk moeten 
zijn aan die gemiddelde kosten. Wanneer dan ook de gemid¬ 
delde kosten zo laag mogelijk zijn, zullen marginale en ge¬ 
middelde kosten gelijk zijn. 

We weten dat de netto-winsten van de onderneming het 
grootst zullen zijn wanneer zij die produktieomvang heeft 
waarbij marginale kosten en prijs per eenheid-produkt gelijk 
zijn. De onderneming zal haar bedrijf kunnen voortzetten 
indien haar totale kosten niet groter zijn dan haar totale 
ontvangsten, de opbrengst van haar produktie, want de voor 
verdere produktie noodzakelijke uitgaven zullen dan gedekt 
zijn door de inkomsten uit de verkoop van wat geproduceerd 
wordt. Wij vinden de gemiddelde kosten van de eenheid 
produkt door de totale kosten te delen door de totale pro¬ 
duktie, en wij vinden de gemiddelde opbrengst per eenheid, 
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d.w.z. de prijs, door de totale ontvangsten te delen door de 
totale produktie. Zetten we al deze antwoorden nu naast 
elkaar, dan zien we dat er een positie mogelijk is waarin 
geldt dat: 

a. marginale kosten gelijk zijn aan gemiddelde kosten; 

b. gemiddelde kosten gelijk zijn aan de prijs; 

c. marginale kosten gelijk zijn aan de prijs. 

De onderneming zal in deze situatie de grootst mogelijke 
netto-inkomsten behalen; dat volgt uit c. Die inkomsten zul¬ 
len geen winst betekenen, de winst zal nul zijn; dat volgt 
uit b. Maar de onderneming zal in bedrijf kunnen blijven 
en wij mogen aannemen dat zij dit zal doen, omdat wij 
onder de kosten de noodzakelijke vergoeding voor alle pro- 
duktiefactoren hebben opgenomen; ook die voor het werk 
van de leider der onderneming. In deze situatie zal de on¬ 
derneming ook tegen de laagst mogelijke kosten produceren, 
zoals a. aantoont, en dit is in het belang van de hele gemeen¬ 
schap. In het volgende hoofdstuk zullen wij de volle bete¬ 
kenis zien die zulk een positie voor de onderneming heeft. 


9. MARKTEN 
[a] 

Wij hebben volledige concurrentie gedefinieerd als een situ¬ 
atie waarin talrijke ondernemingen staan tegenover een groot 
aantal kopers en een produkt aanbieden dat in alle opzich¬ 
ten uniform is in de ogen van de kopers, onverschillig van 
welke onderneming het afkomstig is. Verder zijn bij volle¬ 
dige concurrentie alle vraag-, aanbod- en feitelijke prijzen 
gelijk en aan de betrokkenen bekend. Deze definitie voldeed 
voor onze doelstelling, het antwoord te vinden op de vraag 
hoe de onderneming bij volledige concurrentie de produktie- 
omvang kan vaststellen of ‘ontdekken’ die haar netto-inkom¬ 
sten zo groot mogelijk doet zijn. Maar in het onderhavige 
hoofdstuk zullen we onze definitie enigszins moeten uit- J 
breiden. 

Als economen plegen we te zeggen dat de onderneming bij 
volledige concurrentie in evenwicht verkeert wanneer zij 
een produktieomvang heeft waarbij marginale kosten en 
prijs gelijk zijn. Want dan is er niets dat de onderneming 
kan doen-zolang de technische kennis en de prijzen van 
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produktiefactoren en produkten ongewijzigd blijven - om 
haar positie te verbeteren en haar inkomsten te vergroten. 
De onderneming, die geen enkele aanleiding heeft om een 
andere weg in te slaan, zal deze produktieomvang aanhou¬ 
den en in die zin op een rustpunt gekomen zijn. 

Wat zal er gebeuren indien de prijs van het produkt stijgt? 
De onderneming zal niet langer in evenwicht zijn bij haar 
vroegere produktieomvang, want bij een ongewijzigde om¬ 
vang zullen de marginale kosten ook ongewijzigd zijn en 
daarom zullen de nieuwe prijzen hoger zijn geworden dan 
de marginale kosten. Om een nieuw evenwicht te bereiken 
moet de onderneming de marginale kosten verhogen; niet, 
natuurlijk, om hogere kosten te krijgen, maar omdat de 
nieuwe, hogere prijzen ruimte laten voor extra eenheden 
produkt die nu meer aan de totale ontvangsten zullen toe¬ 
voegen dan aan de totale kosten. De onderneming zal dus, 
om te profiteren van de hogere prijzen, haar produktieom¬ 
vang groter moeten maken en daardoor de marginale kosten 
opdrijven tot zij weer gelijk zijn aan de nieuwe prijs. Hier¬ 
mee hebben we reeds een deel gevonden van de verklaring 
van een zeer belangrijke stelling die luidt dat prijsstijging 
van een produkt vergroting van het aanbod zal uitlokken: 
toename van het aantal eenheden van het produkt dat per 
eenheid van tijd geproduceerd wordt. Maar dit verschijnsel 
wordt door het bovenstaande nog niet volledig verklaard. 
Er is nog een tweede element. Bij hogere prijzen zal de 
onderneming, naar we gezien hebben, een hogere produktie 
trachten te verwezenlijken. De totale kosten van de oude 
produktieomvang zijn niet groter geworden, maar de totale 
opbrengsten, tengevolge van de prijsstijgingen, zijn wel gro¬ 
ter geworden. Bovendien komen daar nu nog de extra ge¬ 
produceerde eenheden bij die ieder (behalve de marginale) 
meer toevoegen aan de opbrengsten dan aan de kosten. Er 
zijn dus twee redenen waarom de netto-inkomsten of op¬ 
brengsten van de onderneming (totale opbrengsten minus 
totale produktiekosten) bij een bepaalde omvang in de 
nieuwe situatie, waarbij de produktieomvang is aangepast 
aan de nieuwe prijzen, groter zullen zijn dan in de oude. 
Zelfs indien in de oude positie de onderneming kosten en 
opbrengst maar juist in evenwicht kon houden, zal zij in de 
nieuwe positie een netto-opbrengst kunnen behalen die gro¬ 
ter is dan nul, dus winst kunnen maken. Andere onderne- 
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mers, die zich nog niet op de produktie van het betrokken 
artikel hebben toegelegd, zullen hier kansen zien om ook 
winst te maken en nieuwe ondernemingen in deze industrie¬ 
tak oprichten. Wanneer deze nieuwe vestigingen gaan pro¬ 
duceren, dan zal de totale omvang van de produktie in deze 
tak van industrie hierdoor toenemen en zo zal de hogere 
prijs eens te meer stijging van het totale aanbod van het 
produkt in kwestie hebben gestimuleerd. 

Wij komen nu aan een van die schijnbare paradoxen die 
niet uit de realiteit van het economische leven opkomen, 
maar uit de manier waarop dit door de economen is ge¬ 
analyseerd, met name door Alfred Marshall, de grondlegger 
van de school van Cambridge. Marshall, in afwijking van 
wat zijn tijdgenoten op het vasteland verkondigden, stelde 
dat de economische realiteit te complex en ingewikkeld is 
dan dat zijn hele mechanisme of onderling afhankelijke sti¬ 
mulansen en impulsen gevat zouden kunnen worden in één 
enkel beeld. Wij moeten de realiteit ‘stukje bij beetje’ bestu¬ 
deren en daarbij ervan uitgaan dat de hele rest van het 
economisch leven ofwel in het geheel niet geraakt wordt 
door wat er in ons ‘stukje’ gebeurt, ofwel in elk geval niet 
zodanig geraakt wordt dat de gevolgen van wat zich in ons 
kleine stukje af speelt, terug zouden kunnen kaatsen en de 
in dit stukje bereikte aanpassing van krachten en impulsen 
zouden kunnen beïnvloeden. Maar we kunnen natuurlijk 
nooit tevreden zijn met alleen zulk een stuksgewijze benade¬ 
ring van de problemen. Alfred Marshall zelf heeft er steeds 
op gewezen dat uiteindelijk de taak rest van het samen¬ 
brengen en harmoniseren van de gevonden oplossingen. Eén 
aspect hiervan is dat iets dat gebeurt binnen het stukje van 
de volkshuishouding dat wij bestuderen en dat wellicht niet 
veel invloed heeft op andere delen van het economisch 
leven, tegelijkertijd in allerlei andere stukken kan plaats¬ 
vinden door een of andere invloed waaraan alle onderdelen 
blootstaan. In dat geval zou het gecombineerde effect van 
wat er plaatsgrijpt in elk deel, het hele economische stelsel 
kunnen doortrekken en zijn positie in uitgesproken zin ver¬ 
anderen. 

Nu hebben we gezien dat bij volledige concurrentie elke 
onderneming haar produktieomvang kan vergroten tot elk 
punt dat binnen haar technische mogelijkheden ligt, zonder 
dat daardoor de marktprijs van het produkt gewijzigd zal 
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worden. Dit wil echter geenszins zeggen dat wanneer alle 
ondernemingen in de industrie hun omvang gezamenlijk ver¬ 
anderen, er ook geen invloed daarvan op de prijs zou uit¬ 
gaan. Indien een onderneming die 1/1000 van de totale pro- 
duktie in een industrietak voor haar rekening neemt, haai 
produktieomvang met 10 procent vergroot, zal het effect 
hiervan voor de totale produktie slechts een verhoging met 
1/10.000 zijn. Maar een 10-procent-vergroting van alle on¬ 
dernemingen zou betekenen dat de kopers gevraagd wordt 
in een bepaalde tijdseenheid 10 procent meer te kopen van 
het produkt en wij hebben reeds gezien dat deze daar waar¬ 
schijnlijk niet toe zullen kunnen worden overgehaald tenzij 
door prijsverlagingen. 

Hieruit volgt dat naarmate meer ondernemingen zich in deze 
tak vestigen, aangelokt door de winsten die er behaald wor¬ 
den, de consequente groei van de produktieomvang van de 
industrie als geheel op den duur de prijzen zal doen dalen 
en daarmee de winsten van elke afzonderlijke onderneming 
verkleinen. Waar zal dit proces halt houden? Hier komen 
we te staan voor de noodzaak onze definitie van volledige 
concurrentie enigszins uit te breiden. We nemen er nu ook 
nog in op de gedachte dat de produktiefactoren, alle pro- 
duktiefactoren, volmaakt mobiel zijn tussen de ondernemin¬ 
gen, zonder moeite of tijdverlies van de ene onderneming 
naar de andere overgebracht kunnen worden, zodat wan¬ 
neer er ook maar het geringste verschil in rentabiliteit be¬ 
staat tussen twee industrieën, waardoor kans op winst ge¬ 
boden wordt aan wie de produktiefactoren van de ene in¬ 
dustrie naar de andere overbrengt, die overbrenging ook 
inderdaad plaats zal vinden. Gegeven deze volmaakte mobi¬ 
liteit zal het proces van nieuwe vestigingen in de bijzondere 
winsten opleverende industrietak pas eindigen wanneer die 
buitengewone winsten tenietgedaan zijn door prijsdalingen 
die door het groeiproces teweeggebracht zijn. Aangenomen 
dat we onder de produktiekosten ook de vergoedingen en 
salarissen rekenen van ondernemers en managers, voldoende 
om hen in deze ondernemingen te houden, dan mogen we 
zeggen dat de industrie zal groeien tot de netto winst of op¬ 
brengst van elke onderneming tot nul gedaald is. In die 
situatie zal elke onderneming, in het bezit van alle nodige 
technische kennis en in staat gesteld om zich qua machine¬ 
park en gebouwen volledig aan te passen aan de juiste om- 
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vang, precies dezelfde produktie tegen precies dezelfde kos- 3 
ten en met precies dezelfde opbrengst verwezenlijken als 1 
alle andere ondernemingen in die industrietak. Niet alleen 
elke onderneming afzonderlijk, maar ook de hele industrie¬ 
tak zal dan evenwicht op lange termijn bereikt hebben; de 
volkomen en volmaakte aanpassing die, in het mobiele stel¬ 
sel zoals we dat voorondersteld hebben, ook uiteindelijk tot 
stand zal komen indien de niet-economische factoren als 
smaak, techniek, bevolkingsomvang en omvang van de hulp¬ 
bronnen gedurende een voldoend lange periode gelijk 
blijven. 

Voor wij nu ons model dichter bij de werkelijkheid gaan 
brengen door andere omstandigheden dan die der volledige 
concurrentie erin op te nemen, willen wij eerst nog in een j 
formule de twee voorwaarden samenbrengen die, zoals uit - 
het voorgaande gebleken is, noodzakelijk zijn voor volmaakt 
evenwicht in de industrie. Opdat de industrie in evenwicht 
zal zijn en er geen aanleiding is voor nieuwe vestigingen of 
het sluiten van bestaande ondernemingen, moet elke onder¬ 
neming juist werken op het punt waar er geen netto-op- 
brengst is boven wat noodzakelijk is om ondernemers en 
managers in deze industrie te houden, liever dan in een 
andere tak nieuwe ondernemingen op te zetten; met andere 
woorden: moet de netto-opbrengst van de industrie nul zijn. 
Nu is netto-opbrengst het verschil tussen totale kosten en 
totale opbrengst, en netto-opbrengst gelijk aan nul betekent 
dus dat totale kosten en totale opbrengsten even groot zijn. j 
Delen we de totale opbrengsten door de produktieomvang , 
qua geproduceerde eenheden, dan krijgen we de gemiddelde 
opbrengst per eenheid, de gemiddelde geldsom die elke een- 
heid-produkt op de markt opbrengt. Met een andere naam: 
de prijs van het produkt. Delen we de totale kosten door de 
omvang, dan vinden we de gemiddelde kosten per eenheid. 
Hieruit volgt dat wanneer de totale kosten en de totale op¬ 
brengsten in elke onderneming gelijk zijn, ook gemiddelde 
kosten en prijs gelijk moeten zijn. Maar eerder hebben we 
reeds gezien dat voor evenwicht van de onderneming (on¬ 
derscheiden van evenwicht in de industrie) de marginale 
kosten gelijk moeten zijn aan de prijs. De conclusie moet 
luiden dat voor volmaakt evenwicht van onderneming en 
industrietak als geheel, de marginale kosten gelijk moeten 
zijn aan de gemiddelde kosten en aan de prijs. 
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Deze conclusie is bijzonder belangrijk, want zij betekent dat 
wanneer de industrie bij de produktie van een bepaald goed 
volmaakt concurrerend evenwicht heeft bereikt, de totale 
inkomsten van die industrie uit de verkoop van haar produkt 
precies voldoende zijn om de produktiefactoren te betalen 
die voor de produktie van die bepaalde omvang nodig zijn. 
En dat er niets overschiet. De consumenten krijgen in die 
situatie de bestaande produktieomvang tegen de laagst mo¬ 
gelijke prijs: de efficiëntie in de industrie heeft haar hoogte¬ 
punt bereikt. 

In de werkelijkheid komt deze situatie van volmaakte mobi¬ 
liteit en concurrentie niet voor. De produktiefactoren wor¬ 
den niet van de ene industrie naar de andere overgebracht 
bij zelfs het kleinste verschil in rentabiliteit in deze industrieën. 
De mensen veranderen niet graag van werk en, belangrijker 
nog, verhuizen niet graag. Gaat het om machines die voor 
een bepaald produktieproces ontworpen zijn, dan is de enige 
manier om de hulpbronnen die zij vertegenwoordigen naar 
een andere industrie over te brengen, de betrokken machines 
op te gebruiken in de industrie waarvoor zij ontworpen zijn 
en voldoende uit hun opbrengst te reserveren om op den 
duur een andere machine aan te schaffen die geschikt is 
voor de nieuwe industrie. In dit voorbeeld zien we de bete¬ 
kenis van de term ‘lange periode’. 

Maar de centrale gedachte van de volledige concurrentie is 
dat, omdat er talrijke ondernemingen zijn die een produkt 
leveren dat door de kopers als volkomen identiek wordt be¬ 
schouwd, geen enkele onderneming invloed kan uitoefenen 
op de prijs van dit homogene produkt door haar eigen pro¬ 
duktieomvang te veranderen. Elke onderneming die bij vol¬ 
ledige concurrentie meer zou willen vragen dan haar con¬ 
currenten, zou daardoor onmiddellijk alle kopers verliezen, 
terwijl aanbod tegen een lagere dan de heersende prijs onno¬ 
dig verlies zou opleveren, omdat de onderneming haar hele 
produktie tegen de heersende prijs kan verkopen. Het is met 
dit aspect van de volledige concurrentie dat de werkelijk¬ 
heid vaak in tegenspraak is. 

Overal in industrie en handel waar het produkt van een 
onderneming zich onderscheidt van dat van andere, door 
grote of kleine verschillen in de vormgeving, de kwaliteit, 
de verpakking, de wijze waarop het verkocht wordt, de plaats 
van vestiging van de industrie, het gebruik van een handels- 
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merk enzovoort, kunnen wij niet langer volhouden dat de 
produkten van twee ondernemingen uniform en homogeen 
zijn. Het zijn, om precies te zijn, niet langer dezelfde pro- • 
dukten. Twee verschillende merken auto’s zijn twee ver- 
schillende produkten, twee sigarettenmerken ook, en dat 
geldt zelfs voor twee overigens identieke kilo’s suiker die 
verkocht worden in verschillende winkels met verschillend 
personeel. Sommige van de hier genoemde verschillen zullen 
weinig belangrijk zijn in de ogen van de kopers, andere be- 
langrijker; maar elk verschil betekent dat, strikt genomen, 
de situatie in een zeer groot deel van het economische stelsel 
zo is dat één onderneming één bepaald produkt maakt. Het 
volmaakte tegendeel van de situatie die in de volledige con¬ 
currentie verondersteld wordt; talrijke ondernemingen die , 
een homogeen en identiek produkt maken. Maar indien nu 
een onderneming de volledige produktie van een artikel voor 
haar rekening neemt, dan kan zij niet langer ervan uitgaan 
dat zij zoveel of zo weinig van haar produkt zal kunnen! 
verkopen als zij wil, zonder dat dit enige invloed zal hebben 
op de prijs. Omdat er geen volmaakte substituten zijn voor 
het produkt van onderneming A, zal zij niet al haar klanten 
verliezen wanneer zijn haar prijzen enigszins verhoogt. De 
produkten van andere ondernemingen kunnen vrijwel gelijk 
zijn en velen die voorheen het produkt van onderneming A 
gekocht hebben, kunnen van mening zijn dat het verschil 
tussen het produkt van onderneming A en dat van onder¬ 
neming B niet opweegt tegen de hogere prijs die A is gaan 
vragen. Maar een deel van de vroegere kopers zal trouw 
blijven aan A. Van de andere kant gezien: indien A de prijs 
van zijn produkt verlaagt, zal zij daarmee niet alle kopers 
van B, C, etc. naar zich toe kunnen trekken ... want A biedt 
nu eenmaal niet precies hetzelfde produkt aan als B, C, of 
welke andere onderneming ook. 1 

Ondernemingen die produkten op de markt brengen die zo¬ 
veel op elkaar lijken als twee merken scooters, televisietoe¬ 
stellen, chocolade of whisky, verkeren kennelijk niet in een 
geïsoleerde marktpositie, maar concurreren met elkaar om j 
de gunst van de kopers. Toch kan men volhouden dat elke J 
onderneming de enige aanbieder is van zijn eigen welonder- j 
scheiden produkt. Zulk een onderneming die de enige aan- J 
bieder is van een bepaald goed, noemen we een monopolist, j 
De ondernemingen die in concurrentie verschillende pro-1 
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dukten aanbieden die echter in hoge mate eikaars substituten 
zijn, noemen we monopolistische concurrenten. Wij zeggen 
ook wel dat deze ondernemingen werken bij onvolledige 
concurrentie. Wat onderscheidt nu de onderneming in onvol¬ 
maakte concurrentie van die in volmaakte concurrentie? 
Dat de eerste haar prijzen zal moeten verlagen om een gro- 
'cre omzet te bereiken, en haar prijzen kan verhogen op 
oorwaarde dat zij dan niet zo’n grote hoeveelheid produktie 
•d kunnen verkopen, terwijl de laatste geen enkele invloed 
kan uitoefenen op de prijzen en eenvoudigweg haar pro- 
iuktieomvang naar believen kan kiezen. De verkoopbare 
produktie van een onderneming in volledige concurrentie is 
onafhankelijk van de prijs, maar de omzet die de monopolis- 
nsch concurrerende onderneming kan behalen is een functie 
van de prijs die zij rekent voor haar produkt. Hoe kunnen 
we de aard van deze band tussen prijzen en produktie- 
omvang nader bepalen? 

Bepaalde prijsveranderingen zullen een groot verschil ma¬ 
ken in de hoeveelheid die per week van een produkt ver¬ 
kocht kan worden, andere slechts een klein verschil. ‘Na¬ 
tuurlijk, zult u zeggen, ‘een geringe prijsverandering zal 
minder effect hebben dan een grote.’ Maar wat is een ge¬ 
ringe prijsverandering? Is ƒ 0,50 per eenheid weinig? Wan¬ 
neer het gaat om een paar schoenen, ja. Maar als het gaat 
om een doosje lucifers, zou het meer dan tien keer de oor¬ 
spronkelijke prijs zijn. Hier ligt het antwoord op onze vraag. 
Een dubbel zo hoge prijs, of zelfs een prijs die 50 procent 
hoger is, zal objectief een ‘grote’ prijsstijging genoemd mo¬ 
gen worden. Maar ƒ 0,50 toevoegen aan een prijs die reeds 
ƒ 50 bedraagt, betekent slechts een stijging van één procent, 
een te verwaarlozen bedrag. Wat ons interesseert, is dus niet 
het werkelijke bedrag waarmee de prijs verhoogd wordt, de 
guldens of centen die de fysieke eenheid van een produkt 
duurder wordt - indien kolen per ons verkocht werden, zou 
dan een prijsstijging van ƒ0,05 per ons een ‘grote’ prijs¬ 
stijging betekenen? - maar de proportionele stijging, het per¬ 
centage van de stijging, of de verandering in het algemeen 
van de prijs per eenheid-produkt. En zo moet ook het effect 
van de prijsveranderingen op de wekelijkse produktie en de 
wekelijks verkochte hoeveelheid in percentages uitgedrukt 
worden. Wij komen daarmee aan een begrip dat een belang¬ 
rijke plaats inneemt in het hele economische denken, het 
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begrip elasticiteit. 

De elasticiteit van de vraag naar een bepaald goed is een 
maatstaf van de gevoeligheid waarmee de wekelijks (of maan¬ 
delijks of jaarlijks) verkochte hoeveelheid van dit goed rea¬ 
geert op veranderingen in zijn prijs. Indien een prijsdaling 
van 5 procent tengevolge heeft dat de verkochte hoeveelheid 
25 procent groter wordt, dan zeggen we dat de elasticiteit 
van de vraag 5 bedraagt. Neemt na een prijsdaling van 5 pro¬ 
cent de verkochte hoeveelheid slechts toe met 1 procent, 
dan zeggen we dat de elasticiteit van de vraag 1/5 bedraagt. 
Het begrip elasticiteit is op zichzelf een eenvoudig begrip en 
het feit dat men het in een ingewikkeld lijkende formule kan 
gieten, doet hier niets aan af. 

Laat ons nu eens nagaan welke consequenties dit heeft voor 
het onderscheid tussen volledige en onvolledige concur¬ 
rentie, en voor de problemen waarmee de monopolistische 
concurrent te maken krijgt en die weergegeven zouden kun¬ 
nen worden door de vragen: hoeveel zal ik produceren en 
verkopen? of: hoeveel zal ik per eenheid produkt rekenen?, 
maar hem niet de vrijheid laten beide vragen tegelijkertijd te 
stellen. Wat is de elasticiteit van de vraag voor een onder¬ 
neming die haar produkt verkoopt bij volledige concurren¬ 
tie? De geringste prijsverlaging zal metterdaad een oneindig 
grote stijging van de vraag tengevolge hebben: de elasticiteit 
is oneindig. De monopolistische concurrent daarentegen zal 
merken dat de reactie op een prijsverlaging van 1 procent 
slechts een bepaalde, eindige toename van de wekelijkse 
vraag tengevolge zal hebben: de wekelijks verkochte hoe¬ 
veelheid zal met een bepaald, benoembaar aantal percentages 
stijgen. Zal hij voordeel hebben bij die prijs verandering en 
de ermee gepaard gaande verandering in zijn omzet? 

Laat ons om te beginnen aannemen dat de onderneming een 
constant wekelijks bedrag besteedt aan een aantal produktie- 
factoren en dat zij zonder dit bedrag te veranderen of tel 
vergroten een grotere produktie kan bereiken dan waar vraagS 
naar bestaat, zelfs indien de prijs van het produkt nihil was;’ 
Met deze vooronderstelling hebben we de marginale koster^ 
bij alle relevante produktieomvangen op nul gebracht. Welke 
maatstaf kan de onderneming aanleggen bij voorstellen omf 
tot prijsverlaging over te gaan? Laten wij eens aannemen datj 
1 procent prijsverlaging 1 procent verhoging van de weke-l 
lijkse omzet tengevolge zou hebben. De ontvangsten uit d i 
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verkoop bij de oude produktieomvang kunnen dan weer¬ 
gegeven worden als 100 X 100, de ontvangsten bij de nieuwe 
prijs als 101 (de nieuwe produktieomvang) X 99 (de nieuwe 
prijs). De eerste vermenigvuldiging levert 10.000 op, de 
ivveede 9.999. Maar dit duidelijke verschil, klein als het mag 
/| jn, zou nog aanmerkelijk kleiner zijn, als wij spraken van 
| cn prijsdaling en omzetvergroting van 1/1000, en nog weer 
Hemer indien wij zouden uitgaan van een verlaging van de 
pi ijs met 1/10.000 en een daarmee gepaard gaande grotere 
omzet van eveneens 1/10.000 (waarbij het verschil tussen 
ile twee uitkomsten slechts een honderdmiljoenste zou zijn), 
enzovoort. 

Hieruit volgt dat het verschil tussen de twee uitkomsten niet 
lot de essentie van de zaak behoort. Dat verschil komt voort 
uit het feit dat wij met eindige getallen moeten werken. 
Essentieel is dat wanneer een bepaalde proportionele prijs¬ 
daling een evenredige omzetvergroting tengevolge heeft (de 
\ taag evenredig doet stijgen), er praktisch geen verandering 
in de netto-opbrengst van de produktie zal optreden. We 
bevinden ons dan op een zeer speciaal en kritiek niveau van 
elasticiteit, een soort waterscheiding tussen twee elasticiteiten, 
respectievelijk die waarbij een kleine prijsdaling de opbrengst 
/.al vergroten, en die waarbij een kleine prijsdaling de op¬ 
brengst zal doen dalen. De eerste elasticiteit noemen we 
groter dan 1, de laatste kleiner dan 1. De elasticiteit waarbij 
de proporties gelijk zijn, zodat de verkochte hoeveelheid met 
een even groot percentage stijgt als de prijs gedaald is, 
wordt de eenheid van elasticiteit genoemd. 

Want elasticiteit is per slot van rekening niets anders dan 
een bepaalde verhouding en we kunnen ze uitdrukken in een 
eenvoudige breuk met een teller (het percentage waarmee 
de hoeveelheid verandert) en een noemer (het percentage 
waarmee de prijs verandert). Wanneer het bovenste cijfer 
van de breuk (de teller) gelijk is aan het onderste cijfer (de 
noemer), kunnen we aan de breuk en dus aan de elasticiteit 
waar hij voor staat, de waarde 1, eenheid van elasticiteit 
geven. 

Maar nu terug naar het probleem van onze onderneming die 
zich afvraagt of het voor haar voordelig zal zijn haar prijzen 
te verlagen. Indien de elasticiteit van de vraag groter is dan 
1, zal verlaging van de prijs met een bepaald percentage een 
grotere procentuele vergroting van de vraag tengevolge heb- 
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ben; de opbrengst uit de verkoop, de totale ontvangsten, 
zullen stijgen. Omdat we ervan uitgegaan zijn dat de mar¬ 
ginale kosten nul waren, zal deze grotere omzet ook grotere 
netto-winst betekenen. Is de elasticiteit kleiner dan 1, dan 
zal prijsverlaging opbrengstverlaging en daarmee minder 
netto-winst tengevolge hebben. 


[b] 

In dit hoofdstuk hebben we onze analyse van het evenwicht 
uitgebreid van de individuele onderneming tot een hele in¬ 
dustrietak, in het volgende zullen wij het begrip nader be¬ 
zien in verband met het economische stelsel als geheel. 
Evenwicht duidt in principe op een situatie waarin een groot 
aantal individuen die hun eigen belang zo goed mogelijk 
trachten te behartigen, aan elkaar overgeven wat zij het best 
kunnen missen in ruil tegen wat zij het meest begeren. Deze 
toestand treedt op wanneer vrije onderhandelingen tussen 
bereidwillige kopers en bereidwillige verkopers, zonder 
dwang, tot wederzijds bevredigende resultaten leiden en is 
voor ieder individu de beste positie die hij kan verwerven 
via zijn vrije onderhandelingen en ruiltransacties, een situatie 
ook die beantwoordt aan het recht en de vrijheid van ieder 
ander individu om zijn belangen te behartigen en na te 
streven met dezelfde methoden. 

Wij zijn in dit hoofdstuk reeds gestoten op de paradox van de 
winst: dat overal waar volmaakte mobiliteit van produktie- 
factoren bestaat en aan vrije vestiging van nieuwe industrieën 
in bestaande industrietakken niets in de weg staat - de situatie 
die bij volledige concurrentie verondersteld wordt - het stre¬ 
ven van elke bestaande of potentiële onderneming naar maxi¬ 
male winsten zal leiden tot een algemeen terugdringen van 
de winsten tot op het peil waar alleen de noodzakelijke mi¬ 
nimum vergoeding en beloning nog verdiend wordt die ver¬ 
eist is om ondernemers en managers in de betrokken tak van 
industrie te doen voortwerken. 

Maar we hebben ook gezien dat de voorwaarden van de vol¬ 
ledige concurrentie in de realiteit van het leven maar zel¬ 
den vervuld zijn. Niet alleen zijn de produktiefactoren nooit 
volmaakt mobiel, maar alleen als het gaat om ruwe grond¬ 
stoffen en materialen zijn de kopers over het algemeen on¬ 
verschillig ten aanzien van de talrijke aanbieders van wie zij 
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de goederen betrekken. Hebben zij voorkeur voor de ene 
onderneming boven de andere, dan zijn de produkten van 
.leze twee ondernemingen, hoezeer ook technisch gelijk, 
'och eigenlijk niet meer geheel uniforme en identieke pro¬ 
dukten. Een onderneming wier produkt uniek is, heeft het 
monopolie van de produktie van dat artikel en een gegeven 
procentuele verandering in de produktieomvang van die 
onderneming zal volledig en precies tot uitdrukking komen 
m de totale omvang van de produktie van dat artikel. Een 
grotere omvang zal dan ook alleen verkocht kunnen worden 
legen lagere prijzen en een kleinere produktieomvang zal 
hogere prijzen mogelijk maken. Wij kunnen ook zeggen dat 
\oor de monopolist of de monopolistische concurrent de 
produktieomvang een afnemende functie is van de prijs en 
de prijs een afnemende functie van de produktieomvang. 
Rat de hoeveelheid die per eenheid van tijd verkocht wordt, 
leageert op veranderingen in de prijs, kunnen wij kwantita¬ 
tief uitdrukken met het begrip elasticiteit van de vraag: de 
procentuele verandering in het aantal wekelijks verkochte 
lysieke eenheden produkt, gedeeld door de procentuele ver¬ 
andering in de prijs die tot die verandering van verkochte 
hoeveelheid aanleiding gegeven heeft. De elasticiteit is 1 
wanneer die twee percentages gelijk zijn, want dan is de uit¬ 
komst van de breuk 1. In die situatie, wanneer de eenheid 
van elasticiteit van de vraag bereikt is, zal een kleine prijs- 
verandering, met de als gevolg daarvan optredende veran¬ 
dering in de verkochte hoeveelheid, geen verschil uitmaken 
voor de totale ontvangsten of opbrengsten. Is de elasticiteit 
van de vraag oneindig, dan verkoopt de onderneming haar 
produkt op een volmaakt concurrerende markt. 


10. EVENWICHT 


Er is een logica die aanwijst hoe we het beste van de dingen 
kunnen maken, hoe we het grootste gemak en de grootste 
behoeftenbevrediging kunnen bereiken met de ons ten dien¬ 
ste staande, beperkte middelen, ondanks de schaarste waar 
wij als mensen mee kampen, omdat wij niet zoveel hebben 
van alle goederen als wij zouden willen. De economie be- 
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studeert deze logica. Wij streven allen naar zulk een opti- \ 
male positie voor onszelf, ons gezin of voor de grotere ge¬ 
meenschap waar wij ons mee vereenzelvigen. Want neem ik 
de gedragingen van de anderen als gegeven aan, dan is er 
een bepaalde gedragslijn voor mijzelf op te stellen die mijn 
positie de best mogelijke zal maken. Dat geldt ook voor 
iedereen die optreedt in het economisch leven. Wanneer 
iedereen tezelfdertijd probeert zijn eigen positie of die van 
zijn gezin, de gemeenschap waar hij toe behoort, etc. zo 
goed mogelijk te maken, dan resulteert daaruit een totale 
aanpassing waarbij de ‘best mogelijke positie in de gegeven 
omstandigheden’ door ieder tegelijkertijd wordt gerealiseerd. 
Waarbij voor ieder geldt dat wat hem betreft, gegeven het 
gedragspatroon van A, B, C, D ..., kortom van iedereen die 
aan het economisch proces deelneemt, zijn positie niet ver¬ 
beterd kan worden. Deze totale aanpassing, die met recht 
de optimale positie van het economisch stelsel als geheel 
genoemd mag worden, draagt de naam algemeen evenwicht. < 
Die positie is belangwekkend om twee redenen: in de eerste 
plaats omdat zij in zeker opzicht de beste positie is die, alge- j 
meen gezien, bereikt kan worden, en in de tweede plaats 
omdat het aangeboren streven van de menselijke natuur 
naar steeds groter comfort en behoeftenbevrediging ervoor 
zorgt dat wij mogen aannemen dat deze positie steeds dich- 
ter benaderd wordt. Sommigen zullen zeggen dat er nog een j 
derde reden is: omdat deze positie, eenmaal bereikt, een j 
ruststand is waarin het economische leven permanent kan j 
blijven verkeren, zolang het kader van veronderstelde voor- j 
waarden waarin de economische krachten werken, de smaak i 
van de mensen, de technische verworvenheden, de hulp- 
bronnen, de wetten en instellingen, onveranderd blijft. Maar j 
het moderne economische leven vaart op een stroom van j 
onophoudelijke veranderingen: de rusteloze rivaliteit, de 
weetgierigheid en het verlangen om nieuwe zaken te onder¬ 
nemen alleen al omdat zij nieuw zijn, schijnen even essen¬ 
tieel voor onze welvaart als de voorwaartse beweging nood¬ 
zakelijk is om een vliegtuig in de lucht te houden. Indien 
de groei van kennis, bevolking en produktiefaciliteiten tot 
stilstand zou komen, zou het zeer goed mogelijk zijn dat een 
stagnerende volkshuishouding bij lange na niet in staat zou 
zijn om onze huidige levensstandaard te handhaven, tenzij 
wellicht door een radicale ingreep in onze economische in- 
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stellingen. De redenen waarom dit verondersteld mag wor¬ 
den, zullen wij nader uiteenzetten in deel V (Werkgelegen¬ 
heid). Daarom lijkt mij de stelling dat wij een bepaalde 
evenwichtspositie, een optimale positie, zouden kunnen be¬ 
reiken en handhaven indien de gegeven voorwaarden slechts 
ongewijzigd zouden worden gehouden, een stelling die van 
weinig belang is. De tendens is dat zulk een positie voort¬ 
durend benaderd wordt en daarom ook ten dele en bij be¬ 
nadering gerealiseerd, terwijl de omstandigheden voortdu¬ 
rend, vlug of langzaam, veranderen en de doelstellingen zich 
verplaatsen. Deze tendens is belangrijk en onze aandacht 
waard. Maar toch kan het zijn nut hebben om een volledig 
beeld te schetsen en al de voorwaarden op te noemen waar¬ 
aan voldaan zou moeten zijn, wil een staat van algemeen 
evenwicht bereikt worden. 

Bij de voorwaarden die wij hebben genoemd voor het be¬ 
houd van een gegeven evenwichtspositie, hoorden ook con¬ 
stante hulpbronnen. Hiermee bedoelen wij niet alleen dat 
de totale hoeveelheid van elke hulpbron waarover het eco¬ 
nomisch stelsel als zodanig kan beschikken, constant moet 
blijven, maar ook dat de hoeveelheid die ieder individu te 
zijner beschikking heeft, eveneens constant moet blijven. 
Want anders zou de groei of de afneming van het gewicht 
waarmee mensen met verschillende verlangens deze ver¬ 
langens tot gelding zouden kunnen brengen bij de bepaling 
van produktieomvang en prijzen, het evenwicht kunnen ver¬ 
anderen en de ruststand tenietdoen. Nu behoren de werk¬ 
tuigen en andere produktieve faciliteiten waarover de mens 
beschikt, tot de hulpbronnen en dit deel van de totale hulp¬ 
bronnen kan hij vergroten door minder dan zijn gehele in¬ 
komen aan consumptiegoederen te besteden. Evenwicht ver¬ 
eist dus dat wij ervan uitgaan dat de mensen hun totale 
inkomen, niet meer en niet minder, besteden aan directe 
consumptiegoederen en diensten. 

In het vereenvoudigde model dat wij hier opstellen, komen 
drie typen economische subjecten voor, of liever, zijn er drie 
rollen in de economie waarvan elke persoon van vlees en 
bloed er op zijn minst twee vervult. Iedereen is consument, 
de meesten van ons leveren ook produktieve diensten en 
enkelen onder ons zijn organisatoren van de produktie, on¬ 
dernemers of managers van ondernemingen. De voorwaar¬ 
den die tegelijkertijd vervuld zouden moeten zijn wil er van 
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algemeen evenwicht sprake zijn, kunnen wij in drie groepen 1 
splitsen, groepen die overeenkomen met de genoemde drie 
typen. 

Als consument van wie de vraag naar directe consumptie¬ 
goederen uitgaat, zal elke persoon in evenwichtspositie ver¬ 
keren (dat wil dus zeggen in een positie die hij, bij het ge¬ 
geven gedragspatroon van de anderen, niet kan verbeteren), 
wanneer een extra gulden per maand hem hetzelfde extra 
gemak en bevrediging zou opleveren, onverschillig aan welk 
goed hij die extra gulden zou besteden: m.a.w. wanneer het 
marginale nut gedeeld door de prijs hetzelfde is voor elk 
goed. Dit principe zal tot gevolg hebben dat hij de grootste 
behoeftenbevrediging krijgt uit zijn gegeven inkomen. Maar 
wat bepaalt de grootte van zijn inkomen? 

Wij gaan uit van de veronderstelling dat hij als consument 
koopt op een volmaakt concurrerende markt waar de prij¬ 
zen onafhankelijk zijn van de hoeveelheden die enig indi¬ 
vidu vraagt. Wij mogen met evenveel reden ervan uitgaan 
dat in zijn andere kwaliteit, als eigenaar van produktiefac- 
toren, hij opnieuw te maken heeft met een volmaakt con¬ 
currerende markt waarin hij de diensten van deze factoren 
moet verkopen, zodat ook hun prijzen onafhankelijk zijn 
van de wekelijkse hoeveelheid die enig eigenaar heeft aan 
te bieden. Om de zaak niet te ingewikkeld te maken, zullen 
wij er verder van uitgaan dat hij slechts één produktiefactor 
aanbiedt, bijvoorbeeld zijn eigen arbeidskracht. Zijn inkomen 
zal dan afhangen van het aantal uren dat hij per week werkt, 
vermenigvuldigd met de heersende marktprijs per uur voor 
de soort arbeid die hij levert. Werken betekent opoffering 
van vrije tijd en gemak, opoffering van de mogelijkheden tot 
plezierige activiteiten en de geestelijke en lichamelijke in¬ 
stelling die daarvoor nodig zijn, en naarmate het aantal 
werkuren per week groter wordt, zal elk uur méér, onaan¬ 
genamer worden. Het werk zelf kan uiterst bevredigend 
zijn, maar er zal toch een punt komen waarop toenemende 
vermoeidheid het desalniettemin tot een onaangename taak 
maakt. Er zal dus een punt zijn waarop elk extra uur werk 
meer verlies aan levensvreugd zou kosten en meer inspan¬ 
ning zou vergen dan gecompenseerd zouden kunnen worden 
door de goederen die een uurloon meer zouden kunnen ver¬ 
schaffen. Minder uren werken dan dit aantal zou betekenen 
dat men meer inkomen zou prijsgeven dan de vrije tijd 
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waard is; meer uren werken, dat men meer vrije tijd zou 
opgeven dan het extra loon waard is. Dit punt, waarop mar¬ 
ginaal nut van vrije tijd en inkomen gelijk zijn, of zoals we 
eigenlijk juister zouden moeten zeggen, waar het marginale 
nut van de tijd gelijk is, onverschillig of we het grens- 
halfuur besteden aan werk of aan vrije tijd, zal hem grotere 
bevrediging verschaffen dan enige andere verdeling van zijn 
168 uren per week: het geeft aan waar het evenwicht ligt 
ten aanzien van de wekelijkse arbeidsuren. 

Laten wij nu het geval bezien van de ondernemingen en de 
industrietakken waarin zij gegroepeerd zijn. Bij evenwicht 
op lange termijn zullen de ondernemingen en de industrieën 
consumentengoederen van alle soorten produceren in zulke 
hoeveelheden en met gebruikmaking van zulke combinaties 
van produktiefactoren, dat elke toename in de produktie van 
het ene goed en de daarmee gepaard gaande afname in de 
produktie van een ander goed de vervanging van een minder 
gewenste door een meer gewenste goederenstroom tenge¬ 
volge zou hebben, beoordeeld naar de prijs die op de markt 
gegeven wordt voor goederenstromen die qua produktie 
evenveel kosten. Binnen iedere onderneming zullen de pro- 
duktiefactoren op zodanige wijze worden gecombineerd dat, 
gegeven hun prijzen en hun onderlinge en verbonden tech¬ 
nische capaciteit, bij de heersende stand van de techniek de 
gemiddelde kosten per eenheid produktiefactor zo laag mo¬ 
gelijk zullen zijn. Zouden door de inherente ondeelbaarheid 
van een bepaalde produktiefactor een produktieomvang die 
iets kleiner of iets groter dan de feitelijk nodige is en daar¬ 
mee iets hoger gemiddelde kosten per eenheid produkt ont¬ 
staan, dan zullen de marginale kosten bij deze produktie¬ 
omvang gelijk zijn aan de gemiddelde kosten bij deze omvang. 
Deze gemiddelde kosten, waartoe ook de beloning van de 
ondernemer en manager gerekend moeten worden, een be¬ 
loning wel te verstaan die juist hoog genoeg zal zijn om hen 
in deze industrie te houden, zullen precies, maar ook niets 
meer, gedekt kunnen worden door de prijs die het produkt 
op de markt maakt. Dat wil zeggen dat er helemaal geen 
winst zal zijn die uitgaat boven de minimum inkomsten die 
nodig zijn voor de betaling van de goedkoopste combinatie 
van produktiefactoren die de bestaande produktieomvang 
kan verwezenlijken. Omdat in deze volmaakte evenwichts- 
positie van de onderneming de marginale kosten gelijk zul- 
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len zijn aan de prijs, zal er geen enkele stimulans zijn om 
de produktieomvang te wijzigen. En omdat bij evenwicht 
in de industrietak eveneens geldt dat daar marginale kosten 
gelijk zijn aan de prijs, zal er ook geen aanleiding zijn voor 
nieuwe vestigingen of voor het sluiten van bestaande onder¬ 
nemingen. Er zal daarom ook geen tendens zijn voor ver¬ 
andering van de totale produktieomvang van de betrokken 
industrie, voor de totale hoeveelheid die van het produkt in 
een bepaalde tijdseenheid geproduceerd wordt. 

Aangezien bij de volmaakte mobiliteit van produktiefacto¬ 
ren tussen alle ondernemingen en industrieën - een van de 
vooronderstellingen van volledige concurrentie - geen en¬ 
kele factor zijn diensten aan de ene onderneming zal ver¬ 
kopen voor een lagere prijs dan voor deze diensten betaald 
wordt door enige andere onderneming, zal elke produktie- 
factor dezelfde prijs per eenheid van diensten krijgen, on¬ 
verschillig in welke onderneming of in welke industrie die 
factor in gebruik is. Omdat verder elke onderneming, ten¬ 
einde haar netto-winst zo hoog mogelijk te maken, juist die 
hoeveelheid van elke produktiefactor zal gebruiken waarbij 
het marginale produkt van die factor precies genoeg ople¬ 
vert om de marginale kosten van die factor te dekken, zal 
bij algemeen evenwicht de waarde van het marginale pro¬ 
dukt van elke factor in iedere onderneming van iedere in¬ 
dustrie hetzelfde zijn en zal het niet mogelijk zijn een waar¬ 
devoller produkt te krijgen door eenheden van de factor 
naar een andere industrie over te brengen. 

Zo is het beeld van het algemeen evenwicht: een patroon 
waarbij alle hulpbronnen zodanig gebruikt worden dat, in 
een vrije economie, elke afwijking van het patroon met suc¬ 
ces kan en zou worden tegengegaan door een deel van de 
mensen of alle mensen omdat ze bij zulke afwijkingen hun 
produktieve hulpbronnen en krachten minder zouden zien 
bijdragen tot hun comfort en behoeftenbevrediging dan voor¬ 
heen het geval was. 


Eb] 

De gedachte dat alle economische kwantiteiten onderling 
samenhangen en van elkaar afhankelijk zijn, is wel het 
moeilijkste onderdeel van de theorie van het algemeen even¬ 
wicht. Dit aspect laat zich ook moeilijk in woorden uiteen- 
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zetten. Die onderlinge afhankelijkheid brengt met zich mee 
dat bij elke verandering in de omvang van de hoeveelheden 
bij algemeen evenwicht alle hoeveelheden van andere fac¬ 
toren in het systeem ook min of meer zullen veranderen. 
Elke poging om deze gelijktijdige onderlinge afhankelijkheid 
in woorden te vangen lijkt op een eindeloze cirkelredene¬ 
ring: A is afhankelijk van B, en B van C, en C van A; daar 
lijkt het op neer te komen. Waar vinden we een rustpunt voor 
onze redenering, een punt vanwaar we kunnen uitgaan en 
dat zelf niet verandert? Meestal doet de econoom bij het 
uitleggen van dit aspect een beroep op de wiskunde, op het 
leerstuk van de vergelijkingen met meerdere onbekenden, 
dat velen van ons zich nog uit de algebralessen zullen her¬ 
inneren. Wij zullen een voorbeeld geven. Een vader is 4 X 
zo oud als zijn zoon. Deze is 30 jaar jonger dan zijn vader. 
Hoe oud zijn beiden? Op het eerste gezicht zouden we den¬ 
ken dat wanneer we slechts de leeftijd van de vader of van 
de zoon kenden, wij de leeftijd van de ander zouden kunnen 
berekenen, maar dat, omdat we geen van beide leeftijden 
kennen, de oplossing van dit vraagstuk onmogelijk is. Elk 
van de onbekenden is afhankelijk van de andere en het is 
alsof wij hier staan voor eenzelfde cirkelredenering als wij 
bij het algemeen evenwicht tegengekomen zijn. 

Toch is het, indien wij de leeftijd van de zoon x noemen en 
de leeftijd van de vader y, voor ieder duidelijk dat y = 
4 x, waaruit volgt dat als we x van y aftrekken, het verschil 
3 x zal zijn. Dit verschil, weten we, is 30 jaar; x is dus 
10 jaar. En y is 40 jaar. Het vraagstuk kan dus opgelost 
worden. En al zullen de vraagstukken die zich voordoen in¬ 
dien wij zouden proberen om het algemeen evenwicht van 
een geheel economisch stelsel als een systeem van zulke 
vergelijkingen op te stellen, natuurlijk aanzienlijk ingewik¬ 
kelder zijn, zij zijn in principe oplosbaar. Wij mogen daar¬ 
om ook zeggen dat zulke evenwichtsstelsels ‘bepaalbaar’ zijn, 
waarmee wij bedoelen dat voor elke produktieomvang of 
prijs of inkomen die in het stelsel figureert, er een of althans 
een eindig getal is: de mogelijke grootte of omvang die in 
overeenstemming is met de omvang van andere factoren of 
hoeveelheden. 

Wij moeten aan het eind van onze beschouwingen over het 
algemeen evenwicht wel goed bedenken dat het bewijs dat 
een combinatie van verschillende grootten en omvangen van 
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economische hoeveelheden mogelijk is - en logisch voorstel- I 
baar en niet in tegenspraak met zichzelf-een combinatie f 
die zichzelf genoeg zou zijn en geen inherente tendensen ' 
tot wijziging zou bezitten, nog niet hetzelfde is als het aan- \ 
tonen hóe zulk een situatie ooit in de praktijk verwezenlijkt 
zou kunnen worden. 



DEEL III / INKOMEN 


11. INKOMEN 
[a] 

Stellen wij ons een kaart voor waarop de rode stippen geen 
steden maar ondernemingen, en de lijnen die de onderne¬ 
mingen met elkaar verbinden, geen wegen of spoorlijnen 
maar symbolische kanalen zijn waarlangs bepaalde goede¬ 
ren of diensten vloeien welke de ene onderneming aan de 
andere verschaft om haar in de gelegenheid te stellen haar 
produktieve functie uit te oefenen. Naast de stippen die de 
ondernemingen aangeven, zullen we op onze landkaart an¬ 
dere vinden voor particuliere individuen in hun dubbele 
kwaliteit van consumenten en producenten. Naar deze in- 
dividu-stippen zal een groot aantal lijnen lopen vanuit 
allerlei onderneming-stippen die voorzien in de verschil¬ 
lende consumptieve behoeften van het betrokken individu, 
en van deze stip uit zal althans één lijn teruggaan naar de 
onderneming waar het individu werkzaam is. Wij zouden 
zulk een kaart evengoed kunnen beschouwen als een over¬ 
zicht niet alleen van de stroom van ‘materiële’ goederen en 
diensten die om hun intrinsieke waarde en nut worden be¬ 
geerd, maar ook van het geld dat ervoor betaald wordt. 
Zulk een geldstroom zou natuurlijk in de omgekeerde rich¬ 
ting gaan als de goederen- en dienstenstroom. Het werk, om 
een voorbeeld te noemen, dat een bepaalde persoon verricht 
voor een onderneming, zal worden gezien als uitgaande van 
individu naar onderneming, terwijl het loon dat hij voor 
zijn arbeid ontvangt, gaat van onderneming naar individu. 
De goederen voor zijn consumptie gaan van de winkels 
naar hem, het geld dat hij ervoor betaalt, van hem naar de 
winkels; enzovoort. 

Zulk een kaart zou oneindig veel ingewikkelder zijn dan de 
normale landkaart en de enige indruk die hij ons zou geven, 
zou wellicht die zijn van de omvang en de complexiteit van 
het economisch leven. Maar de kaart kan gemakkelijk over¬ 
zichtelijker gemaakt worden en dan van groot nut zijn voor 
ons inzicht in het economisch gebeuren. 

De vereenvoudiging van het beeld kan geschieden door het 
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classificeren en groeperen van de verschillende stromen tus¬ 
sen individuen en ondernemingen en het samenvatten van 
elke groep in een of ander totaal. Nu zal het duidelijk zijn 
dat wij niet een halve fles melk, een brood, een krant en 
een paar schoenen bij elkaar op kunnen tellen en dan ver¬ 
wachten dat wij een economisch zinvol totaal zullen ver¬ 
krijgen. Alleen door een gemeenschappelijke noemer te vin¬ 
den voor een groep van verschillende produkten zullen wij 
die produkten in een zinvol totaal kunnen samenbrengen. 
Hun gezamenlijke gewicht of omvang zou ons weinig zeggen. 
De maatstaf voor hun economische betekenis is hun markt¬ 
waarde, hun prijs, en die kunnen wij op onze kaart gemak¬ 
kelijk vinden. Wij behoeven daarvoor slechts te kijken naar 
de geldstroom die, in tegengestelde richting gaande, gelijk 
is aan de stroom van goederen en diensten. Hebben wij een¬ 
maal de geldstromen volgens een bepaald schema geclas¬ 
sificeerd, dan kunnen we zonder moeite het totaal van elke 
groep vinden. Het probleem is nu verlegd naar de vraag 
welk schema het meest geschikt is ter verduidelijking van 
de wijze waarop het economisch proces werkt. 

Een van de voor de hand liggende indelingen zou bestaan in 
de scheiding in individuen en ondernemingen, en dan de 
groep van de individuen weer onder te verdelen naar de 
wijze waarop de individuen optreden: als consumenten en 
als producenten. In deze laatste visie zien wij dat een groot 
aantal geldstromen naar de individuen toekomt, als tegen¬ 
hanger van de stromen van produktieve diensten die door 
de individuen verleend worden. Deze geldstromen welke 
samenkomen in hun loonzakje of op hun bankrekening, 
vormen met elkaar hun totale inkomen. 

In volgende hoofdstukken zullen wij deze groep van alle 
inkomens nog onderverdelen naar de aard van de produk¬ 
tieve dienstverlening waarvoor zij genoten worden, en daar¬ 
door in ons systeem een plaats vinden voor zulke begrippen 
als lonen, winsten, interest en grondrente. Maar eerst zullen 
wij een definitie moeten opstellen welke alle vormen van 
inkomen omvat. Een definitie die kort maar krachtig zowel 
de dagelijkse betekenis van het woord als de economische 
betekenis dekt, is die welke luidt: ‘Inkomen is wat je kun 
uitgeven zonder daardoor slechter af te zijn dan voorheen. 
Deze definitie roept een aantal vragen en denkbeelden op 
Allereerst legt zij een nauw contact tussen inkomen en uit 
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gaven. En uiteraard, met elke cent die verdiend wordt, moet 
iets gedaan worden: het inkomen moet op een of andere 
wijze uitgegeven of anderszins aangewend worden. Kunnen 
wij dus een andere categorie of meerdere categorieën van 
transacties vinden (geldbetalingen) welke gelijk zijn aan het 
geheel van het inkomen, dan hebben wij daarmee een 
nieuwe methode gevonden om het totale inkomen te bere¬ 
kenen. Uitgaven, gedefinieerd als het precieze en even grote 
tegendeel van inkomen, zullen wij in ons volgende hoofd¬ 
stuk nader bezien. Laat ons nu eens zien wat de woorden 
zonder daardoor slechter af te zijn dan voorheen’ eigenlijk 
inhouden. 

Een van onze categorieën van produktiemiddelen (wij ge¬ 
bruikten het woord categorie om een bepaalde klasse van 
produktiemiddelen aan te duiden die weliswaar vele maar 
niet alle hunner produktieve eigenschappen gemeenschappe¬ 
lijk hebben) kan voldoende omschreven worden door het 
oude en ouderwetse begrip ‘kapitaal’. Kapitaal omvat dan 
alle zaken of hulpmiddelen welke dienen voor de voort¬ 
brenging van andere goederen. Bestaat kapitaal uitsluitend 
uit voorraden grondstoffen of halffabrikaten welke uitslui¬ 
tend wachten op verdere bewerking, dan is er weinig gevaar 
dat de noodzaak om de voorraden aan te vullen wanneer zij 
uitgeput raken, aan de aandacht zal ontsnappen van hen die 
zich bezighouden met de kostenberekening van het produk- 
tieproces, De kosten van het graan dat tot meel vermalen 
wordt om tenslotte brood te worden, moeten natuurlijk ge¬ 
rekend worden als een deel van de uiteindelijke kosten van 
het brood. Elke bepaalde hoeveelheid graan kan slechts een¬ 
maal gebruikt worden om er brood van te bakken, aange¬ 
zien hij in het gemaakte brood verdwijnt. Het geval ligt 
echter heel anders wanneer het gaat om duurzame goederen, 
om instrumenten en gereedschappen, machines en gebou¬ 
wen, in welk geval elk van de goederen dezelfde diensten 
herhaaldelijk gedurende maanden of zelfs jaren kan ver¬ 
richten en daardoor kan bijdragen tot de vervaardiging van 
een groot aantal verschillende ‘pakketten’ goederen en voor¬ 
raden. Want in dat geval zou het gemakkelijk aan de aan¬ 
dacht kunnen ontsnappen dat het gebruik van zulke duur¬ 
zame goederen ook maar iets kost. De vrachtwagen die 
vandaag een lading van de mijnen naar de fabriek of van 
de fabriek naar de markt heeft gebracht, ziet er nog precies 
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zo uit als gisteren. Toch heeft deze dienstverlening het mo-j 
ment weer een stapje nader gebracht waarop de wagen ver-S 
sleten zal zijn en alleen nog maar goed voor de sloop. Met 1 
het oog op dat moment moet de eigenaar van de wagen uit j 
de dagelijkse waarde van de diensten die deze verricht, een j 
bepaald bedrag afzonderen, voldoende om een nieuwe wa- ) 
gen aan te schaffen op het einde van het nuttige leven van j 
de oude. Alleen op die manier kan hij voorkomen ‘slechter j 
af te zijn dan voorheen’. Indien de eigenaar van de vracht- j 
wagen dus zijn hele inkomen verwerft uit zijn vervoersbe- j 
drijf, moet hij als inkomen in de hier besproken zin niet 
tellen wat zijn ontvangsten minus de kosten van benzine, 
olie, banden en kleine reparaties bedragen, maar afgezien 
van deze kosten ook nog een bepaald bedrag als afschrij¬ 
vingskosten in mindering brengen. 


[b] ! 

Wij zijn dit hoofdstuk begonnen met een overzicht in vogel¬ 
vlucht van het economisch stelsel, de machinerie als geheel, 
om daarna uit deze machinerie een bepaald onderdeel af ! 
te zonderen dat wij inkomen genoemd hebben. Bij nadere , 
beschouwing bleek ons dat klaarblijkelijk niet al het geld : 
dat een winkel ontvangt voor de goederen die hij levert, 1 
inkomen is voor de mensen die in die winkel werken. Een ; 
deel van dit geld moet afgedragen worden aan anderen die 
in enig stadium van het produktieproces bijgedragen hebben : 
tot de voortbrenging van de goederen die uiteindelijk in de 
winkel verkocht worden. Zien wij achter de detaillist naar 
de opeenvolgende reeksen van ondernemingen, de dichtst- 1 
bijzijnde simpelweg monteurs van wat verderafliggende heb¬ 
ben gefabriceerd, geconstrueerd of zelfs uit de grond hebben 
gedolven, dan zien wij dat uiteindelijk al het geld dat de de- ? 
taillist ontvangt, gaat behoren tot het inkomen van iemand. 
Wij dienen er wel op te letten dat wij tot de ‘iemanden’ 
iédereen rekenen die noodzakelijk is om het produktieproces 
in al zijn verweven fasen gaande te houden. De bakker koopt 
meel, de molenaar koopt graan, maar beiden kopen zij van 
tijd tot tijd ook duurzame gereedschappen en machines en 1 
een deel van de kosten van deze machines moet ook gere¬ 
kend worden bij de kosten van elk brood dat over de toon¬ 
bank verkocht wordt. \ 
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Hoewel de redelijkheid en noodzakelijkheid van de afschrij¬ 
ving ten behoeve van de wellicht ongeregeld voorkomende 
en spasmodische vervanging van duurzame goederen wan¬ 
neer de tijd daar is, door niemand betwist zullen worden, zal 
het misschien in de praktijk toch niet zo gemakkelijk zijn 
om te bepalen hoe hoog precies de afschrijving moet zijn 
en welk bedrag elk jaar opzij gelegd moet worden. Ook is 
het misschien onmogelijk aan te tonen welk deel van de 
prijs van een nieuwe machine nu precies de vervanging van 
de oude vertegenwoordigt en welk deel een bijdrage vormt 
tot de vergroting of verbetering van het machinepark. De 
nieuwe machine zal, al kan zij ruimschoots betaald worden 
uit de afschrijvingen op de oude, immers in de meeste ge¬ 
vallen een beter model zijn dat een hoger rendement ople¬ 
vert. Maar dat zijn moeilijkheden die een natuurlijk onder¬ 
deel zijn van de economie; het betekent niet dat wij de 
begrippen waaraan deze moeilijkheden inherent zijn, zouden 
moeten opgeven. 


12. UITGAVEN 
[a] 

Op onze denkbeeldige kaart van het economisch stelsel was 
het inkomen het totaal van al de geldstromen van de be¬ 
drijven naar individuele verschaffers van produktieve dien¬ 
sten. Het geld dat deze laatsten ontvangen, moet door hen 
op een of andere wijze besteed worden. Een deel ervan 
zal gebruikt worden om voedsel te kopen, voor kleding, 
verwarming of andere zaken die bij het nut dat zij verschaf¬ 
fen, vernietigd worden. Dit deel gaat direct (of via een om¬ 
weg langs andere bedrijven) naar de bedrijven die zulke 
goederen produceren. Indien de produktie en consumptie 
van goederen voor onmiddellijk gebruik en genot gelijke 
tred hielden en regelmatig verliepen en dit proces het gehele 
economische proces uitmaakte, zouden wij in wat de eco¬ 
nomen een stationaire toestand noemen, verkeren; een toe¬ 
stand die veel zou lijken op wat de sterrenkundigen het in 
zichzelf weerkerend heelal zijn gaan noemen, waarin mate¬ 
rie constant ontstaat en andere materie vervangt die even 
constant verdwijnt. Dan zou de hele geldcirculatie een wel 
zeer eenvoudige aangelegenheid zijn. Als tegendeel van het in- 
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komen zouden wij dan de bestedingen aan consumptiegoed 
deren hebben en ons hele verhaal zou kunnen bestaan uit 
een schets van twee concentrische omloopkanalen waardoor 
twee meren met elkaar verbonden zouden zijn. Een van de 
paren zou de loop van de goederen en diensten voorstellen 
en daarmee de stroom van goederen van de bedrijven (het 
ene meer) naar de individuen (het andere meer). Als wij 
aannemen dat het zuidelijke meer de bedrijven voorstelt en 
het noordelijke de individuen, dan zou de stroom van con¬ 
sumptiegoederen bijvoorbeeld de oostelijke helft van de cir¬ 
kel kunnen zijn. De westelijke helft zou dan de stroom van 
produktieve diensten van de individuen naar de onder¬ 
nemingen voorstellen. Hiermee zou een cirkel van reële 
goederen gesloten zijn. De tweede cirkel zou de geldcircu¬ 
latie voorstellen. Geldinkomen zou stromen van onderne¬ 
mingen naar individuen en deze stroom zou plaatsvinden in 
de westelijke helft van de cirkel. Bestedingen aan consump¬ 
tiegoederen zouden de oostelijke helft beslaan. Het geld zou 
in deze voorstelling eindeloos kunnen blijven circuleren, 
gelijk in waarde en tegengesteld in richting aan de stroom 
van goederen en diensten waartegen het zonder ophouden 
uitgewisseld zou worden. 

Maar reeds in hoofdstuk 6 (Produktie) hebben wij gezien 
dat een deel van het inkomen in een modern vooruitstre¬ 
vend economisch stelsel aan de directe besteding voor con¬ 
sumptie onttrokken wordt en in plaats daarvan gebruikt 
wordt voor opbouw en uitbreiding van de werktuigen, ma¬ 
chines en gebouwen. Wat bedoelen wij echter wanneer wi 
schrijven dat een deel van het inkomen ‘gebruikt’ wordt vooï 
deze doeleinden? Vier zeer onderscheiden aspecten komen 
hier aan de orde. In de eerste plaats moet elk extra stul 
gereedschap of elke nieuwe machine die toegevoegd word] 
aan de reeds bestaande, geproduceerd worden. Dit vereis! 
het verbruik van reële produktieve capaciteit. Ten tweede 
zal de toegevoegde eenheid niet kunnen gelden als een nettd 
vermeerdering van de capaciteit, wanneer tegelijkertijd de 
lopende slijtage van andere eenheden de totale waarde en 
capaciteit van de factoren in even grote mate vermindert ah 
door de extra eenheid wordt toegevoegd. Ook moet opoffe^ 
ring van mogelijke consumptie plaatsvinden. De extra een¬ 
heid zou uitsluitend en alleen gebruikt kunnen worden vooi 
de opheffing van de slijtage welke met de lopende produktie 
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van consumptiegoederen gepaard gaat. In dat geval zou er 
geen sprake zijn van opoffering van consumptie. Wil de 
toevoeging een netto-vermeerdering betekenen, dan mag 
zij niet tenietgedaan worden op deze wijze. Deze eerste twee 
aspecten, produktie van capaciteit en opoffering van de 
consumptie van de daarmee overeenkomende waarde, zijn 
de twee reële aspecten van het proces van opbouw en uit¬ 
breiding van de produktiecapaciteit. Daarnaast staan de 
twee monetaire aspecten en deze zullen wij het best in om¬ 
gekeerde volgorde kunnen behandelen. 

Allereerst zal dus een deel van het totale geldinkomen niet 
moeten worden uitgegeven aan directe consumptiegoederen. 
Waarom? Omdat het totale geldinkomen staat tegenover het 
totaal van de reële produktie. Wanneer dan ook het gehele 
geldinkomen voor directe consumptie besteed zou worden, 
kan er geen sprake zijn van produktie groter dan de con¬ 
sumptie om daardoor de netto-rijkdom te vergroten. Ten 
tweede zullen de bedrijven die netto-vermeerdering willen 
scheppen en daardoor niet in staat zijn het geld dat zij hier¬ 
voor besteden, terug te krijgen door de goederen te ver¬ 
kopen aan de consumenten, toch op een of andere wijze hun 
middelen moeten aanvullen, willen zij niet in betalingsmoei¬ 
lijkheden komen en hun activiteiten kunnen voortzetten. 
Hoe kunnen zulke bedrijven als groep het geld terugkrijgen 
dat zij besteed hebben aan de produktie van goederen, be¬ 
stemd in het bedrijf te blijven en niet aan de consumenten 
doorverkocht te worden? Door leningen. Hierdoor kunnen 
zij in verschillende vorm en mate bepaalde individuele ver¬ 
schaffers van produktieve diensten als compagnons, aan¬ 
deelhouders of misschien zelfs verschaffers van langlopende 
leningen bij hun activiteiten betrekken. 

Hiermee hebben wij een tweede geldstroom gevonden van 
de individuen naar de ondernemingen, een stroom gevormd 
uit besparingen en leningen. Het effect hiervan is dat de 
individuen een deel van de goederen welke zij door hun 
werk en andere produktieve diensten scheppen, niet ont¬ 
vangen in de vorm van directe consumptiegoederen, maar 
in de vorm van medeëigendom van fabrieken, of aanspraken 
op een deel van de toekomstige winsten van de bedrijven. 
Stelt u zich nu eens een watertank voor waarin het water 
door een pijp binnenstroomt, door een andere er weer uit. 
Het binnenstromende water is de produktie van goederen, 
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het uitstromende de consumptie, dat wil zeggen de voort¬ 
durende vernietiging. M.a.w. het verbruik van goederen en 
de hoeveelheid water die op elk gegeven moment in het 
reservoir aanwezig is, geven de voorraad aan van goederen 
van elke aard die in de volkshuishouding aanwezig zijn. De 
eenheden w r aaruit deze voorraad is samengesteld, zullen 
uiteraard van ogenblik tot ogenblik veranderen; het ene 
brood wordt gegeten, een ander neemt zijn plaats in op de 
plank, maar de omvang van de voorraad als geheel, geme¬ 
ten door zijn geldwaarde, zou constant kunnen blijven bij 
een gelijk tempo van onttrekking en aanvoer. Er is echter 
helemaal geen reden waarom deze twee processen gelijk 
zouden zijn en indien, om een voorbeeld te noemen, de pro- 
duktie de consumptie overtreft, zal de voorraad van goede¬ 
ren groter worden. We zouden kunnen zeggen: produktie is 
gelijk aan consumptie plus toename. Waarmee niet meer 
gezegd is dan dat alle goederen die meer geproduceerd wor¬ 
den dan nodig is om de geconsumeerde te vervangen, nood¬ 
zakelijkerwijze bij de voorraad terechtkomen. 

Met de twee 'reële’ processen van consumptie en toename 
corresponderen twee monetaire processen van a. besteding 
aan consumptiegoederen en b. sparen en lenen. En men zou 
dan ook met recht kunnen stellen dat alle uitgaven behoren 
tot deze twee klassen van geldtransacties. Niet alle bespa¬ 
ringen en niet alle bestedingen komen nu echter van de kant 
van individuen of van de bedrijven waarin deze deelgenoot 
zijn. De centrale overheid en de lagere overheidslichamen 
hebben de taak op zich genomen te zorgen voor bijvoorbeeld 
defensie, politie, rechtspraak, medische zorg, onderwijs, pu¬ 
blieke werken en de zorg voor zieken, ouden van dagen, 
invaliden en werklozen. De uitgaven van de overheid voor 
een deel van deze taken kan men simpelweg beschouwen als 
een substituut voor particuliere consumptiebestedingen voor 
dezelfde categorie, en indien wij het totaal der bestedingen 
nu verdelen in consumptieve uitgaven en sparen-lenen, dan 
komt deze categorie van overheidsuitgaven onder de noemer 
der consumptieve uitgaven. De rest van de totale overheids¬ 
uitgaven, gebruikt voor de aanleg van wegen, de bouw van 
scholen, ziekenhuizen, vliegvelden, etc., zal hetzelfde effect 
hebben als particuliere besparingen-leningen, doordat het de 
vermeerdering en toename van de materiële capaciteit ten¬ 
gevolge zal hebben. Het is dus zeer goed mogelijk de over- 
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heid eenvoudig te beschouwen als een in opdracht van de 
burgers werkende persoon die bepaalde taken van deze 
laatste heeft overgenomen, en helemaal niet als een aparte 
economische grootheid. Maar deze zienswijze heelt toch 
iets onwerkelijks en zal onze analyse in belangrijke mate 
onduidelijker maken, zodat wij er de voorkeur aan geven 
de overheid als een derde macht te behandelen, een macht 
naast individuen en ondernemingen. 

Het grote verschil tussen de directe uitgaven van individuen 
en de uitgaven door de overheid in hun naam gedaan, ligt 
in de methode en de mate van direct toezicht dat de indi¬ 
viduen in de twee gevallen kunnen uitoefenen. Kopen zij 
goederen voor zichzelf, dan is hun toezicht volledig. Koopt 
de overheid goederen, dan kunnen de individuen de keuze 
van de goederen alleen beïnvloeden ten tijde van de ver¬ 
kiezingen die met lange tussenpozen gehouden worden, en 
bij die verkiezingen nog alleen maar door hun stem uit te 
brengen voor (of tegen) een groot aantal zeer verschillende 
en vaak tamelijk vaag geformuleerde beleidsvoorstellen, 
waarbij er geen enkele waarborg is dat de regering, eenmaal 
gekozen, deze zaken ook werkelijk ten uitvoer zal trachten 
te brengen; zelfs niet als het gaat om de regering die zij zelf 
gewenst hebben. De ‘overheid’ moet daarom gezien worden 
als een aparte en onafhankelijke economische grootheid en 
de uitgaven van de individuen zullen naast de twee reeds 
genoemde categorieën, consumptieve uitgaven en besparin- 
gen-leningen nog een derde categorie omvatten, nl. betalin¬ 
gen aan de overheid: belastingen. 

Zowel in de omvang als in de willekeur van haar economisch 
optreden is de overheid een ruwe binnendringer in de ge¬ 
voelig geordende wereld van particuliere vraag en aanbod, 
maar er kan niet langer gesproken worden van een scherpe 
en wel omschreven lijn welke overheid en bedrijfsleven in 
hun economisch handelen zou scheiden. Via de genationali¬ 
seerde industrieën, de nutsbedrijven en de andere dienst¬ 
verlenende overheidslichamen treedt de overheid als onder¬ 
nemer op en biedt zij haar produkt aan het publiek aan. Zij 
vermeerdert en verbetert de produktiecapaciteit en de om¬ 
vang van de kapitaalgoederen, zowel via de genationaliseerde 
industrieën als meer direct via de departementen. Daartoe 
onttrekt zij van tijd tot tijd een groot deel aan de stroom 
van particuliere besparingen-leningen. Maar de gelden die 
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de overheid op deze wijze leent, kan zij aanwenden voor de 
consumptieve behoeften van bepaalde onderdanen en er 
bestaat geen duidelijke samenhang tussen de leningen die de 
overheid aangaat en de door de overheid geëntameerde 
schepping van nieuwe produktiecapaciteit. 

Er is nog een reden waarom de overheidsactiviteiten onze 
schets van de ‘uitgaven’ compliceren. Bepaalde belastingen 
zijn ‘direct’, inkomstenbelasting bijvoorbeeld, en bepaalde 
gemeentebelastingen. Maar een groot deel van de inkomsten 
van de centrale overheid wordt altijd nog bijeengebracht 
door de winkelier als belastinginner in te schakelen. Een 
deel van wat de consument betaalt voor bepaalde goederen, 
komt niet ten goede aan degenen die tot de produktie van 
deze goederen hebben bijgedragen, maar wordt in plaats 
daarvan doorgegeven aan de overheid. De goederen waar 
het hier om gaat, worden dus kunstmatig duur gemaakt en 
het hele patroon van de vraag naar goederen wordt anders 
dan het zijn zou indien deze extra belasting niet zou bestaan. 
In- en uitvoerrechten en weeldebelasting vallen onder dit 
hoofd en hun bestaan betekent dat niet alles wat, gezien 
vanuit het standpunt van de particuliere individuen in hun 
capaciteit van besteders van inkomen, op consumptieuit- 
gaven lijkt, ook inkomen is gezien vanuit het standpunt 
dezer individuen als verschaffers van produktieve diensten. 
De draden kruisen elkaar; een deel van het inkomen wordt 
uitgegeven door hen die zelf niet betrokken zijn bij de pro¬ 
duktie van consumptiegoederen, maar in plaats daarvan voor 
de overheid werken of door haar ondersteund worden; een 
deel van het geld dat aan de consumptiegoederen wordt be¬ 
steed, gaat niet naar hen die deze goederen maken, maar 
naar hen die van de overheid hun inkomen ontvangen. 


[b] 

Indien wij in staat zijn om duidelijk te formuleren wat wij 
verstaan onder inkomen en bestedingen van de economische 
stelsels als geheel, kunnen wij dan deze gelijke grootheden 
niet met een getal aangeven voor elk individueel stelsel in 
een bepaald jaar? In de praktijk zullen alle pogingen hiertoe 
stuiten op de ingewikkeldheden van de realiteit van het 
economisch leven. De gegevens zullen moeten worden ver¬ 
kregen uit zeer verschillende bronnen; zij moeten zorgvuldig 
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worden geïnterpreteerd en daarna, tot een algemeen over¬ 
zicht verwerkt, een totaal moeten opleveren dat op /ijn hest 
er nooit aanspraak op zal kunnen maken (iet ontnÜM.u 
juiste en niet voor velerlei uitleg vatbare cijfer te /«jn 
Onder deze moeilijkheden is er een die ertoe geleid hertt 
dat de meeste statistici ervan afzien het ‘nationale inko 
men’ te willen berekenen in de zin die wij hier aan het 
woord inkomen hebben gegeven, en zich tevreden stellen 
niet de berekening van wat zij noemen het ‘nationale pro- 
dukt’. De moeilijkheid ligt in de berekening van het cijfer 
dat men zou moeten aftrekken voor achteruitgang, slijtage 
en verlies in waarde en effect van de in de bestaande eco¬ 
nomie voorkomende duurzame goederen, zoals gebouwen 
en allerlei publieke werken. Een groot aantal ver uiteen¬ 
lopende cijfers zou hiervoor genomen kunnen worden en 
voor elk van deze zou wat te zeggen zijn. Daarom vra¬ 
gen de statistici ook eenvoudigweg wat het getal zou zijn 
indien de slijtage etc. nul zou bedragen, en het getal dat zij 
dan vinden, noemen zij het nationaal produkt. Het is dui¬ 
delijk dat de grootte van het nationaal produkt waarschijnlijk 
in dezelfde richting zal variëren als de grootte van het na¬ 
tionale inkomen, strictu sensu, en misschien zelfs daarvan 
niet veel zal verschillen. In elk geval, gezien de vaagheid 
zowel naar interpretatie als grootte, van elk cijfer dat men 
vindt, is het nationaal produkt een goed substituut voor het 
onberekenbare nationale inkomen. 


13. DE KRINGLOOP 

[a] 

In dit hoofdstuk zullen wij ons ertoe kunnen beperken de 
begrippen inkomen en bestedingen bij elkaar te brengen, het 
model van hoofdstuk 12-de concentrische kanalen - enigs¬ 
zins uit te werken en verder na te gaan hoe de werking van 
het systeem van de kringloop van het geld beïnvloed kan 
worden door het feit dat geld in reservoirs opgehoopt kan 
worden om op een later tijdstip daaruit weer in de algemene 
stroom gebracht te worden; verder hoe de werking van het 
systeem beïnvloed wordt door veranderingen in de hoeveel¬ 
heid geld die in omloop is in het stelsel als geheel. Deze 
laatste twee zaken zullen wij hier slechts heel in het kort 
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behandelen, omdat de hoofdstukken 14 (Het prijspeil) en 
15 (Geld) en het hele zesde deel eraan gewijd zijn. 

In een gesloten economisch stelsel zonder overheid, waarin 
de produktiecapaciteit en de voorraad produktiegoederen 
constant zouden zijn, zouden wij kunnen volstaan met te 
zeggen dat geldinkomen van de ondernemingen naar de 
individuen en gelduitgaven van de individuen naar de onder¬ 
nemingen vloeit, en dat de hele betekenis van deze kringloop 
daaruit bestaat dat men er de reële stroom van goederen en 
diensten welke in de tegenovergestelde richting vloeit, eruit 
kan berekenen en meten. Maar zelfs in dit geval waarin we 
aannemen dat de produktiecapaciteit van de economie als 
zodanig op hetzelfde peil gehouden moet worden, zou het 
reeds aanbeveling verdienen om ons model van het kring- 
loopstelsel enigszins uit te breiden. Zo zouden wij in plaats 
van het ene meer (de individuen) en het tweede (de onder¬ 
nemingen) dit tweede meer in twee delen kunnen verdelen, 
waarvan het eerste de ondernemingen zou voorstellen in hun 
capaciteit van producenten van kapitaalgoederen die zij dan 
aan zichzelf zouden moeten verkopen, en het tweede in hun 
capaciteit van producenten van consumptiegoederen. Ver¬ 
kopen zij kapitaalgoederen aan zichzelf, dan moet een geld¬ 
stroom aangegeven worden van het meer dat de onder¬ 
nemingen voorstelt als producenten van consumptiegoede¬ 
ren, naar dat dat ze voorstelt als producent van kapitaal¬ 
goederen. Een en ander kan duidelijker gezegd worden 
indien wij in plaats van te spreken van ondernemingen die 
in twee capaciteiten produceren, spreken van twee typen 
ondernemingen, de producenten van consumptiegoederen 
en de producenten van kapitaalgoederen. Nemen wij nu aan 
dat steeds wanneer een hoeveelheid geld een van de drie 
‘meren’ welke ons model nu bevat, bereikt, een even grote 
hoeveelheid vandaar wegvloeit naar een van de andere, 
zodat in elk van de drie meren de hoeveelheden die in elke 
bepaalde tijdseenheid arriveren, even groot zijn als de hoe¬ 
veelheden die wegvloeien, dan zou de werking van onze 
economie door de hieronder volgende tabel weergegeven 
kunnen worden. De getallen geven de bedragen aan die van 
de delen van het stelsel, gegeven aan het begin van de rijtjes, 
gaan naar de delen gegeven aan het hoofd van de kolommen. 
In deze tabel zijn, zoals duidelijk is, de som van de eerste 
kolom en de som van de toprij gelijk, en dit zijn respectieve- 
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Indivi¬ 

duen 

Produ¬ 
centen 
van con- 
sumptie- 
goede¬ 
ren 

Produ¬ 

centen 

van ma¬ 
chines 

Totaal 

Individuen 
Producenten van 

0 

13 

0 

13 

consumptiegoederen 
Producenten van 

10 

0 

3 

13 

machines 

3 

0 

0 

3 

Totaal 

13 

13 

3 

29 


lijk het inkomen en de bestedingen van de individuen. Ook 
de som van de tweede rij en de som van de tweede kolom 
zijn gelijk en dit zijn respectievelijk de ontvangsten en de 
uitgaven van de ondernemingen die consumptiegoederen 
produceren. Ook de som van derde rij en kolom zijn gelijk 
en stellen de inkomsten en uitgaven voor van de onderne¬ 
mingen die kapitaalgoederen produceren. De drie eenheden 
die gaan van consumptiegoederen producerende bedrijven 
naar de andere, geven de hoogte van de afschrijvingen aan. 
Laat ons nu eens een overeenkomstige tabel opstellen voor 
een economisch stelsel (nog altijd zonder een overheid) dat 
voortdurend zijn produktiecapaciteit, de hoeveelheid kapi¬ 
taalgoederen, uitbreidt. In dit geval moeten wij een stroom 
van besparingen-leningen invoeren en het zal de duidelijkheid 
ten goede komen wanneer wij de groep van ondernemingen 
die consumptiegoederen produceren, in zijn twee capacitei¬ 
ten afzonderlijk opstellen, als producenten en als ‘financiers’. 
In deze laatste kwaliteit zullen zij hun eigen afschrijvingen 
als producenten accepteren en ook de besparingen-leningen 
van de individuen, en als tegenhanger van deze gecombi¬ 
neerde inkomensstroom zullen zij de kapitaalgoederen-pro- 
ducenten zowel de kosten van de produktie van de vervan- 
gingsmachines als van de uitbreidingsmachines vergoeden. 
Voor wij nu tenslotte overgaan tot het verder in overeen¬ 
stemming brengen met de werkelijkheid van ons model 
door ook de overheid in het beeld te betrekken, zullen wij 
eerst nog aandacht schenken aan een bepaald element van de 
onderstaande tabel, namelijk het feit dat in elk deel of elke 
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sector ervan de som van de binnenkomende en van de weg- J 
vloeiende stromen gelijk is. Dit nu is een gevolg van het feit 
dat wij de geldstromen precies gelijk en het evenbeeld (zij 
het de tegenstroom) van de reële produktie, consumptie en 
accumulatie van goederen hebben gemaakt. De produktie 
van goederen weerspiegelt zich in de betaling van inkomen 
door ondernemingen (van de twee categorieën) aan de indivi¬ 
duen en wij verwaarlozen het feit dat goederen geproduceerd 



Indivi¬ 

duen 

Produ¬ 

centen 

van con¬ 
sumptie¬ 
goede- 
ren 

Finan¬ 
ciers 
van con- 
sumptie- 
goede- 
ren 

Produ¬ 

centen 

van ma¬ 
chines 

Totaal 

Individuen 

0 

13 

2 

0 

15 

Producenten van 
consumptiegoederen 

10 

0 

3 

0 

13 

Financiers van 
consumptiegoederen 

0 

0 

0 

5 

5 

Producenten van 
machines 

5 

0 

0 

0 

5 

Totaal 

15 

13 

5 

5 

38 


zouden kunnen worden zonder dat daarvoor een overeen¬ 
komstig inkomen aan individuen wordt uitgekeerd. De con¬ 
sumptie van goederen wordt op overeenkomstige wijze uit¬ 
gebeeld door de stroom van bestedingen welke deze goede¬ 
ren van de bedrijven kopen en wij sluiten wederom de mo¬ 
gelijkheid uit dat er verschil zou kunnen bestaan tussen de 
waarde van de goederen die in een bepaalde tijdseenheid 
worden geconsumeerd en de waarde van de consumptie¬ 
goederen die in diezelfde periode worden gekocht. En verder 
nemen we dan nog aan dat de stroom van afschrijvingen en 
de stroom van besparingen-leningen op elk moment precies 
de omvang weergeeft van de produktie van kapitaalgoederen 
voor vervanging en uitbreiding van de totale capaciteit van 
de economie als geheel. Onze definities, de betekenis die wij 
op deze wijze geven aan de geldstromen, verplichten ons 
om aan te tonen dat de som van inkomens der individuen 
gelijk is aan de som van hun totale bestedingen, want ons 
stelsel wil laten zien wat er gebeurt; wij gebruiken het geld 
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als een aanduider van de reële processen en niet als geld in 
de materiële zin. Toch moeten wij ons afvragen of er geen 
verschil kan zijn tussen de feitelijke geldstroom die de indi¬ 
viduen ontvangen en de geldstroom die zij weer afstoten. 
Zouden zij geen reserves kunnen bezitten of braakliggende 
geldvoorraden, waardoor zij meer kunnen uitgeven dan zij 
op een gegeven moment verdienen? Of zouden de producen¬ 
ten van kapitaalgoederen niet kunnen produceren en leve¬ 
ren zonder dat direct betaling volgt uit besparingen van de 
individuen en afschrijvingen van de consumptiegoederen 
producerende bedrijven? 

Natuurlijk zal dat het geval kunnen zijn. En wij moeten ons 
dan ook goed realiseren dat de essentiële voorwaarde die 
vervuld moet zijn, wil in een gegeven korte periode de 
omvang van de kapitaalgoederenvoorraad in een economisch 
stelsel werkelijk vergroot worden, niet daaruit bestaat dat 
een deel van het inkomen dat in die periode ontvangen 
wordt in de vorm van leningen of de aankoop van aandelen, 
teruggegeven wordt aan de bedrijven, maar uit het feit dat 
in de gegeven periode minder besteed wordt aan consumptie 
dan ontvangen wordt als inkomen. (Wij nemen aan dat de 
aankoop van consumptiegoederen gelijk staat met feitelijke 
consumptie). Indien een groep mensen voor ƒ 1000 werk 
verzet per dag en slechts voor ƒ 900 consumeert, dan is er 
ƒ 100 toegevoegd aan de waarde van de voorraad goederen 
en het doet er dan niet toe of de 100 niet-bestede guldens 
weer opnieuw geleend zijn aan de bedrijven of dat zij sim¬ 
pelweg in de portemonnaie zijn blijven zitten of op de bank 
gezet. (Wij moeten niet de fout maken te denken dat geld 
dat op de bank gezet wordt, ‘gebruikt kan worden om aan 
anderen uitgeleend te worden’. Het geld dat een individu 
of een onderneming tegoed heeft van zijn bank, is een deel 
van het nationale vermogen en het grootste deel van dit 
vermogen is ontstaan door de transacties van de bank die 
meestal zijn activiteiten ten deze reeds zover zal hebben 
voortgezet als zijn kasreserves veroorloven. Maar meer 
hierover in het volgende hoofdstuk.) 

Het zal echter duidelijk zijn dat geen enkele onderneming, 
noch ook alle ondernemingen gezamenlijk, voortdurend 
meer geld kunnen uitgeven dan zij ontvangen. Indien de 
ondernemingen, als groep genomen, hun machinepark ver¬ 
groten en tezelfdertijd hun kasvoorraden uitputten, wil dat 
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nog niet zeggen dat zij hun financiële verplichtingen niet 
meer na zullen kunnen komen, maar wel dat de verschil¬ 
lende delen van hun vermogen in een ongewenste verhouding 
zullen komen. Men zou kunnen zeggen dat de individuen 
in dat geval, omdat zij het geld hebben gekregen dat de 
ondernemingen hebben uitgegeven, in werkelijkheid aan de 
ondernemingen goederen geléénd hebben. Want indien de 
individuen gewild hadden, hadden zij met de hun ter be¬ 
schikking staande gelden goederen kunnen kopen die nu in 
handen van de ondernemingen zijn gebleven. De meest voor 
de hand liggende en natuurlijke manier om deze situatie 
recht te trekken of liever nog om ervoor te zorgen dat zij 
niet ontstaat, is dat de individuen geld lenen aan de onder¬ 
nemingen of op andere wijze financieel daarbij betrokken 
raken. Kopen zij aandelen of worden zij vennoot, dan kan 
men zeggen dat zij letterlijk eigenaars zijn geworden van een 
deel van de goodwill en de bezittingen van de betrokken 
bedrijven. Zeggen wij dan ook dat de individuen via bespa¬ 
ringen-door minder te besteden aan consumptiegoederen 
dan hun inkomen bedraagt - in feite goederen zouden lenen, 
dan beschouwen wij in feite geld als een aanspraak op goe¬ 
deren en dat is wat aandelen in feite ook zijn. Zij maken 
immers van de aandeelhouder iemand die recht heeft op een 
deel van de goederen van de onderneming. 

Maar geld is in de eerste plaats bedoeld als ruilmiddel en 
daarom is het beter voor de spaarders om, de facto, credi¬ 
teuren of aandeelhouders te worden dan het geld dat zij 
overhouden in een oude kous te bewaren en daarmee een 
deel van de mogelijke koopkracht te verlammen. Het be¬ 
staan van wisselende rentevoeten is, zoals wij nog zullen 
zien, een aansporing tot de individuen om hun geld liever 
uit te lenen dan op te potten. 

Wat zou er moeten gebeuren indien de individuen zich niet 
lieten overhalen om hun besparingen opnieuw uit te lenen 
aan de ondernemingen? Deze zouden voortdurend meer 
moeten lenen van de banken en dit proces zou op den duur 
natuurlijk leiden tot steeds meer geld in de handen van 
individuen en ondernemingen gezamenlijk. Zulk een groei 
van de geldvoorraad in de economie als geheel zou zeer 
ernstige consequenties hebben waarover wij in de volgende 
hoofdstukken meer zullen zeggen. 

Laten wij nu eerst ons kringloopmodel compleet maken 
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door de sector ‘overheid’ daarin op te nemen. We willen dit 
doen in twee stadia. Eerst willen wij volstaan met aan te 
nemen dat de enige bron van overheidsinkomsten gevormd 
wordt door directe belastingen welke de individuen worden 
opgelegd, en dat de overheid deze ontvangsten gebruikt 
door direct individuen in dienst te nemen. Wij krijgen dan 
de volgende tabel. 



Individuen 

Producenten 
van consump¬ 
tiegoederen 

Financiers 

van consump¬ 
tiegoederen 

1 Producenten 
van 

machines 

Overheid 

Totaal 

Individuen 

0 

10 


2 

0 

3 

15 

Producenten van 








consumptiegoederen 

7 

0 


3 

0 

0 

10 

Financiers van 








consumptiegoederen 

0 

0 


0 

5 

0 

5 

Producenten van 








machines 

5 

0 


0 

0 

0 

5 

Overheid 

3 

0 


0 

0 

0 

3 

Totaal 

15 

10 


5 

5 

3 

38 


Wij zien dat de individuen een som van in totaal 15 geld- 
eenheden verdienen per eenheid van tijd en dat 7 van deze 
15 eenheden komen van de producenten van consumptie¬ 
goederen voor wie zij werken, 5 van de producenten van 
kapitaalgoederen en 3 van de overheid. Van het totaal van 
15 eenheden besteden de individuen 10 eenheden aan con¬ 
sumptie, sparen zij 2 eenheden en betalen zij 3 eenheden in 
de vorm van belastingen. Van de 10 eenheden die zij ont¬ 
vangen, geven de producenten van consumptiegoederen er 
7 uit aan de individuen die voor hen werken, en besteden zij 
er 3 aan afschrijvingen. De financiële sector van deze be¬ 
drijven omvat 5 eenheden, 3 uit de afschrijvingen afkomstig 
en 2 uit nieuwe besparingen en leningen, en deze 5 een¬ 
heden gaan volledig naar de producenten van kapitaalgoede¬ 
ren die deze 5 doorgeven aan de individuen die voor hen 
werken. De overheid ontvangt 3 eenheden van de individuen 
als groep en gebruikt haar ontvangsten om de individuen 
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die voor haar werken, te betalen (ambtenaren, politie, leger, 
onderwijzers etc.). 

Niet allen echter die van de overheid een inkomen ontvan¬ 
gen, leveren daarvoor een tegenprestatie. Dat geldt nog wel 
voor hen die op de overheidsleningen inschrijven, de rente 
uit deze leningen kunnen wij zien als betaling van de gele¬ 
verde dienst. Maar zij die ouderdomspensioen ontvangen of 
zij die uitkeringen ontvangen wegens invaliditeit of werk¬ 
loosheid, kan men toch niet rekenen tot degenen die de 
overheid diensten verlenen. Hun inkomens worden gerekend 
tot de zgn. ‘overgedragen’ inkomens, omdat zij in feite een 
deel van het inkomen van een groep van de bevolking vor¬ 
men dat overgedragen wordt aan een andere groep. De enige 
wijziging die onze tabel in verband met deze overgedragen 
inkomens zou behoeven te ondergaan, zou eruit bestaan dat 
een extra rij en kolom onder het hoofd ‘Pensioenen etc.’ 
zou worden ingevoegd en dat de overheidsuitgaven gesplitst 
zouden worden in een categorie (produktieve) individuen en 
pensioentrekkenden, met daarbij een getal dat aangeeft dat 
deze inkomens, gelijk aan de overgedragen inkomens, be¬ 
steed worden aan consumptiegoederen. 

Tenslotte willen wij onze tabel dan nog in die zin vervol¬ 
maken dat wij aannemen dat van de overheidsuitgaven van 
3 eenheden 1 eenheid verkregen wordt uit directe belastin¬ 
gen en 2 eenheden uit indirecte. In deze tabel (die de lezer 
indien hij er behoefte aan gevoelt, gemakkelijk zal kunnen 
opstellen) zal 1 eenheid de directe betalingen van individuen 
naar overheid aangeven en 2 eenheden in plaats van niets 
de betalingen van de producenten van consumptiegoederen 
aan de overheid. De uitgaven van individuen naar bedrijven 
zullen nu 12 in plaats van 10 zijn geworden en 2 hiervan de 
indirecte belastingen die door de bedrijven aan de overheid 
worden doorgegeven. In deel VII zullen wij nog zien dat 
het beeld dat wij hier schetsen van de indirecte belastingen, 
wel wat al te simpel is. Het is immers duidelijk dat wanneer 
de producenten van consumptiegoederen zich schadeloos 
trachten te stellen voor de bedragen die zij aan de overheid 
moeten doorgeven door hun prijzen te verhogen, dit van 
invloed zal zijn op de totale goederenomzet, daarom reper¬ 
cussies zal hebben op het gehele economische leven en tot 
een nieuw evenwicht zal leiden. Maar dat doet hier bij de 
bespreking van de economische kringloop als een manier 
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om het economisch gebeuren te verklaren, voorlopig nog 
niet terzake. 


[b] 

De lezer zal zich het gemakkelijkst een overzicht van dit 
hoofdstuk kunnen verschaffen wanneer hij zich de betekenis 
en de structuur van de tabellen nog eens duidelijk voor ogen 
stelt. Zij geven in feite een beeld van de fysiologie van het 
economisch leven, laten zien hoe zijn essentiële processen 
elkander ondersteunen, waarbij elk afhankelijk is van andere 
die hij op zijn beurt in evenwicht houdt en ondersteunt. De 
mensen werken om goederen te produceren en zij consume¬ 
ren wat zij maken om in staat te zijn met hun werk voort te 
gaan. De stromen die elkaar in de reële sfeer kruisen, zijn 
onderling afhankelijk en noodzakelijk. De taak van het geld 
bestaat vooral daarin dat wij met behulp van de tegengestel¬ 
de en even grote geldstromen de omvang van de reële stro¬ 
men kunnen meten. Maar ook in de geldstroom kunnen 
kolken, overstromingen en perioden van grote droogte voor¬ 
komen. Geld heeft in onze moderne samenleving een groot 
aantal eigenschappen, subtiel, verweven en ingewikkeld, en 
die eigenschappen zijn van beslissende invloed op het karak¬ 
ter van onze gehele economie. Reeds in de volgende twee 
hoofdstukken zullen wij er kennis mee maken, maar het 
onderwerp zal toch eerst in deel V en VI vollediger bespro¬ 
ken kunnen worden. 


14. HET PRIJSPEIL 
[a] 

In hoofdstuk 10 (Evenwicht) hebben wij gezien dat meetbare 
grootheden die ieder op zichzelf genomen op verschillende 
tijdstippen een verschillende uitkomst kunnen opleveren 
wanneer ze gemeten worden en daarom variabele groot¬ 
heden of eenvoudig variabelen genoemd worden, desalniet¬ 
temin alle van elkaar afhankelijk kunnen zijn of elkaar on¬ 
derling beïnvloeden ten aanzien van de uitkomsten die zij 
opleveren bij meting. Soms is in zulke gevallen de zaak in 
kwestie alleen maar ‘variabel’ omdat wij, tot wij de uitkomst 
gevonden hebben, niet weten hoe groot de omvang, maat of 
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‘waarde’ is. Wanneer de variabiliteit van zulk een zaak alleen 
een andere naam is voor onze onkunde ten aanzien van haar 
feitelijke grootte, dan kunnen wij beter de term ‘onbekende’ 
gebruiken in plaats van ‘variabele’. Wij hebben zo’n geval 
van twee onbekenden toegelicht met het voorbeeld van een 
vader en zijn zoon wier leeftijd op een bepaalde datum ge¬ 
vonden moest worden uit twee onafhankelijke verhoudingen 
die tussen hen bestonden. Wij hebben daarbij aangetoond 
dat in dit geval de cirkelredenering in de twee gegevens 
slechts schijn is en dat zij gezamenlijk genomen een eens¬ 
luidende uitkomst opleveren. 

Deze gedachte dat de ‘onbekende’ om vang, maten, of niveaus 
van een aantal zaken die met elkaar verbonden zijn juist ten 
aanzien van deze maten etc., alle uitgerekend kunnen wor¬ 
den indien wij slechts over voldoende onafhankelijke gege¬ 
vens beschikken over de bestaande verhoudingen, vormt de 
grondslag van de gedachte dat in een economisch stelsel een 
bepaald (eensluidend en berekenbaar) algemeen evenwicht 
mogelijk is. In zo’n algemeen economisch evenwicht vormen 
de produktie en de verhouding in marktwaarde van de ver¬ 
schillende goederen en produktieve diensten de onbekenden, 
terwijl de verhoudingen tussen deze onbekenden bijvoor¬ 
beeld gevormd worden door de respectieve trappen van 
extra bevrediging die elke individuele persoon zou onder¬ 
vinden door de consumptie van een kleine wekelijkse extra 
portie van een bepaald goed, indien deze wekelijkse portie 
stap voor stap werd vergroot als zijn wekelijkse porties van 
alle andere goederen gelijk zouden blijven. Nu geldt dat deze 
bevrediging voor alle reële goederen of diensten die om hun 
intrinsieke waarde begeerd worden en in staat zijn om 
directe bevrediging te leveren, volledig los staat, onder¬ 
scheiden en onafhankelijk is van de mogelijkheid om de zaak 
in kwestie te ruilen voor iets anders. In het stelsel van infor¬ 
maties over de verhoudingen tussen produktieomvang, prij¬ 
zen, inkomens enz. is er dan ook, zolang er slechts gespro¬ 
ken wordt van reële goederen en diensten, van een ‘cirkel¬ 
redenering’ geen sprake. 

Maar zodra wij in dit stelsel geld gaan invoeren, dat wil 
zeggen geld in de zin van een goed dat alleen maar begeerd 
wordt omdat het tegen andere goederen geruild kan worden 
en dat niet in staat is enige directe bevrediging te verschaf¬ 
fen, dan verandert de zaak volledig. Want vragen we dan: 
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hoeveel van dit of dat zal iemand in een bepaalde situatie 
i^even voor een zekere hoeveelheid geld?, dan zal het ant¬ 
woord op die vraag afhankelijk zijn van wat hij zal kunnen 
krijgen in ruil voor de genoemde hoeveelheid, want het geld 
legen andere zaken ruilen is de enige mogelijkheid om het 
ie gebruiken. En dit is, het zal iedereen duidelijk zijn, een 
cirkelredenering. Het komt erop neer dat wij moeten zeggen: 
de ruilwaarde van een bepaalde hoeveelheid geld berust op 
/ijn ruilwaarde. Waarmee wij niets wijzer geworden zijn. 

Wij hebben gesteld dat het algemeen evenwicht waarover 
wij spraken, een bepaalde, vaststaande positie is, dat wil 
/eggen een positie die bepaald wordt door de smaak en de 
mogelijkheden van de individuele personen die in het stelsel 
leven (geen andere positie zal immers volledig verenigbaar 
/ijn met smaak en mogelijkheden van alle betrokkenen op 
eenzelfde tijdstip), en dat het algemeen evenwicht berekend 
/al kunnen worden indien wij alle gegevens over de smaak 
en de mogelijkheden van de individuele betrokkenen ken¬ 
nen. Nu komen wij echter tot de ontdekking dat de bepaald¬ 
heid van het evenwicht slechts gaat tot op het punt waarop 
wij geld invoeren, d.w.z. geld in de zin van zuiver ruilmid¬ 
del of rekenmiddel. De verhoudingen waarin reële goederen 
en diensten tegen elkaar geruild worden, zijn bepaald. Maar 
Je verhouding waarin zij tegen geld worden geruild, niet, 
behalve in die zin dat de verhouding waarin zij tegen geld 
geruild worden, de verhouding moet weergeven waarin zij 
tegen elkaar geruild kunnen worden. (Als men bijvoorbeeld 
voor een ons boter vier ons suiker kan kopen, dan moet de 
geldprijs van boter vier maal de geldprijs van suiker zijn.) 
Want indien op een gegeven ogenblik alle geldprijzen ver¬ 
dubbeld werden en op hetzelfde moment ieders geldvoor¬ 
raad eveneens verdubbeld werd, dan zou alles net zo zijn als 
voorheen, niemand zou enige reden hebben om zijn gedrag 
te veranderen en allen zouden evengoed af zijn als voor¬ 
heen. (Het inkomen zou verdubbeld zijn, aangezien de prijs 
van zijn diensten verdubbeld zou zijn, maar de prijs van alle 
goederen zou ook verdubbeld zijn, zodat iedereen nog maar 
net evenveel zou kunnen kopen.) Wij staan dus voor het feit 
dat er een leemte is in ons theoretisch model: het bevat tot 
dusver nog geen middelen om het algemeen peil van de 
geldprijzen te bepalen. 

Zoals de lezer zal beseffen, hebben wij in het voorafgaande 
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deel van dit hoofdstuk alleen gesproken van geld als zuiver 
ruilmiddel, of van geld in de zin van rekenmiddel. Want 
geld dient nog andere doelen en heeft nog velerlei andere 
eigenschappen die, om reëel te blijven, wij zelfs nauwe¬ 
lijks theoretisch kunnen scheiden van zijn functie als ruil¬ 
middel. Die andere eigenschappen en functies maken van 
het geld ook een goed dat begeerd wordt om zijn intrin¬ 
sieke eigenschappen, en de conclusie waartoe wij in deel VI 
(Financiering) zullen komen na bestudering van al die an¬ 
dere eigenschappen, zal dan ook zijn dat per slot van reke¬ 
ning ook het algemeen niveau van de geldprijzen bepaald 
is. Maar wij kunnen niet zo maar het geld als alle andere 
goederen behandelen en doen alsof het geen geld was. Het 
blijft iets zeer speciaals en vereist diepgaande en nauwkeu¬ 
rige analyse. In het volgende hoofdstuk zullen wij reeds iets 
van die analyse in onze besprekingen betrekken, maar aller¬ 
eerst dienen wij ons af te vragen: wat bedoelen wij precies 
als wij spreken over het algemeen peil der geldprijzen en 
waarom is dit peil voor ons van belang? 

Een prijs, hebben wij gezien, is niets anders dan een ver¬ 
houding tussen twee hoeveelheden, de hoeveelheid van A en 
de hoeveelheid van B die in de markt tegen elkaar geruild 
kunnen worden. Er is geen duidelijke of a-priori-reden te 
noemen om de hoeveelheid A of de hoeveelheid B als teller 
van de verhouding te gebruiken. Als er 5 eenheden A nodig 
zijn om 1 eenheid B te kopen, dan is de prijs van B 5/1 een¬ 
heid A, en de prijs van A is 1/5 eenheid B. Is een van de 
twee goederen geld, dan interesseert ons vrijwel altijd de 
geldprijs van het andere goed, geld is de teller van de breuk. 
Maar vragen we welke levensstaat gevoerd kan worden met 
een bepaald geldinkomen, dan interesseert ons de prijs van 
het geld of zoals we gewoonlijk zeggen, de waarde van het 
geld, de vraag wat men voor zo en zoveel geld kan kopen. 
Nu is het in zulke gevallen nutteloos de prijs van het geld 
uit te drukken of af te meten naar de verhouding met één 
ander goed, want een geldinkomen moet de kosten van alle 
mogelijke goederen dekken. En niet zomaar een lijst van goe¬ 
deren, maar een lijst die de hoeveelheid van elk goed moet 
aangeven. Noemen wij zulk een lijst van hoeveelheden een 
‘eenheid van goederen’ en gebruiken wij hem als noemer 
van een breuk waarvan de teller gevormd wordt door het 
aantal geldeenheden dat nodig is om die lijst van goederen 
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te kopen, dan hebben wij hiermee het ‘prijspeil van goede¬ 
ren in het algemeen’ gevonden. Dit ‘prijspeil van goederen 
in het algemeen’ zouden wij ons om te beginnen kunnen 
indenken als eenvoudig het resultaat van omkering van de 
breuk die de waarde van het geld geeft in termen van een 
lijst van goederen van vastgestelde kwantitatieve samen¬ 
stelling. 

Nu interesseert ons niet alleen welke lijst van goederen wij 
op een bepaalde datum kunnen kopen voor een bepaalde 
hoeveelheid geld, maar meer nog de vergelijking van de 
koopkracht van het geld op twee verschillende data. Een 
manier waarop die zou kunnen worden berekend, bestaat 
uit het eenvoudig vergelijken van de prijzen van een be¬ 
paalde lijst goederen op twee verschillende data. Indien de 
geldprijs in juni 1955 anderhalf maal zo hoog was als in 
juni 1947 en indien de relatieve hoeveelheden van de goe¬ 
deren in de lijst overeen zouden komen met de hoeveelheden 
zoals die in de gezinsbegrotingen van een bepaalde groep 
mensen voorkomen, dan kunnen wij zonder gevaar voor 
misverstand zeggen dat de kosten van het levensonderhoud 
voor die bepaalde groep met 50 procent gestegen zijn tussen 
juni 1947 en juni 1955. 

Een essentieel facet van zulk een berekening vormt het feit 
dat de goederen in de lijst niet alleen maar genoemd wor¬ 
den, maar dat hun precieze hoeveelheden aangegeven wor¬ 
den, en dat bovendien die hoeveelheden zo gekozen zijn dat 
zij een representatieve weergave zijn van de feitelijke hoe¬ 
veelheden die een bepaalde groep inderdaad pleegt te kopen, 
indien men met een andere methode dan wij hier hebben 
gekozen, zou willen komen tot dezelfde resultaten, dan zou 
men in elk geval dit facet van onze procedure moeten hand¬ 
haven, wil men tot een zinvol en redelijk resultaat geraken. 
Welk verschil zou het maken voor de uitkomst indien in de 
hierboven genoemde lijst, gebruikt voor onze berekening, de 
hoeveelheid van één goed vele malen groter werd gemaakt, 
terwijl alle andere hoeveelheden gelijk gehouden werden? 
Het effect zou natuurlijk zijn dat aan de prijs verandering 
van het onderhavige goed in de tussenliggende periode een 
relatief zeer groot belang zou worden toegekend. Deze prijs- 
verandering zou voor een onevenredig deel de verandering in 
het algemeen prijspeil tussen de twee data beïnvloeden. Een 
voorbeeld zal het duidelijk maken. Laten wij aannemen dat 
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de ene lijst 100 broden en 1 ton kolen bevatte, de tweede 
1000 broden en 1 ton kolen, en nemen wij dan verder aan 
dat de prijs van een brood oorspronkelijk ƒ 0,50, uiteindelijk 
ƒ 1 zou bedragen, terwijl de prijs van 1 ton kolen onver- 
derd ƒ 100 gebleven was. De prijs van de eerste lijst zou stij¬ 
gen van ƒ 150 naar ƒ 200, de tweede van ƒ 600 naar ƒ 1100. 
Volgens de ene lijst zou het algemeen prijspeil tussen de 
twee data met ongeveer 30 procent gestegen zijn, volgens de 
andere met meer dan 80 procent. 

Welke uitkomst zou nu de juiste zijn of de beste? De uit¬ 
komst die verkregen is uit de vergelijking van een lijst 
goederen die het meest relevant is voor het doel waarmee 
we onze berekeningen van de verandering in het prijspeil 
begonnen zijn. Indien dit doel betrekking had op iemand 
die eerder 1000 dan 100 broden koopt per ton kolen, zal 
het tweede antwoord relevanter zijn dan het eerste. Maar 
dat is dan louter een gevolg van de speciale situatie van 
deze man en als wij, zoals wij tot dusver gedaan hebben, 
spreken van hét algemeen prijspeil, dan hebben wij ons de 
(elke econoom zo nu en dan onontbeerlijke) vrijheid ver¬ 
oorloofd om niet geheel en al precies en nauwkeurig te zijn. 
Er bestaat nu eenmaal geen volkomen nauwkeurige of be¬ 
trouwbare procedure die een voor geen betwisting of andere 
uitleg vatbaar antwoord zou kunnen geven op de vraag hoe 
de verandering in het peil van de ‘prijzen in het algemeen’ 
tussen twee data is geweest. 


[b] 1 

Het voorafgaande brengt ons bij het zogenaamde prijs- 1 

indexcijfer. Om te komen tot dat indexcijfer, kiezen wij een I 

bepaalde datum en nemen de prijzen van een zorgvuldig I 

gekozen lijst goederen op die datum als basis voor onze | 

berekening. Dit is dan ons basisgegeven. Vervolgens vragen ! 

we ons af, bij de beoordeling van de verandering in de prij- j 

zen van de goederen op onze lijst, of een tien-procent- \ 

stijging in de prijs van één goed even zwaar gerekend moet 

worden als een tien-procent-stijging in de prijs van een ander | 

goed op onze lijst. De maatstaf voor een uitspraak ten deze 

zou bijvoorbeeld kunnen zijn dat op de basisdatum de groep 

van mensen die in dit bepaalde prijspeil geïnteresseerd is, * 

elke week twee maal zoveel uitgaf aan goed A als aan < 




goed B. In dat geval telt elke verandering in de prijs van 
goed A twee maal zo zwaar als elke verandering in de prijs 
van goed B. We hechten, anders gezegd, twee maal zoveel 
gewicht aan veranderingen in de prijs van goed A als aan 
veranderingen in de prijs van goed B. Om terug te komen 
op ons voorbeeld: in de eerste lijst met brood en kolen tel¬ 
den we kolen twee maal zo zwaar als brood (ƒ50 tegen 
ƒ 100), in de tweede lijst brood vijf maal zo zwaar als kolen 
(ƒ500 tegen ƒ 100). In de praktijk zal het gewicht dat aan 
twee overeenkomstige goederen in verschillende berekenin¬ 
gen van indexcijfers gegeven wordt, nooit zover uiteen 
lopen. 

Hebben we nu onze basisdatum, onze lijst van goederen en 
ons schema van relatieve onderlinge waarde van de goede¬ 
ren gekozen, dan blijft er nog een aantal technische kwes¬ 
ties op te lossen, speciaal de vraagstukken met betrekking 
tot de juiste berekening van de optredende prijsveranderin- 
gen. Maar hierop kunnen wij in dit bestek niet verder in¬ 
gaan. 

Het eindresultaat van onze berekeningen zal een rij getallen 
zijn die elk behoren bij een bepaalde datum en in procenten 
de verandering aangeven van het prijspeil, gezien vanuit de 
basisdatum. In feite zeggen wij: de prijzen, algemeen geno¬ 
men, op de basisdatum geven we aan met het getal 100. 
De overeenkomende prijzen op enige andere datum zullen, 
indien zij bijvoorbeeld anderhalf maal zo hoog blijken te 
zijn, aangegeven worden met het getal 150. Enzovoort. 

Een sommetje om dit hoofdstuk te besluiten: stel dat het 
indexcijfer van de prijzen der consumptiegoederen vandaag 
de dag 200 bedraagt. Wat is dan de huidige geldswaarde, 
volgens dit indexcijfer, vergeleken met de waarde van het 
geld op de basisdatum? 


15. GELD 
[a] 

Geld wordt uitgegeven of bewaard in eigen zak, maar het 
wordt niet geconsumeerd en het verslijt niet. Er bestaat dus 
niet de noodzaak het te produceren, behalve wanneer de 
bestaande voorraad uitgebreid moet worden. Zodra het uit 
handen van de een in die van de ander is overgegaan, kan 
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het weer opnieuw doorgegeven worden. Op het eerste ge¬ 
zicht lijkt het alsof er geen grens is aan het aantal keren dat 
een bepaalde geldeenheid van de ene eigenaar op de andere 
zou kunnen overgaan in de loop van een jaar. Daarom heeft 
het ook de schijn dat wanneer men een lijst zou kunnen 
opmaken van elke transactie waarbij geld van de ene eige¬ 
naar op een volgende overging in het tijdsverloop van een 
jaar, met daarbij de vermelding om hoeveel geldeenheden 
het bij elke transactie gegaan was, en het totaal van al deze 
geldeenheden werd opgeteld, er niets zou zijn dat een grens 
stelde aan de hoogte van dit totaal, onverschillig hoe klein 
het aantal geldeenheden was dat op elk moment van het 
jaar in omloop was. Indien dit zo was, zou dat ook beteke¬ 
nen dat de totale waarde, in geld gemeten, van al de goe¬ 
deren die gedurende een jaar tegen geld worden geruild, 
eveneens geen verband zou houden met de bestaande geld¬ 
voorraad, noch met de hoeveelheden goederen die van 
eigenaar verwisselen. Gegeven hoeveelheden goederen die 
geruild zijn, zouden een ongelimiteerde geldwaarde hebben 
of, met andere woorden, het algemeen prijspeil zou tot elke 
hoogte kunnen stijgen, onverschillig welke grens er ook ge¬ 
steld was aan de totale geld voor raad. Want deze voorraad 
zou door de kanalen van het economisch leven kunnen 
stromen met onbegrensde snelheid en in een gegeven tijds¬ 
verloop een onbegrensd aantal transacties kunnen volvoeren 
aan welker omvang evenmin een grens gesteld zou zijn. Wat 
oefent dan in feite een remmende werking uit op de omloop¬ 
snelheid van een bestaande geldvoorraad, op het aantal 
keren dat elke eenheid of een gemiddelde van alle eenheden 
per jaar van eigenaar verandert? Want zou er geen rem zijn, 
wij hebben het juist gezien, dan zou er geen enkele princi¬ 
piële limiet zijn aan het algemeen prijspeil, onverschillig of 
de totale geldvoorraad op een gegeven moment groot of 
klein was. 

De omloopsnelheid zal minder groot zijn wanneer iedereen 
die geld ontvangt, dit een tijdje onder zich houdt. Naarmate 
hij wat hij ontvangt langer bewaart, zal de gemiddelde om¬ 
loopsnelheid lager zijn en daarmee (andere zaken gelijk blij¬ 
vend) het algemeen prijspeil. Wat, moeten wij ons dus uit¬ 
eindelijk afvragen, leidt de mens ertoe om geld dat hij 
ontvangt, niet direct uit te geven maar enige tijd te be¬ 
waren? 
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Ontvangt iemand een bepaalde hoeveelheid geld en geeft hij 
deze niet onmiddellijk uit, dan heeft hij gedurende enige tijd 
een groter bedrag aan geld op zak, op zijn bankrekening of 
in zijn geldkistje dan voorheen. Het verlangen om op alle 
momenten een bepaalde geldvoorraad te bezitten, of ook het 
verlangen om op bepaalde momenten een grotere geldvoor¬ 
raad te bezitten, zou een motief kunnen zijn om een bepaalde 
hoeveelheid geld die men ontvangen heeft enige tijd onge¬ 
bruikt te laten. Onze vraag over wat nu precies de omloop¬ 
snelheid van het geld beperkt, komt dus neer op de vraag: 
vat zijn de motieven voor het individu om een bepaalde 
voorraad geld in zijn bezit te houden? En welke overwegin¬ 
gen zullen hem leiden bij het bepalen van de gewenste 
v rootte van die voorraad? 

Laat ons eerst nog eens terugkeren naar onze oorspronke¬ 
lijke vraag: waarom geeft iemand zijn week- of maandloon 
niet direct uit nadat hij het ontvangen heeft? Een funda¬ 
menteel deel van het antwoord op deze vraag is dat hij niet 
hals over kop wenst te beslissen wat hij met het geld zal 
kopen. Als gezinshoofd wenst hij zich niet het hoofd te bre¬ 
ken door in details alle aankopen voor de hele week of 
maand vooruit te moeten bedenken. Hij wil ook niet het 
constante gevoel van spanning en risico hebben dat het 
gevolg zou zijn van zijn beslissing om precies zo of zoveel 
van een bepaald artikel te kopen voor de dekking van de 
behoeften van een lange periode. Dit principe geldt ook voor 
de ondernemingen en voor de overheid. De mensen geven 
er de voorkeur aan hun inkomen aan bepaalde dingen te 
besteden naargelang de behoefte aan deze dingen opkomt, 
of liever nog definitieve vorm aanneemt en urgent wordt. 
Maar indien ik mijn loon op de laatste dag van de maand 
ontvang en evenredig over de volgende dertig dagen besteed, 
dan zal ik gemiddeld over deze dertig dagen de helft van 
mijn loon op mijn bankrekening hebben staan. Hierin ligt 
nu al een aanwijzing voor het antwoord op de tweede door 
ons gestelde vraag: welke overwegingen leiden iemand bij 
het bepalen van de gemiddelde gewenste grootte van de 
voorraad geld die hij op bankrekening of contant in bezit 
wil hebben? Zijn we van mening dat zulke overwegingen 
eerder onbewust dan weloverwogen zijn, dan kunnen we 
ons nog afvragen wat in feite de gemiddelde grootte van 
iemands banktegoed bepalen zal. En nu zijn we gestoten op 


97 


het idee dat deze gemiddelde grootte verband houdt met del 
hoogte van het inkomen van de betrokken persoon, of de 
inkomsten van de onderneming, zij het natuurlijk niet alleen 
hiermee. 

Deze gedachte nu is de basis van een van de meest sluitende 
en eenvoudige theorieën over hoe het algemeen prijspeil op 
elk gegeven moment de hoogte bereikt die het heeft. De 
theorie is nauw verbonden met Alfred Marshall en de school 
van Cambridge. Wij zullen haar indirect benaderen. Laat 
ons eens aannemen dat er een economisch stelsel bestond 
waarin de enige vorm van geld tienguldenbiljetten waren, 
banken en banktegoeden onbekend zouden zijn en waar de 
wet iedereen die een tien gul denbiljet ontving, verplichtte 
zijn naam met de datum van ontvangst op de achterkant van 
het biljet te noteren. Laat ons verder veronderstellen dat het 
aantal biljetten vaststaat en niet gewijzigd wordt. Indien nu 
aan het eind van een jaar het totaal aantal handtekeningen 
met data die binnen dat jaar vallen, opgeteld zouden wor¬ 
den, dan zouden wij hierdoor weten hoeveel geld er in de 
loop van dat jaar van de ene hand in de andere was over¬ 
gegaan. Veronderstellen wij dan nog dat alles wat in ruil 
gegeven wordt voor geld in dit economisch stelsel, bestaat 
uit reële goederen en diensten van de soort die we willen 
opnemen in de berekening van ons algemeen prijspeil, dan 
volgt hieruit dat de totale geldswaarde van de goederen en 
diensten van deze aard, tegen geld geruild, eveneens aan¬ 
gegeven wordt door het totaal der handtekeningen. De prijs 
van elke hoeveelheid van zulke goederen en diensten, gemid¬ 
deld over alle betrokken goederen en diensten, zal natuurlijk 
afhankelijk zijn van twee dingen: hoeveel hoeveelheden zijn 
er en hoeveel handtekeningen? Nemen we aan dat de fysieke 
hoeveelheden van de goederen en diensten (m.a.w. het aan¬ 
tal hoeveelheden) vaststaat, dan moet elke verandering in de 
prijs van de gemiddelde hoeveelheid het gevolg zijn van een 
verandering in het aantal handtekeningen, en dat aantal zal 
op zijn beurt afhankelijk zijn van twee dingen: het totaal 
van de in omloop zijnde biljetten en het aantal handtekenin¬ 
gen achter op elk biljet, gemiddeld over alle biljetten, d.w.z. 
het aantal keren dat elk biljet gemiddeld per jaar van eige¬ 
naar verwisselt. Dan kunnen we dus de volgende vergelij¬ 
king opstellen: 

Aantal biljetten X omloopsnelheid = hoeveelheden goede- 
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ren X gemiddelde prijs per hoeveelheid (de bekende for¬ 
mule MV = PT). 

Wat op hetzelfde neerkomt als wanneer wij zouden zeggen* 
aantal biljetten = totale waarde der jaarlijks verhandelde 
goederen, gedeeld door de omloopsnelheid van het geld. 
Wanneer we echter zeggen dat de totale jaarlijkse waarde 
der verhandelde goederen gedeeld moet worden door een 
bepaald getal, dan zeggen we in feite niets anders dan dat 
een zeker percentage (niet noodzakelijkerwijze kleiner dan 
honderd) van die jaarlijkse waarde moet worden genomen. 
Dit percentage nu heeft de school van Cambridge met de 
letter K aangeduid en op deze factor zullen we ons moeten 
concentreren wanneer wij volgens haar theorie het mecha¬ 
nisme willen verklaren waardoor het algemeen prijspeil ge¬ 
dreven wordt of gehouden wordt op een bepaald peil, ver¬ 
geleken met waar het stond op een andere datum. 

Onze formule kan dus nu als volgt geschreven worden: 
aantal biljetten = totale jaarlijkse waarde der goederen 
X K. Aangezien wij aannemen dat het aantal biljetten vast¬ 
staat en niet verandert en dat hetzelfde geldt voor het aantal 
hoeveelheden van verhandelde goederen, volgt hieruit dat 
elke verandering in de gemiddelde geldprijs per hoeveelheid 
goederen (het algemeen prijspeil) samenhangt met een ver¬ 
andering in de factor K. Wordt K lager, zeg 3/4 van zijn 
vorig peil, dan moet het algemeen prijspeil hoger worden en 
stijgen tot 4/3 van zijn vorig peil, omdat anders de ver¬ 
menigvuldiging van deze twee en het gegeven aantal hoe¬ 
veelheden niet gelijk zouden zijn aan het gegeven aantal 
biljetten, zoals door de formule vereist wordt. We hebben 
hiermee een voorlopig resultaat bereikt: is het aantal te ver¬ 
handelen goederen gegeven, dan zal de gemiddelde prijs 
van elke hoeveelheid goederen afhankelijk zijn, bij gelijk 
blijvende geldvoorraad, van de verhouding die de mensen, 
allen tezamen genomen, wensen dat zal bestaan tussen die 
voorraad en de totale waarde van hun jaarlijkse aankopen 
aan goederen. 

Al de biljetten van de totale voorraad geld die in een stelsel 
aanwezig is, moeten op elk moment in het bezit zijn van 
bepaalde personen, bedrijven etc. en indien zulk een individu 
van mening is dat de voorraad geld die hij op een gegeven 
moment bezit, niet zo groot is als hij wenselijk acht, zal hij 
de volgende hoeveelheid geld die hij ontvangt, niet uitgeven 
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maar bij zijn voorraad voegen. Zijn besluit een bepaald deel 
van zijn geld niet uit te geven, zal pro tanto de totale waarde 
van jaarlijks gekochte goederen verminderen en zo de grootte 
van de factor K beïnvloeden - d.i. de verhouding van het 
aantal geldeenheden tot de waarde van de geldtransacties 
binnen een jaar-en daarmede het algemeen prijspeil. 
Resumerend: tot zover stelt de theorie van de school van 
Cambridge dus dat, gegeven de omvang van de geldvoor¬ 
raad van een bepaald economisch stelsel, het algemeen prijs¬ 
peil afhankelijk is van de verhouding K die alle mensen 
gezamenlijk wensen dat deze voorraad zal hebben ten op¬ 
zichte van de jaarlijkse waarde der verhandelde goederen. 
Of, gegeven de verhouding K , is het algemeen prijspeil af¬ 
hankelijk van de omvang van de geldvoorraad. 

Nu is hiermee natuurlijk lang niet alles gezegd over deze 
theorie. In de eerste plaats is er geen enkele reden waarom 
wij in de lijst van geldtransacties die wij bij onze bereke¬ 
ningen betrekken, élke transactie zouden opnemen waarbij 
geld tegen goederen en diensten wordt geruild. We zouden 
de categorie van transacties waar we mee werken, kunnen 
beperken tot die waarbij de mensen inkomen ontvangen of 
besteden, daardoor dus al die transacties uitsluitend die 
tussen de ondernemingen onderling plaatsvinden. Waarbij, 
om een voorbeeld te noemen, de bakker meel koopt, de 
molenaar graan etc. Doen wij dit, dan zal onze formule als 
volgt moeten luiden: het algemeen peil van de prijzen van 
diensten welke inkomen opleveren en van goederen waaraan 
inkomen wordt besteed, is afhankelijk van de omvang van 
de geldvoorraad en de verhouding waarin inkomenverwer- 
vers en besteders deze voorraad wensen te doen staan ten 
opzichte van hun totale jaarlijkse inkomens. 

De hier behandelde theorie kan een test doorstaan waaraan 
alle economische theorieën onderworpen zouden moeten 
worden: de test die aantoont of de theorie in laatste instantie 
al dan niet berust op de smaak en de beslissingen van de 
mensen. De factor K is klaarblijkelijk de resultante van alle 
beslissingen van de individuen in het economisch stelsel die 
geld in hun bezit krijgen. Door te beslissen over de hoogte 
van de geldvoorraad die men in zijn bezit of op zijn bank¬ 
rekening wenst te houden, draagt elk individu ertoe bij om 
de verhouding op een bepaald punt te fixeren. En door de 
beslissing ten uitvoer te leggen, geeft hij een stoot naar boven 
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of naar beneden aan het algemeen prijspeil. De factoren die 
zijn beslissing beïnvloeden, de gedachten en gevoelens die 
hem daarbij bezielen, kunnen veel diepgaander en de gede¬ 
tailleerder behandeld worden dan wij hier hebben getracht. 
Het mechanisme waardoor zijn beslissingen het algemeen 
prijspeil beïnvloeden, zou nog grotelijks uitgewerkt kunnen 
worden. Wij zullen hier in deel V (Werkgelegenheid) en 
VI (Financiering) uitgebreid op terugkomen. Maar ook op 
dit punt kunnen wij reeds zeggen dat het duidelijk zal zijn 
dat deze theorie de menselijke handelingen en reacties cen¬ 
traal stelt bij haar verklaringen. 


[b] 

Het bovenstaande is een weergave van een bepaalde versie 
van de zogenaamde kwantitatieve geldtheorie. Er is nog 
een andere versie waarmee de naam van de Amerikaanse 
econoom Irving Fisher verbonden is. Zijn theorie geeft 
voornamelijk een uitwerking van de eerste van de formules 
welke wij hierboven hebben opgesteld (blz. 99) Fishers theo¬ 
rie bevredigt om twee redenen minder dan de theorie van de 
school van Cambridge. In de eerste plaats doorstaat zij min¬ 
der goed de test dat elke theorie in laatste instantie moet 
berusten op menselijke smaak, opvattingen, reacties en be¬ 
slissingen. De theorie van Fisher kan niet meer doen dan 
zich beroepen op gewoonten, zoals de gewoonte dat lonen 
wekelijks of maandelijks uitbetaald worden, en rente en 
pacht eens per kwartaal. Uit deze constante gewoonte ten 
aanzien van de uitbetaling wordt dan een zekere constantheid 
in de omloopsnelheid van dat deel van de totale geldvoor¬ 
raad afgeleid dat betrokken is bij de uitbetaling en besteding 
van geldinkomens en in de transacties bij de aankoop van 
reële goederen tussen de bedrijven onderling. Laten wij dit 
deel van de totale geldvoorraad de ‘reële transacties’-voor- 
raad noemen. Wanneer de omloopsnelheid van dit deel con¬ 
stant is, wat aangenomen wordt in deze theorie, dan zullen 
alle veranderingen in het algemeen prijspeil van goederen 
en diensten in verband staan óf met een verandering in de 
hoeveelheden goederen en diensten die jaarlijks tegen geld 
worden geruild, óf met een verandering in de omvang van 
de geldvoorraad in de ‘reële transacties’-sector. Nemen wij 
aan, door te veronderstellen dat alle produktiekrachten vol- 
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ledig benut worden, en ook op korte termijn geen verande¬ 
ring qua omvang of efficiëntie ondergaan, dat ook de ver¬ 
handelde goederen en diensten constant in omvang zijn, dan 
blijven ons alleen de veranderingen in de omvang van de 
‘reële transacties’-geldvoorraad over als verklaring voor de 
veranderingen van het prijspeil. 

Een zwak punt van deze theorie is dat zij geen verklaring 
geeft waarom de verhouding van het ‘reële transactie’-deel 
tot de totale geldvoorraad niet van tijd tot tijd grote ver¬ 
anderingen zou kunnen ondergaan. Zulk een verandering 
zou verklaard kunnen worden zowel uit een verandering in 
de omvang van de ‘reële transactie’-sector of als een ver¬ 
andering in de omloopsnelheid van de geldvoorraad als ge¬ 
heel. Vanuit beide gezichtspunten zou de basis van de 
theorie ondermijnd zijn. 

De tweede reden waarom wij de Cambridge-versie prefere¬ 
ren, wordt gevormd door het feit dat deze versie een na¬ 
tuurlijke inleiding en benadering vormt van de leer van 
John Maynard Keynes ten aanzien van het algemeen prijs¬ 
peil. Keynes ontvouwt zijn leer in zijn beroemde General 
Theory of Employment, Interest and Money , het boek dat 
in 1936 welhaast een volkomen nieuwe dimensie aan de 
economische wetenschap toevoegde. Wij komen hierop in 
deel V en VI terug. 

Ondertussen is er nog een onderwerp waaraan wij in dit 
hoofdstuk niet voorbij mogen gaan. Indien het algemeen 
prijspeil ceteris paribus afhankelijk is van de werkelijke 
geldvoorraad, waarvan is deze voorraad zelf afhankelijk en 
hoe wordt zijn hoogte bepaald? In details zullen wij dit 
vraagstuk in deel VI bespreken. Daar zal dan blijken dat 
verreweg het grootste deel van de geldvoorraad in een mo¬ 
derne economie geschapen is door de banken via leningen 
aan hun cliënten. Deze lenende cliënten - particulieren of 
bedrijven, of zelfs de overheid - hebben het geld dat zij van 
de banken hebben geleend, uitgegeven aan andere particu¬ 
lieren, zelf cliënten van banken die het op hun tegoed 
hebben bijgeschreven. Dat wil zeggen dat de banken dit¬ 
zelfde geld nu weer schuldig zijn aan deze tweede categorie 
van cliënten. Op deze wijze hebben de banken vele mil¬ 
joenen guldens aan tegoed van de ene categorie en zijn zij 
aan de andere categorie even grote bedragen verschuldigd. 
Het grootste deel van dit geld komt nooit buiten de /banken 


in de vorm van biljetten of munten; het wordt simpelweg 
van het ene tegoed op het andere overgeschreven; van het 
tegoed van de ene persoon of het ene bedrijf op andere 
rekeningen, bij dezelfde bank, maar meer nog bij andere 
banken. Niet alle betalingen lopen echter, zoals we reeds 
gezien hebben, via de banken. Lonen worden meestal in 
baar geld uitbetaald en in de winkels wordt meestal ook met 
contant geld betaald. Het totale dagelijkse bedrag van dit 
soort contant-geldtransacties staat in een tamelijk constante 
verhouding tot het totale bedrag van alle betalingen en dat 
staat op zijn beurt weer in een bepaalde verhouding, zoals 
we gezien hebben, tot de totale feitelijke geldvoorraad. Wan¬ 
neer de banken daarom extra geld scheppen door extra 
leningen, stellen zij zich bloot aan een extra vraag naar con¬ 
tant geld, dat sommige van hun cliënten zullen opvragen in 
mindering van hun tegoed bij de bank, of tegen een ver¬ 
hoging van hun schuld bij de bank. De totale bankbiljetten¬ 
circulatie wordt in de meeste landen door de centrale over¬ 
heid gecontroleerd en de gewoonte en de afspraken zowel 
als de voorzichtigheid zorgen er wel voor dat de banken 
het totaal van hun deposito’s, dat zijn de tegoeden van hun 
cliënten, niet groter laten worden dan de verhouding 100 
op 8 (Nederland 100 op 10) ten opzichte van hun kasvoor- 
raad. Uiteindelijk bepaalt en controleert de centrale over¬ 
heid dus meestal via de centrale bank de omvang van de 
feitelijke nationale geldvoorraad. 
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DEEL IV / VERDELING 


16. LONEN 
[a] 

Schrijver en lezer van dit boek zouden zich de moeite heb¬ 
ben kunnen besparen de ‘verdeling’ te bestuderen en aan¬ 
dacht te wijden aan de verdeling van het inkomen als een 
apart onderdeel van de theorie, op grond van de over¬ 
weging dat een scherp en welomschreven overzicht van de 
principes waarop die verdeling berust, alleen gegeven kan 
worden voor een tamelijk abstract en ingrijpend vereenvou¬ 
digd model van het economisch stelsel. En ook dat in dit 
model de verdeling van het inkomen onder hen die de pro- 
duktieve diensten verschaffen welke dat inkomen creëren, 
niet meer is dan een eenvoudige weerspiegeling van de alge¬ 
mene wijze waarop prijzen tot stand komen en van het feit 
dat ieder individu, onder gegeven omstandigheden, bereid 
en in staat is om een zekere hoeveelheid van een zekere 
soort diensten te verschaffen. Dit neemt niet weg dat het 
mechanisme dat in zulk een stelsel werkt, ook werkzaam is 
in meer aan de realiteit aangepaste stelsels en zelfs in de 
realiteit tout court, hoezeer daar ook verduisterd door aller¬ 
lei andere processen. Men zou zelfs kunnen beweren dat 
goed begrip van de verdeling in een zuiver concurrerend 
statisch model, zoals ons tenslotte in de voorafgaande pa- 1 
gina’s voor ogen heeft gestaan, het beste uitgangspunt is 
voor verder onderzoek. 

Stel dat een ongeschoolde arbeider tot de bevinding komt 
dat een uur arbeid van de soort die hij kan verrichten, een 
rijksdaalder toevoegt aan de waarde van de produktie per 
uur van het bedrijf waar hij werkt, en dat dat bedrijf als 
gevolg daarvan hem precies een rijksdaalder per uur wil 
betalen. Stel bovendien dat hij na een dag acht uur gewerkt 
te hebben van mening is dat de inspanningen van een 
negende werkuur en het gemis aan ontspanning en rust die 
hij anders in dat uur kan genieten, niet opwegen tegen de 
extra goederen die hij met een extra rijksdaalder zou kun¬ 
nen kopen, boven die welke hij reeds met de acht ver¬ 
diende kan kopen. Hij zal dan besluiten acht uur per dag 

104 



te werken voor een inkomen van ƒ 20. Op gelijke wijze 
kunnen wij, zolang wij ons bepalen tot een economisch 
stelsel waarin elke individuele persoon en elke onderneming 
vrij zijn om contracten op te stellen met een inhoud waarmee 
de andere partij akkoord gaat, zonder rekening te hoeven 
houden met de wensen of gevoelens van derden, andere 
instellingen of organisaties, het inkomen bepalen van elke 
verschaffer van produktieve diensten van welke aard deze 
ook mogen zijn. Slechts één vraag, maar een belangrijke en 
fundamentele, zullen we dan op onze weg ontmoeten zolang 
we ons houden aan ons abstracte model: wanneer alle in¬ 
komens bij elkaar opgeteld worden, zal hun som dan groter 
of kleiner zijn dan de totale waarde van de produktie, waar¬ 
uit zij natuurlijk betaald moeten worden, of zal hun som 
juist gelijk zijn aan die waarde en deze volledig uitputten, 
zodat geen deel van de waarde ‘onverrekend’ d.w.z. onver¬ 
deeld blijft en ieder individu juist het aandeel in het geheel 
ontvangt dat het proces hem ‘toekent’? Dit is het beroemde 
‘optelprobleem’ en wij zullen er in hoofdstuk 20 (Verdeling) 
nader op terugkomen. Maar laat ons eerst eens zien naar 
dat begrip ‘toekenning’, naar het beginsel waarmee - indien 
zo en zoveel gelijke eenheden van een of ander produktie- 
middel door een onderneming worden gebruikt-de waarde 
van deze eenheden voor deze onderneming kan worden be¬ 
rekend. 

Laten we aannemen dat het aantal hoeveelheden van zo’n 
factor, zeg arbeiders, dat de onderneming in dienst heeft, 
aanvankelijk 100 bedraagt. En veronderstellen we vervol¬ 
gens dat, zonder dat de hoeveelheden van andere factoren 
welke het bedrijf gebruikt, gewijzigd worden, dit aantal 
teruggebracht wordt tot 90. Het gevolg zal zijn dat ook de 
wekelijkse produktie van liters, tonnen, vierkante meters of 
wat dan ook van de artikelen die de onderneming produ¬ 
ceert, zal afnemen en daarmee de geldswaarde van de weke¬ 
lijkse produktie. Indien de onderneming haar produkten 
verkoopt in een markt waar volledige concurrentie heerst, 
waar de onderneming zelf een druppel is in een oceaan van 
precies dezelfde ondernemingen die alle een produkt afleve¬ 
ren dat zich in niets onderscheidt van dat hunner concur¬ 
renten, althans in de ogen van de kopers, en waar alle 
ondernemingen en alle kopers op elk moment precies weten 
welke prijzen gevraagd, aangeboden en geaccepteerd wor- 
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den, dan zullen deze twee veranderingen, de verandering in 
de produktie per week en de waarde van deze produktie, 
nauw met elkaar samenhangen. Want bij volledige con¬ 
currentie kan elke onderneming elke hoeveelheid van haar 
produkt die zij maar kan produceren, verkopen tegen de 
heersende marktprijs, met als gevolg dat wanneer de pro¬ 
duktie met één eenheid verandert, ook de waarde van de 
produktie verandert met de waarde van één eenheid. 

Laten we dan verder aannemen dat elke eenheid, elke liter 
of ton, van het produkt van onze onderneming op de markt 
ƒ 10 waard is, af gezien van en boven de kosten van grond¬ 
stoffen, afschrijvingen op machines etc. die de vervaardiging 
van het produkt met zich meebrengt, zodat elke geprodu¬ 
ceerde eenheid ƒ 10 in waarde toevoegt in de zin die wij in 
hoofdstuk 6 hieraan hebben gegeven. Nemen we dan aan 
dat wanneer het aantal arbeiders van 100 op 99 wordt terug¬ 
gebracht, de wekelijkse produktie met 5 eenheden vermin¬ 
dert. Dan zien we dat de marginale arbeider een verschil 
van ƒ 50 uitmaakt voor de waarde van de wekelijkse pro¬ 
duktie, wanneer de onderneming 100 arbeiders in dienst 
heeft. Het zal de onderneming precies passen wanneer zij 
100 arbeiders in dienst kan nemen tegen een loon van ƒ 50 
per week. Kan zij alleen maar arbeiders krijgen voor ƒ 60 
per week, dan zal zij haar zaken zo moeten inrichten dat 
de marginale man ƒ60 toevoegt aan de waarde van de 
wekelijkse produktie. Hoe kan zij dit bereiken? Door minder 
arbeiders te gebruiken in combinatie met onveranderde hoe¬ 
veelheden van de andere produktiefactoren. Want zoals we 
in hoofdstuk 6 gezien hebben, de verschillende produktie¬ 
factoren zijn geen volmaakte substituten voor elkaar en 
naarmate meer land, dieren, machines etc. gebruikt worden 
in combinatie met één man, zullen de belangrijkheid en de 
waarde van de marginale arbeider stijgen. 

Veronderstellen we nu dat de onderneming arbeiders kan 
krijgen voor ƒ 40 per week. Dan zal zij haar aantal arbeiders 
moeten vergroten tot de toevoeging of vermindering met 
een man slechts het verschil maakt van ƒ 40 in de waarde 
van de wekelijkse produktie. Om kort te gaan, de onder¬ 
neming moet juist dat aantal arbeiders in dienst nemen dat, 
tegen een gegeven achtergrond van bepaalde hoeveelheden 
andere produktiefactoren, een marginale reële produktie 
oplevert waarvan de waarde gelijk is aan het weekloon. Dit 
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geldt voor een onderneming die werkt en haar produkt ver¬ 
koopt in een markt met volledige concurrentie. 

De ‘gegeven achtergrond van andere produktiefactoren’ is 
natuurlijk een hulpmiddel hij onze analyse, een fase in onze 
graduele opbouw van het hele gebouw. Men kan zich voor¬ 
stellen dat de onderneming eerst verschillende hoeveelheden 
arbeid probeert tegen een gegeven ‘achtergrond’ en vervol¬ 
gens tegen een andere, enzovoort. Elke factor kan op zijn 
beurt veranderd worden, behandeld als een variabele, terwijl 
Je andere heen en weer geschoven worden tussen verschil¬ 
lende combinaties van mogelijkheden. Wij hoeven hierop 
niet verder in te gaan. Bij evenwicht in volledige concurren¬ 
tie zal de onderneming elke factor juist het bedrag betalen 
dat overeenkomt met de waarde van het marginale produkt 
van die factor. 

Dit resultaat is nog maar het begin. Wij dienen ons ook hier 
weer te herinneren dat in de economie alles van alles afhan¬ 
kelijk is en al het andere beïnvloedt. Een arbeider die ƒ 60 
kan toevoegen aan waarde van de wekelijkse produktie van 
onderneming B, zal niet tevreden zijn met de ƒ 50 die hij bij 
onderneming A verdient, en B zal hem ook niet lang bij A 
willen laten. Indien iedere onderneming precies wist welke 
produktieomvang zou resulteren uit elke gegeven combina¬ 
tie van hoeveelheden van produktiefactoren, en indien iedere 
arbeider wist welk loon elke onderneming hem zou willen 
uitkeren, en indien er geen moeilijkheden of bezwaren waren 
bij de overgang van de ene onderneming naar de andere, 
dan zouden alle arbeiders met een bepaalde vakkennis het¬ 
zelfde loon ontvangen, onverschillig bij welke onderneming 
zij zouden werken. Daarom kunnen wij ook zeggen dat in een 
volkshuishouding met volledige concurrentie waarin elke 
onderneming precies weet hoeveel arbeiders zij met winst 
kan tewerkstellen bij elke bepaalde loonhoogte, en waarin 
elke arbeider weet wat elke onderneming aanbiedt en vrije¬ 
lijk zonder kosten van werkkring kan veranderen, wij met 
recht kunnen spreken van dé waarde van het marginale 
produkt van de factor arbeid. Want deze waarde zal in even¬ 
wicht zijn (dat wil zeggen, wanneer elke arbeider en elke 
onderneming de optimale mogelijkheden heeft verwezen¬ 
lijkt), in elke onderneming even groot zijn en niet alleen in 
elke onderneming maar in elke industrie van de gehele 
economie. En het loon dat elke arbeider ontvangt voor een 
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uur arbeid, zal gelijk zijn aan het verschil dat een extra man 
maakt voor de waarde van de uurproduktie van elke onder¬ 
neming. 

‘In evenwicht’: hiermee bedoelen wij natuurlijk een algemeen 
evenwicht van de totale produktie, van alle prijzen en alle 
hoeveelheden van alle produktiefactoren die in alle onder¬ 
nemingen van de economie gebruikt worden. Een onder¬ 
neming zal niet haar optimale vorm bereikt hebben, zal niet 
de grootst mogelijke opbrengst verwezenlijken, wanneer zij 
niet de verschillende produktiefactoren juist in die verhouding 
gebruikt dat bij elke gegeven produktieomvang de marginale 
ƒ 10 welke elke week op een van de factoren wordt toege¬ 
legd, niet precies evenveel extra waarde toevoegt aan de 
waarde van de produktie als een extra ƒ 10 toegelegd op 
enige andere produktiefactor. En ook niet vóór de onder¬ 
neming, bij volledige concurrentie, de beste produktieomvang 
heeft gekozen, waar de marginale wekelijkse ƒ10 aan waar¬ 
de van elke factor eveneens ƒ 10 toevoegt aan de waarde 
van de wekelijkse produktie. 

Tot zover wat betreft de vraagzijde van de arbeidsmarkt, in 
zoverre deze losgemaakt kan worden van de aanbodzijde. 
Wat geldt nu ten aanzien van de laatste? In een volmaakt 
atomistische markt, waar elke arbeider alleen bij zichzelf te 
rade zou gaan, zonder dwang of steun van de vakbonden 
of wetgeving, zou het aantal manuren arbeid dat aange¬ 
boden wordt, een functie zijn van het uurloon. Boven een 
bepaald aantal uren arbeid per dag zou elke arbeider het in 
toenemende mate onaangenaam vinden om een vijfde, zesde, 
etc. uur toe te voegen aan zijn werkdag. Met elk gegeven 
uur loon en elk gegeven prijspeil der goederen zou elk extra 
uur arbeid een minder urgent of noodzakelijk pakket goe¬ 
deren verschaffen dan dat wat met het voorafgaande uur 
loon gekocht was. Een laag inkomen zou voorzien in de 
noodzakelijke levensbehoeften, een hoog of zeer hoog loon 
zou bescheiden comfort, luxe, en op den duur zelfs vol¬ 
komen onnodige dingen daaraan toevoegen. Kort gezegd, de 
marginale afname van het nut van de dagelijkse verdiensten 
zou een af nemende functie zijn van hun omvang, en deze 
omvang zelf zou stijgen met elk extra arbeidsuur. Voor elke 
arbeider zou er een bepaalde lengte van werkdag zijn, waar¬ 
op het nut van de verdiensten uit een extra half uur arbeid 
en het ongemak uit dat extra half uur arbeid elkaar juist in 
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evenwicht zouden houden. Door juist zoveel uren te wer¬ 
ken, zou hij het meeste bevrediging verwerven uit zijn leven. 
Wij hebben gezien hoeveel arbeid van een bepaalde soort bij 
volledige concurrentie gevraagd zal worden bij een gege¬ 
ven loonpeil: het zal die hoeveelheid zijn die de waarde van 
een marginaal uur produktie van deze soort arbeid gelijk 
maakt aan een uurloon; het zal dat aantal wekelijkse man¬ 
uren zijn waarbij elk extra wekelijks manuur, in onverschil¬ 
lig welke onderneming aangewend, een extra waarde zou 
toevoegen aan de wekelijkse produktie, die precies gelijk 
zou zijn aan een uur loon. Wij hebben ook gezien hoeveel 
arbeid er bij volledige concurrentie zal aangeboden worden 
bij een gegeven loonpeil: juist die hoeveelheid waarbij de 
marginale afname van nut van arbeid precies gecompen¬ 
seerd wordt voor elke arbeider door het marginale nut van 
de verdiensten. Bij het gegeven uurloon zullen sommigen 
vijf uur, anderen twaalf uur werken, teneinde nut en afname 
van nut gelijk te maken. En wanneer de wekelijkse werk¬ 
uren van allen bij elkaar opgeteld zouden worden, zou dit 
het wekelijkse arbeidsaanbod bij een gegeven loonpeil op¬ 
leveren. Het arbeidsaanbod zal dus zo groot zijn, dat indien 
elke individuele arbeider gevraagd zou worden een extra 
half uur te werken, hij hiertoe nauwelijks zou kunnen wor¬ 
den gebracht door het vooruitzicht van een half uur loon 
extra. Voordat wij in de verleiding komen onze redenering 
snel tot een einde te brengen door te zeggen dat de loons- 
hoogte en het feitelijke aantal arbeidsuren elkaar wederzijds 
zullen bepalen op het peil waar vraag en aanbod van arbeid 
met elkaar in evenwicht zijn, moeten we opnieuw bedenken 
dat in de economie alles onderling afhankelijk is. De smaak 
en de kunde van de mensen verschillen. Indien er veel vraag 
is naar een speciaal produkt voor de vervaardiging waarvan 
bepaalde mensen juist de bekwaamheid en kennis bezitten, 
zullen deze mensen waarschijnlijk een hoog loon genieten. 
Hoge lonen nu geven aan hen die ze verdienen een grote 
zeggenschap over de produktie van juist die zaken die men 
met een hoog loon kan en wenst te kopen. Een volmaakt , 
algemeen evenwicht is het evenwicht waarbij alle invloeden 
en factoren onderling met elkaar in evenwicht zijn. 
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Tot zover hebben wij bezien hoe de loonshoogte bepaald 
wordt in een economisch stelsel waarbij zowel op de pro- 
duktenmarkt als de produktiefactorenmarkt volledige con¬ 
currentie heerste. Maar in onze dagen waarin de loonshoogte 
meestal vastgesteld wordt in collectieve onderhandelingen 
tussen de vakverenigingen en werkgeversverenigingen, is het 
beeld dat wij van de aanbodzijde van de arbeidsmarkt ge¬ 
schetst hebben, niet meer in overeenstemming met de wer¬ 
kelijkheid. Wij moeten dan ook onze aandacht wenden naar 
de bestudering van de onderhandelingsprocedure, waarbij 
wij te maken krijgen met een diplomatiek gevecht tussen 
slechts twee partijen, in plaats van met een evenwicht dat 
automatisch en onpersoonlijk bereikt wordt door de druk 
van duizenden individuele arbeiders en ondernemingen. In 
het volgende hoofdstuk zullen wij de onderhandelingsproce¬ 
dures nader behandelen. 

De vraagzijde van ons beeld blijft in tegenstelling daarmee 
echter vrijwel zoals wij die geschetst hebben. Op lange ter¬ 
mijn zal geen enkele onderneming er baat bij vinden om 
zoveel van een bepaalde produktiefactor te gebruiken dat de 
marginale eenheid van die factor minder opbrengt dan hij 
kost. Aan het eind van dit hoofdstuk rest ons nu nog het 
idee van de ‘marginale produktiviteit’ van een produktie¬ 
factor wat nader uit te werken. 

Veronderstellen wij eens dat een onderneming een speciaal 
eigen produkt op de markt brengt en niet zo maar een 
onderneming is tussen duizenden die een produkt vervaar¬ 
digen, dat uniform is voor de consumenten die geen enkele 
belangstelling hebben voor de onderneming die wat zij kopen 
fabriceert. Zulk een speciaal produkt zou technisch, qua 
samenstelling of vorm, kunnen verschillen van soortgelijke 
produkten. Of het zou zijn bijzondere aard kunnen ontlenen 
aan de plaats waar de fabriek staat die het vervaardigt, of 
de winkel die het verkoopt. Of zijn specialiteit zou kunnen 
liggen in de persoon die het verkoopt, een pond suiker ver¬ 
kocht door een vriendelijke kruidenier verschilt van een pond 
suiker verkocht door een snauwerige kruidenier. De specia¬ 
liteit zou ook alleen in het merk of de naam kunnen liggen. 
Zolang er maar onderscheid is, hoe dan ook, en het produkt 
in de geesten der kopers een eigen plaats inneemt, zal de 
onderneming die dit produkt fabriceert, een monopolie heb- 
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ben van het aanbod van dit produkt. Geen monopolie dat 
de onderneming in staat zou stellen om onverschillig welke 
prijs te vragen. Indien een bepaald merk thee of tabak sterk 
in prijs zou stijgen, zouden vele kopers op een ander merk 
overgaan. Maar bij een kleine prijsstijging zullen vele ko¬ 
pers hun merk trouw blijven en een kleine prijsverlaging zal 
kopers van andere merken niet op dit merk doen overgaan. 
De consequentie van deze gang van zaken is dat bij ‘onvol¬ 
ledige’ of ‘monopolistische’ concurrentie de onderneming 
geen ongelimiteerde markt heeft waar zij elke mogelijke 
produktieomvang bij een gegeven prijs zou kunnen af zetten. 
Wil zij meer verkopen, dan zal zij haar prijzen enigszins 
moeten verlagen en als zij haar produktie verlaagt, zal zij 
in staat zijn om haar prijzen enigszins te verhogen. Deze 
situatie nu verandert op heel speciale wijze onze definitie 
van ‘waardeproduktiviteit’ van een marginale eenheid van 
een produktiefactor. Want laten wij eens aannemen dat 
door het in dienst nemen van een extra arbeider een onder¬ 
neming haar wekelijkse produktie kan opvoeren van 100 tot 
105 eenheden, maar dat om die 105 eenheden te verkopen, 
de prijs verlaagd moet worden van ƒ10 naar ƒ 9,75. De 
100 eenheden a ƒ 10 brachten wekelijks ƒ 1000 op. De 
105 a ƒ 9,75 brengen ƒ 1023,75 op. Het verschil dat één 
arbeider maakt voor de waarde van de wekelijkse produktie, 
is niet langer even groot als het verschil dat hij maakt ten 
aanzien van de reële wekelijkse produktie. Het eerste is 
ƒ 1023,75 minus ƒ 1000, dus ƒ 23,75. Het tweede is ƒ48,75, 
de opbrengst van 5 extra eenheden wanneer elke week 
honderdvijf eenheden worden verkocht. En natuurlijk gaat 
het in dit geval om de ƒ 23,75. Deze marginale waarde van 
de produktie is wat de onderneming in deze situatie aan de 
marginale arbeider kan betalen. Slechts indien zij arbeiders 
kan krijgen voor een weekloon van ƒ 23,75, zou het voor de 
onderneming rendabel zijn om dat aantal tewerk te stellen 
bij de gegeven omvang van gebouwen en machines. 


17. ONDERHANDELINGEN 
[a] 

Laten we eens aannemen dat ik in het bezit ben van een schil¬ 
derij van een kunstenaar van wiens werk u, van alle andere 
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kapitaalkrachtige verzamelaars, de grootste bewonderaar 
bent. U wilt mijn schilderij kopen en ik ben in principe 
bereid er afstand van te doen. Hoe zullen wij in deze situatie 
tot een prijs kunnen komen? Er is hier geen sprake van een 
prijs die automatisch uit de onpersoonlijke krachten van een 
volmaakt concurrerende markt naar voren zou komen. Er 
is, gezien ons uitgangspunt, geen concurrentie tussen de 
kopers, want u, rijk en enthousiast, bent in staat en bereid 
meer te bieden dan ieder van uw rivalen. Er is helemaal 
geen concurrentie van verkopers, want het schilderij is uniek 
en ik ben de enige eigenaar. Deze situatie, waarin één poten¬ 
tiële koper staat tegenover één potentiële verkoper, wordt 
met een weinig gelukkige term meestal ‘bilateraal mono¬ 
polie’ genoemd. 

Het is de situatie die volkomen tegengesteld is aan de vol¬ 
ledige concurrentie, want in plaats van een grote groep 
kopers en verkopers die elkaar over en weer behandelen als 
deel van een onpersoonlijke omgeving waarop men geen 
invloed kan uitoefenen, staan hier twee mannen tegenover 
elkaar; ieder richt zich met zijn bod alleen tot deze ene 
partner en weet dat diens blik als het ware ook uitsluitend 
op hem geconcentreerd is. 

Er zal een zeker prijsniveau zijn waaronder het geld dat ik 
voor het schilderij ontvang, mij op zijn best in staat zou stel¬ 
len goederen te kopen die ik minder waardeer dan het bezit 
van het schilderij. Dat zal de laagste prijs zijn die ik onder 
alle omstandigheden zal willen accepteren, een absoluut 
minimum. En er zal een grens naar boven zijn die, wanneer 
u daar boven uitgaat, u in staat zou stellen dingen te kopen 
die u meer op prijs stelt dan het bezit van dit schilderij. 
Dat zal de hoogste prijs zijn die u onder alle omstandig¬ 
heden zult willen geven, een absoluut maximum. Blijkt nu 
dat mijn laagste prijs hoger ligt dan uw hoogste, dan is de 
zaak daarmee van de baan. Wij kunnen geen zaken doen. 
Zou blijken dat door een merkwaardige samenloop van 
omstandigheden uw hoogste en mijn laagste prijs samen¬ 
vallen, dan behoeven we niet verder te onderhandelen, maar 
kunnen de koop direct afsluiten. Maar veronderstel nu 
eens dat mijn laagste prijs lager is dan uw hoogste prijs. 
Dan is er wat F. Y. Edgeworth genoemd heeft een contract 
zone, een reeks van mogelijke prijzen die onderhandelingen 
over de uiteindelijke prijs mogelijk maakt. 
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Edgeworth stelde dat wanneer er een contract zone is, de 
prijs bij bilateraal monopolie onbepaalbaar is. Aangezien 
we uit ervaring weten dat men in zulke gevallen toch vaak 
tot overeenstemming komt over de prijs, hoe moeten we 
dan Edgeworths bewering interpreteren? Wij zouden kun¬ 
nen denken dat hij bedoelt dat wanneer wij alleen maar die 
informatie bezitten die in het algemeen de econoom ter 
beschikking staat, te weten gegevens over de smaak en de 
f inanciële mogelijkheden van de twee partijen, wij niet zul¬ 
len kunnen voorspellen wat de uiteindelijke prijs zal zijn. De 
vraag die zich dan voordoet, zal luiden of het juist is dat de 
econoom een grens trekt bij zijn kennisname van gegevens, 
zodanig dat gegevens daarbuiten vallen die aantonen waarom 
en hoe men komt tot een bepaalde prijs. Welke extra ge¬ 
gevens zouden de prijs berekenbaar of bepaalbaar maken? 
Het is duidelijk dat de verkoper de prijs zo hoog mogelijk 
zou willen zien en de koper de prijs zo laag mogelijk. En 
aangezien er hier geen sprake is van een onpersoonlijke en 
onvermurwbare markt, bestaat in abstracto de mogelijkheid 
dat een van de twee partijen de prijs in de door hem ge¬ 
wenste richting zal kunnen drijven. Maar indien de koper 
nu bijvoorbeeld weet wat de uiterste minimum prijs is van 
de verkoper en de laatste in tegenstelling daarmee niet uit 
kan vinden wat de absolute maximum prijs is van de koper, 
dan zal de koper het schilderij kunnen krijgen voor de mi¬ 
nimum prijs. Het voordeel voor de ene partij ligt in zo’n 
geval (het zou evengoed de verkoper kunnen toevallen) bij 
de onwetendheid van de tegenpartij, bij de mate waarin hij 
erin slaagt zijn eigen uiterste prijs verborgen te houden. Uit 
het bovenstaande zal duidelijk geworden zijn dat de derde 
categorie van gegevens die wij behoeven, naast smaak en 
financiële mogelijkheden, gegevens zijn met betrekking tot 
de kennis of de meningen van de betrokkenen. Indien we 
wisten wat ieder van de partijen dacht over de smaak, de 
bedoelingen en de inzichten van de tegenpartij, dan zouden 
we misschien met recht kunnen stellen dat de prijs die uit¬ 
eindelijk tot stand komt na loven en bieden in het feitelijke 
onderhandelingsproces, bepaalbaar is en berekend kan wor¬ 
den. 

‘De prijs die tot stand komt...’ Maar is het wel zo zeker 
dat er een prijs tot stand komt? Er is nog een andere moge¬ 
lijke afloop, te weten dat de onderhandelingen stokken en 
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afgebroken worden, of dat een van beide partijen er de 
brui aan geeft. Wanneer zal dit gebeuren? Wij zouden ge¬ 
neigd zijn te zeggen: alleen wanneer het proces van loven 
en bieden aantoont dat er geen contract zone is. Want in¬ 
dien de maximum prijs van de koper hoger ligt dan de 
minimumprijs van de verkoper, zal het voor beiden toch 
voordelig zijn om tot overeenstemming te komen? Dit is 
het antwoord dat Edgeworth en vele anderen in hun rede¬ 
nering schijnen in te sluiten. Wij kunnen er geen vrede mee 
hebben. 

ïndien ieder van de twee partijen wist dat deze transactie 
de enige zou zijn die hij ooit zou hebben te voeren, zou de 
winst of het verlies dat hij uit de huidige transactie zou 
hebben te verwachten, enkel en alleen bestaan uit de hoge 
prijs die hij voor het schilderij zou weten te krijgen of uit 
het feit dat hij het schilderij voor een lage prijs zou krijgen. 
Maar indien de onderhandelaar verwacht dat de huidige 
transactie gevolgd zal worden door andere, dan moet hij 
rekening houden bij zijn calculatie van winst en verlies, met 
het effect dat zijn huidige ‘hardheid’ of meegaandheid zal 
hebben op zijn reputatie als onderhandelaar en daarmee op 
het succes van zijn toekomstige transacties. Indien wij aan¬ 
nemen dat, voor de eigenlijke onderhandelingen en het spel 
van loven en bieden beginnen, de verkoper een plan de cam¬ 
pagne opstelt voor zijn eigen tactiek, dan zal dit plan een 
prijs bevatten die hij in het begin van de onderhandelingen 
wil vragen en ook een minimum prijs. Bij de vaststelling van 
deze twee prijzen zal de verkoper overwegen met welk be¬ 
drag hij zijn prijs zal kunnen laten zakken van een naar 
twee, zonder zijn reputatie en prestige geweld aan te doen, 
zonder zijn ‘gezicht’ als onderhandelaar te verliezen. Ver¬ 
der af te wijken van zijn oorspronkelijke vraagprijs, zo zou 
hij kunnen redeneren, zou hem tot een man stempelen die 
niet meent wat hij zegt en zo maar op goed geluk een hoge 
prijs noemt. De koper van zijn kant zal waarschijnlijk even¬ 
eens een plan opgesteld hebben met een eerste bod en het 
maximum waartoe hij wil gaan. Het eerste bod zal van 
beide zijden vaak rekening houden met mogelijke concessies 
van de tegenpartij; de verkoper kan niet verwachten dat hij 
meer zal krijgen dan zijn eerste vraagprijs, dus zal hij ge¬ 
neigd zijn die prijs hoog te stellen. De twee eerste prijzen 
zullen dus ver uit elkaar kunnen liggen, verder uit elkaar 
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dan de uiterste tegemoetkomingen waartoe de partijen be¬ 
reid zijn, en daardoor zal in vele gevallen een raakpunt en 
daarmee een effectieve contract zone uitgesloten zijn. 
Resumerend kunnen wij zeggen dat wanneer de economie 
zich rekenschap geeft van de kennis en de verwachtingen in 
de geesten van de onderhandelingspartijen en van hun re¬ 
acties ten opzichte van de onzekerheden die met die ver¬ 
wachtingen verbonden zijn, het resultaat van onderhande- 
üngen niet langer, in principe althans, onbepaalbaar is. En 
wanneer de economie rekening houdt met het verlangen van 
partijen om hun reputatie en prestige niet te verliezen door 
al te grote en te gemakkelijke concessies bij het proces 
waarin zij eikaars ware kennis en vastbeslotenheid proberen 
te weten te komen, dan is het helemaal niet meer vanzelf¬ 
sprekend dat het bestaan van een contract zone ook de tot¬ 
standkoming van een contract garandeert. De onderhande- 
lingen kunnen evengoed nog afgebroken worden. 


[b] 

indien wij het zouden aandurven om Edgeworths instelling 
ten opzichte van het bilaterale monopolie opnieuw te for¬ 
muleren en nu in termen die enigszins aanvaardbaar zijn 
voor de econoom van tachtig jaar later, dan zouden wij 
kunnen zeggen dat het bilateraal monopolie niet past in het 
kader van de statische analyse. De opvattingen van Edge- 
worth behoren tot een gedachtenwereld waarin de tijd in 
een andere dan zuiver passieve, lege, onwerkelijke en nomi¬ 
nale zin gebruikt wordt. Hier moeten wij spreken van ver¬ 
wachtingen van de onderhandelende partijen, van hun ge¬ 
dachten die uitgaan naar de toekomst waarvan zij zich voor¬ 
stellingen moeten vormen die onderling tegenstrijdig zijn en 
tussen welke zij een keus moeten maken, zonder absolute 
zekerheid te hebben. Wij moeten de opeenvolgende zetten in 
hun spel van vraag en aanbod bespreken, de manier waarop 
zij erachter proberen te komen wat de ander bezielt. Wij 
hebben te maken met het begrip tijd in twee volkomen ver¬ 
schillende betekenissen die geen van beide ‘leeg’ zijn: tijd 
als verwachtingsruimte en tijd als gebeurtenisruimte. In 
deze beide betekenissen hoort het begrip tijd niet thuis in 
een statische analyse die toestanden bestudeert, niet de pro¬ 
cessen waarlangs zij tot stand komen. 
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18. PACHT 


[a] 

Wanneer we naar de factor markt kijken om daar een 
theorie te vinden over de verdeling van het inkomen, dan 
zien we dat de vraagzijde van de markt door één enkel be¬ 
ginsel beheerst wordt. Dit beginsel geeft voor elk bedrijf 
precies aan waar het moet stoppen bij de successievelijke 
toepassing van steeds meer eenheden van een bepaalde pro- 
duktiefactor. Wanneer die bepaalde hoeveelheid bereikt is, 
waarbij toevoeging van een extra eenheid de kosten meer 
zou doen stijgen dan de ontvangsten (de opbrengsten uit de 
verkoop van het produkt), dan is dit precies de hoeveelheid 
die aangewend moet worden. Over deze regel zou natuur¬ 
lijk meer te zeggen zijn. Moeten wij kosten en opbrengsten 
meten over de periode van een week, een jaar of over de 
gehele periode dat de onderneming geacht wordt te zullen 
bestaan? Maar indien men het over deze vragen eens is 
geworden, zodat zij niet in tegenspraak komen met wat de 
zakenman bedoelt wanneer hij spreekt over ‘netto-opbrengst’ 
of winst als datgene dat hij zo hoog mogelijk wil maken, 
dan is er ook een absolute bovenste limiet aan de hoeveel¬ 
heid van elke produktiefactor die elke onderneming in ge¬ 
geven omstandigheden zal aanwenden. Of, anders gezegd, 
is er een onwrikbare bovenste limiet aan de prijs per een¬ 
heid van produktiefactor die het bedrijf zal betalen bij een 
gegeven aangewende hoeveelheid. 

Het beeld van de aanbodzijde kan niet zo gemakkelijk sa¬ 
mengevat worden, want onder de verschillende categorieën 
produktiefactoren vinden we zeer uiteenlopende wat betreft 
het effect en het nut van prijsverhogingen bij het aantrekken 
van een grotere hoeveelheid. Het effect van een stijging van 
het uurloon van de arbeiders is enerzijds dat zij, bij gegeven 
en ongewijzigde prijzen, meer goederen kunnen kopen met 
hun marginale uurloon. Maar anderzijds heeft het het effect 
dat het totale weekloon eveneens stijgt, zodat zelfs als zij niet 
meer uren werken, zij toch reeds een groter quantum goe¬ 
deren kunnen kopen. Het marginale nut van deze goederen 
welker hoeveelheid is toegenomen, zal als gevolg daarvan 
lager zijn dan voorheen, en dus ook het nut van de mar¬ 
ginale gulden van elk gegeven aantal arbeidsuren per week. 
Zal verhoging van het loon per uur de arbeiders er nu toe 
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brengen graag een uur loon erbij te verdienen? Een extra 
uur zal meer opleveren dan voorheen, maar elke gulden doet 
er nu minder toe. Het resultaat van deze overwegingen is 
dat soms de verhoging van het uurloon van een bepaalde 
categorie arbeiders het feitelijke aanbod van uren dat zij 
willen werken, vermindert. Dit verschijnsel treedt met name 
daar op waar de arbeiders een vast en bevredigend levens¬ 
patroon hebben gevonden waarvan zij niet willen afwijken. 
Zodra zij genoeg verdienen om naast de eerste levensbehoef¬ 
ten de kosten van bepaalde vormen van comfort en ont¬ 
spanning te kunnen dekken, hebben zij niet veel belang¬ 
stelling meer voor de mogelijkheid om nog meer te ver¬ 
dienen. 

Maar of zij nu met een groter of kleiner aanbod van arbeid 
zullen reageren op het aanbod van hogere lonen, de arbei¬ 
ders zijn niet geheel en al ongevoelig voor veranderingen in 
de prijs. De natuur is dat wel. Hoever de mens ook moge 
komen in aanpassing, reorganisatie, verbetering en exploi¬ 
tatie van wat de natuur biedt, dat zij het biedt, is nood¬ 
zakelijk. De meest voor de hand liggende van de giften der 
natuur liggen in de aarde als bewoonbare planeet. De aard¬ 
korst geeft de mens gelegenheid om op zijn oppervlakte te 
wonen en te werken; zij verschaft hem chemische en biolo¬ 
gische krachten in de grond, in de rivieren en oceanen en in 
de atmosfeer en het zonlicht; zij geeft de mineralen en de 
waterkracht. Dit alles vormt het grootste deel van wat de 
econoom met de term ‘land’ aanduidt, al die zaken en krach¬ 
ten die uiteindelijk alleen de natuur kan verschaffen. De 
natuur wil echter van geen betaling weten. Voor de mens¬ 
heid als geheel is ‘land’ per definitie een geschenk. De na¬ 
tuur verschaft en onderhoudt het vrij van kosten en of de 
mens nu zou willen betalen of niet voor het gebruik van 
iets van de grote verscheidenheid van produktiefactoren die 
erin besloten liggen, de beschikbare hoeveelheid (beschik¬ 
baar wellicht alleen na grote inspanningen) van ieder van die 
factoren zal ongewijzigd blijven. Waarom, vragen wij ons af, 
zou iemand dan voor het gebruik van ‘land’ moeten be¬ 
talen? 

De reden ligt in het feit dat door een natuurlijk en univer¬ 
seel menselijk instinct dat ertoe dient om individu, gezin en 
het mensenras als zodanig in stand te houden, het land door 
verschillende mensen in bezit is genomen en niet wettig ge- 
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bruikt mag worden behalve met toestemming van de eige¬ 
naars. Een onderneming die over land beschikt en dit land 
kan gebruiken samen met materialen, arbeid en machines, 
zal goederen kunnen produceren die meer opleveren dan de 
kosten van materialen, arbeid en machines. De opbrengsten 
uit de verkoop van de produkten van de onderneming, gere¬ 
kend per week of per jaar, zullen hoger zijn dan de kosten 
die zij moet spenderen aan haar produktiefactoren, wanneer 
land daar niet bij gerekend wordt. Dit verschil tussen markt¬ 
waarde der produktie en kosten van de produktie kan de 
onderneming alleen voor zich verwerven wanneer zij de be¬ 
schikking heeft over land, over natuurkrachten die de mens 
in bezit genomen heeft. De eigenaars van land kunnen van 
de ondernemingen dan ook een losgeld verlangen: een deel 
van het surplus of het hele surplus kunnen zij vragen, als 
voorwaarde om hen in staat te stellen de rest van hun in¬ 
komsten te verdienen. Betalingen aan landeigenaars noemen 
wij pacht. 

Er is nog veel over pacht te zeggen, maar voor we hiertoe 
overgaan, willen wij elke verdenking van ons afschuiven dat 
wij de landeigenaars aan de schandpaal zouden willen slaan. 
Een stuk land bezitten en daarvoor pacht ontvangen is in 
geen enkel opzicht onnatuurlijker dan een beroemd portret¬ 
schilder te zijn en voor een portret ƒ 10.000 te kunnen vra¬ 
gen. Wat deze begaafde schilder aan werk verricht, zal mis¬ 
schien niet meer zijn dan wat een amateuristisch knoeier 
doet. Het zal hem evenveel inspanning en energie kosten en 
waarom zou hij dan ƒ 10.000 krijgen en de ander niets? 
Het is een vorm van pacht. De grote bedragen die een 
enthousiast publiek met graagte betaalt aan kunstenaars als 
Menuhin, Olivier of Markova, zijn voor het grootste deel 
pacht, pacht voor talent, pacht voor gaven der natuur of 
der Voorzienigheid, die door geen druk of vraag gecreëerd 
of vermeerderd kunnen worden. 

Nu zal dit laatste bij de lezer waarschijnlijk een vraag doen 
rijzen die wij direct moeten afdoen. Is het wel waar dat de 
zaken die onder ‘land’ vallen, niet vermeerderd kunnen wor¬ 
den, dat hun hoeveelheid gelijk blijft? Is het dan niet mogelijk 
om land, in de letterlijke zin van het woord, te ontrukken 
aan de zee, aan de moerassen of aan de woestijn? Ja, maar 
slechts in zoverre er iets te ontrukken of te ontginnen valt. 
De gift van de natuur is de aardbol, deels land, deels bedekt 
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door water. De verhouding land en water kan door de mens 
gewijzigd worden en voorzover het resultaat van het men¬ 
selijk ingrijpen een herverdeling tevoorschijn roept die meer 
waard is dan de vroegere, is die extra waarde een gevolg 
van het ingrijpen van de mens, niet van de natuur. Met 
andere woorden, landontginning en landwinning zijn slechts 
ten dele ‘land’ in de zin van de economische wetenschap. 
Voor de rest is het mensenwerk, het produkt van arbeid en 
natuur. Alles wat de mensheid voor zichzelf produceert, is 
eigenlijk in deze zin niet een gift van de natuur. De reik¬ 
wijdte van het menselijk brein door elektronische reken¬ 
machines uitbreiden en het ontginnen van de woestijn door 
irrigatie, het is in wezen het vervangen van het werk van de 
natuur door de inspanningen der mensen. 

Met blijkt nu dus dat de ‘ongevoeligheid’ van de totale be¬ 
schikbare hoeveelheid van een produktiefactor voor het aan¬ 
bod van een hogere prijs per eenheid, verantwoordelijk is 
voor het soort inkomen dat pacht genoemd wordt. Pacht 
moet betaald worden door hen die van deze factor gebruik 
wensen te maken, want zij die eigenaar zijn van deze factor, 
/uilen hem beschikbaar stellen aan de hoogste bieder. En 
daarom zullen de potentiële gebruikers met elkaar moeten 
concurreren, ieder zulk een prijs biedend en zulk een hoe¬ 
veelheid verwervend, dat de marginale waarde van die hoe¬ 
veelheid gelijk is aan de marginale kosten van het aanwen¬ 
den van die hoeveelheid. 

In de voorgaande hoofdstukken hebben wij aangenomen dat 
de ondernemingen hun produkten verkopen op een markt 
met volledige concurrentie. Volledige concurrentie houdt in 
dat het aantal ondernemingen dat concurreert in de markt, 
alle ondernemingen die een volmaakt uniform produkt aan¬ 
bieden, zo groot is, en het deel dat elke onderneming uit¬ 
maakt van de gehele industrie, zo klein, dat geen enkele 
onderneming de omvang van de totale produktie van de 
industrie merkbaar kan beïnvloeden door enige verwezen¬ 
lijkbare verandering van haar eigen produktieomvang. In 
deze situatie kan elke onderneming zoveel verkopen van 
haar produkt, per eenheid van tijd, als zij maar in staat is te 
fabriceren, zonder dat dit op de prijs enige invloed uit zal 
oefenen; de prijs is voor de betrokken onderneming een ge¬ 
geven grootheid, bepaald door de markt en onafhankelijk 
van de eigen produktie. Bij volledige concurrentie zal dus 
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het verschil in de waarde van de produktie bij toevoeging 
van een extra eenheid van het produkt simpelweg bestaan 
uit de marktwaarde van een eenheid van het produkt. Het 
marginaal produkt van de waarde en de waarde van het 
marginale reële produkt zijn dan gelijk. Maar laten wij nu 
eens aannemen dat de onderneming een van de weinige is 
die met elkaar de industrie vormen, of dat zij een produkt 
maakt dat in enig opzicht afwijkt en zich onderscheidt van 
de produkten die andere bedrijven in deze branche fabrice¬ 
ren. Dan zal zij om haar omzet te vergroten haar prijzen 
moeten verlagen en het effect van de vergroting van de 
produktie met één eenheid zal enerzijds de waarde van deze 
extra eenheid tegen de nieuwe prijs toevoegen aan de totale 
waarde van de produktie, maar anderzijds de totale waarde 
verminderen met het verschil tussen de oude en de nieuwe 
prijs, vermenigvuldigd met de oude produktie. In dit geval 
zal het marginale produkt van de waarde minder zijn dan de 
waarde van het marginale reële produkt. 

Tot zover over ‘marginaal produkt van de waarde’ of ‘mar¬ 
ginaal produkt van de opbrengst’. Of deze al dan niet gelijk 
is aan de waarde van het marginale reële produkt van een 
produktiefactor, de onderneming zal die factor gebruiken in 
die hoeveelheid dat de extra totale kosten tengevolge van het 
gebruik van de marginale eenheid van die factor gelijk zijn 
aan de marginale waarde van het produkt van die factor. 
Waaruit zullen die extra kosten bestaan? Indien er een vol¬ 
maakt elastisch aanbod bestaat van de factor in kwestie, 
d.w.z. wanneer de onderneming de extra eenheden kan krij¬ 
gen tegen de prijs die zij tot dusver betaald heeft voor de 
kleinere hoeveelheid, dan zullen de marginale kosten van 
deze factor eenvoudig de bestaande constante prijs per een¬ 
heid zijn. Maar indien het aanbod onvolmaakt elastisch is, 
indien extra eenheden alleen verkregen kunnen worden door 
een hogere prijs te betalen voor alle eenheden die gebruikt 
worden, dan zullen de extra kosten die ontstaan tengevolge 
van het aantrekken van een extra eenheid, niet alleen be¬ 
staan uit de kosten van deze extra eenheid, maar ook uit 
het verschil tussen de oude en de nieuwe prijs van alle een¬ 
heden die gebruikt worden. Indien de onderneming nu slechts 
een klein deel van de totale produktie in haar branche voort¬ 
brengt, zal zij ook slechts een klein deel van de totaal in 
gebruik zijnde factoren vragen en daarom in staat zijn door 
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het aanbieden van een slechts weinig hogere prijs extra een¬ 
heden van de betrokken factor aan te trekken. Maar indien 
de onderneming een overheersende positie inneemt in de 
betrokken industrie, zal zij een hoge prijs moeten betalen 
om de weerstanden van de rest van de bedrijven tegen het 
afstaan van deze factor te overwinnen. En het aanbod van 
die factor is als het gaat om land, per definitie volkomen 
onelastisch. 

Voor beide gevallen kunnen wij een algemene regel opstel¬ 
len die zal luiden: bij evenwicht zal elke eenheid een en 
dezelfde pacht ontvangen en die pacht zal zo hoog zijn, dat 
de extra totale pacht die elke onderneming betaalt tenge¬ 
volge van de marginale eenheid van de factor die zij ge¬ 
bruikt, juist gelijk is aan het marginale produkt van de 
waarde van die factor. 

Resumerend kunnen wij dus zeggen, waarbij wij voor de 
vereenvoudiging van onze stelling aannemen dat alle onder¬ 
nemingen hun produkten bij volledige concurrentie verko¬ 
pen (hierdoor verandert niets aan het essentiële van onze 
stelling): wanneer een van de noodzakelijke produktiefac¬ 
toren een gift van de natuur is, enige vorm van ‘land’ waar¬ 
van de totale beschikbare hoeveelheid niet kan worden ver¬ 
groot, dan zal dat een prijs tengevolge hebben die ervoor 
zorgt dat de ondernemingen die deze factor nodig hebben, 
alle tezamen genomen tevreden zijn met de hoeveelheid die 
voorhanden is; tevreden omdat wanneer zij hun produkt 
aanbieden tegen een prijs die gelijk is aan de resulterende 
marginale kosten van dit produkt, het consumentenpubliek 
tevreden zal zijn met het daarmee overeenkomende aanbod. 
Indien deze bijzondere vorm van ‘land’ onbeperkt beschik¬ 
baar is, zal de prijs nihil zijn. Maar indien hij schaars is, 
indien er niet genoeg is om te kunnen voorzien in alle mo¬ 
gelijke toepassingen, dan zal de prijs boven nul uitstijgen en 
deze prijs zal, omdat de factor in kwestie verschaft en in 
stand gehouden wordt door de natuur, een vorm van pacht 
zijn. 

Elke produktiefactor die behoort tot de categorie ‘land’, zal 
voor allerlei verschillende industrieën noodzakelijk zijn. Dat 
wil zeggen, noodzakelijk voor de voortbrenging van een 
groot aantal verschillende artikelen. De pacht die de eige¬ 
naars van deze factor ontvangen, zal daarom een tweeledig 
doel dienen. Het zal de hoeveelheid die alle geïnteresseerde 
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industrieën vragen, gelijk maken aan de totale beschikbare 
hoeveelheid. En het zal de beschikbare hoeveelheid tussen 
de industrieën en bedrijven verdelen op zodanige wijze, bij 
volledige concurrentie in de afzet en op de produktiefac- 
torenmarkten, dat de beschikbare hoeveelheid de grootst 
mogelijke bijdrage levert aan de stroom van goederen die de 
economie als geheel voortbrengt. 

Het is mogelijk dat meer dan een der strikt homogene pro- 
duktiefactoren die bepaalde ondernemingen voor hun pro- 
duktie nodig hebben, een gegeven totale beschikbare omvang 
hebben en daardoor ongevoelig zijn voor veranderingen in 
de prijs die de markt ervoor wil betalen. Verschillende van 
zulke factoren tezamen genomen kunnen een klasse van 
produktiefactoren vormen, zoals wij die eerder beschreven 
hebben. Bepaalde soorten grond zijn beter geschikt voor 
wat de boer ermee beoogt dan andere. Wanneer al het 
meest geschikte land in gebruik genomen is, zal elke verdere 
stijging van de opbrengst van zijn produkt tengevolge heb¬ 
ben dat ook de pacht stijgt en tenslotte zal de boer in plaats 
van zich een stuk van deze beste grond te verschaffen, door 
het betalen van die hoge pacht, het even voordelig vinden 
om een slechtere kwaliteit te nemen welke met gegeven 
hoeveelheden arbeid, machines en kunstmest slechts een re¬ 
latief kleine oogst zal opleveren. Zolang deze ‘tweede keus* 
grond in overvloedige mate beschikbaar is, zullen de eige¬ 
naars er geen pacht voor kunnen vragen. Maar de hoge 
prijs van het produkt, waardoor zelfs het in gebruik nemen 
van deze slechtere grond de moeite waard werd, zal beteke¬ 
nen dat het beste land, waarvan elke hectare met gegeven 
hoeveelheden andere factoren een grote oogst oplevert, die 
wat betreft de kosten van die andere factoren bovendien nog 
goedkoop is, een pacht oplevert die groter is dan nul. Dit is 
dan de zgn. ‘gedifferentieerde grondrente’. David Ricardo, 
in de jaren na de slag bij Waterloo, dacht dat het bestaan 
van verschillende kwaliteiten grond de oorzaak was van het 
bestaan van pacht of grondrente. De redenering die wij in 
de voorgaande pagina’s hebben ontwikkeld, toont aan dat 
een pacht groter dan nul zelfs zou kunnen voorkomen in¬ 
dien land een homogene factor was die te veel van alle 
andere zou verschillen dan dat hij daarmee in één categorie 
geplaatst zou kunnen worden. Het is niet de verscheidenheid 
van de dingen die de factor ‘land’ (in de zin van grond) 
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samenstellen, maar de ongevoeligheid van elk dezer samen¬ 
stellende delen voor veranderingen in prijs, die aanleiding 
geeft tot het ontstaan van het verschijnsel pacht. Ricardo 
had gelijk wat betreft zijn beschrijving van het verschijnsel, 
maar zijn interpretatie van de werking van het verschijnsel 
was fout. 


tb] 

Twee essentiële kenmerken van pacht zijn: 

1) De produktiefactor waarvan de eigenaars pacht ontvan¬ 
gen, zou blijven bestaan ook als er geen pacht betaald werd. 
Pacht is niet noodzakelijk voor de instandhouding van deze 
produktiefactor. 

2) Pacht kan gevraagd worden omdat de beschikbare hoe¬ 
veelheid van deze produktiefactor niet toeneemt in antwoord 
op het aanbod van een hogere prijs per gebruikte eenheid 
en omdat de beschikbare hoeveelheid niet voldoende is om 
alle behoeften te dekken die zouden opkomen wanneer de 
factor onbeperkt en vrij beschikbaar was. 

De categorie van produktiefactoren waarvan de eigenaars 
pacht ontvangen, wordt land genoemd. De reden is duidelijk: 
land in de gewone betekenis van het woord geeft de duide¬ 
lijkste voorbeelden van produktiefactoren waarvan het aan¬ 
bod inelastisch is ten opzichte van prijsveranderingen. Van 
welke categorie factoren is totale inelasticiteit een wezens¬ 
kenmerk? Natuurlijk van de giften der natuur. Alles waar 
de mens een hand in gehad heeft, kan beïnvloed worden 
door de prijzen; alleen de natuur is doof voor het gerinkel 
der duiten. 

Niettemin zijn er ook door de mens vervaardigde produktie¬ 
factoren waarvan de bestaande voorraad slechts op lange 
termijn vergroot kan worden. Op korte termijn, vóór de 
voor uitbreiding noodzakelijke tijd is verlopen, zal ook de 
beschikbare hoeveelheid van deze produktiefactoren con¬ 
stant zijn ondanks prijsstijgingen. In die korte periode zullen 
de eigenaars van zulke produktiefactoren dus ook een soort 
pacht kunnen vragen. Alfred Marshall heeft voor deze vorm 
van pacht de term quasi-grondrente gebruikt. Machines, 
gebouwen, installaties die een lange constructietijd vergen, 
vallen onder deze categorie en minstens een deel van de 
‘winst’ die uit hun aanwending wordt gekregen, is quasi- 
grondrente in de hier bedoelde zin. 
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Vanuit het gezichtspunt van de individuele ondernemer die 
van verschillende produktiefactoren gebruik maakt, is pacht 
geen erg belangrijke aangelegenheid. Het is betaling van een 
bedrag die hij niet kan ontkomen, wil hij bepaalde hoeveel¬ 
heden van bepaalde factoren gebruiken. Wat dat betreft, 
staat het voor hem gelijk met het betalen van lonen of in¬ 
terest over geleende gelden. De hoeveelheid ‘land’ van een 
of andere vorm die hij met winst zal kunnen aanwenden, 
zal door hem op juist dezelfde wijze bepaald worden als de 
optimale hoeveelheid arbeid die hij in moet schakelen. 

Het begrip pacht is alleen belangrijk vanuit het gezichtspunt 
van de economie als geheel. Indien zij die in politicis de 
macht in handen hebben, van mening zijn dat het ontvangen 
van pacht een onrechtvaardige zaak is, dan kunnen zij op 
deze vorm van inkomsten een bepaalde belasting leggen en 
het wezen van de pacht maakt dat zij die deze vorm van 
inkomen genieten, niet in staat zullen zijn om aan zo’n be¬ 
lasting te ontkomen. Want pacht draagt niet bij tot de in¬ 
standhouding van enige bestaande produktiefactor. In zoverre 
het inkomen van de landeigenaar betaling is voor het gebruik 
van de faciliteiten die hij zelf in stand houdt, de boerderijen, 
de ontwateringssystemen, de bomen die het land tegen het 
klimaat moeten beschutten, is het geen pacht. Zouden wij 
dat deel via belastingen wegzuigen, dan zal hij de gebouwen 
laten vervallen, de landerijen laten overstromen en de bo¬ 
men vellen en verkopen. Pacht is betaling voor de zuivere 
giften van de natuur. 


19. WINST 
[a] 

In de dagen van Alfred Marshall was het de eenvoudigste 
zaak ter wereld om winst te zien als een natuurlijk en essen¬ 
tieel element van het concurrerend mechanisme waarmee 
een op vrijheid voor de ondernemer gebaseerde economie 
zijn hulpbronnen en mogelijkheden toewees naar smaak ter 
maximale bevrediging. Wiens bevrediging behoefde men 
niet eens te vragen. Winst werd gemaakt door die onderne¬ 
mingen die het meest efficiënt, exact en stoutmoedig de 
behoeften van de bevolking als geheel dienden. Het publiek 
bezat de macht om winst toe te kennen of in te houden, 
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want het bezat het inkomen dat uitgegeven moest worden. 
De mensen gaven hun inkomen uit daar waar zij de goede¬ 
ren die zij het meest begeerden, het goedkoopst konden krij¬ 
gen, en het waren de ondernemingen die deze goederen 
'ogen de geringste kosten aanboden die, gedurende een tijd, 
de hoogste winsten konden maken. Slechts gedurende een 
bepaalde tijd, want het was de rol van de winst om onder 
mdere meer hulpbronnen naar de lucratieve industrie te 
rekken opdat de bevolking als geheel meer van de gewenste 
-oederen zou kunnen krijgen en wel tegen een lagere prijs. 
!)e toetreding van nieuwe ondernemingen tot de industrie 
/ou de totale produktie vergroten, de prijzen nog verder 
doen dalen en daardoor de bevolking ten goede komen. En 
mdien de ondernemingen in dit proces tijdelijk winsten zou¬ 
den weten te behalen, meer dan nodig zou zijn om ze in de 
industrietak te houden, dan hadden zij deze winsten ook 
verdiend en zouden deze waarschijnlijk ook weer in de in¬ 
dustrie geïnvesteerd worden ter verdere uitbreiding van de 
capaciteit. 

Indien iemand een nieuwe techniek uitvond waardoor een 
reeds bestaand artikel goedkoper dan voorheen geprodu¬ 
ceerd kon worden, dan kon hij eveneens, tijdelijk, en ver¬ 
diend, hoge winsten behalen. Totdat nieuwe investeringen 
alle bedrijven in staat zouden hebben gesteld de nieuwe 
machines aan te schaffen, zou hij alle andere kunnen onder¬ 
la i eden. 

Om kort te gaan, de winst leidde de hulpbronnen daarheen 
waar er de grootste behoefte aan bestond of binnenkort zou 
ontstaan, en gaf daarbij nog aan hen die over een bijzondere 
intelligentie of inzicht of energie beschikten waardoor zij 
vooraan gingen in de ontwikkeling van de bevrediging van 
bestaande behoeften, het opvangen van een groeiende be¬ 
hoefte of zelfs het scheppen van nieuwe behoeften, een 
bijzondere beloning voor hun werk. Winst beloonde ook hen 
die door hun goede fortuin in een bevoorrechte positie 
waren geplaatst. En ook dit was een verdiende beloning, 
want klaarstaan om zijn kapitaal aan het geluk toe te ver¬ 
trouwen behoorde eveneens tot de mores van het stelsel; 
zonder die bereidheid zouden de hulpbronnen veel minder 
mobiel geweest zijn en zou er veel minder ondernemings¬ 
geest ontplooid zijn. Wellicht zou deze geheel hebben ont¬ 
broken. Geluk was ook een produktiefactor. 
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Winst was dus in de leer van Marshall een beloning van een* 
produktiefactor, of een combinatie van produktiefactoren, 1 
die men vrije ondernemingsgeest noemde. Naast land, arbeid 1 
en kapitaal bestond er behoefte aan die mentaliteit waarin | 
verbeeldingskracht, durf, ambitie, energie, organisatietalent, I 
vermogen om leiding te geven en geduld verenigd gedacht 
werden. Hiermee, indien juist toegepast, behaalde men winst. 
En het feit dat er succes was behaald, betekende dat de be¬ 
hoeften van de gemeenschap als zodanig erdoor gediend 
waren. Iemand had erdoor kunnen krijgen wat hij het meeste 
begeerde. En zelfs indien wat hij begeerd had, champagne 
en diamanten geweest waren, zaken die omgaan buiten de 
grote massa van het volk, betekende het feit dat hij zich 
deze dingen kon veroorloven, ook dat hijzelf anderen van 
dingen voorzien had die zij begeerden, zodat, een stap ver- i 
der, de winst toch nog de economie ten goede kwam. 

Het voornaamste analytische gebrek in deze opvatting van 
winst schuilt in het feit dat er geen rekening gehouden wordt 
met het mogelijke onderscheid en verschil tussen verwach¬ 
tingen en denkbeelden en wat daarvan in de praktijk terecht¬ 
komt. Het is niet de winst, behaald in een voorbije periode, 
die de directe aanleiding vormt voor de zakenman om zijn 
kapitaal te investeren in de aanschaf van nieuwe machines, 
om een nieuw bedrijf te openen of een bestaand bedrijf te 
moderniseren. Besluit hij met dit doel zijn kapitaal te inves- i 
teren, liever dan het op de bank te laten, besluit hij eerder het 
ene dan het andere project te entameren, dan doet hij dat 
geleid door de toekomstige winsten die hij zich voorstelt te 
zullen behalen, en de mate waarin zijn voorstelling overeen ! 
zal komen met de werkelijkheid, zal steeds verschillend zijn. 
Deze toekomstverwachtingen kunnen natuurlijk gebaseerd ' 
zijn op het feit dat men zelf of anderen in ondernemingen ’ 
die bepaalde trekken gemeen hebben met de nu aan te van¬ 
gen, in het verleden goede winsten heeft behaald. Maar ') 
daarom kan men de verwachte en de behaalde winst nog 
niet als twee gelijke zaken beschouwen; het zijn wezenlijk 
verschillende dingen en gelijkschakeling leidt tot begrips- j 
verwarring. Behaalde winst is een gegeven, een feit. Ver¬ 
wachte winst is een schepping van de geest, in wezen niet 
meer dan een vermoeden, hoe zorgvuldig en uitgebreid de 
ondernemer ook alle overeenkomsten en verschillen heeft 
nagegaan tussen de situatie in het verleden waarin winst of 
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verlies is geboekt, en de huidige omstandigheden waarin hij 
moet beslissen. Winst is dan ook in zekere zin een beloning 
voor wat de ondernemer gedaan heeft; in andere zin kan 
het datgene zijn dat hem tot ‘ondernemen’ brengt. Maar 
deze twee betekenissen verschillen radicaal en essentieel. 
Dat wij dit verschil erkennen, behoeft ons er niet van te 
vveerhouden, om te aanvaarden dat bijvoorbeeld de gereali¬ 
seerde winsten in een industrietak welks produkt snel een 
nieuwe markt verovert, in de geesten van hen die kapitaal 
ter investering voorhanden hebben, levendige hoop kunnen 
wekken om zelf ook zulke aantrekkelijke winsten te behalen 
door nieuwe bedrijven in die betrokken tak van industrie op 
te richten. In zo’n geval vullen gerealiseerde winst en ver¬ 
wachte winst, de een een gevolg van de ander, elkaar zo¬ 
danig aan dat zij gezamenlijk de door de leer van Marshall 
geschetste functie vervullen. 

Vragen wij ons af wat in de natuur of het karakter van de 
werkelijke economie nu ruimte en mogelijkheid biedt voor 
verwachtingen ten aanzien van winst en voor het verschijnsel 
van de behaalde winst, dan zal het antwoord niet aan twijfel 
onderhevig zijn. Verkeerden wij in een wereld waarin ieder¬ 
een precies wist, voor hij zich enige uitgaven voor produktie 
veroorloofde, tegen welke prijs hij een gegeven hoeveelheid 
van een bepaald produkt zou kunnen verkopen; en verder 
precies wist v/elke hoeveelheid produktiefactoren, toegepast 
in een bepaald tijdsschema, met een gegeven en bekend 
rentesysteem, hem in staat zouden stellen de beoogde pro- 
duktie op de goedkoopste manier te bereiken-dan zou er 
voor hoop of vrees, voor onzekerheid en vermoedens ten 
aanzien van het financiële resultaat van de produktieve acti¬ 
viteiten geen plaats meer zijn. Iedereen zou precies weten 
welk inkomen hij zou kunnen krijgen door dit of dat te 
doen; alle inkomens zouden in principe en in feite de status 
van contractuele inkomens hebben; en niemand zou zich 
laten verleiden tot enig avontuur met de daaraan verbon¬ 
den risico’s door verwachtingen over het inkomen dat hij 
zou’ kunnen verdienen. Alle onzekerheid zou verdwenen 
zijn en daarmee alle vrijheid voor verbeeldingskracht. 

In een wereld die op alle punten afwijkt van de hierboven 
getekende, is echter plaats voor winst in de twee betekenis¬ 
sen. In de werkelijke wereld brengt de onvermijdelijke natuur 
der dingen mee dat er een bepaald tijdsverloop ligt tussen 

127 


het moment waarop de ondernemer besluit een bepaald arti¬ 
kel in een bepaalde hoeveelheid op de markt te brengen en 
het moment waarop die hoeveelheid feitelijk voor de poten¬ 
tiële kopers ten tonele verschijnt. In die tussenliggende pe¬ 
riode kunnen allerlei dingen gebeuren die niemand kan voor¬ 
zien, die de marktsituatie wijzigen en de smaak, de mode en 
de techniek, het ‘klimaat’ waarin de goederen gebruikt moe¬ 
ten worden, grondig wijzigen. Zij zullen daarom wellicht 
minder aantrekkelijk zijn dan verwacht werd op het moment 
dat hulpbronnen voor hun produktie werden bestemd, of 
misschien is er ook een grotere vraag naar ontstaan dan ver¬ 
wacht werd. Deze onvermijdelijke tijdsfactor brengt een 
onvermijdelijk element van onzekerheid met zich mee en 
deze onzekerheid laat de mogelijkheid open voor verwach¬ 
tingen ten aanzien van de winst, en weerhoudt tegelijkertijd 
bepaalde ondernemers die tot op zekere hoogte bekoord 
worden door de behaalde winsten van anderen, om zich in 
een bepaalde industrie te vestigen. De onzekerheid beperkt 
op deze wijze het aantal bedrijven, waardoor hun produkten 
schaars en dus duur zullen zijn, met als gevolg hoge behaalde 
winsten die in enig opzicht de verwachtingen van hen die 
toch in deze industrieën hebben durven investeren, belonen 
en niet teleurstellen. 


[b] 

De economische theorie heeft een natuurlijke en sterke voor¬ 
keur voor wat de wiskundigen ‘scalaire’ hoeveelheden noemen; 
ronde aantallen, tonnen, liters, kilowatts, dollars etc. Deze 
praktijk is zo ingeroest en verleidelijk, dat de economen ook 
de verwachte winsten op deze manier behandeld hebben. 
Zij hebben natuurlijk ingezien dat winstverwachtingen als 
bundels worden gekoesterd, één voor elke onderneming of 
opzet en koers van activiteit, en sommigen hebben zelfs toe¬ 
gegeven dat de leden binnen elk van deze bundels onderling 
exclusieve hypothesen zijn waarvan er slechts één op zijn 
best waar kan zijn. Maar wat moet men aan met een geheel 
van onderling exclusieve hypothesen? Een beginsel voor 
selectie schijnt onontbeerlijk, waardoor een van de hypothe¬ 
sen de andere van het voorplan zou kunnen werken en de 
exclusieve aandacht van de ondernemer kan opeisen bij zijn 
beslissingen ten aanzien van het te voeren beleid; een hulp- 
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middel kan zijn dat hem in staat stelt verschillende beslis¬ 
singen ten aanzien van dat beleid tegen elkaar af te wegen 
cn zijn uiteindelijke beslissing te bepalen. Zo’n selectief be¬ 
ginsel moet in feite bestaan in de mogelijkheid die het biedt 
om aan elke hypothese een nummer te geven waarmee aan¬ 
gegeven wordt, niet welk verhaal die hypothese voorschotelt, 
de ‘nominale’ waarde van de hypothese, maar de aanspraak 
van de hypothese op geloofwaardigheid, zijn ‘gezag’ of 
prestige’. Op deze wijze wordt elke hypothese opgesteld, 
/.eg, over de toekomstige winsten van een bedrijf; niet meer 
een ‘trapsgewijze’, een afgerond getal, maar een ‘vector’ of 
een punt, zoals een geografische plaatsbepaling, samenge¬ 
steld uit twee gegevens, twee getallen, lengtegraad en breed¬ 
tegraad. Wanneer verschillende van die vectoren in het spel 
zijn, zijn we nog verder afgekomen van de eenvoudige rede¬ 
nering die de verwachte winst als een scalaire grootheid wil 
zien. Het begrip van de onzekere verwachtingen hoort dan 
ook eigenlijk niet thuis in een statisch economisch model, 
zoals ons dat in de eerste vier delen voornamelijk heeft be¬ 
ziggehouden. In dit deel moeten wij van dit statische model 
afstappen om aan onze beschrijving van inkomensverdeling 
grotere volledigheid te geven. In deel V en VI (Werkgele¬ 
genheid en Financiering) gaan wij over op een ander model, 
en daarin staat het begrip verwachting centraal. 


20. VERDELING 
[a] 

Hoe komt het dat van het totale inkomen van een econo¬ 
misch stelsel bij gegeven omstandigheden de arbeiders, allen 
tezamen genomen, precies zo en zoveel ontvangen; de land¬ 
eigenaars zoveel; de eigenaars van kapitaalgoederen of de 
kredietverschaffers zoveel; de ondernemers die de verschil¬ 
lende produktiefactoren bij elkaar brengen en leiden om 
daardoor winst te behalen, zoveel, enzovoort. De leer van 
de verdeling wil op deze vragen het antwoord vinden. Wij 
hebben gezien hoe in een vrije concurrerende economie de 
prijsvorming van de verschillende produktiefactoren een on¬ 
derdeel zal zijn van het proces waardoor de ‘variabelen’ van 
het stelsel zullen tenderen naar een algemeen, allesomvat¬ 
tend evenwicht. Deze variabelen omvatten de prijzen en de 
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produktieomvang van alle geproduceerde goederen, de prij¬ 
zen en de per eenheid van tijd aangeboden hoeveelheden 
produktieve diensten, en de rentevoet over geldleningen. Een 
bedrijf dat zowel zijn produkten verkoopt als zelf produk¬ 
tieve diensten koopt op een volmaakt concurrerende markt, 
zal het voordelig achten juist zoveel van elke produktiefactor 
aan te wenden dat het loon of de andere prijs per eenheid 
van die factor gelijk zal zijn aan de marktwaarde van het 
marginale reële produkt van die factor. Met andere woor¬ 
den, juist zoveel eenheden van die factor zullen worden ge¬ 
bruikt dat, indien een eenheid werd teruggenomen, het ver¬ 
schil daaruit ontstaan voor de wekelijkse reële produktie 
juist de waarde zou hebben van de wekelijkse kosten van 
een eenheid van die factor. De prijs van de factoren is dus 
gelijk aan de waarde van hun marginale produkt. Nu heb¬ 
ben we gezien dat algemeen evenwicht van het hele econo¬ 
mische stelsel onder meer inhoudt dat elke eenheid van elke 
produktiefactor dezelfde prijs ontvangt, onverschillig in welk 
bedrijf die factor gebruikt wordt. Is dit het geval, dan kun¬ 
nen wij deze algemene prijs van de factor nemen, die ver¬ 
menigvuldigen met het totale aantal eenheden in gebruik in 
de gehele volkshuishouding, en zo het inkomen vinden dat 
gaat naar hen die de betrokken factor verschaffen. Op het 
eerste gezicht schijnt hiermee het probleem van de verdeling 
van inkomen opgelost, althans in principe. Maar een vitale 
vraag is nog ter beantwoording overgebleven. De produktie 
van een bedrijf, verkocht op een volmaakt concurrerende 
markt, zal een bepaalde marktwaarde hebben. Die waarde 
zal, bij evenwicht, de enige bron zijn van waaruit alle pro- 
duktiefactoren, door het bedrijf gebruikt, betaald moeten 
worden. Zal er nu, indien elke factor betaald wordt naar rato 
van de waarde van zijn marginaal produkt, voldoende zijn 
om rond te komen? Of zal de marktwaarde wellicht minder 
zijn dan de kosten van alle produktiefactoren, zodat het 
onmogelijk is aan elke eenheid van produktiefactor precies 
de waarde van het marginaal produkt van die factor te be¬ 
talen? Dit is het befaamde ‘optel’-probleem waarvoor na 
zeventig jaar nog steeds geen bevredigende oplossing gevon¬ 
den is. Niettemin geeft het beginsel van de marginale pro- 
duktiviteit een verklaring voor de verdeling van het be¬ 
schikbare inkomen in een belangrijke en centrale categorie 
van gevallen, en verschaft ons daarmee een basis van waar- 
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uit wij andere gevallen en hun problematiek kunnen bestu¬ 
deren. Of zal er misschien een overschot zijn, inkomen óver 
zijn, nadat alle factoren betaald zijn naar rato van de waaide 
van hun marginaal produkt? 

Laat ons niet uit het oog verliezen dat wij veronderstellen 
dat zowel de afzetmarkt als de produktiefactorenmarkt waar¬ 
mee de bedrijven te maken hebben, volmaakt concurrerend 
zijn. Door deze veronderstelling schakelen we alle moeilijk¬ 
heden uit die het gevolg kunnen zijn van prijsveranderingen 
tengevolge van veranderingen in de omvang van de produktie 
en het aanbod. Het staat ons vrij om als dat zo uitkomt, de 
produktieomvang en de hoeveelheid van elke produktiefactor 
die gebruikt wordt, in termen van reële eenheden of in ter¬ 
men van waarde en prijs uit te drukken. Met onze veronder¬ 
stelling concentreert zich alles op de verhouding tussen de 
reële produktieomvang en de reële hoeveelheid eenheden 
van produktief actoren, dat wil zeggen, op de verhouding die 
ook wel de produktiefunctie van het bedrijf genoemd wordt. 
Indien deze produktiefunctie een bepaald karakter heeft, is 
daarmee het optelprobleem opgelost. 

Wij zullen, beperkt door de grenzen van de zuiver verbale 
argumentatie welke wij ons in dit boek gesteld hebben, niet 
in staat zijn om een volledig overtuigend bewijs te leveren 
van de stelling die nu volgt: dat wanneer de gebruikte hoe¬ 
veelheid van élke produktiefactor verdubbeld, verdrievou¬ 
digd etc. wordt, ook de opbrengst respectievelijk twee, drie 
etc. maal zo groot wordt; maar dat, wanneer slechts één 
factor verdubbeld, verdrievoudigd etc. wordt, terwijl de an¬ 
dere factoren gelijk gehouden worden, het marginale produkt 
van die factor afneemt. Hieruit volgt dat wanneer elke factor 
precies betaald wordt naar rato van zijn marginaal produkt, 
de hele waarde van de produktie precies uitgeput zal wor¬ 
den. Of gesteld in technische termen: indien de produktie¬ 
functie van een bedrijf gelijkblijvende opbrengsten bij evenre¬ 
dige vergroting en af nemende meeropbrengsten bij vergroting 
van slechts één factor vertoont, zal de waarde van het pro¬ 
dukt precies uitgeput zijn wanneer elke factor naar zijn mar¬ 
ginale waarde betaald wordt. Wij zullen deze stelling niet 
verder proberen te bewijzen en overgaan naar het vraagstuk 
of het mogelijk is dat een bedrijf zulk een produktiefunctie 
heeft. 

Indien wij tot de produktiefactoren in gebruik bij een bedrijf 
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letterlijk elke omstandigheid en invloed rekenen die tot de 
omvang van de produktie bijdragen, dan lijkt het vanzelf¬ 
sprekend dat indien een gegeven combinatie van deze fac¬ 
toren een bepaalde produktieomvang kan verwezenlijken per 
eenheid van tijd, een tweede precies gelijke combinatie ook 
een precies gelijke omvang zal kunnen verwezenlijken. Zodat 
door verdubbeling van de schaal van de produktie wij ook 
de omvang verdubbeld zullen hebben. En indien we de 
schaal drie maal zo groot maken, ook de produktie drie maal 
groter zal zijn. De werkelijk belangrijke vraag zal dus hierop 
neerkomen: mogen wij werkelijk veronderstellen dat een 
bedrijf in staat zal zijn de ‘toegepaste hoeveelheid factoren’ 
van alle dingen die tot de omvang van de produktie bijdra¬ 
gen, te verdubbelen etc.? Heeft verdubbelen, verdrievoudi¬ 
gen, etc. in deze context altijd een heldere en duidelijke be¬ 
tekenis? 

In de werkelijkheid is een van de dingen die de produktie¬ 
omvang van het bedrijf bepalen, de activiteit van de onder¬ 
nemer die de zaak leidt en beheert. Zal hij in staat zijn om 
zijn bedrijf even doelmatig te leiden, elke arbeider en elke 
machine even doelmatig te benutten als er duizend mensen 
en machines zijn, als wanneer er slechts honderd zijn? Kan 
hij zijn eigen inspanningen evenredig met de toename in de 
omvang van de activiteiten doen toenemen door langere 
dagen te maken, of heeft hij misschien bij de kleinere capa¬ 
citeit een overschot aan ondernemersenergie dat gebruikt 
zal worden wanneer de omvang van het bedrijf toeneemt? 
Of zal de toegenomen omvang van de bedrijvigheid de aan¬ 
dacht, tijd en zorg die aan elk onderdeel gegeven kan wor¬ 
den, verminderen, zodat de grotere activiteiten met minder 
overzicht en inzicht geleid zullen worden dan de kleinere, 
met als gevolg geringere efficiëntie bij grotere bedrijvigheid? 
Deze vragen doen vermoeden dat het begrip hoeveelheid 
ontoereikend is wanneer wij spreken over sommige van de 
omstandigheden die de produktieomvang beïnvloeden. In¬ 
dien er bepaalde produktiefactoren zijn waarvan wij de hoe¬ 
veelheid niet kunnen meten noch ook precies omschrijven, 
dan verliest de redenering waarmee wij wilden aantonen dat 
produktie altijd en onvermijdelijk onder ‘constante verhou¬ 
ding van opbrengst en schaal’ plaatsvindt, veel van haar 
steekhoudendheid. Wij zijn dan gedwongen het begrip ‘pro- 
duktiefunctie’ te beperken tot die factoren, invloeden of 
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omstandigheden die als kwantitatief aangemerkt kunnen 
worden. Maar het spreekt vanzelf dat wanneer wij opzettelijk 
bepaalde produktiefactoren buiten beschouwing laten, er 
geen enkele reden meer is waarom de factoren die wij wel 
in onze berekening betrekken, nog zouden beantwoorden 
aan de ‘constante verhouding van opbrengst en schaal*. Als 
ik een recept heb voor een cake waarin de verhouding 
boter - eieren een pond boter en zes eieren is, en ik gebruik 
een pond suiker, onverschillig of ik nu een pond boter en 
zes eieren, of vijf pond boter en dertig eieren gebruik, dan 
behoeft het geen betoog dat de smaak van de cake in beide 
gevallen volkomen verschillend zal zijn. 

De ondernemer die aan het hoofd van het bedrijf staat, kan 
daarom ook het best als onderdeel van de vaste achtergrond 
van de operaties van het bedrijf worden beschouwd. Gedu¬ 
rende een lange periode blijft hij dezelfde persoon met de¬ 
zelfde inzichten en capaciteiten. Hierop zal een beroep ge¬ 
daan worden in verschillende mate, afhankelijk van de om¬ 
vang van de rest van het bedrijf, de omvang van de overige 
gebruikte produktiefactoren. Maar zijn invloed op de pro- 
duktie van het bedrijf zal lijken op de invloed welke de loop 
en de aard van een rivier hebben op de hoeveelheid water 
die per minuut in de zee uitstroomt. Hevige regenval (grote 
hoeveelheden andere factoren) zullen de stroomsnelheid 
doen toenemen, maar deze stroom zal door de vorm van de 
bedding beperkt worden en zelfs indien de snelheid groter 
is dan voorheen, zal het volume per minuut nog niet even¬ 
redig met de regenval toenemen. 

Het is ook mogelijk dat door de regen het peil van het water 
stijgt en de rivier het omliggende land overstroomt, en zo 
het water in aanzienlijk groter hoeveelheden naar de zee 
gebracht wordt. Het is moeilijk a priori te zeggen of de 
ondernemer als een bottleneck zal fungeren of dat zijn 
krachten en talenten beter gebruikt zullen worden en daar¬ 
door van groter nut zullen zijn bij uitbreiding van de om¬ 
vang der bedrijvigheden. Maar het zal in elk geval gemak¬ 
kelijk te begrijpen zijn, wanneer wij het bovenstaande in 
gedachte houden, waarom wij overal zullen stoten op afwij¬ 
kingen van de positie zoals die door het algemeen evenwicht 
gedacht wordt, waar elke factor beloond wordt naar rato 
van de waarde van zijn marginaal produkt. 

Nog andere dingen behalve de karaktereigenschappen en de 
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bekwaamheid van de ondernemer vormen het totaal van de 
omgeving waarin de andere factoren samenwerken en die 
bepalend is voor de vraag of het bedrijf gebaat zal zijn bij 
een grote omvang der produktie of hierdoor juist schade 
zal lijden. Een zeer belangrijke zaak hierbij vormt de aard 
van zijn duurzame kapitaalgoederen. Indien, zoals bijv. de 
spoorwegen, een onderneming in het geheel niet kan wer¬ 
ken zonder een zeer kostbaar en uitgebreid systeem van 
technisch materieel met een grote capaciteit, dan zal een 
kleine produktie van verkeersfaciliteiten, omdat die de hele 
last van het uitgebreide systeem te dragen heeft, hoge kosten 
per eenheid met zich meebrengen en naarmate de omzet 
van het bedrijf toeneemt, de grotere spreiding van de vaste 
kosten de produktie economischer en goedkoper maken. 
Eigenlijk zouden wij intensievere toepassing en gebruik van 
een produktiefactor die althans tijdelijk wat betreft zijn 
omvang constant is, geen toename in schaal mogen noemen, 
want daarmee wordt immers bedoeld de evenredige toename 
van alle factoren. Maar de ‘ondeelbaarheid’ van sommige 
onderdelen van het materieel, het feit dat op korte termijn 
(en hier wijken wij af van de strikte bestudering van het 
algemeen evenwicht dat een lange-termijn-begrip is) hun 
omvang alleen ideaal is voor een bepaalde produktie en niet 
snel en gemakkelijk gewijzigd kan worden, geeft zoals dui¬ 
delijk zal zijn nog een verklaring voor de afwijkingen en 
de verschillen tegenover een volledige evenredigheid van 
totale opbrengsten en totale kosten der produktiefactoren. 
Wij hebben ons in dit hoofdstuk hoofdzakelijk beziggehou¬ 
den met een stelling die eigenlijk thuishoort in het algemeen 
evenwicht op lange termijn, de situatie van uiteindelijke vol¬ 
ledige wederzijdse aanpassing van alle economische invloe¬ 
den in een verondersteld constante omgeving. Zolang wij 
ons beperken tot deze abstracte visie, behoeven wij ons geen 
zorgen te maken over het feit dat de ondernemer, de direc¬ 
teur en manager van het bedrijf, geen produktiefactor is die, 
zoals andere factoren, kwantitatief gemeten kan worden en 
dat hij daarom niet past in het beeld van de produktiefunctie 
die constante opbrengsten naar rato van schaal geeft en 
afnemende opbrengst aan elke individuele factor, juist ge¬ 
noeg en niets meer dan iedere factor toekomt als equivalent 
van zijn marginale produktie. Wij hoeven ons daarom geen 
zorgen te maken, omdat in een niet-veranderende omgeving 
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waar algemeen evenwicht verondersteld wordt, de onder- 
nemerstaak tot nihil zal zijn teruggebracht en elk bedrijf 
gezien kan worden als simpelweg een combinatie van be¬ 
paalde hoeveelheden van factoren die op de meest ideale 
wijze aan elkaar zijn aangepast in de algemene situatie van 
de economie als geheel. 

Wij zouden dan ook, ware er niet één moeilijkheid, kunnen 
cellen dat bij algemeen statisch evenwicht op lange termijn, 
gepaard aan volmaakte concurrentie in de afzet en produk- 
nefactorenmarkten, het vraagstuk van de produktiefunctie 
opgelost kan worden door de zogenaamde ‘lineaire en ho¬ 
mogene’ produktiefunctie, met andere woorden, een pro¬ 
duktiefunctie van het soort dat wij hebben besproken. De 
moeilijkheid die wij hier ontmoeten, ligt in het feit dat de 
twee delen van de voorwaarde waaronder deze oplossing 
zou kunnen worden bereikt, met elkaar onverenigbaar zijn. 
Want indien wij zowel een lineair homogene produktie- 
i unctie hadden én volledige concurrentie op de afzet- en 
produktiefactorenmarkten, dan zou er niets zijn dat een 
grens zou stellen aan de omvang van de ondernemingen. De 
produktie van een onderneming zou verkocht kunnen wor¬ 
den, onverschillig hoe groot die produktie zou zijn, tegen 
een bepaalde gegeven prijs. En die produktie zou oneindig 
groot kunnen worden zonder enige toename van de kosten 
per eenheid, omdat de produktie verdubbeld, verdrievou¬ 
digd etc. zou kunnen worden door simpelweg de hoeveel¬ 
heden gebruikte produktiefactoren te verdubbelen, te ver¬ 
drievoudigen etc. En deze produktiefactoren zouden alle in 
ongelimiteerde hoeveelheden verkregen kunnen worden zon¬ 
der enige toename van de prijs per eenheid, omdat wij aan¬ 
genomen hebben dat ook op de markt der produktiefactoren 
volledige concurrentie heerste. Marginale en gemiddelde 
kosten van elk produkt zouden dus uniform zijn voor elke 
mogelijke produktieomvang, terwijl de marktprijs van het 
produkt ook uniform zou zijn bij elke omvang van de pro¬ 
duktie. Indien de marktprijs gelijk of groter zou zijn dan de 
kosten per eenheid, zou er geen limiet zijn aan de netto 
winst welke de bedrijven zouden kunnen maken door een 
oneindige uitbreiding van hun produktiesehaal. 

De moeilijkheid is opgelost door een fraaie en beslissende 
analytische manipulatie. Wij hebben reeds gezegd dat de 
produktiefunctie een zodanig karakter moet hebben dat con- 


135 




stante opbrengsten evenredig met de schaal van de produktie 
zullen zijn. Maar dat behoeft alleen het geval te zijn bij de 
bepaalde produktieomvang die het bedrijf in feite heeft ge¬ 
kozen. Indien kleine vergrotingen of verkleiningen van de 
schaal in de buurt van de gekozen produktie, deze met even¬ 
redige percentages zouden doen toe- of afnemen, dan be¬ 
hoeven grote veranderingen, het gevolg van grote afwijkin¬ 
gen, ons niet te interesseren. En dit nu zal ons uit ons di¬ 
lemma kunnen verlossen. Maar is er een reden waarom het 
bedrijf juist zou willen werken op de schaal die de voor¬ 
waarde vervult? Is het zelfs wel zeker dat er zulk een schaal 
of produktieomvang bestaat? Er zijn goede redenen aan te 
voeren om op beide vragen met ja te antwoorden. Want 
indien er een bepaalde produktieomvang is waarbij de ge¬ 
middelde kosten per eenheid van produkt minder zijn dan 
bij een enigszins grotere of kleinere produktieomvang, dan 
kunnen we dit het punt van gemiddelde minimum kosten 
noemen. Bezien we nu na elkaar verschillende mogelijke 
produktieomvangen, ieder een beetje groter dan de voor¬ 
gaande, dan zullen de gemiddelde kosten per eenheid, mo¬ 
gen we redelijkerwijze veronderstellen, geleidelijk afnemen 
tot zulk een minimum is bereikt en, na een kort interval 
waarin de gemiddelde kosten vrijwel gelijk zullen zijn voor 
een groep van vrijwel gelijke produktieomvangen, geleidelijk 
weer gaan stijgen naarmate de omvang groter en groter 
wordt in vergelijking met de omvang waarbij de gemiddelde 
kosten het laagst waren. Indien nu bij verandering binnen 
de kleine groep die ligt rond de omvang met de laagste ge¬ 
middelde kosten, de gemiddelde kosten niet veranderen, dan 
betekent dit dat bij elke beweging van de ene omvang bin¬ 
nen deze groep naar een andere, de totale kosten met het¬ 
zelfde percentage stijgen als de totale omvang. Wij nemen 
hierbij aan dat de stijgende produktieomvang teweeggebracht 
wordt door stijgende omvang van produktiefactoren. En wij 
veronderstellen verder dat deze produktiefactoren gekocht 
worden op volmaakt concurrerende markten waar hun prijs 
onveranderd blijft, onverschillig welke hoeveelheden er ge¬ 
kocht worden. De stijging met een gegeven percentage van 
de totale kosten weerspiegelt dus een stijging met een even 
groot percentage van de schaal, en dit op zijn beurt bete¬ 
kent weer een evenredige vergroting van de omvang der 
produktie; altijd natuurlijk aangenomen dat wij in de buurt 
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blijven van het punt waarop de gemiddelde kosten het laagst 
zijn. Maar waarom zou de onderneming, willen wij nog¬ 
maals vragen, in de buurt van dat punt moeten blijven? 
Omdat bij algemeen evenwicht op lange termijn de prijs 
van het produkt zo laag geworden zal zijn dat elke onder¬ 
neming maar juist haar kosten zal kunnen dekken door te 
produceren bij die omvang waar de gemiddelde kosten per 
eenheid het laagst zijn. Om kort te gaan, de produktiefunc- 
tie kan van dien aard zijn dat bij de relevante produktie- 
omvang de opbrengsten evenredig zijn aan de produktie- 
>chaal, maar tegelijkertijd kan het zijn dat dan tengevolge 
van onzichtbare maar niettemin essentiële produktiefactoren 
de omvang van de produktie niet vergroot of verkleind kan 
worden zonder een aanzienlijke stijging van de gemiddelde 
kosten. 

Men kan dan terecht stellen dat voor het abstracte model 
van een volmaakt concurrerende volkshuishouding op lan¬ 
ge termijn het probleem van de verdeling van het totale 
inkomen opgelost is. Opgelost door de theorie waarvan de 
centrale punten gevormd worden door in de eerste plaats 
beloning van elke factor naar rato van zijn marginale pro- 
duktiviteit, en ten tweede het algemeen aanhouden van pro- 
duktiefuncties met constante opbrengsten, evenredig met 
schaal en afnemende opbrengsten voor elke individuele fac¬ 
tor. Dit model wijkt echter op essentiële punten af van de 
werkelijkheid van het economisch leven. En in overeen¬ 
stemming met deze verschillen verschilt ook de verdeling 
van het inkomen en zijn er vormen van inkomen die geen 
plaats vinden in het model. Hieraan zal de rest van dit 
hoofdstuk gewijd zijn. 

De meest fundamentele afwijking van model en werkelijk¬ 
heid is dat het model geen rekening houdt met onvoorzien¬ 
bare veranderingen en met de onzekerheid die als gevolg 
daarvan de berekeningen van de ondernemer overschaduwt 
en die aanleiding geeft tot het optreden van zuivere ‘winst’ 
in de zin zoals wij die in het vorige hoofdstuk besproken 
hebben. Een tweede belangrijk verschil tussen model en 
werkelijkheid bestaat hierin dat het model het bestaan van 
volledige concurrentie door de hele volkshuishoudingen heen 
veronderstelt, terwijl in de werkelijkheid vele markten ge¬ 
vormd worden door bedrijven die monopolistische, oligopo- 
listische of daarop gelijkende posities innemen. 
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Wanneer geen hinderpalen de vestiging van nieuwe indus¬ 
trieën beletten in die industrietakken waar, zij het tijdelijk, 
de totale opbrengsten groter zijn dan de totale kosten, dan 
moeten we aannemen dat in die takken van industrie vol¬ 
doende nieuwe bedrijven zullen worden gevestigd en een 
voldoend grote totale produktie zal worden bereikt, om de 
prijs van het produkt te doen dalen tot deze gelijk is aan de 
gemiddelde kosten. Wanneer deze situatie bereikt is in alle 
industrieën, zodat marginale opbrengsten, marginale kosten, 
gemiddelde opbrengsten en gemiddelde kosten gelijk zullen 
zijn, dan hebben we volledig algemeen evenwicht bereikt. 
Er zijn echter talloze zaken die in de praktijk de vrije ves¬ 
tiging van nieuwe industrieën kunnen beletten. Bestaande 
ondernemingen kunnen de vindplaatsen van voor deze in¬ 
dustrie vitale grondstoffen volledig in hun bezit hebben, zij 
kunnen eigenaar zijn van al het geschikte land, of het wettig 
alleengebruiksrecht hebben op een of andere uitvinding. Ook 
kan een bepaald onderdeel van het machinepark dat onont¬ 
beerlijk is voor elke industrie in deze branche zo kostbaar 
zijn dat nieuwe industrieën grote moeite zullen hebben om 
genoeg geld te lenen voor de aanschaf van zulk een onder¬ 
deel. Of, en dit is wel het meest radicale geval, de potentiële 
nieuwkomer kan zich afvragen of, ondanks het feit dat de 
reeds bestaande bedrijven grote winsten behalen, hijzelf wel 
in staat zal zijn een even groot succes te boeken. In al die 
gevallen zal het zo zijn dat het eventuele surplus boven 
kosten van de opbrengsten die potentiële nieuwe bedrijven 
mogen verwachten te behalen, niet groot genoeg zal zijn 
om nieuwe bedrijven over te halen de obstakels uit de weg 
te ruimen. De bestaande bedrijven zullen dan, zolang deze 
hinderpalen en bezwaren blijven bestaan, in staat zijn met 
winst te werken. 

Het begrip ‘winst’ is helaas in de economische literatuur 
gebruikt voor een hele reeks volkomen verschillende zaken. 
Enige van de betekenissen van het woord hebben wij reeds 
in het vorige hoofdstuk besproken. Twee van de betekenis¬ 
sen zijn wellicht nog het meest verlegen om een naam die 
speciaal en exclusief voor hen gereserveerd is, en totdat 
deze speciale namen gevonden zijn, kunnen zij misschien 
nog het meeste aanspraak maken op het woord ‘winst’. 
Beide zijn nauw verbonden met de onzekerheid en het risico 
die optreden wanneer kapitaalgoederen en andere hulpbron- 
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nen voor de produktie van een bepaald artikel worden ge¬ 
reserveerd en bestemd, lang voordat dat artikel verkocht 
wordt of in gebruik wordt genomen. In de periode tussen 
die twee tijdstippen kunnen allerlei veranderingen optreden 
die men niet kon voorzien op het moment dat men de kapi¬ 
taalgoederen voor de produktie van deze bepaalde goederen 
reserveerde. Behoeften, smaak, mode en de prijzen en hoe¬ 
veelheden van andere goederen kunnen in die tussenliggende 
tijd het beeld volledig veranderd hebben. Deze onvoorzien¬ 
bare veranderingen kunnen de goederen op het moment dat 
/ij op de markt komen, meer of minder waard maken dan de 
totale produktiekosten die voor hun vervaardiging waren 
bestemd. De hoop op gewin uit deze bron, gedragen door de 
mening dat de ermee corresponderende vrees voor verlies 
sommige potentiële producenten zal hebben afgeschrikt en 
daarmee de totale produktie beperkt heeft, is één beteke¬ 
nis van het woord ‘winst’. Indien die verwachte winst inder¬ 
daad behaald wordt, hebben we daarmee een tweede bete¬ 
kenis. Winst van deze soort vormt duidelijk een type van 
inkomen dat niet past in een theorie van statisch evenwicht. 


M 

De economie als wetenschap dateert eigenlijk eerst van het 
midden der achttiende eeuw. Van de problemen die de eer¬ 
ste economen bezighielden, was dat van de verdeling van het 
inkomen een der belangrijkste. Het scheen hun een onmis¬ 
kenbaar feit dat de maatschappij opgebouwd was uit wel- 
onderscheiden klassen: arbeiders, landeigenaars en zij die 
ondernemingen beheerden of in eigendom bezaten. Van 
deze ondernemingen was de reële voorraad kapitaalgoederen, 
een machinepark, het meest op de voorgrond tredende ken¬ 
merk. Men vroeg zich af hoe het kwam dat het produkt dat 
resulteerde uit het samenbrengen van land, arbeidskracht en 
machines, tenslotte in een bepaalde verhouding als inkomen 
verdeeld werd tussen die verschillende klassen van bezitters 
van produktiemiddelen. Het antwoord op deze vraag werd 
niet gevonden, totdat in de laatste dertig jaren van de vorige 
eeuw de moderne waardeleer aantoonde dat prijzen, kosten, 
produktieomvang en inkomens alle verklaard en berekend 
kunnen worden door een en hetzelfde samenhangende ge¬ 
heel van beginselen dat wij tegenwoordig de leer van de 
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‘waarde en de verdeling’ noemen. Produktieve diensten zijn 
evenzeer goederen die op de markt verkocht worden als 
zogenaamde consumptiegoederen, en het beginsel dat de 
prijsvorming van de laatste beheerst, moet in principe ook 
op de eerste van toepassing zijn. Inzoverre wij tevreden 
zijn met een statische analyse waarin onzekerheid en ver¬ 
andering a priori zijn uitgesloten, bestaat er geen behoefte 
aan een aparte leer van de verdeling. Wij behoeven dan 
alleen aan te tonen hoe dezelfde fundamentele beginselen 
- de denkbeelden ten aanzien van het bereiken van de beste 
resultaten met beperkte middelen, van behoeftenbevrediging 
of produktie, ten aanzien ook van het gelijkmaken van het 
marginale effect van alle produktiemiddelen in alle moge¬ 
lijke toepassingen en van het gelijkmaken van het marginaal 
effect van de uitgaven aan verschillende produktiemiddelen - 
evengoed gebruikt kunnen worden ter verklaring van de 
prijs van produktiefactoren en de omstandigheden van hun 
aanbod, als voor de prijs van consumptiegoederen en de 
omvang van hun produktie. Tot zover was de theorie van 
de verdeling ontwikkeld door Philip Wicksteed en anderen 
aan het einde van de vorige eeuw. Indien hun theorieën nu 
niet meer zo bevredigen als toen, dan is dat o.m. omdat de 
algemene volledige concurrentie waar zij van uitgingen, nu 
nog minder dan toen aan de realiteit beantwoordt. En omdat 
in de onzekere en jachtige twintigste eeuw het onmogelijk 
geworden is om nog langer tevreden te zijn met een theorie 
die de onvoorzienbare toekomst buiten beschouwing laat. 
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DEEL V / WERKGELEGENHEID 


21. BESPARINGEN 
[a] 

I n hoofdstuk 12 (Uitgaven) zagen we het volgende. Stel dat alle 
mensen in een geïsoleerd economisch stelsel in één maand 
gezamenlijk een kleinere geldswaarde aan voeding, kleding, 
brandstof etc. verbruiken dan de geldswaarde in diezelfde 
maand die besteed wordt aan duurzamer dingen. Dan geeft 
bet verschil tussen deze twee geldswaarden het netto-bedrag 
aan waarmee het totale vermogen van de volkshuishouding 
in die maand is loegenomen. Nu kunnen zij die het cijfer¬ 
materiaal over deze economische processen verzamelen, na¬ 
tuurlijk niet werkelijk bij de mensen naar binnen gaan om 
te zien welk deel van de aan het begin van de maand ge¬ 
kochte brandstof aan het eind ervan inderdaad verstookt is, 
of hoeveel van een zak suiker of aardappelen overblijft als 
vermeerdering van de rijkdom der volkshuishouding (zij het 
dan opgeslagen in een particuliere provisiekast in plaats van 
in een warenhuis of op de zolders van een boerderij). Boven¬ 
dien zijn de winkelier en de boer er tevreden mee als hun 
goederen aan de uiteindelijke consument verkocht worden 
cn interesseert het hun niet of die consument ze onmiddellijk 
verbruikt of tijdelijk opslaat. De winkelier en de boer ver¬ 
diepen zich in dit geval niet in de bedoelingen van de con¬ 
sument, maar zeggen bij zichzelf: ik moet mijn voorraden 
aanvullen, en bestellen dan meer suiker of poten meer aard¬ 
appelen. Daarom heeft het praktische redenen dat de eco¬ 
nomen de gewoonte hebben om aankopen van consumptie¬ 
goederen te beschouwen als weergave van het werkelijke 
verbruik ervan door de consument. En in de praktijk wordt 
dit gerechtvaardigd - zelfs uit theoretisch oogpunt - door het 
feit dat de handelaar en degene die de produktie organiseert, 
alleen de aankopen kan waarnemen: de enige feitelijkheid 
(aan de vraagzijde) waarop hij zijn beslissing over hoeveel 
hij produceren wil, kan baseren. Wat betreft de produktie 
moeten we ook een klein voorbehoud maken. In hoofdstuk 

II (Inkomen) zagen we dat vóór we kunnen zeggen dat een 
brood geproduceerd is, we ervoor moeten zorgen dat wat 
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de bakker aan meel heeft verbruikt en aan brandstof heeft ] 
verstookt, weer wordt aangevuld. En ook dat het graan dat 
de molenaar gemalen heeft om bloem te krijgen en het ge¬ 
was dat de boer geoogst heeft, alle in hun respectieve pro- 
duktiestadia worden vervangen. En dat niet alleen, maar ook 
de slijtage van de maal apparatuur en van de werktuigen van 
de boer moeten vergoed worden. Daarom, al zagen we dat 
in een bepaalde volkshuishouding ploegen en allerlei soorten 
machinerieën vervaardigd worden, dan wil dit op zichzelf 
nog niet zeggen dat dit ook vermeerdering van rijkdom be¬ 
tekent. Daarom betaalt de consument voor alle werktuigen, 
instrumenten en machinerieën, ook al zijn ze duurzaam, die 
uitsluitend dienen om alles te vervangen of te vergoeden 
wat aan slijtage onderhevig is of tegelijk met het produktie- 
proces opgemerkt worden. De kosten ervan komen uit het 
geldsbedrag dat hij bij aankoop betaalt. Alleen wanneer de 
ondernemer meer aanschaft dan hij verbruikt van iets dat 
voor het produktieproces nodig is, is er sprake van netto- 
toename van rijkdom. 

Zo komen we dus weer op het beeld van verschillende eco¬ 
nomische processen die in elkaar grijpend samen de brede 
stroom van het economische leven vormen. Er zijn in de 
eerste plaats twee ‘reële’ processen; het creëren van nieuw 
nut door het maken of laten groeien, verzamelen, pasklaar 
maken, vervoeren en opslaan van goederen, en het doen ver¬ 
dwijnen van dat nut door die goederen feitelijk te verbrui¬ 
ken. Dit noemen we kortweg produktie en consumptie. Het 
monetaire proces sluit hierbij aan. Met de produktie gaat 
samen de uitbetaling aan de eigenaars der produktiefactoren 
van de waarde van de diensten die deze factoren bewijzen. 
Van het standpunt gezien van hen die deze betalingen doen, 
zijn het produktiekosten, maar voor hen die ze ontvangen, 
vormen ze inkomen. Wanneer we al deze ‘factor-inkomens’, 
zoals ze in verschillende vormen voorkomen - lonen, salaris¬ 
sen, pacht, dividend en niet-uitgekeerde winsten - bij elkaar 
optellen, krijgen we de totale waarde van de produktie per 
eenheid van tijdsduur - een tijdsduur die natuurlijk gelijk 
moet zijn aan die waarover de inkomens berekend worden. 
Bij het begrip consumptie horen het uitgeven van geld in 
winkels, schouwburgen, autobussen etc. door particulieren 
en de uitgaven van de centrale overheid en haar lagere or¬ 
ganen van een deel van het geld dat zij van de bevolking 
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door belastingheffing heeft binnengekregen en gebruikt voor 
liet betalen van de diensten van piloten, politieagenten, rech¬ 
ters, onderwijzers, artsen etc. Verdedigd te worden tegen 
buitenlandse vijanden, beschermd tegen diefstal, opgevoed 
en medisch verzorgd, zijn ook vormen van consumptie. 

! let zijn natuurlijk de werkelijke processen van produktie en 
consumptie die ons bestaan direct raken, maar zonder de 
monetaire component zouden zij nooit georganiseerd kunnen 
orden en plaats kunnen vinden zoals dat nu gebeurt, 
ï )oor elke eenheid van produktieve dienst of van consump- 
tiegoed op geld te waarderen, stellen de monetaire processen 
ons in staat om elk proces te meten in termen van de totale 
geldswaarde van dat wat in een gegeven tijdseenheid, zeg 
een jaar, wordt verbruikt. Wanneer we zo dus de omvang 
v an de twee stromen vergelijken, is het in het algemeen zeer 
goed mogelijk - en in ontwikkelde landen is het in vredestijd 
i n feite ook het geval - dat de produktie de consumptie over- 
(reft en een derde proces op gang brengt dat direct en on¬ 
vermijdelijk uit de ongelijkheid van de eerste twee voort¬ 
vloeit, namelijk de opeenhoping van rijkdom, de voortdu¬ 
rende vermeerdering van de steeds aanwezige goederenvoor¬ 
raad van de volkshuishouding. De vragen waarop wij in 
deel V de antwoorden willen vinden, zijn ten eerste: welke 
invloeden of krachten of mechanismen zijn bepalend voor 
de omvang van deze vermeerdering van rijkdom; en ten 
tweede: wat is het gevolg van veranderingen in deze om¬ 
vang? De handelingen van een regering worden door andere 
motieven bepaald dan die van particulieren of ondernemin¬ 
gen. We zullen daarom eerst van de veronderstelling uit¬ 
gaan dat de totale geldvoorraad die de centrale en de lagere 
overheid tot hun beschikking krijgen, afkomstig is uit directe 
belastingen als inkomstenbelasting en plaatselijke belastingen 
(niet uit leningen), en geheel wordt uitgegeven aan consump¬ 
tie in de vormen die wij hiervóór noemden, en van jaar tot 
laar gelijk in omvang blijft. Dit veronderstellend gebruiken 
wij de economische activiteiten van de overheid als een vaste 
achtergrond waartegen wij het ongestoorde spel der parti¬ 
culiere economische beweegredenen kunnen bestuderen. 

Dat deel van het totale geldinkomen van alle individuen in 
een volkshuishouding gezamenlijk, dat overblijft nadat zij 
bun (directe) belastingen betaald hebben, noemen wij het 
beschikbare inkomen van de volkshuishouding. Het wordt 
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berekend door van iedereen na te gaan hoeveel geld hij jaar¬ 
lijks ontvangt door de verkoop van produktieve diensten van 
een of ander soort - volgens ons uitgangspunt bestaat er geen 
andere bron van inkomen dan het leveren van produktieve 
diensten - waarbij van dit geldsbedrag wordt afgetrokken wat 
ieder jaarlijks aan belastingen betaalt, en waarbij we samen¬ 
voegen wat daarna voor iedereen overblijft. Op deze wijze 
verkrijgen we het totaal van het beschikbare inkomen van 
de volkshuishouding, het inkomen dat ter vrije beschikking 
staat van de individuen om uit te geven zoals zij dat willen 
of om het te sparen. 

De eerste vraag waarin we in het bijzonder geïnteresseerd 
zijn, is: hoeveel zal men in totaal sparen? Op grond van 
argumenten, ontleend aan observatie van het gedrag van 
anderen en van onze eigen gevoelens, opperde J. M. Keynes 
de aannemelijke gedachte dat er althans één ‘kwalitatieve’ 
stelregel is: hoe meer inkomen men heeft, des te meer spaart 
men. Hij zei niet, zoals zovelen ten onrechte hebben aan¬ 
genomen: hoeveel te meer inkomen, hoeveel te groter het 
percentage dat men spaart. Deze stelling van Keynes bete¬ 
kent alleen dat wanneer we uitgaan van een inkomen dat 
een tijdlang royaal in onze consumptieve behoeften heeft 
voorzien en ons in staat heeft gesteld wat opzij te leggen, 
wij bij een wat groter inkomen - zelfs als onze levenswijze 
daaraan is aangepast - minder aan extra consumptie uitgeven 
dan onze inkomensvermeerdering bedraagt en wat van die 
vermeerdering sparen, zoals we iets spaarden van het oor¬ 
spronkelijke inkomen. Zo gezien lijkt Keynes’ regel dat de 
totale besparingen en het totale beschikbare inkomen gelijk¬ 
tijdig groter en kleiner worden - afgezien van de voor onder¬ 
linge aanpassing benodigde tijd - op een vanzelfsprekende 
waarheid over het individuele gedrag gebaseerd te zijn. Maar 
wij kunnen niet zomaar overgaan van het individuele naar 
de volkshuishouding als geheel: eerst moet nog een belang¬ 
rijke schakel in de keten op haar deugdelijkheid worden 
onderzocht. 

Wanneer iedere vergroting van het totale beschikbare in¬ 
komen van de volkshuishouding steeds een vergroting van 
het beschikbare inkomen van ieder individu zou beteke¬ 
nen of althans geen vermindering van ieders beschikbare 
inkomen; wanneer iedereen wiens inkomen groter werd, 
steeds van die vermeerdering iets spaarde; en wanneer zij 
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wier inkomen onveranderd bleef, hun consumptie niet ver¬ 
grootten, als gevolg bijvoorbeeld van de hogere consump¬ 
tieve uitgaven van anderen-dan zouden we met zekerheid 
kunnen zeggen dat telkens wanneer het totale beschikbare 
uikomen van de volkshuishouding op een hoger niveau 
komt, het verschil tussen dit inkomen en het totale gelds¬ 
bedrag dat jaarlijks aan consumptie wordt uitgegeven, ook 
/al toenemen. Met andere woorden: uitgaande van de zojuist 
gedane veronderstelling, kunnen wij zeggen dat de totale 
stroom der besparingen een toenemende functie is van het 
otale beschikbare inkomen. 

Waarom hebben wij deze uitgebreide veronderstellingen no¬ 
dig? Omdat de vraag hoeveel gespaard zal worden van een 
gegeven totaal beschikbaar inkomen niet beantwoord kan 
w orden door alleen te weten hoeveel ieder individueel spaart 
bij elke denkbare omvang van zijn eigen beschikbare inko¬ 
men. Wij dienen ook te weten hoe elk gegeven totaal ver¬ 
deeld is over de individuen met hun verschillende spaar- en 
uitgaaf ge woon ten. Een voorbeeld. Stel dat het hele econo¬ 
mische stelsel alleen uit drie mensen bestaat. A die de helft 
van wat hij verdient, spaart; B die een tiende spaart van wat 
hij verdient; en C die niets van wat hij verdient, spaart, 
l aten we nu aannemen dat in de beginsituatie A’s beschik¬ 
bare inkomen ƒ 2000 is, dat van B ƒ 800, van C ƒ 200 en 
dat in de volgende fase A’s beschikbare inkomen ƒ 2400 is, 
dat van B ƒ 1200 en van C ƒ 400. We krijgen dan: 

Totaal beschikbaar Totale besparingen 

inkomen (in f) (in f) 

Eerste situatie 3000 1080 

Tweede situatie 4000 1320 

Maar nu veronderstellen we dat in de derde fase het totale 
inkomen van ƒ 4000 samengesteld is uit: A ƒ 2000, B ƒ 1500 
en C ƒ500. 

We zouden dan krijgen: 

Totaal beschikbaar Totale besparingen 

inkomen (in f) (in f) 


Tweede situatie 
Derde situatie 


4000 

4000 


1320 

1150 
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Het is duidelijk dat een wijziging in de inkomensverdeling 1 
het gespaarde percentage van een gegeven totaal kan beïn¬ 
vloeden, zonder dat er enige verandering plaatsvindt in het 
bedrag dat iemand individueel spaart bij een gegeven peil 
van zijn eigen inkomen. 

Niettemin is het hoogst waarschijnlijk dat elke belangrijke 
toeneming van het totale beschikbare inkomen in termen 
van geld gerekend velen beter af zou doen zijn en weinigen 
slechter. Zelfs wanneer deze vergroting van geldinkomen 
vergezeld zou gaan van een stijging van het prijspeil, blijft 
het onwaarschijnlijk dat zij wier geldinkomens niet zouden 
zijn toegenomen, in staat zouden zijn veel meer dan vroeger 
aan consumptie uit te geven om ook bij hogere geldkosten 
hun ‘levensstandaard’ te kunnen handhaven. Keynes’ regel 
dat een toeneming van het totale beschikbare inkomen van 
de volkshuishouding vergezeld zal gaan door een toeneming 
van de stroom der totale besparingen, d.w.z. een toeneming 
van het verschil tussen produktie en consumptie, uitgedrukt 
in geld, lijkt aannemelijk. Laten we ons nu herinneren wat 
dit verschil is, gezien vanuit een ander gezichtspunt. Het is 
het verschil tussen de waarde van alle goederen voor welker 
produktie ondernemingen inkomens hebben uitbetaald, en 
de totale waarde van de goederen die zij aan de consumen¬ 
ten hebben kunnen verkopen. Maar ondernemingen ver¬ 
vaardigen alleen goederen wanneer zij verwachten die aan 
iemand te kunnen verkopen. Aan wie worden dus die goe¬ 
deren die het verschil tussen de kwantiteiten van produktie 
en consumptie vormen, verkocht? Deze vraag zullen we in 
het volgende hoofdstuk beantwoorden. Eerst moeten we in 
het kort bezien welke gevolgen een relativering van onze 
veronderstellingen omtrent de overheid en haar financiële 
transacties heeft. 

Het is immers evident dat de centrale overheid zelf - en tot 
op zekere hoogte ook de lagere overheidsorganen - kan 
sparen en ontsparen, of liever: kan maken dat het ver¬ 
schil tussen de totale waarde van goederen en diensten die 
jaarlijks door de gehele volkshuishouding worden geprodu¬ 
ceerd, groter of kleiner wordt. Tot nu toe hebben we in dit 
hoofdstuk aangenomen dat het optreden van de overheid 
economisch neutraal is en haar, geheel uit directe belastin¬ 
gen verkregen, inkomsten en uitgaven aan direct verbruik- 
bare goederen en diensten elkaar compenseren. Wij dienen 


dit nader uit te werken vanuit onze bespreking van de in¬ 
vloeden op de stroom der totale besparingen, veroorzaakt 
door wijzigingen in de inkomensverdeling. Want indien het 
mrlijkse percentage dat de overheid aan belastingen heft, 
\treem groot zou worden in verhouding tot de waarde van 
de hele jaarproduktie van de volkshuishouding, zou ieders 
beschikbare inkomen zo verminderen dat - hoe ook de indi¬ 
viduele geneigdheid tot sparen uit grote beschikbare inko¬ 
mens zou zijn - men uit het kleine beschikbare inkomen wei¬ 
nig of niets zou sparen. En aangezien wij ervan uitgaan dat 
het totaal der overheidsinkomsten uitgegeven wordt aan za¬ 
ken die als consumptief beschouwd worden, volgt daaruit 
dat in zo’n situatie de stroom van totale besparingen, d.w.z. 
l iet verschil tussen produktie en consumptie, erg klein wordt. 
Zelfs een begroting die in de zin van onze veronderstellin¬ 
gen in evenwicht is, is niet noodzakelijk ‘neutraal’ ten aan¬ 
zien van de vraag hoeveel de volkshuishouding bespaart. 
Maar nog iets: moet de overheid wel alles uitgeven aan 
directe consumptie wat zij bij de burgers in de vorm van 
belastingen afroomt? Is zij door een natuurwet, of mis¬ 
schien zelfs door de grondwet, verplicht haar begroting in 
evenwicht te houden? Zeker niet. Zij zou inderdaad - als dit 
politiek realiseerbaar zou zijn-geld kunnen weghalen bij 
hen wier natuurlijke neiging en behoeftige omstandigheden 
hen ertoe brengen alles wat zij verdienen aan consumptie te 
besteden. De overheid zou zelf wat kunnen gaan sparen. 
Evenzeer zou zij het omgekeerde kunnen doen: via belas¬ 
tingen geld weghalen bij hen die het anders gespaard zouden 
hebben en dit geld zelf consumptief besteden. 

Zeer velen zullen, wanneer de overheid belastingen van hen 
heft, afzien van een deel van de consumptie die zij zich 
anders wel zouden hebben toegestaan, ook al sparen zij 
reeds iets minder dan zij zouden hebben gedaan zonder be¬ 
lastingheffing. Stel dat driekwart van wat alle mensen ge¬ 
zamenlijk in ons vereenvoudigd economisch stelsel aan de 
overheid in de vorm van belasting betalen, afkomstig is uit 
consumptieonthouding en één kwart uit niet-gedane ‘spa¬ 
ringen’. En stel dat de overheid nu de helft van deze op¬ 
brengst aan consumptie uitgeeft. Dan zal het netto-resultaat 
van het optreden van de overheid simpelweg zijn dat het 
uitgaventotaal minder is dan het anders geweest zou zijn. 
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[b] 

Laten we nu het in dit hoofdstuk betoogde samenvatten in 
de terminologie die Keynes de economie gaf in zijn General 
Theory of Employment, Interest and Money. 

Als het inkomen van een particulier of een natie enige tijd 
een bepaald peil heeft en dan gedurende een bepaald tijds¬ 
bestek een ander peil, kunnen we wellicht de omvang van 
die particuliere of nationale uitgaven aan consumptie over 
een bepaalde tijdseenheid nagaan zowel op het eerste als op 
het tweede peil. De verhouding waarin het verschil tussen de 
twee consumptieniveaus staat tot het verschil tussen de twee 
inkomensniveaus, noemde Keynes de marginale consumptie- 
geneigdheid van een particulier of een natie. Deze verhou¬ 
ding kan één zijn: de hele toename van een extra inkomen 
kan gelijk zijn aan even grote extra consumptieve uitgaven. 
Zij kan ook nul zijn: wanneer de consumptieve uitgaven 
onveranderd blijven bij een groter of kleiner worden van het 
inkomen. Keynes was van mening dat dit in feite zou gebeu¬ 
ren, maar dat - in ieder geval voor de volkshuishouding als ge¬ 
heel - de marginale consumptiegeneigdheid een breukgetal zou 
zijn, ergens tussen nul en één in. Wanneer dat zo is, dan volgt 
daaruit dat wanneer het totale inkomen van een volkshuis¬ 
houding groter wordt, het totaal van de individuele bespa¬ 
ringen ook groter wordt, zij het minder dan de inkomens- 
vergroting bedraagt. Nu is het totaal van de besparingen het 
waardeoverschot van wat gedurende een bepaalde tijdseen¬ 
heid geproduceerd is boven de totale waarde van wat in dat 
tijdvak is geconsumeerd. Hoe groter dus het inkomen van 
een volkshuishouding is, des te groter de waarde van de goe¬ 
deren die in een bepaald tijdsbestek door anderen dan de 
consumenten gekocht moeten worden. Wie zouden dat kun¬ 
nen zijn? En wat gebeurt er als niemand die goederen wil 
kopen of genoeg ervan kopen? 

We hebben gezien dat de tot dusver langs grote lijnen opge¬ 
zette redenering om bepaalde verfijningen vraagt om voor 
ons geheel bevredigend te worden. Ten eerste: het bedrag 
dat alle leden van een volkshuishouding uit een gegeven 
totaal van individuele inkomens sparen, hangt niet alleen af 
van de grootte van dat totaal, maar ook van hoe het onder¬ 
ling verdeeld is. Wanneer de meerderheid van de mensen 
zo’n laag inkomen heeft dat zij alles moeten uitgeven voor 
hun levensonderhoud, terwijl een groot deel van het totale 
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inkomen in handen is van anderen die er zo goed aan toe 
zijn, dat zij slechts een klein deel van hun inkomens hoeven 
uit te geven en de rest kunnen sparen - dan kan het zijn dat 
het totaal van de besparingen groter is dan wanneer het 
ïotale inkomen wat gelijker verdeeld zou zijn. Ten tweede 
wordt in een moderne volkshuishouding een belangrijk deel 
van het totale inkomen niet ter vrije beschikking van de in¬ 
dividuele leden gelaten, maar hun via belastingen door de 
averheid afgenomen en door haar te hunnen behoeve uitge¬ 
geven. Als dus de overheid de hele belastingopbrengst aan 
-cederen of diensten uitgeeft en als de groei van het totale 
inkomen samengaat met een overeenkomstige groei van de 
belastingopbrengst, hoeft het vraagstuk wat te doen met de 
goederen die door de individuen geproduceerd maar niet 
voor eigen consumptie gekocht worden, geen moeilijkheden 
op te leveren. 

Ondanks deze nadere uitwerkingen blijven er echter nog 
twee vragen over. Ten eerste: wie koopt de goederen die wel 
geproduceerd maar niet aan de consumenten verkocht wor¬ 
den? En ten tweede: wat gebeurt er als niemand deze goede¬ 
ren wil kopen of er genoeg van wil kopen? Deze vragen zijn 
het onderwerp van de rest van dit vijfde deel. 


22. HET PRODUKTIEAPPARAAT 
[a] 

Wie koopt in een geïsoleerde volkshuishouding de goederen 
die geproduceerd maar niet aan de consumenten verkocht 
worden? Dat wil zeggen: wie buiten de overheid? Want on¬ 
danks de economische activiteiten van de overheid kan er 
nog een discrepantie overblijven tussen het totale beschik¬ 
bare inkomen en de totale bestedingen aan consumptie. Een 
gedeeltelijk antwoord kan zijn dat handelaren en fabrikanten 
soms extra goederen opslaan, misschien omdat zij verwach¬ 
ten in de naaste toekomst grotere hoeveelheden te kunnen 
verkopen of hogere prijzen te kunnen vragen. Zulke netto- 
vermeerderingen van de voorraden aan grondstoffen of half¬ 
fabrikaten bij de ondernemingen zijn duidelijke voorbeelden 
van goederen die geproduceerd zijn, maar niet aan de con¬ 
sumenten verkocht en deze omschrijving geldt voor hen in 
speciaal opzicht. 
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In hoofdstuk 6 (Produktie) hebben we gezien dat zolang 1 
bijvoorbeeld de molenaar precies genoeg graan koopt om te 
vervangen wat hij tot meel vermaalt en dit aan de bakker te | 
verkopen, en zolang de bakker precies genoeg meel koopt 'j 
om aan te vullen wat hij gebruikt om brood te bakken en 
dat aan de consumenten te verkopen, de molenaar en de 
bakker alleen het equivalent produceren van de goederen 
die aan de consumenten worden verkocht en dat hun activi¬ 
teit geen discrepantie veroorzaakt tussen de hoeveelheden 
goederen die geproduceerd en die welke geconsumeerd wor¬ 
den. Alleen wanneer de molenaar zijn graanvoorraad ver¬ 
groot of de bakker zijn meelvoorraad, hebben zij iets gedaan 
dat ertoe kan bijdragen het verschil te overbruggen tussen 
wat de consument afneemt aan goederen en de goederen- 
produktie van de producent. 

In één opzicht is er geen wezenlijk verschil tussen de be¬ 
weegredenen die de molenaar en de bakker ertoe brengen 
graan en meel te kopen, en die welke hen ertoe brengen ■ 
maalapparatuur of bakmachinerieën aan te schaffen en ge¬ 
bouwen om ze onder te brengen. Dit alles wordt gekocht om 
het de ondernemingen mogelijk te maken hun zaken te drij¬ 
ven en eigenaars en werknemers een inkomen te verschaf¬ 
fen. De drijfveer is dezelfde, maar de overwegingen die de 
zakenman leiden bij zijn beslissingen of en wanneer hij zijn 
voorraad machines en gebouwen zal vergroten, zijn heel : 
andere. Wat anders is aan machines en gebouwen, is dat zij j 
een lange levensduur hebben. Zij zijn zo kostbaar dat als j 
hun levensduur niet zo lang was dat zij daardoor in staat j 
zijn dag na dag en jaar na jaar produktieve diensten te be- ! 
wijzen, geen ondernemer zich hun aanschaf zou kunnen ver¬ 
oorloven. De vraag hoeveel hun produktieve diensten waard : 
zijn, gerekend over een tijdvak van drie of zes of twaalf ! 
jaar, kan de ondernemer alleen met een gissing, maar niet 
met zekerheid beantwoorden. En zelfs wanneer hij aanneemt 
dat een bepaalde machine of gebouw zo en zoveel zal op¬ 
brengen gedurende de jaren van gebruik, dient hij nog meer 
te weten dan dit voordat hij precies kan berekenen hoeveel 
deze nieuwe aanschaf hem waard is, en kan beslissen of die 
hem dat waard is of niet, gegeven de door de fabrikant ervan 
berekende prijzen. Hierbij is ook de rentevoet van invloed: 
de prijs van toekomstig geld uitgedrukt in tegenwoordig 
geld, of tegenwoordig geld uitgedrukt in toekomstig geld. 
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Als ingewikkelde machines als weefgetouwen, draaibanken 
of drukpersen alleen éénmaal gebruikt zouden kunnen wor¬ 
den, zoals het meel waaruit een bepaald brood gemaakt 
wordt, dan zouden vervaardiging en gebruik van deze werk¬ 
tuigen slechts een verspilling veroorzakende omweg in het 
produktieproces betekenen. Alleen omdat zo’n machine die 
geholpen heeft om vandaag kleding of kranten te maken, 
vrijwel steeds even geschikt blijft om ook morgen en vele 
maanden en jaren lang gelijksoortige produktieve diensten 
te bewijzen, krijgen we van de machines uiteindelijk een hoe¬ 
veelheid produktieve diensten terug die te vergelijken is met 
wat wij er voor de vervaardiging aan besteed hebben. Er zijn 
misschien enkele gevallen waarin uitgebreide en kostbare 
voorbereidingen in één keer een kwantitatief grote produk- 
1 *e opleveren en op die wijze zichzelf onmiddellijk betalen. 
Dat kan het geval zijn bij het boren van een tunnel door 
een rots en het opblazen van de rots om er bouwmateriaal 
van te maken. Maar de overgrote meerderheid van de ma¬ 
chines is duurzaam: hun mogelijkheden tot het verlenen van 
produktieve diensten uit te putten vraagt een langdurig ge¬ 
bruik. Dat betekent dat als de vraag rijst zo’n machine wel 
of niet te gaan gebruiken, de ondernemer die de beslissing 
moet nemen, een aantal jaren vooruit moet kunnen zien en 
zich een denkbeeld moet trachten te vormen van de waarde 
van de diensten der machine, in een tijd waarin verandering 
in mode of een nieuwe uitvinding de markt voor zijn pro- 
dukt wellicht heeft gewijzigd of concurrerende produktie- 
methoden heeft doen ontstaan. 

Gezien van het standpunt van de leiders der ondernemingen, 
de ondernemers, die een markt voor een artikel scheppen, is 
allesbeheersend en onontkoombaar het feit dat de natuur der 
dingen het voor iedereen onmogelijk maakt om zelfs binnen 
ruime grenzen met zekerheid te weten hoeveel netto-winst 
een onderneming zal maken door een bepaalde machine of 
gebouw aan te schaffen, ja zelfs of het resultaat van deze 
investering niet in feite een verlies zal betekenen. Het kapi- 
laalgoed moet onmiddellijk betaald worden, maar het pro¬ 
duktieve nut ervan duurt meestal maanden en jaren, een 
! oekomst waarnaar de mens alleen maar kan gissen. De ver¬ 
wachtingen die men over de toekomst heeft, zijn geen dag¬ 
dromen die iedere grond, iedere duidelijke en redelijke basis 
missen. Anderzijds zijn ze ook niet gelijk te stellen met zeker 
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weten. Deze verwachtingen kunnen alleen gebaseerd worden 
op het heden - dat natuurlijk het verleden, voorzover dat ons 
beïnvloedt, ook inhoudt - en hoewel er geen enkele garantie 
of zelfs redelijke veronderstelling bestaat dat de vraagcon- 
dities, de mode en de smaak, de stand van de techniek en I 
de politieke situatie zullen blijven zoals ze zijn of zullen 1 
voortgaan zich te ontwikkelen in dezelfde richting en het- I 
zelfde tempo als tot nu toe, dringt deze wijze van veronder- 1 
stellen zich toch zeer snel op. Elke plotselinge verandering 
in de stand van zaken kan een nog veel ingrijpender ver- I 
andering in de verwachtingen veroorzaken. Verwachtingen j 
immers zijn een topzware bovenbouw op een voortdurend ] 
onvoldoende basis van bestaande feiten. Dit is een aan de 
natuur der dingen inherent tekort dat blijvend is, ongeacht 
hoe volledig en bijgewerkt onze kennis van het reeds be¬ 
staande ook is. Want dit kan ons nooit kennis verschaffen 
over wat zal gebeuren. Ieder afzonderlijk zal met groter of 
kleiner nauwkeurigheid en vanuit een ruimere of meer be¬ 
perkte visie zijn verwachtingen formuleren over de conse¬ 
quenties die de uitvoering van een of ander plan voor hem 
zou kunnen hebben. In het licht van deze consequenties maakt 
men zijn plannen op, maar willen zij slagen, dan moet ook I 
rekening gehouden worden met wat andere mensen doen en 
met wat de gevolgen daarvan zijn. Als ieders handelen niet 
die elementen bevat die door anderen daarin ondersteld wor¬ 
den, is het onvermijdelijk dat iemands plannen mis gaan. 

In het volgende hoofdstuk zullen we zien welke speciale 
soorten gebeurtenissen direct betrekking hebben op de toe- j 
komstverwachtingen der ondernemers die voor beslissingen i 
staan of zij wel of niet hun voorraad kapitaalgoederen moe¬ 
ten uitbreiden. Of deze gebeurtenissen invloed zullen uit- ' 
oefenen, hangt ervan af hoe de ondernemer de winst taxeert 
van een bepaalde machine, gebouw of ander hulpmiddel bij 
de produktie. Met winst wordt dan bedoeld het surplus van 
de vermoedelijke vermeerdering van het jaarlijkse inkomen, 
door verkoop der produktie verkregen, boven de getaxeerde 
uitgaven aan lonen, kosten van grondstoffen, energie, pacht 
enz. Tussen de omvang van deze te verwachten winst (ruw¬ 
weg als één geheel genomen) en het vinden van een ant¬ 
woord op de vraag of het de moeite waard is te betalen wat 
de machinefabrikant of de bouwer vragen, staat een nogal 
ingewikkelde wijze van berekening. 
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Nti'1 dat de molenaar uit ons eerder genoemde voorbeeld de 
fc osien van een vrachtwagen van een bepaald type aanchauf- 
m sloon, benzine, olie, banden, reparatie en verzekering op 
/ i().000 taxeert. Verder dat het gebruik van deze wagen 
!iui ƒ20.000 bespaart aan lonen van vier vrachtrijders en 
ui voer en verder onderhoud van vier paarden en wagens 
lu hij, doordat hij een vrachtwagen heeft, niet meer nodig 
heeft. Stel tenslotte dat hij meent dat de vrachtwagen drie 
M ir mee zal gaan en daarna een tweedehands waarde zal 
hrbben van ƒ 5000. Hoe zal hij deze schattingen hanteren 
i het beantwoorden van de vraag wat de hoogste prijs is 
v larop het voor hem nog juist rendabel is deze vrachtwagen 
te kopen? 

( «cdurende elk van deze drie jaar zal de vrachtwagen de 
molenaar, naar hij taxeert, een netto-winst van ƒ 10.000 op- 
li-veren, want de kosten van het bezorgen van zijn meel en 
tiet halen van graan zullen ƒ 10.000 per jaar minder worden 
tan anders het geval zou zijn geweest. En aan het eind van 
Me drie jaar ontvangt hij nog eens ƒ5000 door de vracht¬ 
wagen te verkopen. Betekent dit dat de wagen de molenaar 
ƒ 35.000 waard is, het bedrag van de winsten en de tweede¬ 
hands waarde samen? Niet helemaal. Laten we ons eerst 
'I vragen hoeveel contant geld de molenaar tot zijn beschik¬ 
king zou moeten hebben om in het eerste jaar ƒ 10.000 te 
kunnen verwachten, ƒ10.000 in het tweede jaar, nog eens 
ƒ 10.000 in het derde jaar en tenslotte ƒ5000. Als hij dit 
k'cld zou kunnen uitlenen tegen 10 procent per jaar, kan hij 
v erwachten ƒ 10.000 te ontvangen door ƒ9090 uit te lenen 
gedurende één jaar. Hij heeft het vooruitzicht ƒ 10.000 te 
ontvangen over twee jaar door ƒ 8260 uit te lenen. Want als 
hij ƒ 8260 gedurende één jaar uitleent, is de lener hem aan 
het eind van dat jaar ƒ 8260 plus 1/10 (10 procent) van 
ƒ 8260, samen ƒ 9090 schuldig. En wanneer hij, in plaats 
van het geld van de lener op te vragen ƒ 9090 nóg een jaar 
tegen 10 procent laat uitstaan, zal het bedrag aan het eind 
van dat tweede jaar ƒ 9090 plus 1/10 van ƒ9090 zijn, dat 
is ongeveer ƒ 10.000. 

Volgens precies dezelfde redenering kan hij het vooruitzicht 
hebben over drie jaar ƒ10.000 te krijgen door nu ƒ7514 
uit te lenen, en nog eens ƒ 5000 door nu ƒ 3754,50 uit te 
lenen. Door zo in het totaal ƒ28.618,50 in het heden uit te 
lenen, kan de molenaar precies dezelfde periodieke bedragen 
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ontvangen als hij schat te zullen ontvangen door aankoop en 
gebruik van de vrachtwagen. Aangenomen dat de rentevoet 
waartegen hij zijn contante geld kan uitlenen, 10 procent per 
jaar is, is bovengenoemd bedrag dus de prijs waartegen het 
voor hem nog juist rendabel is de vrachtwagen te kopen. 
Het principe dat ten grondslag ligt aan de hier geschetste 
wijze van berekening, is heel eenvoudig. Het kunnen be¬ 
schikken over jcontant geld is in verschillende opzichten ge¬ 
makkelijk en geeft de bezitter ervan een prettiger gevoel. 
Daarom is er een ‘prijs’ nodig om de bezitter van contant 
geld ertoe te krijgen er afstand van te doen in ruil voor een 
wissel of promesse. Deze prijs bestaat eenvoudigweg uit de 
belofte van de lener om na een bepaalde termijn een grotere 
som terug te betalen dan die hij heeft geleend. Wanneer dus 
contant geld tegen toekomstig geld wordt geruild, is de ruil¬ 
voet niet ƒ 1 tegen ƒ 1, maar bijvoorbeeld ƒ 0,95 in contant 
geld tegen ƒ 1 over een jaar. Deze ruilvoet betekent een 
rentevoet van ruim 5 procent per jaar. Zou de ruilvoet ƒ 0,90 
in contant geld zijn tegen ƒ 1 over een jaar, dan zou de 
rentevoet ruim 11 procent per jaar zijn en een rentevoet van 
25 procent per jaar zou de contante waarde van ƒ 1 in het 
heden ƒ 0,80 maken. 

Deze voorbeelden laten iets belangrijks zien. Hoe hoger de 
rentevoet, des te lager de contante waarde van de belofte 
een bepaalde som gelds na een zeker tijdsverloop te zullen 
betalen. Het voordeel nu dat de molenaar hoopt of verwacht 
te zullen behalen door de voorgenomen aankoop van een 
vrachtwagen, bestaat uit niets anders dan een reeks van af¬ 
betalingen. Zeker, het zijn geen geldsbedragen die anderen 
hem verschuldigd zijn, en er is ook niemand die ze op een 
of andere wijze garandeert. Zelfs - en dat is waar het vooral 
om gaat-staan de bedragen zelf niet helemaal vast. Maar 
zodra de molenaar voor zichzelf heeft vastgesteld hoe groot 
ongeveer de periodieke bedragen moeten zijn van zijn toe¬ 
komstige winst, dient hij zichzelf af te vragen wat de con¬ 
tante waarde is van die reeks en hoe hoger de rentevoet 
waartegen potentiële leners bereid zijn van hem te lenen, 
des te lager zal de contante waarde zijn van het bedrag dat 
onze molenaar zich voorstelt in de komende jaren met zijn 
vrachtwagen te verdienen. Dit laatste wil niet anders zeggen 
dan: wat de vrachtwagen hem waard is. Onze slotconclusie 
is dus dat als de rentevoet voortdurend grote schommelingen 
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/ou vertonen rondom het peil waarvan we hierboven uit¬ 
ingen, zeg van 10 procent, dat dan zijn beslissing al of niet 
tot aankoop van de vrachtwagen tegen een bepaalde prijs 
over te gaan, waarschijnlijk ervan zal afhangen of de fluc¬ 
tuatie in de rentevoet zijn hoogste of laagste punt heeft be¬ 
reikt. 

Wanneer we het logische hiervan inzien, moeten we onszelf 
direct afvragen in welke omstandigheden het beginsel dat 
beslissingen over wel of geen aankoop van machines en ge¬ 
bouwen door de rentevoet beïnvloed worden, praktische ge¬ 
volgen zal hebben. 

Wij gingen uit van een rentevoet van 10 procent per jaar en 
berekenden dat de contante waarde van een reeks van drie 
jaarlijkse bedragen van elk ƒ 10.000 te beginnen met het 
eerste jaar, ongeveer ƒ 24.860 was. Was de rentevoet 5 pro¬ 
cent per jaar geweest, dan zou de contante waarde ongeveer 
ƒ 27.230 geweest zijn. Deze enorme verandering in derente- 
standaard, van 10 tot 5 procent, betekent dus een verschil 
van slechts ƒ 2370 op een totaal van vele duizenden guldens. 
Mogen we aannemen dat betrekkelijk ondergeschikte veran¬ 
deringen, veroorzaakt door een normale schommeling in de 
rentestandaard zoals die binnen een tijdsbestek van enkele 
maanden kan voorkomen, bijvoorbeeld 1 procent meer of 
minder een merkbare invloed kunnen hebben op een beslis¬ 
sing die gebaseerd is - en dit moeten we vóór alles in het oog 
houden- op een reeks toekomstige bedragen aan winst die 
zelf louter op gissingen berusten? 

Om onaantrekkelijk gereken te voorkomen, zijn we in ons 
voorbeeld uitgegaan van drie jaarbedragen om daarmee het 
begrip contante of discontowaarde te verduidelijken. We 
hebben gezien dat als de toekomstige perioden zo kort zijn, 
elke normale verandering in de rentevoet slechts een te ver¬ 
waarlozen effect zal hebben op de tegenwoordige waarde 
van de daarin vallende bedragen en dientengevolge op hun 
totaal, de vraagprijs van het betreffende goed. Toch is dit 
van de grootste betekenis, omdat het hierom gaat wanneer 
het machines en andere fabrieksinstallaties van ingewikkelde 
structuur betreft. Er is apparatuur die er voortdurend aan 
blootstaat dat haar vermogen om winst te maken, teniet ge¬ 
daan wordt door de uitvinding van een economischer werk¬ 
wijze of een beter produkt. Een nieuwe uitvinding of ont¬ 
dekking vraagt uiteraard enige tijd om algemeen aanvaard 
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en toegepast te worden, en in die tussentijd zijn de fabrikan¬ 
ten van bestaande produkten, vervaardigd door machines 
van een bestaand model, enigszins gewaarschuwd. De situatie, ] 
de gebeurtenissen en het nieuws van heden werpen enig | 
licht op de naaste toekomst, in sommige opzichten misschien 
voor één, twee of drie jaar. Maar wie kan enige redelijke 
gissing maken voor wat daarna komt? Daarom houdt de 
ondernemer in de praktijk ook geen enkele rekening met 
een eventuele capaciteit om winst te maken van een kapi¬ 
taalgoed, wanneer de termijn langer dan twee of drie jaar 
is. Alles wat hij ervan verwacht, moet er in de eerste twee 
of drie jaar van het gebruik uitkomen. Maar dit houdt 
natuurlijk in dat zelfs een machine die technisch wel dertig 
jaar in perfecte conditie kan blijven, economisch beschouwd 
wordt als slechts gedurende weinig jaren winst op te leveren. 
Daardoor is de invloed van normale schommelingen in de 
rentestandaard op de vraagprijs van zo’n machine te ver¬ 
waarlozen. 

Maar machines en andere fabrieksoutillage zijn slechts één 
soort kapitaalgoederen. Allerlei gebouwen, wegen, havens, 
pijpleidingen en bossen maken ook deel uit van het duur¬ 
zame produktieapparaat van een volkshuishouding en vele 
van deze soorten kapitaalvoorraad zijn in ’t geheel niet in 
dezelfde mate onderhevig aan de onzekerheid over hun nut 
en winstcapaciteit in een verder verwijderde toekomst als 
machinerieën. Als wij nu in plaats van het voorbeeld van 
een machine die technisch al binnen enkele jaren na aan¬ 
koop versleten kan zijn, een woonhuis nemen dat, naar we 
redelijkerwijs kunnen aannemen, gedurende zestig of tachtig 
jaar waardevolle diensten kan bewijzen. We hebben berekend 
dat een verandering in de rentevoet van 4 op 2 procent per 
jaar de discontowaarde van een reeks van tachtig jaarlijkse 
termijnen van ƒ 1000 ieder van ƒ 24.000 op ƒ 40.000 brengt. 
Als tienduizenden mensen zichzelf afvragen of, gegeven een 
bepaald bedrag aan bouwkosten, het voor hen rendabel is 
een huis te kopen, dan kan het niet anders of een groot ver¬ 
schil in de contante waarde in het heden van deze in de toe¬ 
komst te verwachten produktieve diensten moet in de over¬ 
grote meerderheid der gevallen hun beslissing beïnvloeden, 
wat een belangrijke weerslag heeft op de hoeveelheid goede¬ 
ren die anders dan voor onmiddellijke consumuptie verkocht 
worden. 
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* i illcn nu twee met elkaar samenhangende vragen bij de 
lp/» i opkomen. De eerste is hoe een verandering in de rente- 
*oc t voor geldleningen de contante waarde in het heden van 

* n reeks periodieke betalingen zoveel sterker beïnvloedt 

* meer die reeks zich tot ver in de toekomst voortzet, dan 
*-«ii neer zij dichter bij het heden ligt. En ten tweede: wat 
f riirt er met de contante waarde van een termijnbetaling 

* -M neer we onderstellen dat de vervaldatum verder weg 
komt te liggen? 

Om te berekenen hoeveel terugbetaald moet worden over 
ti n jaar, wanneer er nu 100 eenheden geleend worden tegen 
' piocent, d.w.z. tegen 1/20 per jaar, tellen we bij het oor- 
»lumkelijke bedrag van de lening 1/20 ervan op, of -wat 
Oj> hetzelfde neerkomt - vermenigvuldigen dat bedrag met 
100. Om te berekenen hoeveel 105 eenheden over een 
)• i nu contant waard zijn, vermenigvuldigen wij de 105 
nheden met 100/105, waardoor wij natuurlijk weer de 
- spronkelijke 100 eenheden als uitkomst krijgen. Loopt 
i- lening over twee jaar in plaats van één, dan moet de 
•i menigvuldiging met 105/100 om het eindbedrag van de 
'huid te krijgen, twee maal gebeuren. Eén keer om van het 
- v>i spronkelijke leningsbedrag de waarde over een jaar te 
krijgen, en de tweede keer om van dit laatste bedrag de 
iurde over twee jaar te krijgen. Om de contante waarde te 
i ’ c rekenen van een bedrag dat over twee jaar verschul¬ 
digd is, vermenigvuldigen we het tweemaal met 100/105, 
en maal om het bedrag te krijgen dat over één jaar ver- 
ehuldigd is en nog eens om van dat bedrag de huidige con- 
1 nte waarde te berekenen. Zou de looptijd drie jaar zijn, 
d in zouden we drie maal moeten vermenigvuldigen. We 
moeten evenveel malen vermenigvuldigen als de looptijd 
i.iren telt. Maar iedere keer dat wij die vermenigvuldiging 
mtvoeren, berekenen we de rentevoet mee die zo dus extra 
invloed krijgt. Hoe verder weg daarom de vervaldag van de 
o huid ligt, des te groter zal de proportionele verandering 
/ijn die een wijziging in de rentevoet in de contante waarde 
van die schuld veroorzaakt. 

Het gaat echter niet om de proportionele maar om de abso¬ 
lute verandering in de discontowaarde van ieder toekomstig 
hedrag, want de vraagprijs van een goed is de som van al 
deze contante of discontowaarden, en een verandering in de 
vraagprijs - die plaats heeft wanneer de rentevoet zich wij- 
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zigt-is niets anders dan de som van de absolute bedragen 
der veranderingen in de contante waarde. Terwijl dus de 
contante waarde van een termijnschuld een proportioneel 4 
grotere verandering ondergaat naarmate de termijn langer] 
is, geldt dit in het geheel niet altijd voor de absolute grootte 
van de verandering. De contante waarde immers van een 
schuld met zeer lange looptijd is in verhouding tot de hoofd¬ 
som relatief zo klein dat zelfs een proportioneel grote ver¬ 
andering van weinig invloed is. Naarmate de vervaldata 
dichterbij komen, wordt de proportionele verandering ge¬ 
ringer, maar wat verandert, wordt groter. Waar zal dus het 
absolute netto-effect het grootst zijn? Dat zal het geval zijn 
bij een tijdsduur die, in jaren gerekend, de reciproque (het 
omgekeerde) is van de rentevoet over dat jaar, weergegeven 
door een breuk. Als dus bijvoorbeeld de rentevoet over een 
jaar 1/20 is (5 procent) en, zeg 4% procent wordt, dan zal 
de grootste absolute verandering in de contante waarde van 
een gegeven bedrag met een looptijd van zo en zoveel jaren, 
plaatsvinden als die looptijd twintig jaar is. 


[b] 

In dit hoofdstuk hebben wij twee factoren bezien die de 
vraagprijs van kapitaalgoederen met een lange levensduur 
bepalen. De eerste is dat de waarde van deze kapitaalgoede¬ 
ren afhangt van een schatting van de in de komende jaren 
te verwachten situatie: of er voor het produkt een ruimere 
markt te vinden zal zijn of juist het tegengestelde; of er al 
dan niet betere apparatuur moet worden uitgevonden om het 
produkt te vervaardigen. De tweede factor is dat de waarde 
van een kapitaalgoed afhangt van alternatieve bestedings¬ 
mogelijkheden in het heden voor het bedrag dat wij voor het 
kapitaalgoed uitgeven. Met andere woorden: of de rentevoet 
waartegen in het heden geld kan worden uitgeleend, relatief 
hoog of laag is. Wij hebben gezien dat deze twee factoren 
op een of andere manier met elkaar samenhangen. Als dc 
toestand en de gebeurtenissen van over drie of vier jaren de 
ondernemer te onzeker lijken, zal hij afzien van elke winst 
die het kapitaalgoed in die verder weg liggende jaren zou 
kunnen opleveren, en alleen rekening houden met wat het ir 
de eerste drie of vier jaar zal opbrengen. De invloed van de 
hoogte van de rente zal op deze wijze waarschijnlijk zo gere- 
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é\ crd worden dat wijzigingen niet van invloed zijn op zijn 
sing al dan niet in een kapitaalgoed te investeren. Maar 
n«’ ’ ccns: een hoge rentestandaard zal op zichzelf de con- 
waarde van de in een tamelijk ver verwijderde toe- 
lu nist te verwachten winsten zo sterk reduceren dat deze 
( komst geen rol meer zal spelen in de berekeningen van 
de ondernemer. 

I v/e twee factoren kunnen gecombineerd worden als we van 
de veronderstelling uitgaan dat de ondernemer zijn wan- 
">uwen in deze verder liggende toekomst uitdrukt door bij 
i- marktrente een risicopremie op te tellen die er rekenkun- 

precies uitziet als de rentevoet zelf, zodat hij verwachte 

* i m sten disconteert tegen bijvoorbeeld 33 procent in plaats 
mi 5 of 7. Laten we deze combinatie van marktrente en 
i k opremie de totale rentevoet noemen. Onder de periodiek 
,r verwachten bedragen aan winst zal het bedrag waarvan 
h* contante waarde de grootste absolute (niet proportionele) 

i ndering ondergaat tengevolge van een gegeven beperkte 
i indering in de totale rentevoet per jaar, dat zijn waarvan 
i toekomstige looptijd de reciproque is van de totale rente- 
per jaar. Als die totale rentevoet-de combinatie dus 
ni marktrente en risicopremie - 33 procent per jaar is, zal 

• n verandering van bijvoorbeeld 32 procent het grootste 

II cct hebben op de contante waarde van bedragen met een 
nnptijd van drie jaar. Want 33 procent is ongeveer 7 3 en 
’ mneer we deze breuk omdraaien, krijgen we 3. Ervan uit 
c gaan dat de ondernemer een hoge risicopremie berekent 

ui bijvoorbeeld 25 of 30 procent per jaar, is vrijwel het- 
*‘11 de als te zeggen dat hij geen rekening houdt met de j aren 
' ider weg dan de komende drie of vier of vijf. We kunnen 
'i'k gemakkelijk inzien dat een zeer grote verandering in de 
rn te voet van, zeg 5 naar 4 procent per jaar een relatief 
I ine proportionele verandering teweeg zal brengen in de 
’iale rentevoet, bijvoorbeeld van 33 tot 32 procent. En het 
i duidelijk dat deze laatste verandering waarschijnlijk niet 
HTkbaar de vraagprijs van het kapitaalgoed zal beïnvloe- 
‘ ii. Want dit ‘merkbaar’ zal ongetwijfeld afhangen van de 
i <‘portionele verandering in de discontowaarde der ver¬ 
achte winsten. 
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23. DE PRODUKTIEOMVANG 


[a] 

De produktieomvang van een bepaald goed is het aantal eeiw 
heden dat er in een bepaalde tijdseenheid van geproduceerd 
wordt. Om die omvang snel met een groot percentage te 
vergroten, moet gewoonlijk het bestaande machinepark in¬ 
tensiever gebruikt worden en minder tijd worden besteed 
aan het onderhoud ervan, waardoor de slijtage dus snelle! 1 
verloopt. Misschien moeten ook minder efficiënte machines* 
die al af gedankt waren, weer in bedrijf gesteld worden. Er 
moet overgewerkt worden of er moet gewerkt worden in 
twee ploegen, met wat dat meebrengt aan extra loonkosten. 
Er moeten extra arbeidskrachten aangetrokken worden die 
hetzelfde verdienen als zij die reeds in het bedrijf werken, 
maar minder geschoold en ervaren zijn. Tegelijk daar¬ 
mee moeten er hoge prijzen betaald worden voor schaars© 
grondstoffen. Wanneer de produktie met gelijke eenheden 
groter wordt, zullen de totale kosten meer dan evenredig 
toenemen: marginale kosten zijn een toenemende functie 
van het produktievolume. Maar dat volume wordt alleen! 
met een eenheid vergroot als verwacht wordt dat de netto- 
opbrengstvergroting tenminste even groot is als de toename 
van de totale kosten. Bij volkomen concurrentie is het be¬ 
drag waarmee één geproduceerde eenheid meer de netto- 
opbrengst doet toenemen, niets anders dan de prijs per 
eenheid van dat goed. Dat wil zeggen: de prijs per eenheid 
die juist voldoende is om een bepaalde produktieomvang 
rendabel te maken, is gelijk aan de marginale kosten ervan 
en zal hoger zijn naarmate de produktieomvang groter is. 

In hoofdstuk 22 zagen we welke overwegingen de prijs be- 
invloeden waarbij een bepaalde ondernemer het nog renda¬ 
bel zal vinden een bepaalde machine of ander kapitaalgoed 
aan te schaffen. Bij machines van een willekeurig type zal 
elke ondernemer weer tot andere cijfers komen bij de bepa¬ 
ling van zijn persoonlijke vraagprijs. Een gegeven aanbod- 
prijs voor machines van een bepaald type zal tot bestellingen 
leiden van alle ondernemers die op een bepaald ogenblik 
bereid zijn vraagprijzen te bieden die hoger zijn of even hoog 
als de aanbodprijs. Het is redelijk te stellen dat die machines 
besteld en geproduceerd zullen worden in zo’n aantal per 
gegeven tijdseenheid, dat de aanbodprijs precies op dat peil 





uit waarop alleen dit aantal bestellingen gestimuleerd wordt, 
c werking van het prijsmechanisme waardoor volgens 
<* veronderstelling produktieomvang en prijs van een 
pitnalgoed worden bepaald, is precies dezelfde als die 
'door produktieomvang en prijs van een verbruiksgoed 
l> i;i!d worden. Hoe hoger de prijs, des te groter het aanbod 
i dos te kleiner de vraag zal worden. Er bestaat dus een 
m i ' die de vraag doet afnemen tot hij gelijk is aan het aan- 
• *d, of die het aanbod vergroot tot het gelijk is aan de 
i.iag, of nog waarschijnlijker beide tegelijk doet. 

1 ichines en andere fabrieksinstallaties zijn niet alleen nodig 
nneer het gaat om een netto-vergroting van hun in het 
‘ drijf gebruikte hoeveelheid, maar ook ter vervanging van 
rlijksoortige machines die versleten zijn of zo verouderd 
in in vergelijking met machines van een nieuwer type dat 
i| economisch als versleten moeten worden beschouwd. 
M i ar op de vraag naar machines in deze beide gevallen zijn 
de beschouwingen van het vorige hoofdstuk van toepassing. 
KIs onze molenaar bemerkt dat zijn maalmachine versleten 
idan is het verschil dat een nieuwe machinerie voor zijn 
Miistverwachting betekent, het verschil dat bestaat tussen 
het wel of niet kunnen voortzetten van zijn bedrijf. Maar 
Is hij hoort dat er een efficiënter machine is uitgevonden 
die bedrijfseconomisch veel voordeliger is dan zijn tegen¬ 
woordige machine, zal hij het winstgevender vinden om de 
machine die hij in gebruik heeft, weg te doen en de nieuwe 
i;m te schaffen. Ook is denkbaar dat de meelprijs door rui¬ 
mer vraag een stijgingstendens vertoont en de molenaar 
daardoor de mogelijkheid ziet van een lonend gebruik van 
ccn extra machine die hem tot produktievergroting in staat 
/al stellen. Al deze omstandigheden hebben gemeen dat zij 
oen motief opleveren voor aankoop van het kapitaalgoed, 
een motief in de vorm van winstverwachting. 

I aten we de individuele vraagprijs die hoog genoeg ligt om 
tot het bestellen van een bepaalde machine te leiden, de 
effectieve individuele vraagprijs noemen. Denken we ons 
verder onze ondernemers in, gerangschikt naar afdalende 
volgorde van hun individuele vraagprijzen. Dan zal er een 
laagste effectieve vraagprijs zijn en hoe lager die is, des te 
groter de stroom van bestellingen, dat wil zeggen het aantal 
machines dat per tijdseenheid besteld wordt. Hoe groter de 
stroom van bestellingen, des te hoger de aanbodprijs, en wij 
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hebben betoogd dat de geproduceerde hoeveelheid goederen! 
altijd zal tenderen naar het gelijk maken van de aanbodprij*! 
en de laagste effectieve individuele vraagprijs. Er is nog ecnl 
andere wijze om deze gelijkheid te beschouwen en weer te 1 
geven die in de economische literatuur vaak gebruikt wordt I 
en die wij nader dienen te beschouwen. Wij gaan ervan uit f 
dat een ondernemer voor het berekenen van zijn individuele 1 
vraagprijs rekening houdt met de rentevoet op de kapitaal»! 
markt om de contante waarde te berekenen van de in de j 
toekomst te verwachten periodieke winsten. Als nu de aan-1 
bodprijs van een bepaalde machine gelijk is aan de laagste j 
effectieve individuele vraagprijs, is het duidelijk dat deze! 
zelfde marktrentevoet bij het berekenen van de contante J 
waarde van toekomstige winsten, deze waarde gelijk maakt 
aan de aanbodprijs. Maar veronderstel dat op een gegeven 
moment de prijzen van vraag en aanbod niet aan elkaar 
gelijk zijn. De dan geldende marktrentevoet, die immers dc 
contante waarde van de verwachte winst gelijk maakt aan 
de vraagprijs, zal die dan niet gelijk maken aan de aanbod-; 
prijs. Toch kunnen we wel aangeven hoe hoog de rentevoet 
zal worden om gelijkheid met de aanbodprijs te krijgen, j 
Deze denkbeeldige of onderstelde rentevoet is de marginale | 
efficiëntie van het kapitaal. Te zeggen dat de prijzen van 
vraag en aanbod aan elkaar gelijk zijn, wil zeggen dat de 
marginale efficiëntie van het kapitaal gelijk is aan de gel¬ 
dende rentevoet op de kapitaalmarkt. 

Tot nu toe heeft in dit hoofdstuk ons betoog zich beperkt 
tot één bepaald type machine. Maar het is duidelijk dat als 
de marginale efficiëntie van kapitaal dat in één bepaald 
soort machine of installatie gestoken is, hoger belooft te 
worden dan dat wat in andere is geïnvesteerd, er dan bij de 
ondernemers een tendens zal zijn hun geldkapitaal te inves¬ 
teren in kapitaalgoed van deze meer belovende soort, eerder 
dan in andere. En op die wijze zal de aanbodprijs van dit 
soort kapitaalgoed stijgen in vergelijking met de aanbodprijs 
van andere. Maar wanneer de aanbodprijs zou stijgen, zou 
de marginale efficiëntie van het erin geïnvesteerde kapitaal 
dalen. Want hoe hoger de aanbodprijs, des te kleiner het 
discontoverschil dat nodig is om de contante waarde van een 
reeks te verwachten winsten te verkleinen tot het gelijk is 
aan de prijs van het aanbod. Er zal dus altijd een tendens 
bestaan de marginale efficiëntie van kapitaal gelijk te doen 



n voor alle soorten kapitaalgoederen, in welk soort pro¬ 
nt iu proces en in welke tak van industrie zij ook gebruikt 
muien, behalve-en dit is een zeer belangrijke restrictie- 
i 'over de onzekerheid in winstverwachtigen in sommige 
*ki i n groter is dan in andere. Wij kunnen dus terecht spre- 
ii van dé marginale efficiëntie van kapitaal, zonder dit 
K r te moeten omschrijven door naar een bepaalde soort 
i’iiaalgoed te verwijzen. Er zal onder ondernemers altijd 

• I iele scala van verschillende individuele vraagprijzen zijn 
hm een bepaald soort kapitaalgoed. Maar er zal ook een 

i K ns bestaan de laagste individuele vraagprijs voor iedere 

• > aderlijke soort kapitaalgoed zo te maken dat de over- 
ikomstige marginale efficiëntie van het kapitaal voor al 

c verschillende soorten gelijk is. 

* 1 1 kunnen we in het algemeen zeggen over de marginale 
! Iicientie van kapitaal? Voor elke soort kapitaalgoed geldt 
«t hoe groter de produktieomvang ervan is, des te lager de 
i n ginale efficiëntie van het erin geïnvesteerde kapitaal. 

> o Is doordat de aanbodprijs van dat kapitaalgoed hoger zal 

Tii, deels omdat de verwachte snelle vergroting van de 
•naad onderling verwisselbare eenheden van dit soort 
i pi taalgoed de verwachtingen op het behalen van hoge 
msten op elke eenheid zal doen afnemen. In hoeverre 
iat een dergelijke redenering op voor een gelijktijdige alge- 
uTie vergroting van de opbrengsten van de meeste soorten 
i|'i taalgoederen? 

"ïi gelijktijdige algemene vergroting van de hoeveelheden 
I** van de meeste soorten kapitaalgoederen per tijdseenheid 
"iden geproduceerd, zal zelfs een nog sterkere uitwer- 
ing hebben op de aanbodprijs van iedere afzonderlijke 
H>rt kapitaalgoed, dan het geval zou zijn wanneer alleen de 
'hrengst van deze soort zou toenemen. De onderlinge wed- 
r immers van een beperkt aanbod van arbeidskrachten, 
"iidstoffen en allerlei faciliteiten die alle ondernemingen 

* verschillende soorten kapitaalgoederen produceren, tege- 
i k ertijd nodig hebben, zal de geldprijzen van deze produk- 
middelen doen stijgen en daarmee de aanbodprijzen van 
i k apitaalgoed dat zij produceren. Maar er dient ook reke- 
ng gehouden te worden met een tegeneffect dat nauwelijks 

geen rol speelt als slechts één soort machine in grotere 
h veelheden vervaardigd wordt. Dit tegeneffect ontstaat 
H»r de vergroting van het totale beschikbare inkomen dat 
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overeenkomt met de door ons veronderstelde vergroting v»ffl 
de produktie door alle soorten kapitaalgoederen. In hoofd«l 
stuk 21 (Besparingen) zagen we dat als het totale beschik*! 
bare inkomen van de volkshuishouding groter wordt, zowel 
de besparingen als de uitgaven aan consumptiegoederen zuM 
len toenemen. Maar deze laatste verandering wijzigt de hclfj 
marktsituatie en stelt de industrie in staat om dezelfde hoe«j 
veelheden consumptiegoederen als voorheen te verkopen 
tegen hogere prijzen, en grotere hoeveelheden tegen dezelfde 
prijzen, wat een sterke stimulans is om meer kapitaalgoede-! 
ren te bestellen. Wanneer dus, om welke reden ook, de pro¬ 
duktie van kapitaalgoederen - gemeten naar de waarde erv;m 
in vaste prijzen - wordt uitgebreid, zal de daarna ontstane 
situatie een soort inherente neiging hebben zichzelf te be¬ 
stendigen of zelfs een verdere verandering in dezelfde rich¬ 
ting te veroorzaken. De mate van deze neiging hangt deels 
af van de reacties der economische individuen op de ver- 1 
groting van hun beschikbare inkomen en deels van het ant¬ 
woord der ondernemers op een vergrote vraag naar hun 
produkten. En dit laatste antwoord zal op zijn beurt afhan¬ 
gen van de mate waarin hun bestaand machinepark en 
andere fabrieksinstallaties reeds bezet zijn door de extra 
vraag naar consumptiegoederen. 

We kunnen dus niet zonder meer zeggen dat de marginale 
efficiëntie van kapitaal een afnemende functie is van het 
produktievolume van kapitaalgoederen in het algemeen. 
Wanneer er grotere hoeveelheden van allerlei soorten ma¬ 
chines en gebouwen per tijdseenheid worden geproduceerd, 
zullen daardoor de aanbodprijzen ervan stijgen, maar daar¬ 
door ook de vraagprijzen. We zouden ons kunnen afvragen 
of er wellicht een punt is waarop de produktieomvang van 
kapitaalgoederen in het algemeen in evenwicht kan komen 
en blijven. Maar het is moeilijk in deze materie rechtstreeks 
te willen zoeken naar een evenwicht van tegengestelde krach¬ 
ten. De vraagprijzen van fabrieksinstallaties, van kapitaal¬ 
goederen in het algemeen, worden in sterke mate door fac¬ 
toren bepaald waarvan één juist de vermeerdering van de 
reeds aanwezige voorraad van die kapitaalgoederen is. 

Er zijn echter twee heel andere factoren die in het bijzonder 
van belang zijn voor het stimuleren van een grotere produk¬ 
tie van kapitaalgoederen. De ene is de vooruitgang in het 
technisch kunnen die de vervanging van bestaande machines 


*»» p l'iklicprocessen door efficiëntere bevordert, of het in 
Iwiti i stellen van installaties voor geheel nieuwe produkten. 
|li t « ede factor is de bevolkingstoename die extra voor- 
t»iiieen nodig maakt aan huizen, scholen, ziekenhuizen, 

* ii ^ Is, schouwburgen, benzinestations enzovoort. 

[b] 

Mfi I eyrip marginale efficiëntie van kapitaal is een voor- 
fcp« ld van een tendens die kenmerkend is voor alle takken 
tan dc economische wetenschap, namelijk een soort atoom- 
l« f ' te scheppen waarin een heel complex van uiteenlopende 
iditen tot één krachtige maar gevaarlijke uitdrukking is 
i m m ngebracht. Het is niet moeilijk de formele betekenis 
tun liet begrip marginale efficiëntie van kapitaal uit te leg- 
I i ils men het aanduidt als een soort schaduw-rentevoet die 
mei te onderscheiden is van de marktrentevoet wanneer de 
•«ui odprijs van kapitaalgoederen gelijk is aan de vraagprijs. 

’ i r zodra wij dit begrip nader bezien, rijzen tal van inge- 

* ik kolde vragen. In de eerste plaats zijn er talloze verschil- 
Irndo soorten kapitaalgoederen en wij moeten er telkens een 
i< gelijk bekijken om onze redenering doeltreffend te maken. 
Uil elke afzonderlijke soort kapitaalgoed is het redelijk te 
* 1 1 loken van dé aanbodprijs. Maar hoe zit het met de vraag¬ 
prijs? Wiens vraagprijs? Goederen waarvan de waardebepa- 
Mi ’ zo afhankelijk is van toekomstgissingen, moeten voor 

i schillende mensen een verschillende betekenis hebben en 
- i zal dus een lange reeks uiteenlopende vraagprijzen be- 
u.in. Bij de verklaring van het begrip marginale efficiëntie 
.m kapitaal is het daarom noodzakelijk hier erop te wijzen 
kil de effectieve vraagprijs die is waarbij de vraagprijs gelijk 
i. aan de prijs van het aanbod, bij een gegeven produktie- 
olume. Toch zal voor iedere afzonderlijke ondernemer zijn 
vigen vraagprijs voor een bepaald kapitaalgoed niet los staan 

* an de totale opbrengst van dat kapitaalgoed. Hoe groter 
ileze opbrengst, des te groter de hoeveelheid die van dit 
kapitaalgoed in een bepaalde tijdseenheid zal worden ver¬ 
vaardigd, en des te sterker de te verwachten mededinging 
die de aan te schaffen machinerieën kunnen verwachten van 
concurrerende machines en fabrieken. We kunnen dus een 

chema samenstellen waarin de effectieve vraagprijs voor 
elk soort kapitaalgoed een functie is van de opbrengst. De 
marginale efficiëntie van kapitaal in het algemeen, dat wil 
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zeggen van geldkapitaal dat beschikbaar is voor investering j 
in een kapitaalgoed, moet beschouwd worden als een functie 1 
van de opbrengst van kapitaalgoederen in het algemeen, ge- ! 
meten naar hun waarde bij constante prijzen (voorzover 
mogelijk tenminste). In dit schema van opbrengstwaarden, ] 
elk overeenkomend met een reeks verschillende hypothetische 
marginale-efficiëntiewaarden, kunnen we die marginale-effi- ( 
ciëntiewaarde aanwijzen die gelijk is aan de veronderstelde j 
geldende rentevoet, en op die manier de produktie van kapi¬ 
taalgoederen bepaalt, dat wil zeggen het tempo waarin de j 
kapitaalgoederenvoorraad van de volkshuishouding vernieuwd j 
wordt. Als we van deze hoeveelheid bruto-investeringen af¬ 
trekken wat nodig is om de lopende waardevermindering te j 
compenseren, krijgen we het totaal aan netto-investeringen: 
het tempo van de groei van of de verbeteringen in de kapi¬ 
taalgoederenvoorraad der volkshuishouding. 

Dit mechanisme is op zichzelf al gecompliceerd, maar we 
hebben het nog niet gehad over een element dat in de indi¬ 
viduele vraagprijzen van verschillende soorten kapitaalgoed j 
zit, namelijk het oordeel van de afzonderlijke ondernemer 
over en als reactie op het onzekerheidselement in zijn schat- j 
tingen van de toekomstige capaciteit van zijn kapitaalgoed j 
om winst te maken. Als wij zeggen dat de produktie van , 
kapitaalgoederen in het algemeen zal tenderen naar een peil 
waarop de marginale efficiëntie van kapitaal gelijk is aan de j 
rentevoet, maakt het voor de betekenis en de waarde van ;j 
deze redenering een enorm verschil in welke mate onzeker- j 
heid aan de marginale efficiëntie van kapitaal inherent is. j 
Niettemin is het idee van de marginale efficiëntie van kapi- : 
taal en haar gelijkheid met de rentevoet op de kapitaalmarkt I 
als gedachtenconstructie een bondig en krachtig hulpmiddel 
voor hen die in staat zijn het met het nodige voorbehoud en 
restrictie te hanteren bij het analyseren van de omvang van 
de investeringen en de werkgelegenheid in verschillende om¬ 
standigheden en bij uiteenlopende regeringsmaatregelen. 


24. DE VRAAG 
[a] 

In de drie voorgaande hoofdstukken hebben we gezien dat 
het proces van vermeerdering en verbetering van de kapi- 
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taalgoederenvoorraad van een volkshuishouding uit twee 
processen bestaat: één samengesteld uit de activiteiten van 
alle mensen gezamenlijk in hun kwaliteit als ontvangers van 
en beschikkers over inkomen; het tweede bestaande uit som¬ 
mige mensen in hun kwaliteit van ondernemers die als zo¬ 
danig beslissingen nemen. Wil een bepaalde voorraad in een 
gegeven tijdseenheid groter worden, dan moet in die tijd de 
waarde van de geproduceerde goederen de geconsumeerde 
overtreffen. Twee dingen zijn hiervoor nodig: enerzijds moe¬ 
ten de afzonderlijke verschaffers van produktieve diensten 
bereid zijn iets meer inkomen te verdienen dan zij nodig 
hebben voor consumptieve uitgaven. En anderzijds moet de 
ondernemer bereid zijn iets meer te produceren dan hij aan 
de consumenten hoopt te kunnen verkopen. Het is boven¬ 
dien duidelijk dat hoewel deze twee processen van elkaar 
onderscheiden zijn in die zin dat zij door verschillende soor¬ 
ten mensen in gang gezet worden, zij in een andere beteke¬ 
nis een en hetzelfde proces zijn, gezien van twee verschil¬ 
lende kanten. Het totale inkomen van alle inkomentrekkers 
is eenvoudigweg de totale waarde per tijdseenheid van alle 
geproduceerde goederen en diensten. Het totaal aan con¬ 
sumptieve uitgaven is niets anders dan de totale waarde per 
tijdseenheid van gebruikte goederen en diensten. Het verschil 
tussen inkomen en consumptieve uitgaven en het verschil 
tussen produktie en consumptie, elk volgens een vaste waarde- 
eenheid gemeten, zijn twee namen voor hetzelfde begrip en 
kunnen niet anders dan gelijk zijn als ze berekend worden 
vanuit onderling samenhangende data. Waarom worden ze 
dan onderscheiden? Omdat ze pas vanuit die data berekend 
kunnen worden als het tijdsverloop waarin zij plaatsvonden, 
al in het verleden ligt. Echter moeten we, om te begrijpen 
hoe groot zij zijn in een bepaalde tijdseenheid naar de con¬ 
stellatie kijken aan het begin van die tijdsperiode, voordat 
alles waaruit het hele proces van rijkdomvermeerdering be¬ 
staat, inderdaad heeft plaatsgevonden. Aan het begin van de 
betreffende tijdseenheid zijn deze activiteiten en hun gevol¬ 
gen niets anders dan verwachtingen van een grote hoeveel¬ 
heid afzonderlijke individuen. Tellen wij alle bedragen bij 
elkaar op die de inkomentrekkers gedurende dit tijdsbestek 
na het doen van hun consumptieve uitgaven trachten over 
te houden, en bovendien de waarde van de goederen die de 
ondernemers verwachten in ditzelfde tijdsbestek meer te pro- 
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duceren dan wat zij aan de consumenten verkopen, is er dan 
enige reden om aan te nemen dat deze twee totalen aan | 
elkaar gelijk zullen zijn? Dat is niet het geval. Daarom maken j 
we een essentieel onderscheid tussen de twee gezichtspunten 
van waaruit de economische activiteiten in elk tijdsbestek kun¬ 
nen worden beschreven: het gezichtspunt van waaruit wc 
aan het begin van een periode bezien wat we kunnen ver¬ 
onderstellen dat verschillende mensen in die periode zullen 
doen; en dat aan het eind, van waaruit we, althans in prin¬ 
cipe, wat er in die periode gebeurd is uit de schriftelijke ge¬ 
gevens zo kunnen nagaan dat er een duidelijk samenhangend 
beeld ontstaat. Hoeveelheden die men aan het begin van de 
periode heeft berekend, worden ex ante genoemd, en die 
welke aan het eind van dezelfde periode worden berekend, 
heten ex post. Deze termen en de eenvoudige maar hoogst 
belangrijke onderscheiding die zij maken, zijn geïntroduceerd 
door de Zweedse econoom Gunnar Myrdal die daarmee 
vaste vorm gaf aan de belangrijke bijdrage van Zweden aan 
de economische theorie: die van het aanwijzen van de cen¬ 
trale betekenis van de idee van de verwachtingen. Knut 
Wicksell aan het eind van de negentiende eeuw, Erik Lin- 
dahl en Gunnar Myrdal in de jaren dertig van deze eeuw 
zijn de grondleggers van de Zweedse school. 

Er is nog een onderwerp waarop we eerst onze aandacht 
moeten richten (we hebben het er in de hoofdstukken 6 en 
11 al over gehad) voor we ons gaan bezighouden met het 
belangrijkste onderwerp van dit hoofdstuk, het analyseren 
van de samenhang tussen de groei van de rijkdom en de 
grootte van het produktievolume als totalen. Hierboven heb¬ 
ben we de waarde van de in één jaar geconsumeerde goede¬ 
ren afgetrokken van de in die tijd geproduceerde, en evenzo 
de consumptieve bestedingen over een jaar afgetrokken van 
het inkomen in dat jaar. We hebben daaraan toegevoegd dat 
als we deze vier grootheden beschouwen aan het eind van 
dat jaar, de twee verschillen die we dan vinden - de een noe¬ 
men we netto-investering, de ander besparingen - aan elkaar 
gelijk zullen zijn. Maar wat bedoelen we met de waarde van 
de in één jaar geproduceerde goederen? Denken we even 
terug aan het hypereenvoudige economische model van 
hoofdstuk 6, waarin alleen een bakker, een molenaar, een 
boer en hun personeel voorkwamen. Hierin oogst de boer 
ieder jaar (behalve dat wat hij als zaaigoed reserveert) een 
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' \oelheid graan die bijvoorbeeld ƒ 10.000 waard is. De 
’ienaar vermaalt een hoeveelheid tot meel die, zeg ƒ 15.000 
ui i rd is. En de bakker maakt brood voor een waarde van 
?\000. Wat is het totale inkomen van deze volkshuishou- 
ng of, met andere woorden, wat is de waarde van de goe- 
i n die deze drie ondernemers hebben geproduceerd in 
? tijdsperiode? We beseffen dat we de meest voor de hand 
’ gen de verleiding moeten vermijden: die om de drie be¬ 
en bij elkaar op te tellen. Want het brood dat de bakkerij 
levert, belichaamt de hele waarde van het meel dat van 
molenaar afkomstig was en het meel vertegenwoordigt de 
I waarde van het graan dat van de boer kwam. De waarde 
1 ■> van wat de volkshuishouding in dat jaar produceerde, is 
nvoudigweg de waarde van het brood. Wel moeten we 
iTvan iets aftrekken als de werktuigen van de boer, de 
i ilmachine of de bakkerij-outillage slijtage hebben onder¬ 
in waarvoor geen compensatie is. 

i deze compensatie voor slijtage hebben we een aankno- 
iiigspunt om mogelijke verwarring te vermijden. Want in 
d- produktieproces worden bepaalde goederen in andere 
-ingezet en bij het berekenen van de waarde van de produk- 
• die zo tot stand komt, moeten we bij de waarde van die 

klere goederen ons steeds afvragen of de goederen die voor 
iim vervaardiging gebruikt zijn, ook vervangen zijn. Zoniet, 
l ui moet de waarde van de goederen waarmee het produk- 
u'proces begon, afgetrokken worden van de waarde van die 
iar het mee eindigde, om de waarde te krijgen die aan de 
- ’jnvoorraad netto is toegevoegd. De waarde van het ge¬ 
ïnduceerde is de waarde die het produktieproces toevoegt 

ii de in het begin ervan aanwezige goederen. In ons eco- 
lunisch model wordt er door de boer aan zijn zaaigoed 

arde toegevoegd. Hij bewerkt de grond, zaait en oogst. 
)r molenaar die het graan maalt, voegt er ook waarde aan 
h', en de bakker die ervan bakt, nog eens. Als wij deze in 
i ie stadia toegevoegde bedragen aan waarde bij elkaar op- 
'Hcn, krijgen we het totale inkomen en dus ook de totale 
iarde der produktie van de hele volkshuishouding. 

K t de netto-investeringen van een economisch stelsel gedu¬ 
bde een jaar bedoelen we de waarde waarmee de produk- 
- in de zin van toegevoegde waarde - de consumptie over¬ 
at. We kunnen niet zeggen of en hoeveel er aan investe- 
ngen gedaan is door alleen te letten op welke sóórt goede- 
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ren er is geproduceerd, omdat zowel ter compensatie van de 
slijtage als om het produktievermogen van de volkshuishou-] 
ding te vergroten, dezelfde soort goederen nodig is. 

In het nu volgende zullen we eerst uitgaan van een geïsoJ 
leerd economisch stelsel zonder overheid. Alle mensen die 
een actieve rol spelen in het economisch leven, zullen ontvan¬ 
gers en uitgevers van inkomen zijn en sommigen van hen zul¬ 
len ook ondernemer zijn die aan de bedrijfspolitiek van hun 
ondernemingen leiding geven. Stel dat aan het begin van een 
bepaalde kalenderperiode, bijvoorbeeld het eerste kwartaal 
van 1962 iedere ondernemer beslist hoeveel hij in dat komende 
kwartaal zal produceren. Wanneer hij de te verbruiken grond¬ 
stoffen in zijn berekeningen heeft betrokken, de elektrische 
energie die hij nodig heeft en de slijtage van zijn machine» 
als gevolg van het produktieproces, dan zal er een bepaald 
bedrag aan toegevoegde waarde zijn dat correspondeert mei 
de voorgenomen produktieomvang van zijn onderneming. 
Het totaal van al deze bedragen aan toegevoegde waarde 
per onderneming is de waarde van de totale produktie in dal 
komende tijdvak volgens de plannen van de ondernemers. 
En aangezien, zoals we al zagen, die totale waarde een 
andere naam is voor het totale inkomen van alle leden van 
de volkshuishouding gezamenlijk, kunnen we zeggen dat dc 
optelsom van al die geplande bedragen aan toegevoegde 
waarde van alle ondernemingen gelijk is aan het totale ver¬ 
wachte inkomen van de volkshuishouding volgens de ver¬ 
wachtingen van de ondernemers. 

Wanneer iedere ondernemer alleen kijkt naar de bijdrage van 
zijn eigen onderneming in dit inkomentotaal, kunnen we dit 
in twee delen verdelen. Aan de ene kant de lonen, salarissen, 
pachten, huren en periodieke rentebetalingen waartoe hij 
contractueel verplicht is tegenover hen die hem van pro- 
duktiemiddelen voorzien hebben; en daartegenover zijn eigen 
winstverwachting. Wanneer dus al deze afzonderlijke winst¬ 
verwachtingen bij elkaar worden opgeteld, vormen zij een 
overzicht van het totale ex-ante-inkomen van de nieuwe ka¬ 
lenderperiode, bestaande uit contractueel vastgestelde inko¬ 
mens en uit winsten. 

Iedere inkomenontvanger, of hij nu loon ontvangt, salaris, 
pacht, dividend of rente, of een op winst rekenende onder¬ 
nemer is, heeft privé zijn eigen verwachtingen over de grootte 
van zijn inkomen. Als deze afzonderlijke verwachtingen 
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• w den opgeteld, krijgen we weer een totaal dat het ex-ante- 
Ini >men van de volkshuishouding in de komende kalender- 
|k i lode weergeeft. En dit totaal zal ook uit twee bestand- 
dcl i bestaan: contractueel vastgelegde inkomens en ver- 
< h te winsten. Nu is een contractueel inkomen even groot, 

i het nu ontvangen wordt dan wel betaald, zodat deze com¬ 
ponent in beide totalen ook even groot is. En verwachte win- 

i' ii zijn als totaalbedrag hetzelfde, of ze nu bij mensen 
i'Mvé bestaan of bij hen als leiders van een onderneming. 

1 >ok deze component is dus in beide totalen hetzelfde. Hier¬ 
in i volgt dat de twee totalen gelijk zijn en dat het totale 
tornen van de volkshuishouding hetzelfde betekent, onge¬ 
il t volgens welke methode men het berekent. 

1 111 wat betreft de produktieplannen. Laten we ons nu bezig- 
iu inden met het verbruik van de geproduceerde goederen, 
i n deel van de totale goederenproduktie in het komende 

i A .irtaal is door de ondernemer gepland in de verwachting 
I I zij ook aan de consumenten zal worden verkocht of de 
i'l.iiits zal innemen van andere goederen die zullen worden 

Af kocht. Dit deel van de ex-ante-produktieomvang van het 

I * miende kwartaal zal dus, naar verwacht wordt, gelijk zijn 
m de consumptieve vraag. Zoals we ons herinneren, omvat 
in deel alles wat nodig is om de verbruikte grondstoffen of 
a it versleten is bij het voorzien in de consumentenbehoef- 

ii ii, door een gelijkwaardige hoeveelheid te vervangen. In 
'iizc strikt geïsoleerde volkshuishouding wordt de rest van 
i u t ex-ante-produktievolume als totaal opgezet in de ver¬ 
achting dat het verkoopbaar zal zijn aan de ondernemin- 

ii ter vermeerdering van hun kapitaalgoederenvoorraad, 
k in dit deel van het ex-ante-produktievolume verwacht men 
«I us dat het zal corresponderen met de netto-investeringsvraag 

n de ondernemers zelf. Het is nu dus duidelijk dat wan- 
h er het totale bedrag in miljoenen guldens dat de consu¬ 
lenten voornemens zijn aan verbruiksgoederen te besteden, 
’lus het totale bedrag aan miljoenen guldens dat de onder- 

II mers van plan zijn aan netto-investeringen uit te geven, 
lijk moet zijn aan de waarde ex ante van de totale pro- 

luktieomvang, mits aan één noodzakelijke voorwaarde is 
*>ldaan, wil deze hele geproduceerde hoeveelheid goederen 
i/et vinden. We kunnen deze voorwaarde niet als een ga- 
utie voor het welslagen beschouwen, omdat consumenten 
11 zij die netto-investeringen doen louter op grond van ver- 
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wachtingen, in het licht van actuele gebeurtenissen hun plan¬ 
nen kunnen wijzigen. Bovendien kan de individuele consument 
bijvoorbeeld ook zijn geld willen besteden aan iets dat geen 
ondernemer van plan is te gaan produceren precies zoals de 
consument dat wenst. Of ook kunnen de consumenten meer 
boeken en minder brood willen hebben dan waarop de on¬ 
dernemers hebben gerekend. Toch is het om redenen van 
praktische politiek beter zich deze noodzakelijke voorwaarde 
te realiseren dan geen enkel begrip voor het vraagstuk te 
hebben. Laten we nu nagaan wat deze noodzakelijke voor¬ 
waarde inhoudt en wat er gebeurt als er niet aan wordt 
voldaan. 

De voorwaarde zelf kan worden omschreven als de gelijk¬ 
heid van toekomstige effectieve vraag met de waarde van 
het toekomstige produktievolume. Met toekomstige effec¬ 
tieve vraag bedoelen we het totaal van alle bedragen die de 
inkomenontvangers van plan zijn in de komende tijdsperiode 
aan consumptie te besteden en van alle bedragen die de 
ondernemers in diezelfde periode van plan zijn uit te geven 
aan netto-investeringen, dat wil zeggen aan de vermeer¬ 
dering of verbetering van hun kapitaalvoorraad. We hebben 
nu gezien dat de waarde van de voorgenomen produktie 
dezelfde is als die van het totale verwachte inkomen van 
alle inkomenontvangers en we hebben de voorgenomen be¬ 
sparingen omschreven als het verschil tussen het totale ver¬ 
wachte inkomen en het totaal van de voorgenomen con¬ 
sumptieve bestedingen, zodat de voorgenomen besparingen 
hetzelfde zijn als het verschil tussen de waarde van de toe¬ 
komstige produktie en het totaal der toekomstige consump¬ 
tieve bestedingen. Maar de toekomstige effectieve vraag be¬ 
staat uit het totaal der toekomstige consumptieve bestedin¬ 
gen en het totaal der netto-investeringen. Daaruit volgt dat 
gelijkheid tussen toekomstige effectieve vraag en de waarde 
der toekomstige produktie gelijkheid betekent tussen het ge¬ 
heel der toekomstige besparingen en der totale netto-investe¬ 
ringen. 

In vogelvlucht ziet de redenering er aldus uit: 

1. Verwacht inkomen = waarde van het toekomstige pro- 
duktievolume 

2. Verwacht inkomen = toekomstige consumptieve bestedin¬ 
gen plus toekomstige besparingen 

3. Waarde van het toekomstige produktievolume = toekom- 
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stige consumptieve bestedingen plus toekomstige bespa¬ 
ringen 

4. Effectieve vraag ~ toekomstige consumptieve bestedingen 
plus toekomstige uitgaven aan netto-investeringen 

Deze vier vergelijkingen zijn alle opzettelijk geschreven met 
het speciale teken voor gelijk en identiek. Dit teken wil zeg¬ 
gen dat de twee grootheden aan iedere kant niet toevallig of 
alleen in dit geval of door een speciale voorwaarde gelijk zijn, 
maar dat die gelijkheid onontkoombaar en fundamenteel 
is. In vergelijking 1 bezien we het gegeven vanuit de vraag: 
waar komt het inkomen vandaan? In vergelijking 2 vragen 
we ons af: waar gaat het inkomen heen en wat wordt ermee 
gedaan? Vergelijking 3 krijgen we door 1 en 2 samen te 
voegen. Als 1 en 2 juist zijn, volgt daaruit dat 3 het ook is. 
Met vergelijking 4 bekijken we de vraagzijde, waarbij we 
ons afvragen: waar komt de effectieve vraag vandaan? Nu 
hebben de rechterkant van 3 en de rechterkant van 4 één 
punt gemeenschappelijk, en wel de consumptieve bestedin¬ 
gen. Hieruit volgt tenzij toekomstige netto-investeringen ge¬ 
lijk zijn aan toekomstige besparingen, er geen gelijkheid kan 
zijn tussen de waarde van het toekomstige produktievolume 
en de effectieve vraag. Op deze wijze komen we tot ver¬ 
gelijking 5 die een noodzakelijke voorwaarde aangeeft, wil 
de effectieve vraag naar gelijk zijn aan de waarde van de te 
verkopen produktiehoeveelheid. Anders dan bij de vier eer¬ 
ste vergelijkingen hebben we hier het teken = dat een voor¬ 
waardelijke gelijkheid aanduidt. 

5. Toekomstige netto-investeringen = toekomstige besparin¬ 
gen 

We herinneren ons wat achter deze woorden ligt. We heb¬ 
ben te doen met twee totalen van toekomstige of ex-ante- 
bedragen die enerzijds weergeven de plannen van de inko- 
menontvangers en anderzijds die van de ondernemers. Twee 
onderscheiden groepen, al omvat de eerste ook de tweede, 
zonder dat er een ander mechanisme is dan het toeval om de 
twee totalen aan elkaar gelijk te maken. Zelfs als zij gelijk 
zijn, hebben we nog geen zekerheid dat alle goederen die in 
de voorliggende periode geproduceerd zullen worden, in die 
periode een precies aansluitende vraag zullen ontmoeten, 
zelfs als alle plannen voor consumptieve bestedingen ook 
inderdaad worden gerealiseerd. Maar als alle drie soorten 
plannen, voor produktie, voor consumptieve bestedingen en 
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voor netto-investeringen, ook metterdaad worden uitgevoerd, 1 
maar als aan de voorwaarde van ex-ante-gelijkheid tussen 1 
besparingen en investeringen niet is voldaan, betekent dat ] 
dat óf sommige goederen die de producenten verwachten I 
van de hand te kunnen doen, geen afzet zullen kunnen vin- j 
den, óf dat anders sommige goederen uit de reeds aanwezige 1 
voorraad genomen zullen moeten worden om te voldoen I 
aan een consumptieve vraag die groter is dan de ondernemers 1 
hadden voorzien. 

We kunnen niet van de veronderstelling uitgaan dat de on- ] 
dememers bij elk nieuw kwartaal zullen doorgaan met een 1 
produktieomvang die een grotere totale waarde heeft dan de I 
effectieve vraag die er tegenover staat. Als de produktie- I 
omvang op een gegeven peil blijft, is het noodzakelijk - het ] 
woord ‘noodzakelijk’ redelijk op te vatten - dat de effectieve ] 
vraag gelijk is aan de toekomstige produktie, of met andere 1 
woorden dat ex-ante-besparingen overeenstemmen met ex- I 
ante-netto-investeringen. Zolang aan deze voorwaarde is vol- ] 
daan, is het mogelijk dat een gegeven produktieomvang ] 
onbepaald gehandhaafd blijft, mits de succesvolle afzet ervan I 
verzekerd is. 

We hebben al de onderscheiding ontmoet tussen de ‘korte 
periode’, de periode die te kort is om de gebouwen en kapi- j 
taaluitrusting van een onderneming daadwerkelijk te ver- j 
groten, en de ‘lange periode’ waarin allerlei soorten aanpas¬ 
singen kunnen plaatsvinden. Tijdens de korte periode is een I 
overgang van het ene produktieniveau naar het andere alleen I 
te verwezenlijken door een verandering in de gebruiksinten- j 
siteit van het bestaande produktieapparaat. Het is misschien j 
mogelijk meer arbeidskrachten in te schakelen bij het ge¬ 
bruik van hetzelfde machinepark, hetzij door overwerk of 
door een twee- of drieploegenstelsel. In elk van beide geval¬ 
len zal een verandering in de produktieomvang teweegge- I 
bracht worden door of samengaan met een verandering in 
het aantal arbeidskrachten of met een verandering in de 
lengte van hun arbeidstijd of met beide. En we kunnen zeg- j 
gen dat over een korte periode gerekend de werkgelegenheid 
een toenemende functie is van de produktieomvang. We | 
hebben nu een punt bereikt waarop we, in het volgende 1 
hoofdstuk, tenslotte het probleem onder ogen kunnen zien 
waarom het peil van de werkgelegenheid op een bepaald ; 
tijdstip een bepaald niveau heeft. 
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[b] 

In dit hoofdstuk hebben we gezien dat de werkgelegenheid 
ifhangt van de produktieomvang, dat deze afhangt van de 
effectieve vraag, en dat de effectieve vraag in een volledig 
geïsoleerde volkshuishouding zonder overheid uit twee be¬ 
standdelen bestaat: consumptieve bestedingen door alle in- 
l omenontvangers en netto-investeringen door de onderne¬ 
mers. In voorgaande hoofdstukken van dit deel V zagen we 
wat ondernemers ertoe brengt hun kapitaalgoederenvoorraad 
uit te breiden en te verbeteren, dat wil zeggen, welke om¬ 
standigheden en overwegingen de netto-investeringsvraag 
naar goederen doet toenemen. We moeten nog een antwoord 
vinden op de vraag wat het peil van de consumptieve vraag 
bepaalt. We zijn geneigd de vraag enigszins anders te stellen 
en te vragen of er mogelijk enig verband bestaat tussen het 
peil der netto-investeringen en het peil van de consumptieve 
vraag. En we moeten nog onder ogen zien wat er gebeurt bij 
verruiming van onze veronderstellingen dat de volkshuis¬ 
houding geïsoleerd is, geen betrekkingen met de buiten¬ 
wereld onderhoudt en geen overheid heeft. Dit alles zullen 
we in het volgende hoofdstuk ter sprake brengen. 


25. DE WERKGELEGENHEID 
[a] 

Met behoud van ons model van een gesloten economisch 
stelsel zonder regering zullen we nu veronderstellen dat in 
zulk een stelsel gedurende enkele kwartalen de netto-inves¬ 
teringen ex ante gelijk zijn geweest aan de besparingen ex 
ante en dat de produktieomvang als geheel even groot is 
gebleven. Laat ons verder veronderstellen dat deze produktie¬ 
omvang veel kleiner is dan mogelijk zou zijn wanneer de 
produktiemiddelen alle volledig benut werden. We gaan 
ervan uit dat er talloze werkkrachten zijn die gaarne tegen 
de voor hun categorie geldende uurlonen zouden gaan wer¬ 
ken en dat het mogelijk zou zijn om hen met een intensiever 
gebruik van de bestaande kapitaalgoederen bij het produk- 
tieproces te betrekken of met hen nu ongebruikt gelaten 
produktiemiddelen in te schakelen. 

Laten wij nu eens aannemen dat op de drempel van een 
bepaald kwartaal de plannen van de zakenwereld een aan- 
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zienlijk grotere stroom van netto-investeringen inhouden 
dan in de afgelopen kwartalen het geval geweest is. Aange¬ 
zien de individuele ondernemers niet van eikaars plannen 
op de hoogte zullen zijn, zal er niets zijn dat een toename 
suggereert van dat deel van de produktie als geheel dat ver¬ 
ondersteld wordt te zullen beantwoorden aan een eveneens 
toegenomen vraag van de consumenten. Maar aangezien 
machinerieën en andere kapitaalgoederen vaak besteld (moe¬ 
ten) worden voor zij gebouwd worden, kunnen we ervan 
uitgaan dat de ondernemingen die deze kapitaalgoederen 
produceren, deze orders ontvangen bij het begin van het 
onderhavige kwartaal. 

Bij het begin van dit kwartaal zal het totaal inkomen ex ante 
van inkomentrekkenden, met een even groot bedrag groter 
zijn als de waarde is van de extra netto-investeringen die 
voor het komende kwartaal gepland zijn: de lonen die in het 
vooruitzicht gesteld zijn aan de extra arbeiders die aange¬ 
nomen zijn om de extra kapitaalgoederen te maken, en de 
extra winsten die de ondernemingen uit deze extra produktie 
denken te kunnen behalen, samen het bedrag van de op¬ 
brengst van deze extra kapitaalgoederen. Dit bedrag komt 
boven het bedrag van het vroegere ex-ante-inkomen. Wat 
zullen de ontvangers van dit extra inkomen ermee besluiten 
te doen? In hoofdstuk 21 (Besparingen) hebben we de rede¬ 
nen gezien waarom we mogen aannemen dat zij een deel 
van het inkomen zullen willen sparen en een ander deel aan 
directe consumptiegoederen zullen uitgeven. Een deel van het 
totale extra ex-ante-inkomen zal dus een toename van de 
vraag naar consumptiegoederen betekenen. Waar moeten de 
consumptiegoederen die aan deze extra vraag moeten vol¬ 
doen, vandaan komen? 

Wij mogen veronderstellen dat de winkeliers en grossiers 
voldoende voorraden hebben om aan deze extra vraag ge¬ 
durende een kwartaal te voldoen. Maar het is redelijk om 
aan te nemen dat zij, indien zij bij terugblik over het afge¬ 
lopen kwartaal zien dat de vraag de produktie overtroffen 
heeft, plannen maken om in het komende kwartaal de pro¬ 
duktie van consumptiegoederen uit te breiden. Wij zullen 
ervan uitgaan dat hun plannen voorzien in een juist even 
grote produktieuitbreiding, gemeten naar waarde bij con¬ 
stante prijzen, als de produktie in het afgelopen kwartaal 
achtergebleven is bij de vraag. Hoe kan zo’n extra produktie 
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verwezenlijkt worden? Het zal opnieuw nodig zijn om extra 
arbeidskrachten in te schakelen en hun een extra inkomens¬ 
stroom in het vooruitzicht te stellen die, met de extra ver¬ 
wachte winsten uit de grotere produktie, een verdere toe¬ 
name van het totale inkomen ex ante zal betekenen. Indien 
we nu verder aannemen dat de netto-investeringen gedurende 
dit tweede kwartaal op het nieuwe, hogere, niveau blijven, 
bereikt in het vorige kwartaal, dan hebben we nu te maken 
met twee extra stromen die het peil van het totale ex-ante- 
inkomen aan het begin van dit tweede kwartaal vergroten. 
Veronderstel dat de eerste van deze stromen, de extra stroom 
van netto-investeringen, een miljoen gulden groot was en 
laat ons verder een stroom van een miljoen per kwartaal een 
eenheid van inkomen noemen. Laat ons verder aannemen 
dat de inkomengenietenden, allen tezamen genomen, een 
bepaald vast deel van hun extra inkomen besteden aan con¬ 
sumptiegoederen. Dit deel, dat we de marginale consumptie- 
geneigdheid van de inkomengenietenden noemen, zullen we 
stellen op %. Dan zal de tweede van onze extra stromen de 
waarde hebben van % van een eenheid van een miljoen 
gulden per kwartaal en zal daarom het totale extra inkomen 
ex ante in het tweede kwartaal 1 % miljoen bedragen. Voor 
we verder gaan, zullen we iets nader ingaan op de betekenis 
van onze tot dusver ontwikkelde redenering. 

Drie van onze vooronderstellingen verdienen bijzondere aan¬ 
dacht. De eerste is dat de stroom van geplande netto-inves¬ 
teringen, op de drempel van een bepaald kwartaal tot een 
hoger peil gestegen, gedurende alle volgende kwartalen op 
dat nieuwe hogere peil blijft en niet verandert. Wij willen 
er hier reeds op wijzen (later zullen wij er nog in detail op 
terugkomen) dat dit niet betekent dat de netto-investeringen 
ex post ook steeds dit nieuwe en hogere peil bereiken en 
houden. De tweede vooronderstelling die onze aandacht ver¬ 
dient, is die dat de inkomengenieters als groep genomen een 
bepaald gedeelte, aan te geven met een breuk tussen 0 en 1, 
van hun extra inkomen zullen besteden aan consumptie¬ 
goederen. Was de breuk 0, dan zouden we kunnen volstaan 
met de uitspraak dat de extra stroom van netto-investeringen 
neer zal komen op een even grote stroom van extra produk- 
tieomvang en inkomen. En dan ten derde (en deze voor¬ 
onderstelling wordt vaak als niet noodzakelijk gezien of vol¬ 
komen ongerechtvaardigd als vanzelfsprekend behandeld) 
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zijn we ervan uitgegaan dat de ondernemers bij het begin 
van elk kwartaal plannen opgesteld hebben om de produktie 
precies zover uit te breiden, in waarde gemeten natuurlijk, 
als de vraag in het voorafgaande kwartaal de produktie over¬ 
troffen heeft. Met deze drie vooronderstellingen komen we 
tot onze conclusie dat wanneer de marginale geneigdheid 
tot consumptie bijv. % bedraagt, de tweede extra stroom van 
produktie en inkomen 3 A van de eerste zal zijn. 

Maar, moeten wij ons nu afvragen, wat zal er met die tweede 
stroom gebeuren? Zal hij niet eveneens voor een deel (en, 
om precies te zijn, voor 3 A) besteed worden aan extra con¬ 
sumptie? En zal dit op de drempel van het derde kwartaal 
niet leiden tot een herziening van de plannen van de onder¬ 
nemers om over te gaan tot een verdere vergroting van de 
produktieomvang die dit keer in waarde overeen zal komen 
met 3 A X 3 A van de oorspronkelijke extra stroom van netto- 
investeringen? En zo voortredenerend zal er een vierde stroom 
moeten komen, groot 3 A X 3 A X 3 A van de oorspronkelijke 
stroom van netto-investeringen, en een vijfde stroom, groot 
% X 3 A X S A X 3 A van de oorspronkelijke stroom, enzovoort. 
En inderdaad, logisch gesproken zal de reeks van deze stro¬ 
men eindeloos zijn, elke volgende 3 A van de omvang van zijn 
voorganger in de reeks. 

Het is onmogelijk om in het kader van dit boek de lezer het 
bewijs te leveren dat ondanks het feit dat er in principe geen 
einde komt aan de reeks van extra stromen, het totaal van al 
deze stromen toch een bepaalde limiet niet te boven zal 
gaan. Algebraïsch is dit gemakkelijk te bewijzen, maar wij 
willen in plaats van op de algebra een beroep doen op de 
intuïtie. 

Hercules en de schildpad gingen eens een weddenschap aan 
over wie van beide een wedren over 100 meter zou winnen, 
zo wil de legende. Omdat de schildpad duidelijk de lang¬ 
zaamste van de twee was, mocht hij een voorsprong nemen 
van 50 meter. In 5 seconden legde Hercules de 50 meter af 
die hem bij zijn start van de schildpad scheidden, maar in 
die 5 seconden was de schildpad 1 meter vooruitgekomen. 
In de volgende 1/10 seconde had Hercules die meter af ge¬ 
legd, maar in die tijd was de schildpad ook weer 1/50 deel 
van een meter verder. In de volgende 5/100 seconde - enzo¬ 
voort, enzovoort. Er komt aan dit verhaal, evenmin als aan 
het onze, geen einde. Het aantal ‘termen’ of eenheden in 
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onze reeks is oneindig. Maar zou iemand willen volhouden 
dat Hercules de schildpad niet ingehaald heeft? 

De beroemde paradox van Zeno kan evenals ons probleem 
alleen opgelost worden met behulp van het wiskundige be¬ 
grip der convergentie. Een voorbeeld: een muur wordt ge¬ 
bouwd met stenen die elk half zo dik zijn als de voorgaande 
die gebruikt wordt. De eerste steen, 1 meter dik, laat een 
gat van 1 meter open dat nog opgevuld moet worden (de 
muur moet 2 meter hoog worden). De tweede steen, Vz 
meter dik, een gat van V 2 meter. De derde steen, •/£ meter 
dik, een gat van % meter. Het is duidelijk dat er altijd een 
gat zal zijn zolang het aantal stenen eindig is. Met andere 
voorden, er is plaats voor een oneindig aantal stenen en 
loch zal de muur nooit hoger worden dan 2 meter, indien 
ervoor gezorgd wordt dat elke volgende steen een bepaalde 
tractie is van de dikte van zijn voorganger. 

Deze fractie is in ons probleem de marginale geneigdheid tot 
consumptie. Gegeven dat zij minder dan 1 is, gegeven ook 
dat de inkomen genietenden niet hun gehele extra inkomen 
aan extra consumptie besteden, zal aan de eis dat de totale 
effectieve vraag gelijk is aan de waarde van de totale pro- 
duktie, zelfs wanneer de laatste gemeten wordt naar con¬ 
stante prijzen, voldaan kunnen worden door een eindige, 
bepaalde en beperkte toename van de produktieomvang! 
Hoe groot zal die toename moeten zijn? 

Zo groot dat de extra consumptieve bestedingen die voort¬ 
komen uit de toename van produktieomvang en inkomen, 
volledig voldaan kunnen worden uit het deel van de extra 
produktie dat de ondernemers aan de consumenten willen 
verkopen. Wij gaan ervan uit dat zij niet de hele extra pro¬ 
duktie die bestemming willen geven, omdat zij hun eigen 
netto-investeringen op een hoger peil willen brengen, en elk 
gedeelte van de extra produktie dat ex post door extra 
consumptie is geabsorbeerd, heeft niets bijgedragen tot de 
verwezenlijking van de geplande extra stroom van netto- 
investeringen. Wat zijn de omstandigheden waarin de con¬ 
sumenten nu bereid zullen zijn om een even groot deel van 
de extra produktie ongeconsumeerd te laten als de onder¬ 
nemers als extra netto-investeringen wensen? Het antwoord 
7 al moeten luiden: wanneer de verhouding van hun extra 
consumptie tot de extra produktie gelijk is aan hun margi¬ 
nale geneigdheid tot consumptie, en wanneer het verschil 
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tussen die twee, de extra stroom van besparingen, gelijk is | 
aan de geplande ex-ante-omvang van de stroom van extra 1 
netto-investeringen. 

Wij kunnen dit ook nog anders uitleggen. Nieuw evenwicht i 
zal bereikt zijn wanneer de produktieomvang (= inkomen) I 
zodanig gegroeid is dat de besparingen die de inkomen ge- j 
nietenden uit deze extra omvang willen investeren, gelijk 
zijn aan de door de ondernemers geplande extra netto-inves- 1 
teringen. Deze stroom van extra besparingen zal in een j 
bepaalde verhouding staan tot de waarde van de extra pro¬ 
duktieomvang en het extra inkomen, een verhouding die we 
de marginale geneigdheid tot sparen noemen. Het is natuur- j 
lijk alleen maar een andere wijze van uitdrukken van de 
marginale geneigdheid tot consumptie. Indien deze bijvoor¬ 
beeld % is, zal de marginale geneigdheid tot sparen % zijn \ 
(1 minus de marginale geneigdheid tot consumptie). Is de I 
marginale geneigdheid tot consumptie 2 /s, dan zal de margi- j 
nale geneigdheid tot sparen 73 zijn, enz. 

Keren we nu de marginale geneigdheid tot sparen om, dan 
krijgen we een verhouding die, bij evenwicht, gelijk zal zijn 
aan de verhouding van extra produktie en extra ex-ante- j 
investeringen. Deze laatste verhouding heeft een speciale 
naam, multiplier. Bovenstaande weergave van de leer van de I 
multiplier verschilt in één opzicht van de wijze waarop de 
uitvinders van het begrip, prof. Richard Kahn en lord ’ 
Keynes, erover gesproken hebben. Ze hebben geen melding 
gemaakt van de noodzaak om te onderscheiden tussen ex- 
ante- en ex-post-betekenissen van begrippen als inkomen, j 
netto-investeringen en besparingen. Voor hen was er daarom 
ook geen theoretisch of numeriek verschil tussen de ver¬ 
houding van extra produktie tot extra besparingen, en de 
verhouding van extra produktie tot extra gewenste, geplande, 
ex ante, netto-investeringen. Maar wij hebben aangetoond 
dat er geen enkel mechanisme is dat er automatisch voor 
zorgt dat geplande of gerealiseerde produktie altijd gelijk 
zou zijn aan de geplande netto-investeringen. Definiëren wij 
de multiplier als de verhouding van extra produktie tot ge¬ 
plande netto-investeringen, dan zal zijn numerieke waarde 
niet altijd gelijk zijn aan de reciproque (het omgekeerde) van 
de marginale geneigdheid tot sparen, maar voor goed begrip 
van de zaak en voor het opstellen van de juiste beleidslijn 
zal het zo gedefinieerde begrip nuttig en belangrijk zijn. 


i n multiplier veronderstelt een vermenigvuldigtal. 

I ot zover hebben wij, door ervan uit te gaan dat ons stelsel 
Keen overheid kende, aangenomen dat dit vermenigvuldig- 
t.tl eenvoudig gelijk is aan de netto-investeringen die de 
iidernemers beogen. Welk aspect van de netto-investerin- 
Kcn stelt hen in staat of dwingt hen deze rol te vervullen? 
Niets anders dan het feit dat netto-investeringen de produk- 
u van goederen met zich meebrengen die niet voor verkoop 
■«•ui de consumenten beschikbaar komen. In een niet-gesloten 
•Ysteem is er nu nog een categorie van produktie die resul- 
icert in het totstandkomen van inkomen zonder dat daar 
oederen tegenover staan waaraan dit inkomen consumptief 
u-steed kan worden. Deze tweede categorie is de produktie 
an exportgoederen die uitgevoerd worden naar andere lan- 
Icn. Maar is het wel waar dat de produktie van goederen 
oor verkoop aan het buitenland resulteert in het ontbreken 
an een daartegenover staande hoeveelheid goederen voor 
mnenlandse consumptie? Denk eens aan de importen! 
De export draagt slechts bij tot het vermenigvuldigtal in 
zoverre de export niet gepaard gaat met een gelijke waarde 
ian import. Het is het ‘exportoverschot’ dat terecht als een 
tweede component van het vermenigvuldigtal gezien wordt. 
Dit feit heeft aanleiding gegeven tot veel gepieker en inter¬ 
nationale meningsverschillen. Want het is in de letterlijke 
'in van het woord een feit dat een land zijn werkloosheid 
naar het buitenland kan exporteren, zolang het de andere 
l anden kan overhalen zijn exporten te accepteren zonder zelf 
nit deze landen te importeren. Indien land A een export¬ 
overschot heeft.in zijn handel met land B, dan volgt hieruit 
‘lat land B een importoverschot heeft in zijn handel met 
land A. En een importoverschot is een negatief element 
voor het vermenigvuldigtal van land B. In perioden zoals wij 
‘lie gekend hebben aan het begin der jaren dertig, toen de 
wereld gebukt ging onder ongekend hevige werkloosheid, 
al er een wanhopige wedijver zijn om maar zoveel mogelijk 
u- kunnen exporteren en een steeds groter wordende neiging 
om alle importen te weigeren. De volkshuishouding staat als 
liet ware op haar kop. In alle landen heerst gebrek in grote 
lagen van de bevolking, maar desalniettemin is het enige 
aarnaar de regeringen van deze landen streven zoveel mo- 
Kcl ijk goederen naar andere landen te exporteren zonder iets 
behalve goud of schuldbekentenissen daarvoor in ruil te 
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accepteren. Toch kan er een eind gemaakt worden aan de 
werkloosheid door maatregelen die zich beperken tot het 
eigen land, indien slechts alle landen gezamenlijk en gelijk¬ 
tijdig hiertoe over willen gaan. 

Want het vermenigvuldigtal heeft nog een derde component. 
Al de bestedingsprojecten waar alleen de overheid toe over 
zal kunnen gaan: de landsverdediging, de binnenlandse po¬ 
litiemacht, het volksonderwijs, het welzijn van zieken en 
bejaarden. Voorzieningen in deze sectoren zullen eveneens 
inkomen scheppen, maar niets ertoe bijdragen om deze in¬ 
komens weer op te nemen door de verkoop van goederen of 
diensten aan vrijwillige kopers daarvan. De overheid is er 
vrij in welk bedrag aan inkomsten zij uit het totaal van de 
netto-inkomens der inkomentrekkers via de belastingen wil 
reserveren, geheel of ten dele ter bestrijding van haar uit¬ 
gaven in deze sectoren. Zij kan zelfs een overschot creëren 
als zij dat wil. Welke gevolgen zal het beleid van de overheid 
ten deze hebben voor het gedrag van de inkomentrekkers? 
Sommigen zouden aan consumptiegoederen besteed hebben 
wat zij nu aan de overheid moeten laten, anderen zouden dit 
deel van hun inkomen gespaard hebben, en sommigen be¬ 
talen hun belastingen deels uit wat zij anders aan consump¬ 
tiegoederen zouden hebben uitgegeven en deels uit wat zij 
anders gespaard zouden hebben. In zoverre de belastingen 
uit het consumptieve deel betaald worden, verplicht de over¬ 
heid eigenlijk haar onderdanen om de diensten van de sol¬ 
daten, de politie en de onderwijzers te ‘kopen’ in plaats van 
de diensten van de piloten van luchtvaartmaatschappijen, 
acteurs en autoconstructeurs. Indien het gevolg is dat in 
plaats van het consumptieve deel het anders gespaarde deel 
van het inkomen aan de overheid komt, of indien de over¬ 
heid in het geheel geen inkomen via de belastingen zou 
onttrekken, dan zouden de overheidsuitgaven aan niet-ver- 
koopbare diensten volledig gevoegd moeten worden bij het 
vermenigvuldigtal. Hierover worden vaak verkeerde denk¬ 
beelden gekoesterd. Het is niet zonder meer het ‘begrotings¬ 
tekort’, het bedrag waarmee de overheidsuitgaven in de 
ruimste zin van het woord, de uitgaven van centrale zowel 
als lokale overheid, de belastingopbrengsten te boven gaan. 
Het is niet dit tekort dat de derde component in het ver¬ 
menigvuldigtal vormt. Het is het bedrag waarmee de over¬ 
heidsuitgaven dat deel van de belastingopbrengsten over- 
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treffen, dat betaald wordt uit potentiële consumptieve be¬ 
stedingen. Indien alle belastingen betaald zouden worden 
uit wat anders uitgegeven zou worden aan andere goederen, 
dan zou inderdaad alleen het begrotingsoverschot het ver¬ 
menigvuldigtal vergroten. 

Maar indien de overheid door uitgaven die niet uit belastin¬ 
gen gedekt zijn, het vermenigvuldigtal kan vergroten en 
tevens mag vertrouwen op een tamelijk constante multiplier, 
dan kan zij naar believen de totale vraag naar consumptie¬ 
goederen en diensten vergroten. Zij kan ook nog op andere 
wijze de totale effectieve vraag veranderen. Bijvoorbeeld 
door het gedrag van de inkomentrekkers zo te beïnvloeden 
dat de multiplier een andere numerieke waarde krijgt; of 
door de ondernemers aan te sporen tot grotere netto-inves- 
teringen. En de overheid kan dit alles ook nog via andere 
methoden doen dan via de belastingpolitiek alleen. Maar het 
hoe en waarom van deze methoden hoort thuis in een ander 
hoofdstuk. In dit hoofdstuk moesten we onze aandacht be¬ 
palen bij het fundamentele mechanisme van de effectieve 
vraag in verband met de totale produktieomvang, want het 
is deze effectieve vraag die de afgeleide vraag naar produk- 
tieve diensten doet opkomen en die met name zorgt voor de 
werkgelegenheid. 


[b] 

Het centrale begrip waar we hierbij mee te maken hebben 
gekregen, was de multiplier, voor het eerst gedefinieerd en 
omschreven door Richard Kahn, later door lord Keynes in 
zijn General Theory of Employment, Interest and Money 
ingebouwd, zij het ook nog niet geheel en al vrij van dub¬ 
belzinnigheid, zoals het begrip kan worden wanneer de 
Zweedse begrippen ex ante en ex post ermee worden ver¬ 
bonden. 

De formule die wij in [a] hebben gegeven, vindt men in de 
economische literatuur vaak in een iets andere gedaante. 
Onze formule luidt dat de multiplier in evenwicht - dat wil 
zeggen: wanneer de pogingen om het vermenigvuldigtal gro¬ 
ter te maken, tijd gehad hebben om volledig door te werken - 
de verhouding is van de extra produktie als geheel, gemeten 
naar constante prijzen, tot de extra totale eenheden van het 
vermenigvuldigtal, waarbij het vermenigvuldigtal bestaat uit 
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de netto-investeringen plus het exportoverschot plus JJ» 
dragen waarmee de overheidsuitgaven de consumptieveste 

dingen of netto-investeringen-opslokkende belastingopbreng¬ 
st boven gaan. Deze multiplier in evenwicht, zo hébben 
we verder gesteld, is het omgekeerde van de spaarquote 
Maar tellen we de spaarquote en de consumptiequote b j 
to op dan is de som 1: het hele extra inkomen D.t 
hete extra inkomen wordt immers aan consumptiegoederen 

ffiSrvoW 2TVarquo.e ge* « aan 1 minus da 
consumptiequote, en dat de waarde van de multiplier in even- 


wicht gelijk is aan-; 

1 - consumptiequote 
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DEEL VI / FINANCIERING 


26. LIQUIDITEIT 

()n elk oeenblik is er in een moderne economie een voorraad 
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de verkoper een schuld had aan zijn bank en de ko P er “ ' 
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reeds geleend hebben. Indien onze verkoper nu aanvanke j 

ƒ 10.000 aan zijn bank schuldig w f- s ’ J°™ f 7 q 0 o kan ver- 
door zijn verkooptransactie zijn schuld tot j-7000 kan^ver 

minderen, geen aanleiding voor de bank cm W™* 

limiet’ te verlagen en hem me 3000 die hij van 

schuld tot ƒ 10.000 te doen stijgen. De ƒ 3000 die mj v^ 
de koper ontvangen heeft, blijven dus te ^iner beschikki^. 
Na de koop blijft deze som deel uitmaken van het totale be 
dSdè tnimdoen en de onderdeed 2^- 
nen besteden op een gegeven moment, b ij edener i ng 

van de totale geldvoorraad. Aangezien dezelfde redenering 

in een economie onafnanfceiijK is 
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goederen (of aandelen in de eigendom van kapitaalgoederen) } 
of uitlenen, gesteld dat er iemand gevonden kan worden die j 
de tegenovergestelde operatie wil volvoeren, die kapitaalgoe¬ 
deren wil verschaffen tegen betaling of die geld wil lenen. 1 
Hieruit volgt dat het niet helemaal en voor alle omstandig- j 
heden zal opgaan dat de voordelen voor ieder die enig geld I 
in voorraad heeft, altijd zullen liggen in het omwisselen van , 
hun baar geld in kapitaalgoederen of schuldbekentenissen, 
want als dat zo zou zijn, zou niemand geld oppotten of 
enige kasvoorraad aanhouden, en zou iedereen die ook maar , 
over enig baar geld beschikte, dit zo vurig wensen te ruilen 
tegen de andere genoemde vermogensbestanddelen dat de 
prijs van deze laatste tot in het oneindige zou worden opge¬ 
dreven, totdat geldeenheden in de praktijk volkomen waar- ^ 
deloos zouden geworden zijn. Aangezien wij constateren dat 
dit niet het geval is, moet het bezit van een geldvoorraad 
van zekere omvang bepaalde voordelen met zich meebren¬ 
gen, en ook is het duidelijk dat de positieve voordelen hier¬ 
van enerzijds, en van het bezit van kapitaalgoederen en 
schuldbekentenissen anderzijds, een zeker evenwicht kunnen 
bereiken op een punt waar de prijs van de andere vermo¬ 
gensbestanddelen in geld uit gedrukt op korte termijn con¬ 
stant zal zijn. 

Wij moeten nu de voordelen van het aanhouden van een 
zekere kasvoorraad nader bezien. Deze voordelen worden 
meestal besproken bij het behandelen van het begrip liqui¬ 
diteit. Verder moeten we aantonen hoe de marktwaarde van 
deze voordelen, en daarmee van andere die ervoor opge¬ 
offerd worden, gemeten wordt door de rentevoet; en uitleg¬ 
gen hoe deze rentevoet bepaald wordt en tot stand komt. 
Geld uitlenen komt neer op het ter beschikking stellen van 
een bepaalde som geld in ruil voor de beloften van de lener 
om een reeks gelijke of ongelijke bedragen af te lossen op 
afgesproken data. De rentevoet bij zulke transacties is een 
zodanig percentage dat, indien de oorspronkelijke som ver¬ 
deeld wordt in stukken en elk van deze stukken kan aan¬ 
groeien met dat percentage per eenheid van tijd tot op de 
datum van een van de andere aflossingstermijnen, elk van 
deze aflossingen precies even hoog zal zijn als een van de 
aangegroeide stukken. Laten wij bijvoorbeeld eens ervan 
uitgaan dat de oorspronkelijke lening ƒ 5000 bedroeg en 
dat de lening in twee jaar afgelost zou worden. Aan het 
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einde van het eerste jaar zou ƒ 1100 afgelost worden, aan 
het eind van het tweede jaar ƒ 4840. De rentevoet van deze 
lening bedraagt dan 10 procent per jaar. Want indien we de 
oorspronkelijke ƒ5000 in twee delen verdelen, een van 
ƒ 1000 dat een jaar kan aangroeien, en een van ƒ 4000 dat 
twee jaar kan aangroeien, dan zal het eerste deel aan het 
einde van zijn jaar met 10 procent toegenomen zijn en dus 
ƒ 1100 bedragen, terwijl het tweede deel aan het eind van 
zijn eerste jaar met 10 procent aangegroeid zal zijn tot 
ƒ 4400, en dan in de loop van het tweede jaar zal aangroeien 
met 10 procent tot ƒ 4840. De twee stukken van het oor¬ 
spronkelijk bedrag zullen dus, indien zij met 10 procent toe¬ 
nemen over de betreffende perioden, overeenkomen met de 
afgesproken aflossingsbedragen. Komt de rentevoet in de 
markt tot stand, dan weerspiegelt hij de prijs waartegen con¬ 
tant geld geruild kan worden tegen betalingsbeloften. Voor 
het gegeven voorbeeld betekent dit dat ƒ 5000 contant de¬ 
zelfde marktwaarde heeft als twee betalingsbeloften, een 
van ƒ 1100 die vervalt na een jaar, de tweede van ƒ 4840, 
vervallend na twee jaar. Er zijn natuurlijk talloze andere 
termijnen mogelijk die ook tegen 10 procent per jaar, ƒ 5000 
in contant geld waard zouden zijn. Anders gezegd: indien 
volgens een schema van betalingstermijnen, inhoudend dat 
na één jaar ƒ 1100 en na twee jaar ƒ4840 betaald zullen 
worden, nu gekocht kan worden voor ƒ 5000 in contant geld, 
dan is de rentevoet in de markt nu 10 procent. 

Indien volgens datzelfde schema van aflossing gekocht kon 
worden voor ƒ 4280, wat zou dan de rentevoet zijn? Deze 
ƒ 4280 zouden kunnen verdeeld worden in ƒ 920 en ƒ 3360. 
De ƒ 920 zouden tegen een rentevoet van 20 procent aan het 
einde van het eerste jaar tot ƒ 1104 zijn geworden en de 
ƒ 3360 tegen 20 procent, na twee jaar ƒ 4838,40. Wij kun¬ 
nen dus zeggen dat wanneer volgens dit aflossingsschema 
gekocht kan worden voor ƒ 4280, de rentevoet 20 procent 
per jaar bedraagt. Een lagere prijs voor een gegeven aflos¬ 
singsschema betekent dus een hogere rentevoet. 

Indien geld lenen neerkomt op het verschaffen van een be¬ 
paalde som contant geld tegen de belofte van andere bepaal¬ 
de sommen op afgesproken tijdstippen die natuurlijk, wan¬ 
neer hun aantal eindig is, opgeteld kunnen worden en zo 
een totaal te zien zullen geven, moeten wij dan daaruit con¬ 
cluderen dat geld lenen bestaat uit het opgeven van een be- 
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paalde en gegeven som tegen andere bepaalde en gegeven 
sommen geld? Nee; want de geldschieter mag ervan uitgaan 
dat hij anderen, derden, bereid zal kunnen vinden wanneer 
dat noodzakelijk mocht blijken, om van hem het recht op de 
nog openstaande termijnen te kopen. Maar op het moment 
dat hij besluit de lening te verstrekken, kan hij nooit met 
zekerheid zeggen of die noodzaak zich zal voordoen en 
tegen welke prijs hij op dat moment zijn uitstaande vorde¬ 
ringen zal kunnen verkopen. Geld lenen mogen wij daarom 
ook definiëren als ruil van een bekende voor een onbekende 
som geld. 

De meeste mensen zullen die onzekerheid of onbekendheid 
niet aangenaam vinden. De intensiteit van het onbehagen 
zal, zoals elk ander gevoel, op elk moment een kwantitatieve 
grootheid zijn. Zoals de snelheid van een bewegend object, 
is zij niet essentieel afhankelijk van de lengte van de tijds¬ 
eenheid waarover wij meten. De intensiteit van de onaange¬ 
name toestand kan dezelfde zijn, onverschillig of wij die als 
gedurende een seconde of gedurende een uur gevoeld ver¬ 
onderstellen. Indien nu de man die een bepaalde som geld 
bezit, ertoe moet worden overgehaald om deze uit te lenen, 
dan moet hij op het moment van zijn beslissing een ander 
gevoel, voortspruitend uit de situatie waarin de geldschieter 
zich bevindt, kunnen voorzien en dat gevoel moet tegen het 
gevoel van onzekerheid dat de lening met zich meebrengt, 
op wegen. Waarin moeten wij zulk een omstandigheid zoe¬ 
ken? Het feit dat de debiteur een schuldbekentenis afgeeft, 
zal de geldschieter op zichzelf niet veel bevrediging verschaf¬ 
fen, het is geen kunstwerk. Toch gebeurt er met de schuld 
van de debiteur iets waarvan de formeel-kwantitatieve aspec¬ 
ten op elk moment de gevoelens van de crediteur zullen be- 
invloeden: de schuld groeit. De voornaamste aanleiding voor 
de geldschieter om zijn geld uit te lenen, vormt de rentevoet 
die ervoor zorgt dat de totale som die hij volgens een afge¬ 
sproken schema van aflossingen terugkrijgt, groter is dan 
het oorspronkelijk geleende bedrag. Want de rentevoet is in 
principe een proportionele tijd-verhouding van de groei van 
de schuld van een lener. 

Indien de rentevoet de aarzeling en terughoudendheid van 
de geldschieter kan overwinnen, die voortkomt uit zijn vrees 
dat hij op het eind eventueel verlies zal lijden door zijn geld 
uit te lenen, van welke invloed zijn dan veranderingen in de 
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sterkte van die terughoudendheid, bij de geldschieters als 
groep genomen, op de rentevoet en hoe gaat een en ander 
in zijn werk? 

In het voorafgaande hebben we gesproken van een rentevoet 
die op de markt tot stand komt. Wat wordt er eigenlijk ge¬ 
kocht en verkocht op deze markt? De objecten waar het 
hier om gaat, zijn de schuldbekentenissen van de geldleners, 
hun beloften om op bepaalde tijdstippen bepaalde geldsom¬ 
men te zullen betalen. Lenen is het recht kopen om deze 
betalingen volgens een af gesproken schema te ontvangen, of 
om de nog openstaande termijnen te mogen innen. Zoals we 
reeds gezien hebben, komt het wiskundig gesproken op het¬ 
zelfde neer of wij zeggen dat de prijs van zo’n aflossings- 
schema gestegen is of dat de rentevoet van dit schema ge¬ 
stegen is. 

Is de geneigdheid om geld uit te lenen gering, dan zal dit 
zich uiten in een lage prijs voor deze schema’s, meestal ‘pa¬ 
pieren met vaste inkomsten’ genoemd (de ‘vastheid’ bestaat 
daaruit dat de bedragen die op de af gesproken tijdstippen 
betaald zullen worden, van tevoren vaststaan en zich niet 
verhouden tot de prijs van het recht op deze betalingen op 
enig tijdstip), en dus in een hoge rentevoet. Een algemene 
bereidheid om geld uit te lenen, zal leiden tot grote concur¬ 
rerende vraag naar de geldswaardige papieren die op de 
markt aangeboden worden; hun prijs zal opgedreven worden 
en de bereidheid tot lenen zal tot uiting komen in een lagere 
rentevoet. 

Zij die geld uitlenen, zien zichzelf in vele gevallen niet in 
de eerste plaats als geldschieters maar als speculanten in 
fondsen, aandelen en obligaties. Kopen zij obligaties, dan 
zullen zij primair het oog gericht houden op de mogelijkheid 
dat deze obligaties op korte termijn in prijs stijgen, en het 
feit dat zij een bepaalde rente zullen opleveren wanneer zij 
de obligaties lang genoeg onder zich houden, zal hen min¬ 
der interesseren. Wanneer velen van deze speculanten den¬ 
ken dat de prijzen van obligaties en andere papieren met 
vaste inkomsten op het punt staan omhoog te gaan, dan zul¬ 
len zij dus ‘a la hausse’ kopen en hiermee ertoe bijdragen 
dat de prijsstijging ook werkelijk tot stand komt. Wij zouden 
ook kunnen zeggen dat wanneer de mening wijdverbreid is 
dat de rentevoet zal dalen, men zo zal handelen dat hij in¬ 
derdaad zal gaan dalen. 
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Wij krijgen hiermee enigszins een inzicht in de werkelijke 
subtiliteit en ongrijpbaarheid van de problemen die hier lig- M 
gen. Want het is in de eerste plaats duidelijk dat de rente- g 
voet geen ogenblik op het peil zal kunnen blijven waar hij 
op een gegeven moment op staat, indien er een eensgezinde 
mening bestaat over de richting waarin de rentevoet zich zal 
bewegen. Want indien iedereen of bijna iedereen verwacht 
dat deze zal dalen, zal de belangstelling voor de aankoop 
van obligaties groot zijn, daardoor hun prijzen doen stijgen, 
en wel onmiddellijk, met als gevolg een dalende rentevoet , 
Niemand die erop vertrouwt dat de prijs van obligaties zal 
blijven stijgen, zal contant geld willen aanhouden (behalve 
om redenen die met de prijzen van obligaties niets te maken , 
hebben), want hij zal uiteraard van mening zijn dat hij geld 
kan verdienen door nu obligaties te kopen en deze over 
enige tijd weer te verkopen. Zolang dus iedereen zal blijven 
vertrouwen op verdere prijsstijgingen, zal iedereen zijn geld 
in obligaties willen omzetten en niemand zal zijn obligaties 
willen verkopen of grote kasvoorraden aan willen houden. 
Aan deze situatie zal alleen een eind komen wanneer de 
prijzen zo hoog geworden zijn, dat het alle, of althans velen 
van de speculanten onwaarschijnlijk lijkt dat zij nog hoger 
zullen stijgen. Mensen die twijfelen of de prijs nog verder 
zal stijgen, zullen bereid zijn om enig contant geld in voor¬ 
raad te houden. Er moeten genoeg van deze categorie men¬ 
sen zijn, gevoegd bij hen die van mening zijn dat de prijs 
van obligaties in de toekomst zal dalen, om de totale geld¬ 
voorraad van de economie te houden op het peil dat deze 
voorraad in feite heeft, althans van dat deel van de voorraad 
dat niet om geheel andere redenen aangehouden wordt. 

De markt voor obligaties, schuldbekentenissen, aandelen en 
andere geldswaardige papieren is de beurs, en toen Keynes 
in zijn Treatise on Money voor het eerst zijn theorie van de 
rente als de prijs voor liquiditeit uiteenzette, gebruikte hij 
dan ook de op de Engelse beurs gangbare namen voor de 
grote groepen van kopers en verkopers van effecten die ge¬ 
loven in komende koersstijgingen, en zij die geloven in ko¬ 
mende koersdalingen. De eersten heten op de beurs de ‘sne¬ 
ren’, de tweeden de ‘beren’. Wij zouden dus kunnen zeggen 
dat het rentepeil zodanig zal moeten zijn dat voldoende be¬ 
ren de totale geldvoorraad van de economie, behalve dat 
deel daarvan dat nodig is voor reële transacties waarop we 
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hieronder nog terugkomen, als contant geld /uil... 
aanhouden. Zijn er op een gegeven moment te weinig 
dan zal de situatie vanzelf weer rechtgetrokken worden d<»., 
een algemene geneigdheid van de dan grote categorie sücien 
om obligaties en aandelen te kopen. De hieruit voortvloeien 
de koersstijging zal op den duur sommige van de vroegere 
stieren naar het kamp van de beren doen overlopen en de 
stijging zal niet ophouden voor er voldoende beren zijn om 
de totale geldvoorraad in kas te houden. Want zoals we 
reeds aan het begin van dit hoofdstuk gezien hebben, ver¬ 
andert de totale geldvoorraad niet wanneer het geld van 
hand tot hand gaat en moet de totale voorraad over de ver¬ 
schillende categorieën opgedeeld worden. 

De liquiditeit welke een bepaalde kasvoorraad garandeert, 
bestaat echter ook nog uit andere zaken dan de garantie die 
zij biedt tegen eventuele verliezen door een daling van de 
prijs der obligaties. Het voorafgaande behandelde het ‘spe- 
culatiemotief’ voor het aanhouden van liquiditeiten. Laten 
we nu eens naar het ‘transactiemotief kijken. 

Indien de enkeling of de onderneming ervoor kon zorgen 
dat zijn inkomsten en zijn uitgaven qua datum en omyang 
precies met elkaar zouden samenvallen, dan zou hij nooit de 
noodzaak gevoelen om enig contant geld in kas te houden 
voor de directe betalingen. Maar in de praktijk wordt zulk 
een volmaakte samenloop natuurlijk nooit bereikt. Er moet 
geld vastgehouden worden vanaf het moment waarop het 
ontvangen wordt, tot het moment dat het weer uitgegeven 
wordt, en elke inkomentrekker en onderneming zal dan ook 
te allen tijde over een voorraad contant geld beschikken, 
zelfs indien die mocht bestaan uit ongebruikte kredietfacili¬ 
teiten bij een bank. Waarom vermijden zij deze voorraad- 
vorming niet door het geld uit te lenen? Het zou hun in het 
algemeen geen voordeel brengen. De moeite en kosten welke 
gepaard gaan met het vinden van iemand die geld wil lenen 
en met het opstellen van een wettelijk bindend contract met 
hem, en de moeite om het geld weer los te krijgen wanneer 
dat nodig is, nemen niet evenredig af met de omvang van de 
som die uitgeleend kan worden, en ook niet met de periode 
waarin het geld door hem die het uitleent, gemist kan wor¬ 
den. De rente die over zulke leningen betaald zou worden, 
neemt natuurlijk wel af naarmate de som kleiner is en ook 
naar rato van de looptijd van de rente. Er zal daarom altijd 
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geld in kas of op de bank gehouden worden door de inko- 
mentrekkers om hun winkeliers te betalen of door de onder¬ 
nemingen om hun personeel of andere ondernemingen te 
betalen. Dit deel van de geldvoorraad vervult de primaire 
taak van het geld, te dienen als ruilmiddel in de ‘reele 
transacties van produktie en verdeling van goederen en 
diensten. Dit deel van het geld wordt uit ‘transactiemotieven 
aangehouden. Wij moeten niet uit het oog verliezen dat ook 
het geld dat om deze reden aangehouden wordt, liquiditeit 
verschaft met opoffering van mogelijke rente. Want indien 
dit geld voor langere tijd gemist kon worden, zou het een 
zeker en soms aanzienlijk bedrag aan rente kunnen opbren¬ 
gen als het uitgeleend werd. Rente is de prijs die voor liqui- 
diteit betaald wordt. 


In de hoofdstukken 14 (Het prijspeil) en 15 (Geld) hebben 
wij reeds in het voorbijgaan erop gewezen dat, al is de eerste 
en voornaamste taak van het geld te dienen als gemeen¬ 
schappelijke waardemeter voor de economische betekenis en 
waarde van goederen en diensten van alle soorten, zodat de 
totale waarde van een bepaalde gevarieerde groep van zulke 
goederen vergeleken kan worden met de totale waarde van 
een volkomen verschillende groep goederen, het geld toch 
deze taak niet kan vervullen zonder ook een aantal andere 
eigenschappen en krachten te bezitten. Deze andere eigen¬ 
schappen zijn een gevolg van het feit dat geld, nadat bet 
ontvangen is als betaling voor reële goederen of diensten, 
niet onmiddellijk weer voor andere goederen of diensten ge¬ 
ruild behoeft te worden, maar vastgehouden kan worden en 
daardoor degenen die het bezitten, van de verplichting kan 
ontslaan om direct te beslissen over de wijze waarop zij het 
zullen besteden. Het motief voor het uitstellen van die be¬ 
slissing kan gelegen zijn in de onmogelijkheid om ‘aan alles 
tegelijkertijd te denken’; de geestelijke spanning die zou op¬ 
treden wanneer men het boodschappenlijstje voor de hele 
maand vooruit zou moeten opstellen op de dag dat men zijn 
salaris ontving, zou voor menigeen te groot zijn. Maar er is 
nog een tweede motief dat op groter schaal werkt. In de 
periode dat het geld aangehouden wordt, kunnen de prijzen 
in het voordeel van de houder veranderen. Indien een in- 
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komentrekker van oordeel is dat de prijzen van I r '>•'« 
-cederen zullen dalen, zal hij zijn aankopen van dk- 
ren uitstellen. 

Er is echter ook altijd op datzelfde ogenblik een aantal 
mensen die wel iets willen kopen om een bestaande collectie 
goederen uit te breiden of te verbeteren (bijvoorbeeld een 
machine), maar die al hun beschikbare contante geld reeds 
uitgegeven hebben. Of mensen die menen dat de prijzen van 
de goederen zullen stijgen en die die veronderstelde prijs¬ 
stijging vollediger willen uitbuiten dan zij kunnen door de 
hun ter beschikking staande gelden in goederen om te zet¬ 
ten. Al deze mensen zijn potentiële gegadigden voor leningen 
cn zullen alles in het werk stellen om hen die over contant 
geld beschikken, over te halen dit aan hen uit te lenen tegen 
beloften van terugbetaling op een welomschreven dag of 
dagen. Gaan de kashouders hierop in, dan brengen zij hun 
voordelige positie in gevaar, want zij kunnen er nooit zeker 
van zijn dat zij hun geld niet eerder nodig zullen hebben 
dan op de vervaldag van de terugbetaling. Daarom zullen zij 
een grotere som verlangen als terugbetaling dan zij uitlenen. 
De verhouding tussen de som van de bedragen die op de 
afgesproken data terugbetaald zullen worden, en het bedrag 
waarvoor het recht op die bedragen op de beurs gekocht kan 
worden, wordt wel de opbrengst van de obligaties genoemd. 
Hij wordt uitgedrukt in percentages per jaar waarmee een 
bedrag zou moeten groeien om op de afgesproken data gelijk 
te zijn aan de bedragen die de debiteuren op die dagen ver¬ 
schuldigd zijn. 

De berekening van de groei van een hoofdsom die vandaag 
tegen samengestelde interest wordt uitgeleend, en de ‘omge¬ 
keerde’ berekening van de waarde op het ogenblik van een 
bepaalde som op een datum in de toekomst verschuldigd, 
hebben wij reeds uiteengezet in hoofdstuk 22 (Het produk- 
tieapparaat) en indien de lezer een en ander niet meer hel¬ 
der voor de geest mocht staan, raden wij hem aan dit hoofd¬ 
stuk nog eens over te lezen. 

De hoogte van de rentevoet voor kortlopende of langlopen¬ 
de leningen komt tot stand in een markt waar dit peil va¬ 
rieert teneinde evenwicht te scheppen tussen het verlangen 
van individuen en ondernemingen naar contant geld en de 
voor hen beschikbare totale geldvoorraad. Deze markt is in 
Engeland deels de Londense geldmarkt waar wissels en 
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schatkistpapier, leningen met zeer korte looptijd, worden 
verhandeld, en verder die sector van de effectenbeurs waar 
overheidsobligaties en andere fondsen met vaste rente wor¬ 
den verhandeld. 


27. AANDELEN EN OBLIGATIES 


In het voorafgaande hoofdstuk hebben we gezien dat de 
rentevoet op elk moment een bepaalde hoogte zaJ hebben 
tengevolge van de op- en neerwaartse druk van de krachten 
die op de beurs werken. In dit hoofdstuk moeten wij het 
beeld dat wij hiervan geschetst hebben, wijzigen en uitbrei¬ 
den. Het zal nodig zijn om de psychische en wiskundige 
processen die zich in die markt afspelen, aan een nader 
onderzoek te onderwerpen; aandacht te schenken aan het 
feit dat er behalve de obligaties en fondsen met vaste in¬ 
komsten ook nog andere fondsen op de beurs verhandeld 
worden. En verder moeten wij inzien dat door te spreken 
van ‘de rentevoet’ wij opzettelijk abstraheren van enkele van 
de moeilijkheden en verwikkeldheden die zich in de praktijk 
voordoen. 

Wij hebben gezegd dat de rentevoet niet in rust zal kumien 
zijn, zelfs geen moment, wanneer niet de (potentiële en ac¬ 
tuele) houders van obligaties in twee kampen verdeeld zijn 
die verschillende verwachtingen koesteren ten aanzien van 
de beweging in de naaste toekomst van de rentevoet. Is men 
het eens, dat wil zeggen zitten allen die bij de markt betrok¬ 
ken zijn, in één kamp, dan zal het rentepeil zodanig ver¬ 
anderen dat voldoende voormalige stieren naar het kamp 
der beren zullen overgaan, of vice versa, om de geldvoor¬ 
raad die enkelingen en ondernemingen gezamenlijk wensen 
aan te houden, als kasgeld gelijk te maken aan de feitelijke 
geldvoorraad. Zolang er niet genoeg beren zijn, of met 
andere woorden genoeg mensen die bereid zijn om hun 
effecten te verkopen, zal de aandrang van de stieren die 
winst trachten te behalen, die hun zal toevallen door de door 
hen verwachte stijging van de koersen, de koersen doen stij¬ 
gen en de rente verlagen. Maar wat garandeert dat de koers¬ 
stijging en daarmee gepaard gaande rentedaling inderdaad 
tot gevolg zal hebben dat stieren in beren zullen verande- 
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ren? Indien de koersen stijgen, ligt daarin dan geen aanwij¬ 
zing dat rij nog wel verder zullen stijgen? En zou het daar¬ 
om niet kunnen zijn dat koersstijgingen eerder beren in 
stieren dan stieren in beren zullen veranderen? 

Wij hebben echter niet gezegd dat elke koersstijging steeds 
het getal der beren zal vergroten, maar alleen dat uiteinde¬ 
lijk een koerspeil bereikt zal worden waarbij dit effect zal 
optreden. Maar indien de mensen nu, door ervaring in het 
verleden geleerd, weten dat het rentepeil meestal om een 
bepaalde hoogte schommelt en daar nooit ver van afwijkt, 
cn indien zij, bewust of onbewust, veronderstellen dat de 
markt automatisch het peil weer naar dat normale punt toe¬ 
drijft wanneer het daarvan te ver afgeweken is, dan zullen 
zij steeds minder gaan vertrouwen op verdere stijgingen en 
dalingen naarmate het peil reeds ver boven of beneden dat 
‘normale’ punt geraakt is. Het geloof in het bestaan van een 
bovenste en een benedenste limiet voor de koersen en daar¬ 
mee voor de rentevoet, zal des te steviger verankerd zijn 
indien de feitelijke gang van zaken hieraan langer voedsel 
gegeven heeft. Onverschillig of er al dan niet ‘objectieve’ 
krachten in het spel zijn die de koersen binnen bepaalde 
grenzen houden, het geloof aan zulke krachten zal die koer¬ 
sen binnen die grenzen houden en hetzelfde effect hebben 
als wanneer die krachten werkelijk bestonden. Wordt een 
rentevoet van 2% procent per jaar algemeen als bijzonder 
laag beschouwd, dan zullen, wanneer de koersen zodanig 
stijgen dat dit peil van 2 Y 2 procent rente bereikt wordt, 
steeds beleggers en potentiële beleggers afzien van verdere 
aankopen en zelfs hun stukken gaan verkopen, want zij zul¬ 
len bedenken dat een daling nu even waarschijnlijk is als 
een verdere stijging, of zelfs waarschijnlijker. En het is niet 
de moeite waard om dit risico te nemen met het oog op 
problematisch geworden mogelijke winsten. Verder zullen 
zij, en met name de beroepsspeculanten en de effectenma¬ 
kelaars, zich realiseren dat de markt buitengewoon gevoelig 
is in zulk een situatie waarin het rentepeil ver van het nor¬ 
male is af geweken. Zij weten dat er in zo’n situatie veel 
aarzelende en weifelende beleggers zullen zijn die slechts op 
één teken wachten om te verkopen. Alleen het feit reeds 
dat de koersstijging minder snel gaat dan voorheen, kan 
voor hen een waarschuwing zijn: stijgt de koers niet meer 
op een peil dat zij reeds als ‘zeer hoog’ zien, dan zullen zij 

195 




waarschijnlijk en masse gaan verkopen. 

Behalve het hierboven geschetste mechanisme is er nog een ? 
andere en meer positieve oorzaak te noemen voor de opvat- i 
ting dat het moeilijk zou zijn om de rentevoet beneden de 
2 procent per jaar te drukken, althans voor leningen die een 
lange looptijd hebben. Want bij 2 procent wordt er van de 
geldschieter gevraagd dat hij omwille van deze geringe rente- 
opbrengst het voortdurende risico zal willen blijven lopen 
van verlies van een deel van de prijs die hij nu kan krijgen 
indien hij zijn obligaties verkoopt. Het kapitaalverlies dat 
hij daardoor zou kunnen lijden in een bepaalde periode (bij¬ 
voorbeeld een maand), zou gemakkelijk vele malen groter 
kunnen zijn dan de renteopbrengst in diezelfde periode. In¬ 
dien dan bovendien over die rente nog hoge belastingen 
moeten worden betaald, versterkt dit alleen nog maar het 
argument. In 1947 hebben wij zulk een dramatische samen¬ 
loop van omstandigheden in werkelijkheid zien optreden. 
Waarom zou de belegger dus dit risico niet vermijden en 
contant geld aanhouden in plaats van obligaties die zo wei¬ 
nig opleveren, en zijn geld naar believen uitgeven? Indien 
hij niet meer uitgeeft dan 2 procent van de hoofdsom per 
jaar, kan hij er nog vijftig jaar mee toe en wie van de beleg¬ 
gers mag verwachten dat hij nog veel langer dan vijftig jaar 
te leven heeft? 

Op de beurs worden niet alleen obligaties verhandeld, maar 
ook aandelen in industriële en handelsondernemingen. Een 
obligatie is de belofte van een geldlener om op bepaalde 
data bepaalde sommen terug te betalen. Een normaal aan¬ 
deel is een bewijs van medeëigendom van een onderneming, 
in haar kapitaalgoederen, goodwill en andere vermogensbe¬ 
standdelen. Een aandeelhouder is geen crediteur van de 
onderneming, maar een van haar eigenaars. Hij heeft recht 
op zijn deel van de winst die door het bestuur van de onder¬ 
neming als dividend wordt uitgekeerd. Het grootste verschil 
tussen obligaties en aandelen is wel dat de bedragen die de 
obligaties op zullen brengen, van tevoren bekend zijn, en 
het feit of zij betaald zullen worden alleen afhankelijk is 
van de solvabiliteit en de goede trouw van de lener. Maar 
niemand kan van tevoren weten of en hoe grote winst een 
onderneming zal maken en welk dividend zij zal uitkeren. 
Het grootste deel van de obligaties die op de beurs verhan¬ 
deld worden, zijn staatsobligaties; maar ook de lagere over- 


heidsorganen lenen op de beurs en de ondernemingen doen 
dit eveneens in de vorm van uitgifte van obligaties. De op¬ 
brengst (de effectieve rentevoet) van deze obligaties zal 
meestal iets hoger zijn dan die van de staatsobligaties met 
eenzelfde looptijd, omdat het als mogelijk gezien wordt dat 
een onderneming failliet gaat terwijl het niet mogelijk geacht 
wordt dat de regering haar verplichtingen niet na zou (kun¬ 
nen) komen. Dit verschil in opbrengst zal tot uitdrukking 
komen in het feit dat wanneer de regering en een onderne¬ 
ming obligaties tegen precies dezelfde looptijd en voorwaar¬ 
den aanbieden op de beurs, de staatsobligaties een hogere 
koers zullen hebben, en dus minder rente opleveren, dan de 
obligaties die de onderneming heeft uitgegeven. Wij moeten 
echter niet uit het oog verliezen dat het gevaar van bankroet 
van de debiteur geheel losstaat van de onzekerheid van de 
belegger ten aanzien van zijn toekomstige behoefte aan con¬ 
tanten en ten aanzien van het verloop van de koers van 
obligaties op de beurs. 

Ondanks hun verschillen vormen zowel obligaties als aan¬ 
delen beleggingen die het vooruitzicht bieden van mogelijke 
winsten. Als zodanig zijn het in zekere mate substituten. In¬ 
dien men algemeen van mening is dat de ondernemingen in 
de komende tijd hoge winsten zullen maken en dat daarom 
aandelen in die ondernemingen meer waard zullen worden, 
dan zullen beleggers geneigd zijn hun obligaties te verkopen 
om met het geld dat zij ervoor ontvangen, aandelen te ko¬ 
pen. Er zullen natuurlijk altijd individuen en ondernemingen 
blijven (met name banken en verzekeringsmaatschappijen) 
die obligaties wensen aan te houden, maar dan toch alleen 
tegen een prijs die ze, vergeleken met andere fondsen, aan¬ 
trekkelijke beleggingen maakt. 

ben wijdverbreid verlangen om obligaties te verkopen en 
terughoudendheid van de kant van de mogelijke kopers zal 
de koers van de obligaties doen dalen, en daarmee volgens 
de simpele logica van de wiskunde hun renteopbrengst doen 
stijgen. Naarmate de koers lager is, zal de rentevoet, de 
verhouding van de aflossingstermijnen tot de huidige prijs 
van de obligaties, hoger zijn. Deze hogere opbrengst weer¬ 
spiegelt op die manier de invloed van de aandelenmarkt op 
de obiigatiemarkt. Men kan volkomen terecht zeggen dat de 
rentevoet tot stand komt op de markt voor obligaties. Want 
wij hebben de rentevoet gedefinieerd als de opbrengst van 
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obligaties. Maar dit betekent niet dat wat er zich afspeelt f 
op de rest van de beurs, het rentepeil ongemoeid zou laten. 
Depressie en hoogconjunctuur van het commerciële en in- * 
dustriële leven kunnen ook nog langs andere weg het rente-1 
peil beïnvloeden. Wanneer produktie en werkgelegenheid 
hoog zijn, zal de behoefte aan contant geld in de produk- 
tieve sector van het economische stelsel, nodig voor het ver- * 
richten van de directe betalingen, eveneens relatief hoog 
zijn. Het bedrag dat elke onderneming wekelijks voor het 
uitbetalen van de lonen nodig heeft, de bedragen die dc 
ondernemingen moeten betalen aan andere ondernemingen 
voor geleverde materialen, zullen relatief groot zijn en een 
groot banktegoed zal moeten worden aangehouden om aan 
deze verplichtingen te kunnen voldoen, etc. Deze grotere 
behoefte aan geld in de produktieve sector van de economie 
zal minder geld doen overblijven, bij een bepaalde geldvoor¬ 
raad, voor hen die contant geld willen oppotten, die hun 
vermogen in contant geld willen aanhouden. De concurren-1 
tie die ontstaat naar dit kleinere deel van de totale geldvoor¬ 
raad, tot uiting komend in de bereidheid om obligaties en 
andere effecten te verkopen teneinde aan contant geld te 
komen, zal de koers van de effecten naar beneden drijven 
en dus hun opbrengst doen stijgen. Met andere woorden, het 
rentepeil omhoog drijven. Hier stoten we nu op iets waaraan 
het grootste deel van het volgende hoofdstuk gewijd zal zijn. I 
Want veronderstel eens dat in plaats van een ‘gegeven’ om¬ 
vang te bezitten, de geldvoorraad in de volkshuishouding 
zich uit zou breiden naargelang de behoefte aan contant 
geld bij individuen en ondernemingen toeneemt? Dan zou 
de druk om obligaties te verkopen verlicht worden, hun 
prijzen zouden niet dalen en de rentevoet zou gelijk kunnen 
blijven. Het lijkt dus alsof de omvang van de totale geld¬ 
voorraad van groot belang is voor het rentepeil en reeds uit 
wat in het vorige hoofdstuk gezegd is, kunnen wij conclu-j 
deren dat dit inderdaad het geval is. 

Wij hebben reeds gezien dat allerlei soorten obligaties in 
omloop zijn. Sommige hebben een korte, andere een lange 
of zelfs zeer lange looptijd. Wanneer de looptijd lang is en 
de beloofde betalingen zich tot ver in de toekomst uitstrek¬ 
ken, zullen uiteraard onvoorzienbare omstandigheden zich 
gemakkelijker kunnen voordoen. De beleggers zullen in die 
lange periode gemakkelijker voor de noodzaak kunnen ko- 
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men te staan om hun obligaties te verkopen en de prijs ilit 
deze op zulk een moment zullen opbrengen, zal meer onge¬ 
wis zijn, naarmate de veronderstelde verkoopdatum verder 
in de toekomst ligt. 

De onzekerheid waaraan de belegger zich blootstelt, wordt 
dus groter naarmate de looptijd van de obligatie langer is, 
dat wil zeggen naarmate de datum van de laatste aflossing 
verder in de toekomst ligt. Mogen wij niet verwachten dat 
dit zich zal weerspiegelen in de rentevoet die, zoals wij ge¬ 
zien hebben, de voornaamste oorzaak is voor de belegger 
om zijn beschikbare geld te ruilen voor betalingsbeloften die 
de altijd onzekere mogelijkheid van winst inhouden? 

Wij zien inderdaad dat ‘kortlopende’ leningen een geringere 
opbrengst geven dan ‘langlopende’, maar de verhouding in 
opbrengst tussen deze twee soorten is niet erg constant. De 
obligaties met de kortste looptijd, de ‘wissels’, zijn eenvou¬ 
dig betalingsbeloften van de zijde van de debiteuren om na 
drie of zes maanden het totale bedrag van de lening terug 
te betalen. De rente over wissels heeft in de jaren vijftig 
tussen de IV2 en 5 V2 procent ’sjaars gelegen. De langst 
lopende obligaties zijn de niet-aflosbare obligaties waarvan 
de meest bekende voorbeelden de beloften van de regering 
zijn om gelijke sommen te betalen op een oneindige reeks 
toekomstige data. Gaan wij het uitrekenen, dan blijkt dat de 
verhouding van het bedrag dat tot in der eeuwigheid elk 
jaar betaald zal worden, tot de koers van de obligatie op de 
markt, gelijk is aan de opbrengst van een obligatie zoals wij 
die hierboven berekend hebben. Daarom is het ook heel ge¬ 
makkelijk om uit te rekenen wat het effect van koersver¬ 
anderingen op de opbrengst van niet-aflosbare obligaties zal 
zijn. Stijgt de koers met honderd procent, dan zal de op¬ 
brengst de helft zijn, etc. 

Tussen schatkistpapier, wissels uitgegeven door de overheid, 
en staatsobligaties met een eeuwigdurende looptijd, is er 
nog een hele reeks andere obligaties, met een looptijd van 
een, twee, vijf, .. . tot veertig jaar (de laatste termijn zal 
vaak veel hoger zijn dan de voorafgaande en gezien worden 
als ‘terugbetaling van de hoofdsom’). Wanneer de opbrengst 
van schatkistpapier laag is, kan men een interessant patroon 
zien in de verhouding van opbrengst en looptijd der obliga¬ 
ties. Het blijkt dat van schatkistpapier, via kort krediet en 
middellang krediet, met een looptijd tot vijf jaar, de op- 
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brengst scherp stijgt. De stijging is voor het krediet dat 
loopt van vijf tot tien jaar, minder sterk en daarboven stijgt 
de opbrengst vrijwel niet meer. Hoe dit te verklaren? Wel, 
tien jaar is lang genoeg om ‘alles wat maar kan voorkomen, 
te laten gebeuren’. Als iemand tien jaar moet wachten voor 
de laatste termijn vervalt, is zijn onzekerheid vrijwel even 
groot als wanneer hij vijftig jaar moet wachten. Hoe goed 
we ook de situatie van het moment menen te doorzien, dat 
helpt ons maar weinig als het erom gaat om te voorspellen 
hoe het er over tien jaar uit zal zien. 

Er zijn tijden waarin dit patroon van toenemende opbreng¬ 
sten van kort, via middellang naar lang krediet, volledig 
verdwijnt, omdat dan de rentevoet van wissels en ander kort 
krediet even groot is als die van obligaties en andere vormen 
van lang krediet. Die situatie kan ontstaan omdat het ge¬ 
makkelijker is voor de overheid (de minister van financiën, 
via de centrale bank) om maatregelen te treffen die de rente 
van kort krediet omhoog drijven, dan om maatregelen te 
treffen die van invloed zijn op de rente van langlopende 
kredieten. Maar toch lijkt het onmiskenbaar dat het patroon 
dat wij hierboven geschetst hebben, aan de werkelijkheid 
beantwoordt. 

[b] 

De rente is het hoofdonderwerp van dit zesde deel. In hoofd¬ 
stuk 26 hebben wij uiteengezet hoe in het economisch leven, 
of zelfs in het leven in het algemeen, het fenomeen der rente 
ontstaat. In hoofdstuk 27 hebben we onderzocht hoe het 
peil van de rente in de markt tot stand komt, dat wil zeg¬ 
gen op elk moment op een bepaalde hoogte gehouden wordt 
of daar naar toe gedreven. In het volgende hoofdstuk zullen 
we de bron en het mechanisme zien van de voornaamste 
krachten die in die markt werken. In hoofdstuk 29 zullen 
we terugkeren tot de effecten van een vergroting van de 
stroom van netto-investeringen op produktie en werkge¬ 
legenheid, reeds onderzocht in het vijfde deel (Werkgelegen¬ 
heid), en onze beschouwingen sluitend maken door ook de 
vraagstukken van het prijspeil, waaraan het derde deel ge¬ 
wijd was (Inkomen), daarbij te betrekken; om dan tenslotte 
in hoofdstuk 30 (Kapitaal) de invloed na te gaan van de 
rentevoet op de samenstelling of de structuur van de kapi¬ 
taalgoederenvoorraad van de economie als geheel. 
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Wellicht zal de gedachte bij de lezer opkomen dat door een 
heel deel te wijden aan iets dat, wanneer wij de inhoud van 
de hoofdstukken Liquiditeit, Aandelen en obligaties, enz. op 
de keper beschouwen, een en hetzelfde fenomeen blijkt te 
zijn, wij van dit fenomeen de spil waar alles om draait, het 
centrale punt van de hele economische wetenschap maken. 
Er zijn perioden geweest waarin de economen aan het be¬ 
grip rente welbewust deze centrale functie en dit allesover¬ 
heersend belang toekenden. De titel van het beroemde boek 
van Keynes, General Theory of Employment, Interest and 
Money , geeft hiervan een goed voorbeeld. Maar toch wordt 
hiermee aan de rente te veel eer bewezen. Na achter de 
liquiditeit en de obligaties en andere waardepapieren het 
rentepeil als belangrijk fenomeen gevonden te hebben, moe¬ 
ten we nu achter het rentepeil gaan zoeken om nog iets, 
veel belangrijker en universeler naar voorkomen en gevol¬ 
gen, te vinden: de onzekerheid. 


28. DE BANKEN 
[a] 

Het bankwezen schept het geld. De definities die wij in de 
voorgaande hoofdstukken gebruikt hebben, maken het ons 
gemakkelijk om deze stelling te bewijzen. Want in onze 
definitie van geld hebben we ook opgenomen ‘ongebruikte 
kredietfaciliteiten’, de toestemming die de bank geeft aan 
hen die van haar geld willen lenen, om te handelen alsof de 
bank aan hen geld verschuldigd was; een toestemming die 
natuurlijk altijd maar tot op een zeker bedrag gegeven wordt. 
Soms zal de bank tot haar cliënt zeggen: ‘Goed, wij openen 
twee rekeningen op uw naam. De eerste rekening houdt in 
dat u ons ƒ 10.000 schuldig bent. De tweede, dat uw tegoed 
bij ons ƒ 10.000 bedraagt. U kunt over deze ƒ 10.000 vrij 
beschikken.’ Het is duidelijk dat de bank hiermee de totale 
geldvoorraad met ƒ 10.000 vergroot heeft. Al wat verder 
nog samenhangt met het scheppen van geld, is louter uit¬ 
werking van dit simpele thema: de banken scheppen geld 
door krediet te verlenen. 

Gaan wij na wat er gebeurt wanneer een cliënt van een 
bank gebruik maakt van de gegeven kredietfaciliteit en dat 
geld betaalt aan een andere cliënt van de betrokken of van 
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een andere bank, dan vullen wij slechts een onbetekenend 
detail van het geschetste beeld in. Indien die tweede cliënt 
een positief tegoed heeft bij zijn bank, wanneer zijn bank 
hem geld schuldig is en niet omgekeerd, dan zal het gevolg 
van het uitputten van het krediet door de eerste zich zuiver 
weerspiegelen in een even grote toename van het krediet 
van de tweede. Is de tweede debiteur van zijn bank, heeft 
hij een negatief tegoed, dan zal zijn schuld verminderen met 
het bedrag dat op zijn rekening wordt overgeschreven. Zijn 
toestemming om tot een bepaald bedrag geld op te nemen, 
zal met dit bedrag hersteld zijn en tenzij zijn bank reden 
heeft om haar kredietfaciliteiten te beperken, zal daarom 
het resultaat van de kredietverlening door de eerste bank 
toch weer neerkomen op een vergroting van de feitelijke 
geldvoorraad in de economie als geheel. 

De banken plegen geen rente te betalen over gelden die hun 
door hun cliënten zijn toevertrouwd op conditie dat zij 
direct weer opgevraagd kunnen worden. Het is gemakkelijk 
voor de enkeling, en onontbeerlijk voor de onderneming, om 
een bankrekening te hebben, want het geld dat men in onze 
landen aan zijn bank toevertrouwt, is even veilig als het 
waar ook ter wereld zou kunnen zijn en de eigenaar van dit 
geld kan al zijn betalingen verrichten door simpelweg een 
cheque uit te schrijven waarin de bank opdracht gegeven 
wordt om een bepaalde betaling te verrichten, en deze 
cheque aan degene die het geld moet ontvangen, uit te rei¬ 
ken. Om deze diensten te kunnen verlenen, moeten de ban¬ 
ken een aanzienlijke staf en geschikte gebouwen bezitten en 
soms vragen zij van hun cliënten een kleine bijdrage in de 
kosten van hun apparaat. Maar de voornaamste bron van 
inkomsten voor de banken vloeit voort uit de kredietver¬ 
lening die, zoals wij gezien hebben, simpelweg de andere 
kant van de medaille is, zonder welke er geen geld zou zijn 
dat het publiek aan de banken zou kunnen lenen. Het is 
misschien natuurlijker om wat betreft het bankproces aller¬ 
eerst te denken aan het feit dat het publiek zijn gelden aan 
de bank toevertrouwt, en daarna pas aan de activiteit der 
banken die daaruit bestaat dat zij dit geld uitlenen aan be¬ 
paalde mensen uit dat publiek. Maar wij hebben reeds ge¬ 
zien dat de omgekeerde procedure dichter bij de waarheid 
komt; de banken scheppen geld door krediet te geven aan 
bepaalde mensen, deze geven dit geld door aan anderen en 
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die laten het op hun banktegoed bijschrijven of lenen het 
uit aan de banken. Maar hoe men de zaak stelt, is van wei¬ 
nig belang. Essentieel is dat geld geschapen wordt door de 
onderlinge schuldverhoudingen van enerzijds publiek en be¬ 
drijfsleven, en anderzijds de banken. 

Indien de banken hun inkomsten kunnen vergroten door 
geld uit te lenen, waarom maken zij dan hun kredietverle¬ 
ning niet zo groot mogelijk? Het zou natuurlijk de winst die 
zij uiteindelijk behalen, geen goed doen wanneer zij geld 
zouden lenen aan geldnemers die niet in staat zouden zijn 
om op de af gesproken datum hoofdsom en rente te betalen. 
Om zich zekerheid te verschaffen dat zij hun geld ook wer¬ 
kelijk terug zullen krijgen, zullen de banken van hun poten¬ 
tiële geldnemers verlangen dat zij zekerheid zullen stellen, 
zakelijke of persoonlijke, waardoor de bank bij tekort schie¬ 
ten van de debiteur zijn vordering kan verhalen. Maar de 
eis van redelijke zekerheid dat het krediet ook op tijd afge¬ 
lost zal worden, is niet de enige oorzaak dat de bank geen 
onbeperkte kredieten verleent. 

In Engeland worden de meeste weeklonen in contant geld 
uitbetaald, in munten, muntbiljetten en bankbiljetten, en 
ook de mensen die over een bankrekening beschikken, ge¬ 
bruiken toch contant geld en geen cheques voor hun dage¬ 
lijkse uitgaven, bus en treinkaartjes en voor wat zij kopen 
in winkels waar men hen niet kent. Wanneer nu de totale 
geldvoorraad en het totale geldinkomen van de volkshuis¬ 
houding beide groter zijn geworden, zoals meestal het geval 
is, dan is waarschijnlijk ook de totale waarde van de con¬ 
tante betalingen die in een jaar zijn gedaan, groter gewor¬ 
den. Dat betekent dat de totale waarde van de munt- en 
bankbiljetten die in omloop zijn, dat wil zeggen die niet bij 
de banken berusten, op elk ogenblik ook groter zal zijn. 
Indien de banken dus het totale bedrag dat hun cliënten aan 
hen verschuldigd zijn, verhoogd hebben en daarmee de 
totale geldvoorraad groter hebben gemaakt, dan zullen zij 
daarmee de oorzaak zijn van het feit dat hun cliënten over 
extra bedragen in contanten zullen willen beschikken. Deze 
cliënten zullen naar hun bank gaan om grotere cheques in 
te wisselen, met als gevolg dat de voorraad munten en bank¬ 
biljetten bij de banken zal verminderen. De banken zijn na¬ 
tuurlijk wettelijk verplicht om hun cliënten het volle bedrag 
uit te betalen dat deze van hen tegoed hebben, en zij moe- 
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ten daarom te allen tijde het gevaar zien te vermijden dat 
hun voorraad contant geld uitgeput zou raken. In feite zijn 
de banken nog onderworpen aan veel stringenter beper¬ 
kingen dan hierboven geschetst zijn, want in Engeland bij¬ 
voorbeeld zijn de banken bij de wet verplicht om de ver¬ 
houding van deposito’s (het totale tegoed van de cliënten) en 
kasgeld niet de 100 tot 8 te laten overschrijden. Waaruit nu 
zal het kasgeld van de bank bestaan, wat bepaalt zijn hoogte 
en hoe kan de voorraad gewijzigd worden? 

Aan de actief zijde van de balans van elke bank zal men 
onder andere aantreffen het hoofd ‘kasgeld en tegoeden bij 
de centrale bank’. Het kasgeld, de naam zegt het, zal in de 
kluizen van de bank liggen, de rest is het tegoed bij de cen¬ 
trale bank. Precies zoals de banken veel grotere bedragen 
aan hun depositohouders verschuldigd zijn dan zij in con¬ 
tant geld in hun kluizen hebben, is de centrale bank veel 
meer aan zijn cliënten, de andere banken, verschuldigd dan 
zij zou kunnen betalen in munten, muntbiljetten en bank¬ 
biljetten. Toch betwijfelt niemand dat de handelsbanken 
terecht hun tegoeden bij de centrale bank als volmaakte 
equivalenten van hun kasgeld beschouwen. Indien dit ooit 
nodig mocht blijken, hebben zij het volste recht hun tegoed 
in contanten op te eisen. In dat geval zou de minister van 
financiën, daartoe gemachtigd door de volksvertegenwoordi¬ 
ging, ongetwijfeld de uitgifte van bankbiljetten ter hand ne¬ 
men en het dekkingspercentage van de totale voorraad bank¬ 
biljetten door de goudvoorraad van de centrale bank ver¬ 
lagen. 

De totale voorraad contant geld van de hele volkshuishou¬ 
ding zal dus bestaan uit drie delen: ten eerste de totale waar¬ 
de van de munten en biljetten die in omloop zijn, het 
contant geld dat in het bezit is van de individuen en de 
ondernemingen die geen banken zijn; ten tweede, de totale 
waarde van munten en biljetten in de kluizen van de han¬ 
delsbanken; en ten derde, de tegoeden van deze banken bij 
de centrale bank, het geld dat de centrale bank verschul¬ 
digd is aan de handelsbanken. De onder twee en drie ver¬ 
melde bedragen aan contant geld vormen de kasreserves van 
de handelsbanken en deze mogen nooit minder zijn dan 8 
ten 100 van hun totale deposito’s. Hoe komt het feitelijke 
niveau van de kasreserves tot stand? De belangrijkste functie 
van de centrale bank, de functie die haar tot de bank der 
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kan de centrale bank dit doen? 

De centrale bank kan vrijelijk op de open markt overheidv 
obligaties kopen of verkopen en aan de beurshandel hierin 
deelnemen, zonder te weten of zich erom te bekommeren 
wie die obligaties koopt of verkoopt. Wat gebeurt er wan¬ 
neer zij bijvoorbeeld overheidsobligaties verkoopt? De koper 
kan een cliënt zijn van een van de handelsbanken en zal de 
staatsobligaties betalen met een cheque die de centrale bank 
kan innen bij de handelsbank. Deze bank zal dus het bedrag 
van de aankoop van haar cliënt aan de centrale bank moeten 
betalen. Hoe kan zij dit doen? Door de centrale bank te 
machtigen haar schuld aan de handelsbank met dit bedrag 
te verminderen. Maar deze schuld is contant geld, zoals we 
hierboven gezien hebben, want elke handelsbank kan op elk 
gewenst tijdstip haar totale tegoed bij de centrale bank op¬ 
vragen in munten en biljetten: de kasreserve van de bank 
bestaat uit ‘kasgeld en tegoeden bij de centrale bank’. En 
deze kasreserve moet altijd minstens 8 procent van de totale 
deposito’s van de bank bedragen. Wanneer de kasreserve 
van een bank dus omlaag gaat door aankoop bij de centrale 
bank van staatsobligaties door een van haar cliënten, zal zij 
stappen moeten ondernemen om haar deposito s terug te 
brengen met een bedrag van 100/8 (in Ned. 100/10) X de 
vermindering van haar kasreserve. Met andere woorden, zij 
moet de totale geldvoorraad van de economie verminderen. 
Indien de centrale bank staatsobligaties zou kopen op de 
beurs, zou het hele proces zich in omgekeerde volgorde af¬ 
spelen; de anonieme cliënt van de handelsbank zou een 
cheque van de centrale bank ontvangen en deze overdragen 
aan zijn bank. Deze zou de cheque presenteren aan de 
centrale bank en haar tegoed daar zou met het betrokken 
bedrag vermeerderd worden. De kasreserve van de handels¬ 
bank zou door deze transactie bijvoorbeeld ƒ 10.000^ groter 
zijn geworden en zij zou daarom haar deposito’s met 
f 125.000 kunnen vergroten. Wanneer zij dit inderdaad zou 
doen, zou daarmee de totale geldvoorraad van de volkshuis¬ 
houding met ƒ 125.000 zijn toegenomen. 
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In hoofdstuk 26 (Liquiditeit) hebben wij gezien dat de totale 
geldvoorraad noodzakelijkerwijze bij het publiek of de on¬ 
dernemingen moet berusten die ofwel dit geld welbewust 
contant in bezit houden of doende zijn er andere vermogens¬ 
bestanddelen voor te verwerven en daarmee de prijs van die 
andere zaken op te drijven. Maar indien er niet voldoende 
geld is om aan de vraag naar contant geld te voldoen, zal 
het aanbod van andere vermogensbestanddelen groot zijn en 
zullen de prijzen daarvan dalen. Tot deze vermogensbe¬ 
standdelen behoren ook de obligaties en wanneer de prijs 
van zo’n obligatie, die de bezitter bijvoorbeeld recht geeft 
op eeuwigdurende jaarlijkse aflossing, groot ƒ 30, nu daalt 
van ƒ 1000 naar ƒ 750, zal de opbrengst van die obligatie, 
uitgedrukt in percenten per jaar, stijgen van 3 naar 4 pro¬ 
cent. Indien nu de centrale bank door haar transacties op de 
open markt de totale geldvoorraad van de volkshuishouding 
vergroot, is het aannemelijk dat bepaalde personen en onder¬ 
nemingen van oordeel zijn dat zij meer contant geld bezit¬ 
ten dan zij nodig hebben en daarom besluiten voor een be¬ 
paald deel van hun geld obligaties te kopen. De hieruit 
voortvloeiende koersstijging van de obligaties zal hun op¬ 
brengst doen dalen; hun opbrengst wil zeggen hun rentepeil. 
Door op de open markt obligaties te kopen of te verkopen, 
kan de centrale bank dus, naar de richtlijnen van de over¬ 
heid, de rentevoet van geldleningen beïnvloeden. 

De centrale bank kan ook nog op directer wijze de rente¬ 
voet beïnvloeden, maar het effect van deze maatregelen zal 
minder algemeen en minder diepgaand zijn. De centrale 
bank wordt ook wel de ‘kredietgever in laatste instantie’ ge¬ 
noemd. Anders dan in Nederland is het tegen de gewoonten 
van de Engelse handelsbanken om direct van de Bank of 
England te lenen, maar indirect kunnen zij dit doen, indien 
de tijdelijke vraag naar krediet van hun cliënten groter is 
dan hun in de gegeven omstandigheden schikt, door leningen 
te weigeren aan een bepaalde categorie cliënten. Deze cate¬ 
gorie zijn de wisselmakelaars die fungeren als een soort buf¬ 
fer tussen de normale handelsbanken en de Bank of Eng¬ 
land. De activiteiten van de wisselmakelaars bestaan in het 
verhandelen van wissels en kortlopend overheidspapier. Zij 
kopen deze papieren (betalingsbeloften van een bepaalde 
som, verschuldigd op een bepaalde dag in de nabije toe¬ 
komst, een paar maanden, weken zelfs) voor een bedrag dat 
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iets lager ligt dan het verschuldigde bedrag. Het verschil 
tussen de bedragen die de makelaars betalen en later ont¬ 
vangen, vormt hun winst. De wisselmakelaars financieren 
hun aankopen van wissels etc. voor het grootste deel met 
geld dat zij van dag tot dag lenen van de handelsbanken. 
Wanneer deze laatste nu merken dat de vraag naar krediet 
van andere cliënten de grens van hun deposito’s, 100/8 van 
hun kasreserve, doet naderen, dan kunnen zij eenvoudigweg 
weigeren om de leningen van de wisselmakelaars te prolon¬ 
geren en deze worden dan gedwongen om bij de Bank of 
England te lenen tegen de officiële rentevoet, de ‘bank rate\ 
De hoogte hiervan wordt door het ministerie van financiën 
en de directie van de Bank of England vastgesteld en elke 
donderdagmorgen bekend gemaakt. Door de kasreserves van 
de handelsbanken te verminderen via de verkoop van staats¬ 
obligaties op de open markt, kan de Bank of England de 
handelsbanken dwingen hun leningen aan de wisselmake¬ 
laars te beperken; deze laatsten moeten zich dan tot de Bank 
of England wenden en deze kan dan de rentevoet bepalen. 
Op deze wijze kan de Bank of England, wanneer de over¬ 
heid dit wenst, het rentepeil voor kortlopende kredieten be¬ 
palen. Daarbij komt nog dat de handelsbanken de rente die 
zij berekenen aan hun cliënten, laten variëren met het peil 
van de bank rate (meestal 1 of 2 procent hoger) en daar¬ 
door bestaat er ook een wijdverspreide en snelle invloed op 
het rentepeil van de meeste andere kortlopende kredieten. 
Door haar transacties op de beurs en door de bank rate 
heeft de Bank of England, kunnen we concluderen, positie¬ 
ve controle op de totale voorraad geld in de volkshuishou¬ 
ding en kan zij beslissende invloed uitoefenen op de rente¬ 
voet van kortlopende maar ook van langlopende kredieten, 
al is die invloed gemakkelijker te bereiken en sneller in effect 
bij de eerste dan bij de laatste categorie. 


[b] 

Dat het bankwezen, dat ogenschijnlijk zo’n ingewikkelde 
structuur heeft, in wezen een heel eenvoudig werkend me¬ 
chanisme is, zal ons duidelijk worden wanneer wij een model 
bouwen waarin alleen de essentiële aspecten van die struc¬ 
tuur opgenomen zijn. Zulk een model zou bestaan uit een 
gesloten economisch stelsel dat maar één bank kent. Deze 
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bank is het hele bankstelsel en vervult de functie van de 
handelsbanken en van de centrale bank. Wij nemen verder 
aan dat in dit stelsel alle betalingen per bankcheque geschie- j 
den. Logisch is dit model zeer wel denkbaar. Het zou ook 
in de praktijk kunnen voorkomen, maar weinig efficiënt 
zijn. Deze ene bank zou, in haar kwaliteit van regulator van j 
de totale geldvoorraad in de volkshuishouding, morele terug- | 
houdendheid en controle moeten betrachten ten aanzien van 
haar eigen activiteiten als handelsbank. Want onder de ge¬ 
geven omstandigheden zou niets de bank in de weg staan 
(behalve haar besef van sociale verantwoordelijkheid) om 
ongelimiteerd krediet te verlenen aan elke cliënt die zulks 
verlangde, en daardoor de totale geldvoorraad te vermeerde¬ 
ren met de omvang van de kredieten. Omdat contant geld 
in dit stelsel niet voorkomt, zal nooit iemand een cheque 
willen verzilveren en het enige dat de bank zou hebben te 
doen wanneer iemand een cheque uitschreef voor iemand 
anders (natuurlijk ook een cliënt van deze bank), zou daar¬ 
uit bestaan dat zij de rekening van de eerste verminderde 
met het bedrag van de cheque en dit bedrag bij schreef op 
de rekening van de begunstigde. Ongelimiteerde kredietver- j 
lening, wat neer zou komen op ongelimiteerde geldschep- 
ping, zou natuurlijk rampzalige gevolgen hebben voor het 
maatschappelijk leven en de valuta van de volkshuishouding 
(het officiële ‘rekenmiddel’ voor alle schulden en geldtrans¬ 
acties) zou een lachwekkend iets worden, waar niemand 
rekening meer mee zou houden. Men zou spoedig gedwon¬ 
gen zijn om goederen te gebruiken die een intrinsieke waar¬ 
de bezitten, zoals sigaretten, garens, stoffen etc., wier waarde 
als valuta gekoppeld zou worden aan hun goederenwaarde. 
De moderne Europese bankstelsels zijn min of meer tegen 
zulk een catastrofe beschermd door het gebruik van papier¬ 
en muntgeld als ruilmiddel. De hoeveelheid van deze betaal¬ 
middelen wordt bij de wet geregeld en het feit dat de banken 
wettelijk verplicht zijn om elk tegoed indien gewenst in deze 
betaalmiddelen uit te betalen op elk tijdstip dat dit verlangd 
wordt, dwingt de banken hun geldschepping in een bepaalde 
verhouding te houden tot de hoeveelheid papier en munt¬ 
geld waarover zij indien nodig kunnen beschikken. Dit is 
alles wat nog rest van het oude aspect van het bankwezen, 
toen de cliënten nog meenden dat het een stelsel was, be¬ 
doeld om hun goud veilig te bewaren. Aan dat goud dachten 


zij, wanneer zij aan hun geld dachten en al het andere, bil¬ 
jetten en cheques, waren voor hen slechts ‘tekens die aan¬ 
gaven dat dat goud bij de bank lag. Tegenwoordig is de 
functie van het contante geld, tekens die op zichzelf waar¬ 
deloos zijn, om als thermostaat te dienen, als mechanisme 
dat de omvang van de geldvoorraad van de gehele economie 
regelt en meetbaar maakt. 


29. DE KOSTEN VAN LEVENS¬ 
ONDERHOUD 


Stelt u zich eens het beeld voor ogen van een bergengte 
waardoor een rivier stroomt. Beide oevers van de rivier lo¬ 
pen geleidelijk steiler omhoog en bovenaan zijn de wanden 
van het dal bijna loodrecht. Bij toenemende regenval zal de 
watermassa zich aanvankelijk langzaam over de hellingen 
uitbreiden, maar naarmate het watervolume toeneemt dat 
per minuut door de rivier stroomt, zal de diepte van de 
rivier ook moeten toenemen en aangezien de helling van de 
oevers stijgt, zal de toeneming in diepte bij gelijke opvol¬ 
gende extra eenheden van volume steeds groter zijn. 

In dit beeld is de vallei waar de rivier doorheen stroomt en 
die qua vorm op korte termijn niet zal veranderen, al zal 
het doorstromende water op lange termijn de wanden uit¬ 
hollen, een symbool voor het materiële en organisatorische 
kader van het produktieapparaat waarover de economie be¬ 
schikt. Binnen dit op korte termijn constante kader kan een 
grotere produktieomvang bereikt worden (meer water door¬ 
stromen) en aanvankelijk zal de grotere omvang van de 
stroom bij het nog lage peil van de waterstand plaatsvinden 
zonder grote toeneming van de diepte van de rivier (de prij¬ 
zen van de goederen), omdat er nog ‘vrije ruimte’ is. De 
stijging van de helling is nog niet groot, er is nog ongebruik¬ 
te produktiecapaciteit die bij het produktieproces betrokken 
kan worden. Maar naarmate het volume toeneemt, moet 
het water binnen de steeds steiler wordende hellingen stijgen 
en zal verhoging van de produktie op handicaps en tekorten 
stoten, zal het nodig zijn om tweederangs hulpbronnen m 
te schakelen die toch een even grote beloning in geld zullen 
eisen dan de meer efficiënte hulpbronnen die reeds in ge- 
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bruik waren. De prijzen zullen stijgen en de prijsstijgingen 
zullen steeds meer de groei van de produktie overtreffen, 
naarmate de moeilijkheden bij de verdere vergroting van de 
produktieomvang zich opstapelen. 

Economen van de generatie van Ricardo en nog verder 
terug waren zich wel bewust van het feit dat toeneming van 
de geldvoorraad van een volkshuishouding, veroorzaakt door 
bijvoorbeeld de plotseling optredende bereidheid van de ban¬ 
ken om hun uitstaande kredieten te verhogen, zelfs indien 
dit renteverlaging met zich mee zou brengen, in het alge¬ 
meen een verhoging van het algemene prijspeil tengevolge 
zou hebben. Maar tot 1930, meer dan honderd jaar na de 
dood van Ricardo, bestond de enige verklaring die men wist 
te geven voor het mechanisme dat aan dit effect ten grond¬ 
slag moest liggen, uit de kwantitatieve geldtheorie die in 
feite geen verklaring geeft, maar niet meer is dan een tauto¬ 
logie. Keynes’ General Theory, voortbouwend op de ideeën 
en oplossingen van de Treatise on Money , maar een uitge- 
breider gebied van problemen behandelend, verschafte de 
economische wetenschap echter een logische gedachtengang 
waardoor in detail via menselijke oordelen en beslissingen, 
de samenhang tussen toeneming van de geldvoorraad en stij¬ 
ging van het algemene prijspeil gevolgd en geanalyseerd kan 
worden. In de vorige delen hebben wij alle elementen voor 
het opstellen van de keynesiaanse theorie apart behandeld. 
Nu brengen we deze elementen tot logische samenhang. 

De argumentatie gaat als volgt: 

1. Toeneming van de geldvoorraad der volkshuishouding 
maakt het mogelijk dat de ‘beren’ die geld willen aanhou¬ 
den, niet om op mogelijke betalingen voorbereid te zijn maar 
in plaats van effecten, hiertoe ruim gelegenheid vinden. De 
kashouders zullen alleen in de markt komen wanneer de 
rente daalt (de koers van de obligaties stijgt). 

2. Een daling van de rente zal de stroom van investeringen 
doen toenemen en verbetering en uitbreiding van het pro- 
duktieapparaat de moeite waard maken. De waarde van elke 
serie van veronderstelde toekomstige winsten zal nu hoger 
zijn, een hogere aanbodprijs van de kapitaalgoederen die 
deze toekomstige winsten moeten verdienen, kan gemakke¬ 
lijker geaccepteerd worden, en de hoeveelheid kapitaalgoe¬ 
deren die per eenheid van tijd geproduceerd wordt, zal over¬ 
eenkomstig kunnen toenemen. Aanbodprijs en vraagprijs 


210 


van kapitaalgoederen zullen op een hoger peil met elkaar 
in evenwicht kunnen komen. 

3. De theorie van de multiplier leert ons dat wanneer het 
tempo van de investeringen hoger ligt, ook de produktie en 
het inkomen zullen stijgen. 

4. Op korte termijn gezien zal produktieverhoging ingebruik¬ 
neming betekenen van minder efficiënte kapitaalgoederen 
dan de reeds gebruikte hulpbronnen en zowel de geldkosten 
als de reële kosten van een zowel marginale als gemiddelde 
produktie-eenheid zullen toenemen. 

5. In deze redenering zitten tenminste twee schakels die van 
niet helemaal betrouwbare sterkte zijn. In de eerste plaats: 
als de prijzen van obligaties een bepaalde hoogte hebben be¬ 
reikt, dat wil zeggen de koers exceptioneel is gestegen, kan 
het wel eens onmogelijk blijken om via verdere vergroting 
van de totale geldvoorraad enig overwicht van de kant der 
stieren over de kant der beren te handhaven. Want voor 
elkeen die tot de overtuiging komt dat de prijzen nog wel 
verder zullen stijgen, zal een ander naar voren komen die 
tegen de heersende koers de obligaties wil verkopen die de 
eerste wil kopen. Het extra geld dat geschapen wordt, zal 
eenvoudigweg bij hen terecht komen die bereid zijn om bij 
de huidige koers der obligaties dat geld als kasgeld aan te 
houden. Het rentepeil zal dus niet meer reageren door da¬ 
ling op verdere toeneming van de totale geldvoorraad. 

Ten tweede zal, om redenen die wij uiteengezet hebben in 
hoofdstuk 22 (Het produktieapparaat), een daling van het 
rentepeil soms van weinig invloed zijn op het tempo van de 
investeringen. Indien de investeringen niet reageren op ver¬ 
anderingen in het rentepeil, indien, anders gezegd, de inves¬ 
teringen niet rente-elastisch zijn, dan is de keten verbroken 
en zal er geen vergroting van de produktieomvang optreden 
en geen reden zijn voor prijsstijgingen. 

Het is dus ver bezijden de waarheid om te zeggen dat elke 
toeneming van de totale geldvoorraad der volkshuishouding 
automatisch stijging van het algemene prijspeil tengevolge 
zou hebben. Wanneer zal dat wel het geval zijn? 

In het beeld dat wij aan het begin van dit hoofdstuk opge¬ 
roepen hebben - de rivier die stroomt door een vallei met 
steeds steiler lopende hellingen, waardoor bij toenemende 
watervloed de diepte in het begin slechts langzaam groter 
wordt omdat er uitweg is voor het water, maar naarmate de 
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hellingen steiler worden, snel toeneemt - in dit beeld bepalen 
de aanvankelijke omvang van de rivier en de vorm van zijn 
bedding hoeveel verschil het zal maken voor de diepte wan¬ 
neer het doorstromend watervolume met een bepaalde hoe¬ 
veelheid toeneemt. In de volkshuishouding met haar gegeven 
kader van produktief actoren, op korte termijn constant, zal 
de aanvankelijke produktieomvang in verhouding tot de pro- 
duktiefactoren bepalen hoe groot de prijsstijging zal zijn bij 
een gegeven toeneming van de produktie. Wanneer er veel 
reservecapaciteit is, met andere woorden, wanneer machines 
ongebruikt staan, schepen slechts half geladen worden of 
lang op nieuwe vracht moeten wachten, zal de produktie 
aanzienlijk vergroot kunnen worden zonder dat er extra druk 
op de produktiecapaciteit wordt uitgeoefend, en de prijzen 
zullen in dat geval niet behoeven te stijgen. Maar wanneer 
alle fabrieken, spoorwegen, haveninstallaties en energiebe¬ 
drijven op volle capaciteit werken, dan zal de efficiëntie van 
deze produktiefactoren teruglopen indien men er nog meer 
mee wil produceren. Er zullen momenten komen waarop de 
voorraad grondstoffen en halffabrikaten uitgeput is voordat 
nieuwe toevoer uit andere delen van het stelsel heeft plaats¬ 
gevonden. Dit zal de produktie tijdelijk vertragen en dit 
weer andere vertragingen en moeilijkheden en tekorten ver¬ 
oorzaken bij de industrieën die voor hun produktie afhan¬ 
kelijk zijn van wat de eerste industrie maakt. De toenemen¬ 
de schaarste aan materialen zal ertoe leiden dat de onder¬ 
nemingen tegen elkaar gaan opbieden en de vergroting van 
de produktie zal het prijspeil doen stijgen. 

In de General Theory of Employment, Interest en Money 
neemt het rentepeil een centrale plaats in; in de leer van 
waarde en prijs die op dat boek gebouwd is, eveneens. Maar 
in het licht van empirische onderzoekingen, met name in 
Engeland en de Verenigde Staten gehouden, die twijfel heb¬ 
ben doen rijzen aan de invloed van het rentepeil op de in¬ 
vesteringen in kapitaalgoederen in de industrie, lijkt het ons 
tegenwoordig niet meer zo vanzelfsprekend om voor het 
rentepeil zulk een voorname plaats in te ruimen in de theo¬ 
rie van de produktie en het algemene prijspeil van goederen. 
Wegen we voor en tegen van de oude en de keynesiaanse 
theorie tegen elkaar af, dan is de laatste niet de absolute 
overwinnaar. Want wanneer de omvang van de totale geld¬ 
voorraad in een volkshuishouding toeneemt, dan is dat niet 
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zo maar het gevolg van de vriendelijkheid van de kerstman 
die in het diepst van de nacht ieders bankrekening wat ho¬ 
ger maakt. Het zal vaak het gevolg zijn van het feit dat be¬ 
paalde personen of ondernemingen, of de overheid zelf, be¬ 
paalde plannen willen verwezenlijken waarvoor zij geld 
nodig hebben om machines en materialen en arbeidskrach¬ 
ten aan te trekken. Dat extra geld lenen zij van de banken. 
De vraag of iemand aanleiding zal vinden om extra geld te 
spenderen aan goederen en produktiefactoren en of deze 
aanleiding gevonden kan worden in de daling van het rente¬ 
peil, wordt hier dus bij voorbaat beantwoord, vóór het extra 
geld geschapen is door de banken die het krediet aan de ge¬ 
gadigden moeten verlenen. Het geld wordt geschapen met 
het uitdrukkelijke doel om uitgegeven te worden en indien 
het rentepeil bij deze hele zaak al een belangrijke rol zou 
spelen, dan moet die gezien worden als een antecedent en 
niet als een gevolg van de affaire. Toch zal natuurlijk de 
centrale bank, als de overheid dat wenselijk acht, soms obli¬ 
gaties aankopen op de beurs, van alle soorten van bezitters 
van deze obligaties, en daardoor zulke obligaties schaarser 
maken en contant geld via de 100/8-regel van de banken 
overvloediger. De centrale bank zou hiertoe kunnen over¬ 
gaan, zoals zij zelf en het publiek goed beseffen, om het 
peil van de investeringen te verhogen door geldleningen ge- 
makkelijker verkrijgbaar te maken. Gemakkelijker en goed¬ 
koper. In die gevallen mag men zeggen dat het rentepeil een 
centrale rol vervult. 

Onze vergelijking met de rivierbedding diende om de cen¬ 
trale gedachte te illustreren van de theorie van het prijspeil, 
zoals die door Kahn in zijn beroemde artikel over de multi¬ 
plier (Economie Journal, juni 1931) is neergelegd en later 
door Keynes in zijn General Theory is uitgewerkt. De theo¬ 
rie die leert dat prijzen niet zullen stijgen zolang er nog 
reservecapaciteit is. Zij zullen gaan stijgen zodra er zich 
‘bottlenecks’ gaan voordoen. Wat in de jaren dertig niet zo 
duidelijk was als in de naoorlogse periode, was dat in een 
situatie waarin er vrijwel geen ongebruikte kapitaalgoederen¬ 
capaciteit bestaat en er ook vrijwel volledige werkgelegen¬ 
heid is, de grote vraag en de grote winsten die met die vol¬ 
ledige werkgelegenheid gepaard gaan (enerzijds als oorzaak, 
anderzijds als gevolg), zulk een concurrentie tussen de on¬ 
dernemingen zal veroorzaken om de beschikbare arbeids- 
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krachten, dat de vakbonden hun looneisen voortdurend kun¬ 
nen opdrijven, zelfs als de vraag niet meer vanuit zichzelf 
zou stijgen. Dan zijn we beland in de beruchte ‘vicieuze 1 
spiraal’ van prijzen-lonen-prijzen. 


Eb] 

Wat wij in dit hoofdstuk tot dusver gesteld hebben, zal wel¬ 
licht bij de lezer de opvatting doen ontstaan dat toeneming 
van de geldvoorraad gemakkelijker en eerder de prijzen zal 
doen stijgen wanneer er andere krachten tegelijkertijd de 
effectieve vraag, produktie en werkgelegenheid doen stijgen, 
dan dat die toeneming op zichzelf genomen de oorzaak zou 
zijn van die grotere produktie en werkgelegenheid en van de 
hogere prijzen die, wanneer de produktie op topcapaciteit 
komt, het gevolg zullen zijn van een groeiende produktie- 
omvang. Zo denken inderdaad heden ten dage de meeste 
economen erover. Men heeft dan ook de geldvoorraad wel 
vergeleken met de kabel van een ballon. Wil de ballon kun¬ 
nen opstijgen, dan moet men de kabel losmaken, maar het 
losmaken van de kabel alleen zal de ballon niet de lucht in 
brengen. 

Wij hebben die geringe rol van de geldvoorraad verduidelijkt 
door te wijzen op twee zwakke punten in de keten van rede¬ 
neringen die schenen te impliceren dat toeneming van de 
geldvoorraad altijd toeneming van het prijspeil met zich 
mee zou moeten brengen. Ten eerste is er de algemeen ver¬ 
breide overtuiging dat het rentepeil altijd rond de 3 tot 5 
procent per jaar zal liggen, en dat 2% procent rente voor 
langlopend krediet te laag is ‘om lang te kunnen duren’, 
zodat als de koers van de obligaties zodanig stijgt dat het 
peil van de rente 2% procent bedraagt, de stieren zenuw¬ 
achtig zullen worden en ‘veranderen’ in beren. Ten tweede 
is er het feit dat de ondernemers alleen investeren wanneer 
zij mogen verwachten dat binnen de twee of drie jaar na 
opening van de nieuwe fabrieken winst behaald zal kunnen 
worden. Want gaan wij verder in de toekomst, dan hebben 
wij weinig aan onze kennis van de tegenwoordige situatie. 
Dit nu betekent dat investeringen ‘niet rente-elastisch’ zijn, 
dat wil zeggen, niet zullen reageren op veranderingen van 
het rentepeil. 

Laat ons eindigen met de opmerking dat deze conclusie vol- 
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ledig in overeenstemming is met de opvatting van hen die 
menen dat wanneer de regering in staat zou zijn om de uit¬ 
gifte van bankbiljetten constant te houden, er, ergens, een 
definitieve limiet zou zijn waarboven het algemeen prijspeil 
niet zou kunnen stijgen. 


30. KAPITAAL 
[a] 

Het woord kapitaal is het middelpunt geweest van zoveel 
verward denken en schrijven dat wij het in ons betoog mis¬ 
schien maar beter konden vermijden. Maar hebben wij som¬ 
mige van de betekenissen en ideeën waar het begrip kapitaal 
voor gebruikt is, misschien ook nu nog nodig en is ook voor 
ons een ‘theorie van het kapitaal’ onontbeerlijk? 

De lezer zou kunnen denken dat in dit deel dat als titel 
draagt Financiering, een hoofdstuk over ‘kapitaal’ natuurlijk 
op zijn plaats is en niet gemist zal kunnen worden, want zijn 
kapitaal en financiering niet twee zeer nauw verwante be¬ 
grippen? Wat in feite dit hoofdstuk met de andere van dit 
boek verbindt, is dezelfde schakel die die andere hoofdstuk¬ 
ken verbindt, te weten de theorieën over het rentepeil. De 
rol van de kapitaal theorie is in de jaren dertig van onze 
eeuw veranderd. Tot dan toe had die leer gediend om de 
aard van het verschijnsel rente en de hoogte van het rente¬ 
peil te verklaren, om te verklaren ook wat het doel van de 
rente was. Maar in 1930 en ’31 werden plotseling enkele 
belangrijke en machtige theorieën, een generatie eerder op¬ 
gesteld door de grote Zweedse econoom Knut Wicksell, op¬ 
nieuw opgenomen door twee geleerden die volkomen ver¬ 
schillende opvattingen koesterden, en door hen gebruikt om, 
paradoxaal genoeg, twee volledig met elkaar strijdige thesen 
te bewijzen. In zijn Treatise on Money van 1930 begon J. M. 
Keynes zijn ondergraving en vernietiging (zes jaar later met 
zijn General Theory voltooid) van de stelling dat rente de 
prijs van besparingen is. Hij toonde aan dat rente in werke¬ 
lijkheid de prijs voor het opgeven van liquiditeit is. In zijn 
Prices and Production toonde Hayek aan dat niettemin de 
structuur van de voorraad kapitaalgoederen in de volkshuis¬ 
houding van groot belang is en dat daarom plannen om deze 
voorraad uit te breiden, zouden kunnen stranden, indien zij 
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niet kunnen rekenen op de instemming van hen wier spaar- i 
gelden voor dit doel noodzakelijk zullen zijn. Een theorie 1 
van het kapitaal was vanaf dat moment noodzakelijk, niet 1 
om de oorsprong of de aard van de rente te verklaren, maar ] 
om enkele van zijn effecten na te gaan. Wat bedoelen wij nu ] 
als wij spreken van de structuur van de voorraad kapitaal- I 
goederen waarover de volkshuishouding als geheel beschikt? ] 
Vroegere economen konden zonder essentiële aspecten ge- I 
weid aan te doen, arbeid behandelen als een homogene pro- | 
duktiefactor en dat gold ook voor de produktiefactor land. 
Maar wat moest men beginnen met die onoverzichtelijke en 
zo gevarieerde collectie van kapitaalgoederen, variërend van 
ruwe grondstoffen en materialen, machines, werktuigen van 
allerlei soort, kantoren en fabrieken, die alle duidelijk een 
rol speelden in het produktieproces, maar toch niet zo’n 
actief vermogen schenen te bezitten om dat proces gaande te 
houden als de mens en de natuur? De mens ploegt en zaait, 
de natuur laat het graan ontkiemen en het koren rijpen, 
maar wat dragen de kapitaalgoederen eigenlijk uit eigen in¬ 
herente kracht aan het proces der produktie bij? 

Twee vragen doemen op. Ten eerste, waarom zou de eige- ] 
naar van een hoeveelheid levenloze zaken of althans zaken 
die geen leven kunnen wekken, aan het loutere feit dat hij 
deze zaken in zijn bezit heeft, een recht op inkomen mogen 
ontlenen? En ten tweede, hoe kunnen wij de ware omvang 
en grootte van zo’n hoeveelheid kapitaalgoederen meten en 
afwegen? 

Böhm-Bawerk, de Oostenrijkse tijdgenoot van Wicksell, heeft 
zich misschien deze vragen nooit zo gesteld, maar hij deed 
wel een oplossing aan de hand die beide scheen te beant¬ 
woorden. Hij bracht alle soorten ‘geproduceerde produktie- 
middelen’ samen onder het hoofd kapitaal. En kapitaal, zo 
zei hij letterlijk, is het zichtbare symptoom van de rol die in 
het produktieproces gespeeld wordt door het tijdsverloop dat 
ligt tussen de aanwending van de diensten van arbeid en 
land, de ‘oorspronkelijke produktiefactoren’ en het moment 
dat de vruchten van dat proces later genoten worden. Maar 
hoe kunnen we nu zeggen dat ‘tijd’ produktief is? Omdat 
gegeven hoeveelheden menselijke inspanningen of ‘land’ gro¬ 
tere hoeveelheden zullen opleveren of betere kwaliteiten 
produkten als we bereid zijn enige tijd te wachten, con¬ 
sumptie enige tijd uit te stellen. Wijn die beter wordt naar- 
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mate hij langer ligt, vormt het klassieke voorbeeld. Als 
eenmaal het gistende druivensap in de vaten opgeslagen is, 
is er alleen nog tijd voor nodig om een steeds beter produkt 
te krijgen. 

Het was echter niet gemakkelijk om veel voorbeelden te 
noemen waaruit het belang van het tijdsverloop even simpel 
als overtuigend blijkt. De extra groei van een boom die men 
langer laat staan, zou eerder toegeschreven moeten worden 
aan de krachten van de natuur, in de bodem, de zon en 
de lucht, dan aan het tijdsverloop alleen. Daarom gaf men 
de theorie een andere draai en stelde men dat het tijdsver¬ 
loop een gemakkelijker verlopend produktieproces mogelijk 
zou maken. Maar het is op de keper beschouwd helemaal 
niet duidelijk dat een groter aantal afzonderlijke produktie- 
stadia noodzakelijkerwijze zou betekenen dat er een langer 
tijdsverloop ligt tussen het werk en het plukken van de vruch¬ 
ten ervan, gemiddeld gerekend over alle gevallen waarbij 
arbeid te pas komt bij het maken van een goed. Want de 
verschillende stadia of schakels in een ketting met meer 
schakels kunnen best kleiner zijn dan de schakels of stadia 
van een kortere ketting. Maar op een bepaalde manier komt 
de tijd toch onmiskenbaar in het beeld en dat is wanneer 
een van de produktiestadia bestaat uit de produktie van een 
duurzaam produktiemiddel. Want de arbeid besteed aan de 
produktie van bijvoorbeeld een machine die voor de ver¬ 
vaardiging van het eindprodukt noodzakelijk is, vormt onge¬ 
twijfeld een deel van de voor de vervaardiging van dat eind¬ 
produkt benodigde arbeid, en de duurzaamheid van de 
machine houdt in dat er een lange tijd kan liggen tussen het 
tijdstip dat deze machine gemaakt is en het tijdstip dat hij 
helpt om een bepaald ‘pakket’ van het eindprodukt te pro¬ 
duceren. Tien jaar kunnen zijn verlopen tussen de bouw 
van een vissersboot en een bepaalde dag waarop de boot 
uitvaart ter visvangst. Het is de moeite waard om de econo¬ 
mische aspecten hiervan zorgvuldig na te gaan. 

Een ingewikkelde, kostbare machine kan toch winst opleve¬ 
ren indien hij een taak verricht die in elk stadium van het 
proces betrekkelijk onbelangrijk en van geringe waarde is, 
mits hij die taak maar vaak genoeg verricht. Maar al die 
keren dat de machine die taak verricht, moeten natuurlijk in 
tijd achter elkaar liggen en daarom zal de machine ook 
alleen winst kunnen opleveren als hij lang genoeg meegaat 
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om een hele reeks van op zichzelf weinig waardevolle taken 
te verrichten. De machine kan bijvoorbeeld een man in staat 
stellen om met elke schep evenveel tonnen aarde te ver¬ 
plaatsen als honderd mannen met schoppen, maar deze hoge 
efficiëntie wordt alleen maar bereikt als de machine lang 
meegaat en duurzaam is. Duurzaamheid is dan ook geen 
economisch doel in zichzelf, maar slechts het middel waar¬ 
door een hogere efficiëntie bij het gebruik van ‘oorspronke¬ 
lijke produktiemiddelen’ bereikt wordt, en aangezien duur¬ 
zaamheid van werktuigen etc. betekent dat er een bepaald 
tijdsverloop ligt tussen hun produktie en de produktie van de 
eindprodukten waarbij zij gebruikt worden, mag men de 
conclusie trekken dat het tijdsverloop zelf produktief is: 
door meer tijd te gebruiken bij de produktie van een bepaald 
goed, kunnen we een grotere produktie van dat goed berei¬ 
ken met gegeven hoeveelheden arbeid en land. 

Eén vraag zal ongetwijfeld bij de lezer zijn opgekomen. De 
vermeerdering van het effect van de inspanningen van de 
visser dankzij het feit dat hij een boot bezit, zal even groot 
zijn nu als tien jaar geleden, toen de boot nog nieuw was. 
Toch is het tijdsverloop tussen de produktie van de boot en 
zijn gebruik in die twee gevallen volkomen verschillend. 
Hoe klopt dit met de stelling dat het tijdsverloop de grotere 
efficiëntie bepaalt? Natuurlijk bedoelen wij met tijdsverloop 
gemiddeld tijdsverloop, maar daarmee zijn de moeilijkheden 
nog niet van de baan, want hoe berekenen we dat gemid¬ 
delde? 

En in de eerste plaats: waarvan moeten we het gemiddelde 
nemen? Gaan wij ervan uit dat de menselijke produktieve 
diensten en de diensten die de natuur biedt, in ‘pakketten’ 
aan het produktieproces worden toegevoegd, elk pakket op 
een bepaalde kalenderdatum, en als wij er dan verder van 
uitgaan dat de geproduceerde goederen ook als pakketten 
het produktieproces verlaten, ieder op een bepaalde datum, 
dan kunnen we ten aanzien van elk geproduceerd pakket 
zeggen: dit pakket produkt is het resultaat van dat pakket 
oorspronkelijke produktiemiddelen. En nemen we dan het 
gemiddelde van het tijdsverloop dat in de verschillende ge¬ 
vallen gemeten is, gemeten naar de relatieve waarde van de 
pakketten produkt, dan zullen we daarmee het antwoord 
gevonden hebben waar de theorie naar zoekt. Voor we ver¬ 
der gaan en ons afvragen of het wel mogelijk is de pakketten 
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produkt en de pakketten produktiemiddelen op deze manier 
met elkaar te verbinden, willen wij eerst nog nagaan hoe een 
toeneming van de lengte van de ‘gemiddelde produktietijd’ 
zich op elk moment zou manifesteren. 

Nemen wij eens aan dat in een postkantoor elke minuut 
iemand binnenkomt en dat ook elke minuut iemand het ge¬ 
bouw verlaat, en dat het vijf minuten kost om elke klant te 
helpen. Er zullen dan altijd vijf personen in het gebouw 
zijn. Maar als het tien minuten kostte om iedere klant te 
helpen, zouden er steeds tien personen in het gebouw zijn. 
Zo zal ook, naarmate gemiddeld de ingebrachte pakketten 
produktiefactoren langer bij het produktieproces betrokken 
blijven voor de corresponderende geproduceerde pakketten 
tevoorschijn komen, het aantal pakketten produktiemiddelen 
op elk moment groter zijn. Wat bedoelen wij als wij spreken 
van ‘pakketten produktiemiddelen bij het produktieproces 
betrokken’? Welke vorm zullen deze hebben, waaruit be¬ 
staan zij? De enige vorm die zij zullen kunnen hebben, is die 
van gedeeltelijk voltooide produkten of, zoals de Oostenrijkse 
economen meestal zeggen, ‘halffabrikaten’. Interpreteren wij 
deze term juist, dan omvatten de tussenprodukten alle goe¬ 
deren die gemaakt worden om te dienen tot het uiteindelijk 
ontstaan van een of ander consumptiegoed en natuurlijk 
horen alle duurzame machines en instrumenten en werk¬ 
tuigen hiertoe. Alle tussenprodukten tezamen genomen in 
het gezamenlijk produktieproces van alle consumptiegoede¬ 
ren zijn dus niets anders dan het totale produktieapparaat 
van de volkshuishouding en hieruit mogen we de gevolg¬ 
trekking maken dat toeneming van de ‘gemiddelde produk¬ 
tietijd’ zich zal weerspiegelen in een toeneming van de totale 
omvang van het produktieapparaat dat op elk moment voor¬ 
radig is. 

Eveneens zal een toeneming van het totale produktieappa¬ 
raat van een volkshuishouding technisch en organisatorisch 
kunnen neerkomen op een verlenging van de gemiddelde 
produktietijd; we hebben gezien dat zulk een verlenging 
op allerlei manieren produktiemethoden met grotere ef¬ 
ficiëntie mogelijk zal kunnen maken, in die zin dat gegeven 
produktiemiddelen resulteren in grotere produktie. 

Daarom zullen, indien de mensen directe consumptie willen 
opgeven - d.w.z. ervan afzien hun gehele beschikbare inko¬ 
men aan directe consumptiegoederen te besteden-zij voor 
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dit offer beloond kunnen worden door het vooruitzicht op 
een uiteindelijk grotere omvang van de produktie. En niet 
alleen een grotere bonus ineens, maar een grotere stróóm 
van goederen die nu voortgebracht kan worden met aan- ] 
wending van dezelfde hoeveelheid ‘oorspronkelijke produk- 
tiemiddelen’ die vroeger slechts een kleinere produktie kon 
opleveren. 

Dit was wat de economen van de Oostenrijkse school voor 
ogen stond bij hun pogingen om het wezen, de rol en de 
bepaalbaarheid van het rentepeil te verklaren. Sparen was 
een handeling die offers met zich meebracht en die daarom 
een beloning vereiste, wilde zij gesteld worden. Verlenging 
van de gemiddelde produktietijd was een van de middelen 
om die beloning mogelijk te maken. Er was aan de bespa¬ 
ringen een vraag- en aanbodzijde en daarom moest er een 
prijs mogelijk zijn waarbij de markt van de besparingen in 
evenwicht zou zijn. Voor de Oostenrijkers was de rente die 
prijs. 

Dat deze rentetheorie tegenwoordig niet meer geaccepteerd 
wordt, ligt voornamelijk daaraan dat wij tegenwoordig het 
rentepeil als zoveel variabeler en inconstanter zien, dat wij 
dit niet meer kunnen verklaren uit de veranderingen in de 
bereidheid van het publiek om te sparen of in de wens van 
de ondernemers om te investeren in nieuwe of verbeterde 
apparatuur. De opbrengst van bepaalde obligaties is in de 
laatste jaren soms plotseling binnen enkele maanden van 
2 Y 2 naar 3 en later van 4Y 2 naar 5Yz procent gestegen. De 
rente van kortlopend krediet heeft sinds 1945 gevarieerd van 
V 2 procent tot 7 procent. Deze variabiliteit kan verklaard 
worden uit de snelheid waarmee verwachtingen in de geest 
der beleggers, de stieren en de beren, kunnen veranderen, 
en uit overheidsmaatregelen met betrekking tot de totale 
geldvoorraad, maar niet door te verwijzen naar verande¬ 
ringen in de vastgeroeste spaargewoonten of zelfs naar ! 
wijzigingen in aantal en omvang van de investeringsschema’s 
in uitvoering. 

Toch is het Oostenrijkse beeld van de ‘tijdsstructuur van het 
produktieproces’ niet zonder verdiensten. In de eerste plaats 
herinnert zij ons eraan dat er een zeker evenwicht moet be¬ 
staan tussen de verschillende vormen van bij het produktie¬ 
proces betrokken onderdelen en werktuigen, indien de situ- j 
atie op lange termijn houdbaar wil zijn. Gedurende lange 
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jaren grote delen van het nationale produktievermogen uit¬ 
buitend te gebruiken voor de opbouw van de zogenaamde 
‘zware industrie’, ijzer- en staalfabrieken, energiebedrijven, 
spoorwegen enz., zal grote inspanningen vergen van het 
volk, zonder dat daar zichtbare beloningen in de individuele 
sfeer tegenover staan. De mensen moeten hard werken, 
maar genieten een kleiner deel van de produkten van hun 
arbeid dan mogelijk zou zijn bij een minder vérgaande ver¬ 
groting van de ‘gemiddelde produktietijd’. Indien, vóór het 
moment is bereikt waarop de extra stromen consumptie¬ 
goederen beginnen te vloeien, het geduld van de mensen op 
is en zij weigeren om nog langer de consumptie van wat zij 
produceren, uit te stellen, kan de hele verlenging van de 
produktietijd wellicht nooit groot genoeg zijn en zullen hele 
voorraden kapitaalgoederen, fabrieken die bij de geplande 
zeer grote omvang van het totale apparaat de juiste grootte 
zouden hebben, leeg en ongebruikt blijven. Ten tweede, door 
te stellen dat ‘kapitaal is tijd’, hebben de Oostenrijkers ons 
inzicht verrijkt met een gedachte die bepaald niet verworpen 
behoeft te worden, omdat er minder op gebouwd kan wor¬ 
den dan men aanvankelijk meende. 


[b] 

Naast het gebrek aan realiteit in haar verklaring van het 
wezen en de bepaling van het rentepeil, heeft de kapitaal- 
theorie van de Oostenrijkse school twee zwakke punten die 
haar nuttigheid en overtuigingskracht verminderen. Ten 
eerste: de veronderstelling dat elk ‘pakket produkt’ altijd in 
samenhang gebracht kan worden met een eigen ‘pakket 
produktiemiddelen’, is niet langer houdbaar wanneer wij 
duurzame produktiegoederen in ons theoretisch schema toe¬ 
laten. Het zou mogelijk zijn om voor de duurzame produk¬ 
tiegoederen een plaats te vinden, indien wij mochten ver¬ 
onderstellen dat een machine van het ene moment op het 
andere ontstaat en ook weer even plotseling verdwijnt. Maar 
indien wij toegeven dat er tijd nodig is om een machine te 
bouwen en dat er evenzeer tijd nodig is om die machine op 
te gebruiken, dan kunnen we niet langer de pakketten pro¬ 
duktiemiddelen en de pakketten produkt in een ondub¬ 
belzinnig en voor slechts één uitleg vatbaar patroon met 
elkaar verbinden. Ten tweede: de hoeveelheid ‘kapitaal’ die 
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met een gemiddelde lengte van de ‘produktietijd’ overeen¬ 
komt, zal variëren naargelang het rentepeil verandert. Want 
wi i moeten ervan uitgaan dat elk ‘pakket produktiemidde- 
len meer waard wordt, tegen samengestelde interest, gedu¬ 
rende de gehele tijd dat het bij het produktieproces betrokken 
is. Daarmee zijn we de eenvoudige en directe band tussen 
hoeveelheid kapitaal en rentepeil kwijt en worden wij ge¬ 
dwongen tot ingewikkelde wiskundige analyses die hoogstens 
tot resultaat zullen hebben dat wij een oplossing vinden die 
voor de praktijk van bijzonder weinig belang is. 
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DEEL VII / DE OVERHEID 


31. DE BELASTINGEN 

[ a] 

Volgens de ouderwetse opvatting verschilt de overheid van 
een land hoofdzakelijk van een particuliere onderneming 
omdat zij de macht bezit om haar ‘klanten’ te dwingen haar 
produkten te kopen in de hoeveelheden en tegen de prijs die 
zij zelf vaststelt. Deze produkten werden geacht te bestaan 
uit de diensten die de overheid aan de burgers verleent als 
scheidsrechter, beslissende instantie die de regels toepast en 
zorgt dat zij nageleefd worden, bij het ernstige spel der bur¬ 
gers, het verwerven en besteden van inkomen. De overheid 
zorgde ervoor dat het spel gespeeld werd zonder bedrog en 
valse praktijken, zonder dat er geweld aan te pas kwam, en 
zorgde er verder voor dat buitenlanders geen invloed op het 
verloop ervan konden uitoefenen. Om recht, orde en veilig¬ 
heid te handhaven, moet de overheid velen van de burgers 
in dienst nemen, als rechters, politieagenten, soldaten enz. 
en hun een inkomen betalen voor hun werk. Waar komt het 
geld hiervoor vandaan? 

Maar moeten we onze vraag eigenlijk wel in termen van 
geld stellen, geld dat in een van zijn functies, waar zijn 
stroom inkomen betekent, niets ander is dan een reken¬ 
middel, een hulpmiddel bij het registreren van wat er wer¬ 
kelijk gebeurt in de sector die reëel van belang is, de pro- 
duktie en consumptie van goederen die een intrinsieke 
waarde hebben? Laat ons een tweede vraag stellen: hoe kun¬ 
nen rechters, politieagenten en soldaten in staat zijn om een 
inkomen te verdienen, terwijl zij in plaats van de landbouw 
te beoefenen, kleren, elektriciteit of wat dan ook te produ¬ 
ceren, alleen op dit soort bezigheden bij anderen letten? Hoe 
moeten zij zelf gevoed, gekleed, verwarmd etc. worden? 

Het is duidelijk dat de boeren, de kleermakers en de elek¬ 
triciens een deel van de goederen die zij voortbrengen, moe¬ 
ten afstaan aan hen die recht, orde en veiligheid handhaven 
cn bewaken. ‘Eerlijke ruil is geen diefstal.’ De politieagenten 
cn soldaten krijgen voedsel en kleding, de boeren en de 
kleermakers krijgen bescherming en rust. Allen dragen zij 
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op verschillende maar even noodzakelijke wijze bij tot een 
ordelijke en veilige produktie en consumptie in de volks¬ 
huishouding als geheel. Alleen de ruil dient nog op bevredi¬ 
gende wijze geregeld te worden. 

Die ruil komt, zoals vrijwel de gehele ruil in onze moderne 
economie tot stand met behulp van het geld en nu kunnen 
we ook onze eerste vraag beantwoorden, waar het geld van¬ 
daan komt waar de politie en het leger mee betaald worden. 
Het komt van de boeren, de kleermakers en de elektriciens 
die van het geld dat zij verdienen door een gehele week te 
werken aan de voortbrenging van voedsel, kleding en elek¬ 
triciteit, een deel, bijvoorbeeld het loon van één dag, moeten 
afstaan aan de overheid die het doorgeeft aan de politie en 
het leger, die op hun beurt het weer besteden voor de aan¬ 
koop van dat deel van de produktie van boeren en kleer¬ 
makers dat deze zelf niet kunnen kopen, omdat zij een deel 
van hun weekloon hebben moeten af staan. De kringloop is 
gesloten en de tabel die wij in hoofdstuk 13 (De kringloop) 
hebben opgesteld, laat zien hoe alles op elkaar aansluit. Om 
het beeld volledig aan de werkelijkheid te doen beantwoor¬ 
den, behoeven wij er alleen nog aan toe te voegen dat ook 
de rechters, de politieagenten en de soldaten een deel van 
hun inkomen aan de overheid afstaan die er de diensten die 
zij elkaar onderling bewijzen, mee betaalt. 

Nu zijn de diensten van rechters, politieagenten en soldaten 
niet verkrijgbaar in pakketten met een eenheid omvang of 
gewicht, zodat de boeren, de kleermakers, de elektriciens en 
de andere burgers, onder wie de rechters, de politieagenten 
en soldaten zelf, die zouden kunnen kopen naargelang zij er 
behoefte aan hebben. Om recht, orde en veiligheid aan de 
eisen van samenhang, kracht en effectiviteit te laten voldoen, 
is er een zeker minimum bedrag van jaarlijkse uitgaven 
nodig (gegeven de salarissen van rechters, politieagenten en 
soldaten). Om aan hun doel te beantwoorden, om de rech¬ 
ters, politieagenten en soldaten (de overheidsdienaren, zoals 
zij gewoonlijk genoemd worden) in staat te stellen de goe¬ 
deren die zij voor hun levensonderhoud nodig hebben, aan 
te schaffen, moeten deze uitgaven precies gelijk zijn aan het 
totaal van de overheidsinkomsten, het totale bedrag dat de 
burgers allen tezamen genomen jaarlijks aftrekken van hun 
inkomens en niet aan consumptiegoederen besteden. Want 
indien van de totale jaarlijkse produktie van voedsel, kle- 
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ding, elektriciteit etc., voortgebracht in het hele stelsel (dat 
wil zeggen door alle burgers samen), een bepaald deel be¬ 
schikbaar moet zijn voor de overheidsdienaren, dan moet 
dit deel dus niet geconsumeerd worden door de boeren, 
kleermakers, etc. en andere burgers die niet voor de staat 
werken. Deze laatsten moeten dus verhinderd worden om 
hun hele inkomen uit de voortbrenging van deze goederen 
te besteden aan voedsel, kleding, elektriciteit etc. Zij moeten 
het reële equivalent van een deel van hun ‘totale loon’ in de 
vorm van diensten, verleend door de overheidsdienaren, 
aanvaarden. Het deel van het loon dat zij moeten afstaan, 
wordt aan de burgers ontnomen via de belastingen. 

De belastingen vallen uiteen in twee categorieën. Daar zijn 
allereerst de belastingen die van de burger een deel van zijn 
inkomen of van zijn vermogen opeisen; en dan zijn er de 
belastingen die van hem gevraagd worden als deel van de 
uitgaven die hij besteedt aan goederen van allerlei soort. De 
eerste categorie heet directe belastingen, de tweede indirecte 
belastingen. Gedachtig aan wat wij reeds zo vaak in dit boek 
hebben beklemtoond, dat de economische variabelen alle 
van elkaar afhankelijk zijn en elkaar onderling beïnvloeden, 
zal het ons niet verwonderen dat de invoering van een nieuwe 
belasting of de verandering van de hoogte van een bestaande 
vorm van belasting zijn weerslag zal vinden, in grotere of 
kleinere mate, op alle sectoren van het economisch leven. In 
beginsel zal waarschijnlijk elke prijs, zullen produktie en 
inkomen veel of weinig en vroeger of later, veranderen door 
elke verandering in karakter of hoogte van de belasting. 
Dit feit maakt het vrijwel onmogelijk om na te gaan, laat 
staan te voorspellen, wat het uiteindelijke of evenwichts- 
effect zal zijn van een bepaalde belastingwijziging op het 
gegeven inkomen of het consumptiepatroon van een gegeven 
belastingbetaler, zodat wij in staat zouden zijn om te bepalen 
wie ‘uiteindelijk’ de belasting betaalt en hoeveel direct ver¬ 
lies aan behoeftebevrediging door consumptie gepaard gaat 
met gegeven belastingen, opdat rust, orde en veiligheid, door 
politie en leger gewaarborgd, in de volkshuishouding als 
j-eheel zullen heersen. Wellicht zal men ten aanzien van de 
directe belastingen bij het onderzoek naar hun effect betere 
resultaten boeken dan ten aanzien van de indirecte belas¬ 
tingen. 

Wij hebben aangenomen dat, opdat de overheidsdienaren 
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hun salaris kunnen ontvangen en in de kosten van hun 
levensonderhoud, van voedsel, kleding, huisvesting enz. kun 
nen voorzien, de staat elk jaar een bepaald bedrag als in¬ 
komsten bij elkaar zal moeten brengen. Bepaalde procedure*» 
belastingstelsels, om die vereiste som bij elkaar te brengen, 
zullen aantrekkelijker en beter lijken dan andere. Welke 
maatstaven kunnen wij aanleggen om het beste stelsel tc 
vinden, aan welke voorwaarden moet elk stelsel van belas¬ 
tingheffing voldoen? Wij spreken hier liever van een belas¬ 
tingstelsel dan van een bepaalde belasting, omdat het uit 
eindelijk gaat om het effect van alle belastingen die op een 
bepaald moment geheven worden, gezamenlijk. Verschil¬ 
lende soorten belastingen kunnen elkaar aanvullen en cor 
rigeren. Het is niet nodig dat elke belasting op zich genomen 
aan alle vereisten voldoet waar het stelsel als zodanig aan 
moet beantwoorden. 

Het valt gemakkelijk te verdedigen dat een belastingstelsel 
de mensen niet zou moeten afhouden van het streven naar 
grotere produktie, dat wil zeggen, van werken, van het ont¬ 
plooien van ondernemingsgeest, van het beschikbaar stellen 
van produktiemiddelen die zij bezitten, opdat anderen daar 
een winstgevend gebruik van kunnen maken. Om kort tc 
gaan, een belastingstelsel moet het initiatief niet doden ot 
verlammen. Doet het dat wel, dan zal het de mensen in het 
algemeen armer maken en hun reële inkomen verminderen. 
Ten tweede: omdat het werk dat vereist is om de belasting 
te innen, niemand baat en zuiver verlies is, spreekt het van¬ 
zelf dat indien twee stelsels in ander opzicht gelijk zijn, dat 
stelsel het beste zal zijn dat het verschil tussen opbrengst van 
de belastingen en wat overblijft als de belastinginners (in dc 
ruimste zin van het woord) betaald zijn, zo klein mogelijk 
doet zijn. Dat stelsel maakt de reële overheidsinkomsten bei 
grootst. Ten derde moet het belastingstelsel zo klein moge¬ 
lijke druk uitoefenen op de burgers die er het meeste onder 
te lijden hebben. Er zullen, ongelukkigerwijs, altijd bepaalde 
categorieën van de bevolking moeten zijn die bijzonder te 
lijden zullen hebben van de druk der belastingen, omdat wij 
niet mogen veronderstellen dat er een stelsel in staat zal zijn 
om de druk volkomen gelijkmatig over allen te verdelen. 
Ons derde vereiste komt dus hierop neer dat de belasting¬ 
druk overal zo licht mogelijk is. En ten vierde, ondanks wat 
wij onder drie hebben moeten toegeven: een belastingstelsel 
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moet streven naar praktische rechtvaardige verdeling van de 
druk: de individuele druk die de burgers ondergaan, moet 
min of meer gelijk zijn, subjectief gezien. 

Het is jammer genoeg veel gemakkelijker om op te sommen 
wat de kenmerken van een ideaal belastingstelsel zijn dan 
om precies vast te stellen wat in de praktijk de gevolgen zijn 
van een bepaalde belasting. Toch is er een groot verschil 
tussen belastingen, dat duidelijke en voor ieder zichtbare 
consequenties heeft. Het is het al dan niet progressieve ka- 
raker van bepaalde typen belastingen. Wanneer van twee 
personen, onder overigens gelijke omstandigheden, hij die 
een groter inkomen geniet, een hoger percentage daarover 
aan belastingen moet betalen dan de ander, dan is de in¬ 
komensbelasting progressief. Nu zal er weinig twijfel aan 
bestaan dat wanneer een gegeven belastingopbrengst ver¬ 
kregen wordt door progressieve belastingen, het ‘verlam¬ 
mende’ effect van de belasting op werken en ondernemings¬ 
geest groter zal zijn dan wanneer diezelfde opbrengst was 
verkregen uit proportionele belastingen. Dat wil zeggen: 
wanneer alle inkomens aan eenzelfde procentuele belasting¬ 
heffing zijn onderworpen. Want indien iemand staat voor de 
vraag of hij een betrekking zal aanvaarden waarin hij zes 
dagen per week zal moeten werken, of een waarin hij slechts 
vijf dagen in de week behoeft te werken, dan zal hij niet 
zozeer oog hebben voor het percentage dat de belastingen 
vragen van zijn hele weekloon, maar voor het marginale 
belastingpercentage, het percentage van zijn zesde dag loon 
dat naar de belastingen gaat. Bij progressieve inkomsten¬ 
belasting zal het marginale percentage - het percentage ge¬ 
heven over het bovenste inkomensdeel - hoger zijn dan het 
gemiddelde percentage over het hele inkomen gerekend. 
Want laten we eens aannemen dat bij een inkomen van 
ƒ 10.000 ik 10 procent belasting moet betalen, maar dat bij 
een inkomen van ƒ20.000 ik 20 procent belasting moet 
betalen. Dan zal bij een inkomensstijging van ƒ 10.000 naar 
ƒ 20.000 mijn belastingaanslag stijgen van ƒ 1000 naar/ 4000. 
Over de tweede ƒ 10.000 zal het marginale belastingpercen¬ 
tage dus 30 procent bedragen. Het spreekt vanzelf dat een 
belastingstelsel dat mij ƒ 9000 laat overhouden als ik ƒ 10.000 
verdien, maar slechts ƒ 7000 over een tweede ƒ 10.000, mij 
minder ertoe zal aansporen om nog eens ƒ 10.000 te gaan 
verdienen dan een stelsel dat mij slechts ƒ 8000 van mijn 
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eerste ƒ10.000 liet overhouden, maar mij ook ƒ 8000 liet 
houden van een volgende verdiende ƒ 10.000. De reden 
hiervan zouden wij, indien we een ietwat ouderwetse ter¬ 
minologie willen gebruiken, kunnen toeschrijven aan het 
‘afnemende marginale nut van inkomen’. De ƒ 9000 die de 
progressieve inkomstenbelasting mij uit een inkomen van 
ƒ 10.000 laat behouden, zal meer behoeften bevredigen en 
dus een geringer aansporing tot meer verdienen zijn, dan de 
ƒ 8000 die ik bij proportionele belastingen overhoud. En als 
het erom gaat die tweede ƒ 10.000 al dan niet te gaan ver¬ 
dienen, zullen natuurlijk de ƒ 8000, die de proportionele 
belastingen mij in dat geval overlaten, een grotere aanspo¬ 
ring zijn dan de ƒ 7000 van de progressieve belastingen. 
Dit geldt temeer omdat bij proportionele belastingen er meer 
behoeften onbevredigd zullen zijn gebleven. 

Kunnen wij dus concluderen dat alles pleit voor proportio¬ 
nele belastingen? Indien wij dat konden stellen, zouden we 
zelfs verder kunnen gaan en vragen: waarom, indien het juist 
is om progressieve belastingen op te geven ten gunste van 
proportionele belastingen, niet een stap verder gegaan en 
een belasting ingevoerd die het omgekeerde van progressief, 
regressief is? Het antwoord op deze vraag spreekt haast 
vanzelf. Regressieve belastingen zouden van de armen een 
groter percentage van hun toch al kleine inkomen vragen 
dan van de rijken van hun grote inkomen. We zouden dan 
de situatie krijgen waarbij bijvoorbeeld zowel de man die 
ƒ 10.000 als de man die ƒ20.000 verdient, ƒ2000 belasting 
zouden moeten betalen, hetzelfde absolute bedrag aan belas¬ 
tingen dus. Haast instinctief zouden wij dit ‘onrechtvaardig’ 
vinden. Maar als een sterk regressieve belasting onrecht¬ 
vaardig is, is dan ook een enigszins regressieve belasting niet 
onrechtvaardig? En mogen we dan zelfs een proportionele 
belasting rechtvaardig noemen? Waar ligt de grens? Kunnen 
wij niet met recht stellen dat hij die ƒ 20.000 per jaar ver¬ 
dient, gemakkelijker ƒ 3000 kan missen dan hij die ƒ 10.000 
verdient, ƒ 1000? 

Als economen zou het ons niet moeten verbazen dat ook 
hier weer twee desiderata met elkaar in strijd zijn. Het is de 
opgave van de econoom om precies te kunnen zeggen in 
welke mate een gegeven progressieve belasting een rem zal 
zijn op initiatief en arbeidslust, vergeleken met een andere 
vorm van belasting die proportioneel of zelfs min of meer 
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regressief is. Maar het behoort niet tot zijn taak om te zeg¬ 
gen of en hoeveel rechtvaardigheid opgeofferd mag worden 
aan grotere stimulans en aansporing tot initiatief en het ont¬ 
plooien van de ondernemersgeest. Dat is een vraag die de 
moralist en de politicus moeten beantwoorden, of u en ik als 
gewone burgers, als kiezers, maar niet als economen. 

Bij onze bespreking van progressieve en regressieve belas¬ 
tingen hebben we de inkomstenbelasting als voorbeeld geko¬ 
zen. In onze Westerse samenleving komen regressieve in¬ 
komstenbelastingen in de praktijk echter vrijwel niet meer 
voor. Toch komt een groot deel van de totale belasting¬ 
opbrengst in enige Westerse landen uit belastingen die feite¬ 
lijk gemakkelijk regressief van karakter kunnen zijn en wel 
in die zin dat deze belastingen een, in verhouding tot het 
inkomen, grotere bijdrage vragen van de kleine inkomens 
dan van de grote. De belastingen op gebruiksgoederen vallen 
als klasse hieronder. Een vermogend man die per dag tien 
sigaretten van een bepaald merk rookt, betaalt hiervoor niet 
meer belasting dan een arm man die ook tien sigaretten van 
dat merk per dag rookt; en hoe rijk iemand ook is, hij kan 
nu eenmaal maar een beperkt aantal sigaretten per dag 
roken. Daarom zullen de belastingen op consumptiegoede¬ 
ren ook altijd, tenzij alleen geheven over goederen die slechts 
de rijken zich kunnen veroorloven, een regressief karakter 
en effect hebben. 


[b] 

In dit hoofdstuk hebben wij aangetoond hoe burgers die er 
prijs op stellen een deel van de beloning voor hun arbeid te 
ontvangen in de vorm van diensten die de overheid hun 
verleent, in plaats van die hele beloning te ontvangen als 
goederen en diensten die hun verkocht worden ‘over de 
toonbank’ ter bevrediging van hun behoeften en wensen, 
bereid moeten zijn om een deel van hun geldinkomen uit 
arbeid af te staan aan de overheid, zodat zij dit deel niet 
vrij kunnen besteden in de winkels. Het bedrag dat de staat 
op die manier ontvangt, gaat naar de overheidsdienaren, 
naar hen die in feite de overheidstaak uitvoeren. Zij voor¬ 
zien ermee in hun levensonderhoud en besteden het aan 
voedsel, kleding, elektriciteit enz. De belastingen verschaffen 
hun de geldinkomens, en het deel van de kleding, het voed- 
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sel en de elektriciteit die de andere burgers hebben gepro¬ 
duceerd maar tengevolge van de belastingheffing niet zelf 
hebben kunnen consumeren, wordt door hen met die geld- ; 
inkomens gekocht. 

Belastingen kunnen dus ‘direct’ of ‘indirect’ zijn. Voorbed-] 
den van de laatste zijn de belastingen die op bepaalde im- 
portgoederen geheven worden, of de belasting die produ-j 
centen van bepaalde goederen binnen een land moeten beJ 
talen naar verhouding van de produktieomvang of de waarde 
van hun produkt. Inkomstenbelastingen kunnen naar belie-j 
ven van de overheid progressief zijn, zodat zij die een groter 
inkomen genieten, procentueel hogere belastingen betalen. 
De belastingen op consumptiegoederen zullen echter van 
nature een enigszins regressief karakter en effect hebben. , 
De voorwaarden waaraan een goed belastingstelsel moet vol-1 
doen, bleken achtereenvolgens te zijn: ten eerste dat dc 
belastingen geen rem zijn op het ontplooien van initiatief en 
arbeidslust. Ten tweede dat de kosten van de belasting-1 
inning niet onevenredig hoog zijn gezien de opbrengsten. 
Of anders gezegd, dat wat overblijft nadat de inningskostcn 
zijn afgetrokken, het deel dat de overheid kan besteden voor 
zijn positieve doelstellingen, relatief groot is. Ten derde dat l 
de belastingdruk niet ‘excessief’ hoog is voor enige klasse! 
der burgers. En ten vierde dat het belastingstelsel in ruime 
zin genomen ‘rechtvaardig’ is, waarbij de definitie van wat 
onder een rechtvaardig stelsel verstaan moet worden, niet 
tot de taak van de econoom behoort. 


32. DE OVERHEIDSUITGAVEN 
[a] 

Aan het begin van het vorige hoofdstuk hebben wij reeds 
laten doorschemeren dat het standpunt om in de overheid 
niets anders te zien dan een onderneming die zekere dien¬ 
sten verleent in ruil voor inkomsten die juist groot genoeg 
zijn om de kosten van die dienstenverlening te dekken, een 
overwonnen standpunt is. De praktijk in Engeland en de 
meeste andere landen van het Westen bewijst dat de activi¬ 
teiten van de overheid zich op drie wijzen onderscheiden van 
het hierboven veronderstelde. In de eerste plaats is de lijst 
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van diensten die de overheid ons verleent, aanmerkelijk 
groter geworden dan wij in het vorige hoofdstuk hebben 
aangenomen. In Engeland omvat de overheidstaak in de 
tweede helft van de twintigste eeuw, naast de zorg voor 
justitie, politie en landsverdediging, de zorg voor een deel 
van het transportwezen en voor het communicatiesysteem 
van het land. Verder de zorg voor lager, middelbaar en 
voor een groot deel van het hoger onderwijs; de gezond¬ 
heidszorg en een aanzienlijk deel van de woningvoorziening 
cn daarbij behorende diensten zoals die voor water en 
energie. Bepaalde delen van deze dienstverlening zijn van 
dien aard dat zij even goed door het particuliere bedrijfs¬ 
leven geleverd zouden kunnen worden en in vele gevallen 
ook feitelijk nog geleverd worden. En wanneer de overheid 
zorgt voor transport of voor water en elektriciteit, dan doet 
zij dat op precies dezelfde manier als een onderneming in 
de particuliere sector van de volkshuishouding dat zou doen, 
door eenvoudig die gewenste goederen of diensten te ver¬ 
kopen in elke hoeveelheid die de klanten tegen de geldende 
prijs willen afnemen. In dit deel is het niet de overheid, als 
marktpartij naast andere, particuliere partijen, die wij aan 
een nader onderzoek willen onderwerpen. In haar zorg voor 
justitie, politie en landsverdediging is de overheid uiteraard 
niet zo maar een onderneming die in de markt haar diensten 
lanbiedt aan kooplustige andere partijen, maar een autori¬ 
teit die haar macht laat gelden, op democratische wijze toe¬ 
gekende macht, maar niettemin dwingend en onontkoom¬ 
baar voor de individuele burger. 

Het tweede onderscheid tussen een staat als het moderne 
l ngeland of Zweden en een staat volgens het oude model, 
is belangrijker en interessanter. Want onze huidige regerin¬ 
gen hebben zich als taak gesteld ‘armoede’ uit te drijven en 
onmogelijk te maken en dan moeten wij armoede ruim 
nemen en daaronder niet als vroeger alleen bittere kommer 
en ellende verstaan. Onze regeringen trachten dit te doen 
hoor de rijkere burgers belastingen op te leggen, niet alleen 
n r bestrijding van de kosten van justitie, politie en lands¬ 
verdediging die elke burger gelijkelijk tot voordeel strekken, 
maar ook om goederen en diensten binnen het bereik van 
he armere burgers te brengen waar zij anders nooit aan toe 
‘komen zouden zijn. Hiermee worden de belastingen voor 
mts heel anders gebruikt dan voor het ophouden van een 
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algemene paraplu van beschermende maatregelen waardoor 
een ordelijk en beschaafd leven kan plaatsvinden: de belas¬ 
tingen hebben als tweede doel de herverdeling van het in¬ 
komen. De mate waarin de belastingen voor dit doel moeten 
worden aangewend, is wederom een zaak die ter beoordeling 
staat van de politici en niet van de economen. Maar deze 
wijze van besteding van overheidsinkomsten maakt het dui¬ 
delijk dat bij de bestudering van de wijze waarop de belas¬ 
tingdruk over de verschillende bevolkingsgroepen verdeeld 
is, van de wijze waarop de belastingen drukken op mensen 
die in verschillende industrieën werken en verschillende 
inkomens genieten, wij niet tevreden mogen zijn met een 
geïsoleerde bestudering van het hoe van de belastinginning, 
maar de wijze waarop de overheid haar inkomsten weer 
uitgeeft, eveneens in onze analyse moeten betrekken. Want 
het spreekt vanzelf dat een gezin dat per week ƒ 1,30 belas¬ 
ting betaalt, maar per week voor een waarde van ƒ 1,50 aan 
kosteloos onderwijs, gezondheidszorg en gesubsidieerde le¬ 
vensmiddelen ontvangt, geen netto-nadeel heeft, behalve 
misschien ten aanzien van zijn bestedingsvrijheid. 

Wij hebben tot dusver stilzwijgend aangenomen dat de over¬ 
heid voor al wat zij betaalt of schenkt aan een groep van 
de bevolking, middelen moet vinden door belastingheffing 
van andere groepen. Maar er zijn andere mogelijkheden. De 
overheid kan geld lenen van de burgers, even goed als zij 
hun belastingen kan opleggen. En meer nog, de overheid 
kan geld onder de burgers brengen dat zij noch uit belas¬ 
tingen noch uit leningen verkregen heeft, maar gecreëerd 
heeft boven de eerder bestaande geldvoorraad, door geld 
te lenen van de banken. Maar hierover meer in het volgende 
hoofdstuk. 


[b] 

‘Fiscaal’ betekent in de oorspronkelijke betekenis ‘wat met 
de belastingen te maken heeft’. Maar tegenwoordig over¬ 
heerst de mening dat alle aspecten van het verkrijgen en 
besteden der overheidsinkomsten en van overheidsleningen 
en de wijze waarop de geleende gelden gebruikt worden, 
als één geheel dienen te worden bestudeerd. Al deze as¬ 
pecten worden samengevat onder de titel ‘overheidsfinan¬ 
ciering’. De overheidsfinanciering valt dan in drie cate- 
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i^orieën uiteen. Ten eerste het fiscale beleid dat zich richt 
op de belastingheffing en de overheidsuitgaven uit belastin¬ 
gen of welke andere bron, bijvoorbeeld leningen, ook ver¬ 
kregen. Ten tweede het beleid ten aanzien van de over¬ 
heidsschuld dat zich richt op de voorwaarden en de omvang 
van overheidsleningen en de terugbetaling van deze leningen. 
Ten derde het monetaire beleid dat zich richt op de ver¬ 
anderingen in de totale geldvoorraad van het land en op het 
rentepeil dat toevallig of volgens vooropgezet plan de overige 
financiële operaties van de overheid vergezelt. Het fiscale 
aspect van de overheidsfinanciering is in dit en het vorige 
hoofdstuk in het kort besproken. In de volgende twee hoofd¬ 
stukken zullen we de motieven van de methoden bij de over¬ 
heidsleningen aan een nader onderzoek onderwerpen en ook 
zien hoe het monetaire beleid daarmee samenhangt. 


33. TEKORTEN OP DE BEGROTING 
[a] 

De regering kan wanneer zij dat wenst meer of minder uit¬ 
geven dan zij ontvangt, kan haar uitgaven in een bepaalde 
periode het totaal van wat zij uit belastingen en als winst 
van de staatsbedrijven aan inkomsten ontvangt, te boven 
doen gaan of daaronder doen blijven. In de meeste landen 
worden de inkomsten en uitgaven van een periode van 
twaalf maanden, gerekend vanaf een bepaalde vaste datum, 
met elkaar vergeleken. Indien in zulk een ‘begrotingsjaar’ de 
overheidsuitgaven groter geweest zijn dan de totale over¬ 
heidsinkomsten, spreekt men van een deficit of begrotings¬ 
tekort; in het tegengestelde geval van een begrotingsover¬ 
schot. 

De overheid kan op allerlei manieren een begrotingstekort 
krijgen, of liever gezegd, er is een groot aantal dingen die 
zullen leiden tot een begrotingstekort (naast de meest voor 
de hand liggende die eruit bestaat dat in vroegere jaren bij¬ 
eengebracht geld nu aan individuen en ondernemingen wordt 
uitgekeerd). Wij kunnen hierbij vier typen onderscheiden. 
Ten eerste kan de overheid van het publiek of van onder¬ 
nemingen (niet-banken) lenen. Ten tweede kan zij van de 
handelsbanken het geld lenen dat deze anders uitgeleend 
zouden hebben aan particulieren en ondernemingen, althans 
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bereid zouden geweest zijn om uit te lenen. Ten derde kan 
de overheid bij deze banken leningen aangaan die uitgaan 
boven een ongewijzigd totaal bedrag van actuele of poten¬ 
tiële kredieten aan particulieren en ondernemingen. Ten 
vierde kan de overheid van de centrale bank een bepaalde 
som geld lenen die speciaal hiervoor gecreëerd is. In de 
eerste twee gevallen verandert de totale geldvoorraad in de 
economie niet, maar in het derde geval neemt die geldvoor¬ 
raad toe met precies het bedrag van de overheidslening, en 
in het vierde geval met een bedrag dat vele malen groter zal 
zijn dan het bedrag van de overheidslening bij de centrale 
bank. Want in dat geval zal het kastegoed van de andere 
banken bij de centrale bank (zodra de overheid het gecre- 
eerde geld heeft uitgegeven aan de cliënten van de banken 
en deze hun kasgeld en tegoed bij de centrale bank daarmee 
versterkt hebben) stijgen en deze in staat stellen om op deze 
basis naar verhouding van hun extra kasreserve hun depo¬ 
sito’s te verhogen en dus meer krediet te verschaffen aan 
hun cliënten. Is 12 Mj procent de wettelijk vereiste kasdek¬ 
king, dan zal de bank dus zijn deposito’s met acht maal het 
extra tegoed bij de centrale bank kunnen verhogen. Het 
effect van een begrotingstekort op de economie als geheel 
zal des te groter zijn naarmate het tekort tot stand gekomen 
is door de onder drie en vier genoemde omstandigheden, 
waarbij de geldvoorraad in de economie vergroot wordt. 
Hierover later meer. 

In vroeger tijden kwam een begrotingstekort of een begro¬ 
tingsoverschot toevallig tot stand, want het werd de taak van 
de overheid geacht om voldoende, maar ook niet meer, aan 
belastingen te heffen om de overheidsdiensten te kunnen 
betalen. Behalve in tijden van oorlog, wanneer een sluitende 
begroting vrijwel onmogelijk was en de overheid schulden 
aanging die zij, misschien, na afloop van de oorlog zou 
trachten af te lossen door jaarlijks een klein overschot tc 
kweken voor dit doel. Volgens deze opvatting was het voor 
de overheid even ongewenst om in schulden te raken als 
dat voor elke particulier was, terwijl anderzijds de overheid 
ook de grootste zuinigheid zou dienen te betrachten, zoveel 
mogelijk het inkomen van de particulieren en ondernemin¬ 
gen diende te ontzien, en slechts het allernoodzakelijkste 
voor de handhaving van recht en orde van hen mocht eisen. 
In de tegenwoordige omstandigheden vormt de verzorging 
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van de overheidsdiensten’, al is dit terrein ook ontzaglijk 
uitgebreid en valt er veel meer onder dan vroeger, slechts 
een onderdeel van de overheidstaak en vraagt men van de 
overheid dat zij daarnaast ook volledige en evenwichtige 
werkgelegenheid en benutting van alle hulpbronnen zal ver¬ 
zekeren, iets waar een vrije economie op zichzelf niet altijd 
voor zal kunnen zorgen. 

Wij hebben in deel VI (Financiering) gezien dat de werk¬ 
gelegenheid alleen op het peil gehouden kan worden waar 
de totale aanbodprijs van de resulterende produktie (de 
minimum week- of jaaropbrengst welke de ondernemers 
verwachten en waarin zij aanleiding vinden om de produktie 
zo en zo groot te maken) gelijk is aan de totale vraagprijs, 
dat wil zeggen aan het totale bedrag aan geld dat er per 
week of per jaar voor geboden wordt. Deze vraag, in een 
gesloten economisch stelsel, kan slechts van drie kanten 
komen: consumptie, netto-investeringen van het bedrijfs¬ 
leven en overheidsuitgaven. Laten wij nu eens uitgaan van 
de situatie dat de begroting in evenwicht is, dat de over¬ 
heidsinkomsten precies gelijk zijn aan de overheidsuitgaven 
en dat daarop de overheid haar uitgaven vergroot, terwijl 
zij niet meer inkomsten ontvangt uit belastingen of anders¬ 
zins. Het directe gevolg van deze verandering zal zijn dat 
het aantal mensen (maar ook het aantal machines, boe¬ 
renbedrijven etc.) dat werk kan vinden, groter wordt. De 
extra overheidsuitgaven zullen immers een stijging van de 
vraag tengevolge hebben, zonder dat iemand gedwongen is 
om minder aan consumptiegoederen of investeringen uit te 
geven omdat hij meer belasting moet betalen. Bovendien 
zullen de extra mensen die nu werken om aan de extra 
behoeften van de overheid tegemoet te komen, voor een 
deel hun eigen loon betalen. Want ook zij betalen belasting 
en hun extra vraag naar consumptiegoederen (die zij, omdat 
zij nu werk hebben, zich kunnen veroorloven) vereist een 
nog grotere produktie die op haar beurt de werkgelegenheid 
weer groter zal maken. Daarom zal de totale vergroting van 
de werkgelegenheid waarschijnlijk zelfs veel groter zijn dan 
op grond van de oorspronkelijke extra overheidsuitgaven 
verwacht kon worden. Zullen andere, secundaire effecten 
dit werkgelegenheid-bevorderend effect wellicht tegengaan? 
Het belang van een classificering van de verschillende ma¬ 
nieren waarop een deficit bereikt kan worden, zoals wij 
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hierboven gegeven hebben, zal nu duidelijk worden. Indien 
de overheid geld leent van het publiek of van de onder- : 
nemingen, zullen deze waarschijnlijk in de verleiding komen 
om hun consumpties en investeringen te beperken, teneinde 
voor hogere bedragen in te kunnen schrijven op de over- 
heidsleningen. Dit gevolg zal waarschijnlijk ook optreden 
indien de overheid leningen afsluit bij de commerciële (niet- 
centrale) banken en daarmee het geld dat anders aan par¬ 
ticulieren of ondernemingen zou zijn geleend, aan deze groe¬ 
pen onttrekt. Maar indien de overheidsleningen de totale 
geldvoorraad doen toenemen, zal het gunstige effect op de 
werkgelegenheid nog groter zijn: want in dat geval zal de 
extra waarde van de jaarlijkse transacties die tot stand komen 
dankzij de extra werkgelegenheid en de extra produktie, ge¬ 
financierd kunnen worden zonder dat het nodig is om de 
banktegoeden die dienden om de liquiditeitsbehoefte van de 
beren te bevredigen, in de actieve geldstroom te betrekken. 
Wat niet zou kunnen plaatsvinden zonder enige verhoging 
van de rentevoet. 

Het zal iedereen duidelijk zijn dat dezelfde redenering als 
wij in de vorige paragraaf hebben opgesteld, geldt voor een 
deficit dat bereikt wordt door vermindering van de belas¬ 
tingopbrengsten bij gelijkblijvende overheidsuitgaven. Over¬ 
heidsuitgaven op een peil dat een deficit tengevolge heeft, 
zullen dus eveneens de werkgelegenheid vergroten en een 
manier zijn waarop de overheid vollediger gebruik van de 
produktiekrachten kan bevorderen. 

Wij moeten echter niet menen dat een ‘niet-sluitende begro¬ 
ting’-hogere uitgaven dan inkomsten-de enige manier is 
waarop de overheid de totale vraag kan bevorderen. Indien 
de overheid een belasting kan heffen die betaald zou worden 
uit wat anders gespaard zou zijn, dan zou dit tengevolge 
hebben dat wanneer de overheid deze belastinginkomsten 
uitgeeft, de totale jaarlijkse bestedingen groter zullen zijn en 
de totale jaarlijkse besparingen kleiner dan bij het ontbreken 
van zulk een belasting. Hoe kan een bepaalde vorm van be¬ 
lasting sparen tegengaan? Het is misschien niet gemakkelijk 
om een belastingvorm te ontwerpen die speciaal de bespa¬ 
ringen treft, maar het is gemakkelijk om belastingvormen te 
ontwerpen die voornamelijk hen treffen die anders de groot¬ 
ste bedragen uit hun inkomens gespaard zouden hebben, en 
een die, door deze categorie armer te maken, de totale be- 
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sparingen aanzienlijk geringer zal doen zijn. Indien wij met 
Keynes willen aannemen dat naarmate iemands inkomen 
groter is, ook de stroom van besparingen (bij gegeven goe- 
derenprijzen) uit dat inkomen groter zal zijn, dan zal 
een progressieve inkomstenbelasting die hogere percentages 
vraagt naarmate het inkomen groter is, het beoogde effect 
kunnen hebben. Want zulk een belasting zal het beschikbare 
deel van het grotere inkomen dichter brengen bij het be¬ 
schikbare deel van de middenklasse-inkomens. De midden- 
klasse-inkomens zullen dus de meerderheid uitmaken en de 
zeer grote beschikbare inkomens tot de uitzonderingen gaan 
behoren, meer dan wanneer er geen progressieve inkomsten¬ 
belasting was. Maar we hebben aangenomen dat uit een 
groter beschikbaar inkomen meer gespaard zal worden dan 
uit een middenklasse-inkomen en daarom zal het terug¬ 
brengen van het aantal grote beschikbare inkomens ook de 
besparingen doen teruglopen. Men moet hierbij wel beden¬ 
ken dat in bovenstaande redenering ervan uitgegaan wordt 
dat de verandering in belastingdruk deze alleen zwaarder 
maakt voor de hogere inkomens zonder de lagere te ver¬ 
lichten, of dat althans elke verlichting van de belastingdruk 
op de lagere inkomens geen nieuwe besparingen tengevolge 
zal hebben die de mindere besparingen uit de hogere inko¬ 
mens ongedaan zouden maken. 

Om het eens anders te zeggen: sparen is wat een vermogend 
man doet met zijn beschikbare inkomen nadat hij alles heeft 
gekocht wat hij wenst. (Dit geldt althans voor een bepaald 
deel van de totale particuliere besparingen.) In zoverre spa¬ 
ren een Testactiviteit is, lijkt het voor de hand liggend dat elke 
vermindering van het beschikbare inkomen de besparingen 
zowel als de uitgaven uit deze inkomens zal treffen. In hoe¬ 
verre de vermindering in het sparen van de rijken opgevan¬ 
gen en teniet gedaan zal worden door grotere besparingen 
uit de lagere inkomens, zal afhankelijk zijn van de mate 
waarin de belasting op deze inkomens verlaagd wordt, tege¬ 
lijk met een hogere belasting op de hogere inkomens. Indien 
de verandering in belasting niet alleen een zuivere vergro¬ 
ting van de progressie betekent, maar extra opbrengsten 
geeft uit de hogere inkomens zonder de druk op de lagere 
te verminderen, zal dit effect uitblijven. Nemen wij dan ver¬ 
volgens aan dat de extra belastingopbrengsten door de over¬ 
heid besteed zullen worden aan goederen en diensten, of 
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door haar uitgekeerd aan pensioentrekkenden, werklozen en 
zieken, of gebruikt voor het uitbetalen van kinderbijslag, 
zodat het geld toch uitgegeven en niet gespaard zal worden, t 
dan volgt hieruit dat het netto-resultaat van de overheids- J 
maatregelen een verhoging van de totale uitgaven en een 
vermindering van de totale besparingen van de gehele volks¬ 
huishouding zal zijn. 

Dat het in de macht van de overheid ligt om de totale effec¬ 
tieve vraag te vergroten zonder een begrotingstekort te kwe¬ 
ken, kunnen wij misschien nog duidelijker aantonen indien 
wij eens nagaan wat er zou gebeuren indien de overheid 
zoveel belasting van iedereen zou heffen dat iedereen maar 
juist genoeg zou overhouden om met zijn gezin van te be¬ 
staan. In dat geval zou het gehele inkomen dat voor de 
individuen beschikbaar is gebleven, door hen aan consump¬ 
tiegoederen worden uitgegeven, aangenomen dat de overheid 
de gehele belastingopbrengst zou besteden aan een of ander 
project, zoals de bewapening, dat op geen enkele wijze de 
individuele consumptiebehoeften zou bevredigen. In zo’n 
geval zou het gehele inkomen van de volkshuishouding, hoe 
groot dat ook zou zijn, uitgegeven worden en er zou vol¬ 
ledige werkgelegenheid heersen. Deze reductio ad absurdum 
laat zien dat volledige werkgelegenheid op zichzelf nog geen 
maatstaf is voor een gezonde volkshuishouding. 

De situatie kan natuurlijk ook tegengesteld zijn aan die 
waarbij de totale effectieve vraag onvoldoende is. De totale 
vraag, van consumenten, van ondernemers die willen uit¬ 
breiden, en van de overheid die haar projecten ten uitvoer 
wil leggen, kan een grotere geldswaarde vertegenwoordigen 
dan de totale geldswaarde, per maand of per jaar, van alle 
goederen en diensten die tegen de heersende prijzen in die 
betrokken periode geproduceerd kunnen worden bij volle¬ 
dige benutting van alle hulpbronnen. In dat geval zal er een 
constante opwaartse druk op de prijzen worden uitgeoefend. 
Een van de oorzaken van de prijsstijgingen zal de natuur¬ 
lijke reactie van de prijzen op de marktsituatie zijn, waar 
de natuurlijke functie van de prijs bestaat uit stijging naar 
het peil waarop, gegeven de inkomens van de potentiële 
kopers, de vraag even groot zal zijn als het aanbod bij die 
prijs kan beantwoorden. Het is niet moeilijk in te zien wat 
met dit mechanisme zal gebeuren indien niet een prijs maar 
alle prijzen tegelijkertijd die totale vraag met het totale aan- 
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bod in overeenstemming trachten te brengen. Stijgen de 
prijzen van alle goederen en diensten, dan zullen ook de 
inkomens van hen die deze goederen en diensten vóórtbren¬ 
gen, stijgen en deze inkomens vormen het grootste deel van 
alle inkomens. Zij die nu hogere inkomens trekken, kunnen 
de hogere prijzen van de goederen opvangen en behoeven 
hun vraag per maand of per jaar niet te verminderen. Hogere 
prijzen zullen dus geen vermindering van de vraag ten¬ 
gevolge hebben en niet zonder meer leiden tot een herstel 
van het evenwicht. Dit mechanisme waardoor excessieve 
totale vraag een voortdurende stijging van het algemeen 
prijspeil tengevolge heeft, is voor een deel afhankelijk van 
de bereidheid van de werkgevers om in zulke omstandig¬ 
heden aan de eisen om hogere lonen toe te geven. De werk¬ 
gevers zullen onderling immers concurreren om de schaarse 
en te schaarse produktiefactoren. 

Nu heeft een voortdurende stijging van het algemeen prijs¬ 
peil vele kwade gevolgen. Het is het moderne equivalent 
van de praktijken die in vroeger tijden de koningen erop 
nahielden. Via de belastingen stelden dezen zich in het bezit 
van geldstukken met een bepaald gewicht aan goud of zilver 
en maakten daarvan op het oog gelijke geldstukken, maar nu 
twee maal zoveel, door het gehalte aan goud of zilver te 
veranderen. Dit waren uiteraard kwalijke praktijken, maar 
het kweken van begrotingstekorten bij volledige werkgele¬ 
genheid door onze regeringen wordt minder scherp veroor¬ 
deeld, misschien omdat het een subtielere methode is die 
moeilijker te begrijpen is voor het publiek. Een stukje papier, 
op zichzelf waardeloos, leent zich op zichzelf natuurlijk niet 
tot geknoei met het gehalte door de overheid. Het wordt ver¬ 
vangen door een op zichzelf even waardeloos stukje papier. 
Maar het feit dat een bankbiljet of de inkt waarmee een 
banktegoed wordt genoteerd, waardeloos zijn, doet hier 
natuurlijk niet terzake. Het geeft de overheid niet het recht 
om een zodanig beleid te voeren dat de hoeveelheid goede¬ 
ren die met dit bankbiljet of dit banktegoed gekocht kunnen 
worden, gehalveerd wordt of teruggebracht tot een fractie 
van wat het was. Gebeurt dit, dan zullen de groepen wier 
salarissen niet op het tij der inflatie meedrijven, de pensioen- 
t rekkers, de mensen die tegen vaste rente geld hebben ge¬ 
leend aan de overheid, de ambtenaren, voortdurend armer 
worden naarmate de prijzen stijgen en hun inkomens achter- 
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blijven. Inflatie verstoort en vernietigt de basis en de bete¬ 
kenis van het marktmechanisme, maakt de prijzen bedrieg¬ 
lijk, berooft bepaalde groepen ten profijte van andere en 
maakt het mogelijk dat een kleine groep een groot onbelast 
inkomen uit kapitaalwinst geniet als gevolg van het inflatie- 
proces, terwijl het loon dat anderen ontvangen voor harde 
arbeid, steeds kleiner wordt. 

Als een deficit de effectieve vraag doet stijgen, zal een be¬ 
grotingsoverschot de vraag doen afnemen, uitgaande van 
een sluitende begroting. Ontneemt de overheid via de belas¬ 
tingen gelden aan de consumenten die deze anders uitge¬ 
geven zouden hebben, en geeft zij zelf die belastingopbrengst 
niet helemaal uit, dan vermindert zij daarmee de totale 
vraag met de waarde tussen belastingopbrengst en over¬ 
heidsuitgaven. Om ten volle vraagverminderend te werken, 
moeten de belastingen natuurlijk komen uit dat deel van het 
inkomen dat anders besteed zou worden, en niet uit het deel 
dat anders gespaard zou worden. In zoverre het overschot 
op de begroting stamt uit potentiële besparingen, zal het 
effect op de vraag en het prijspeil nihil zijn. Daarom moeten 
belastingen, willen zij inflatie tegengaan, drukken op inko¬ 
mens waaruit weinig of niets gespaard wordt. De inflatie 
kan niet worden tegengehouden door alleen de hogere in¬ 
komens (zwaarder) te belasten. 

Indien echter belasting geheven wordt over alle inkomens, 
vraagt een tweede overweging onze aandacht. Het is na¬ 
tuurlijk dat men het inkomen dat overblijft na aftrek van de 
belastingen, het inkomen waarover men kan beschikken, 
beschouwt als de reële maatstaf van beloning voor de arbeid 
die men verricht. Moet men over de marginale arbeidsuren 
een hoog percentage belasting betalen, dan is men niet bij¬ 
zonder geneigd om die marginale uren te gaan werken. Dit 
zal de produktie, in fysieke eenheden gemeten, doen dalen 
en ook de totale stroom van goederen en diensten van alle 
soort die op de markt komen om aan de vraag te voldoen, 
zal pro tanto kleiner zijn. Lagere belastingen over de mar¬ 
ginale arbeidsuren, waardoor het reële inkomen na aftrek 
van de belasting groter blijft, zouden wellicht geleid hebben 
tot de bereidheid om langer te werken en de produktie over¬ 
eenkomstig hebben vergroot. De hogere belasting heeft ver¬ 
lies van de marginale produktie tengevolge, terwijl de totale 
vraag alleen vermindert met de bruto-marginale lonen minus 
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de belasting daarover. Met het oog op de bestrijding van de 
inflatie zou het wellicht aanbeveling verdiend hebben om de 
belasting op het lagere peil te houden. 

De meest actieve budgetaire maatregelen die de overheid 
tegen inflatie kan gebruiken, zijn besnoeiing van de eigen uit¬ 
gaven. Dit vermindert de totale vraag en heeft toch geen 
directe gevolgen voor de investeringsbereidheid van onder¬ 
nemers en hun werknemers om aan die vraag te voldoen. 


[b] 

Zolang er nog produktiefactoren die gemakkelijk ingescha¬ 
keld zouden kunnen worden in de meest voordelige combi¬ 
naties, ongebruikt gelaten zijn, zal elke stijging van de vraag 
naar goederen in het algemeen, een stijging van de werk¬ 
gelegenheid en van de produktieomvang in het algemeen 
tengevolge hebben. Zijn alle produktiefactoren ingeschakeld 
in het produktieproces, dan zal er uiteraard van vergroting 
van de werkgelegenheid geen sprake kunnen zijn en als, bij 
de heersende stand van techniek en wetenschap, de pro- 
duktie overal gebeurt met de meest voordelige combinatie 
van produktiefactoren, zal er ook geen mogelijkheid zijn tot 
verhoging van de efficiëntie der produktie. Dan kan er geen 
grotere produktie bereikt worden, hoe sterk de totale vraag 
ook stijgt, en het enige gevolg zullen hogere prijzen zijn. 
Tussen deze twee extreme gevallen liggen de situaties waarin 
bepaalde produktiefactoren op bepaalde plaatsen volledig 
benut worden, terwijl andere factoren, of dezelfde op andere 
plaatsen, niet volledig ingeschakeld zijn. Is dat het geval, 
dan zal de groei van de produktie onder de druk van stij¬ 
gende vraag in geld verschillende successieve en cumula¬ 
tieve moeilijkheden ondervinden, in de vorm van schaarste 
aan halffabrikaten waarvan de produktie tekortschiet: er kan 
niet vergroot worden omdat de noodzakelijke factoren niet 
op de vereiste plaats verkrijgbaar zijn, of omdat sommige 
van die factoren elders reeds volledig ingeschakeld zijn. Dit 
zal tot gevolg hebben dat eerst de prijs van een goed zal 
gaan stijgen, een ander zal volgen, en de produktiefactoren, 
met name arbeid, steeds gemakkelijker een hogere beloning 
zullen kunnen krijgen. Het praktische probleem waarvoor 
de overheid gesteld is, bestaat daaruit dat zij haar eigen 
uitgaven zo moet inrichten, haar begroting zo moet opstel- 
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len, dat de totale effectieve vraag juist volledige werkgele¬ 
genheid zal verschaffen, in de redelijke zin van het woord 
volledig, zonder de prijzen omhoog te drijven. Maar de 
economische wetenschap alleen zal ons nooit kunnen ver¬ 
tellen waar de precieze grens tussen een zekere werkloos¬ 
heid en inflatie ligt, en of het wenselijk is om een zekere 
mate van inflatie toe te laten ter voorkoming van werkloos¬ 
heid, of een zekere mate van werkloosheid ter voorkoming 
van inflatie. 


34. DE OVERHEIDSSCHULD 
[a] 

In het vorige hoofdstuk hebben wij gezien waarom het soms 
juist en wenselijk is dat de overheid in een bepaalde periode 
meer uitgeeft dan zij via de belastingen of de winst van de 
staatsbedrijven ontvangt. Met andere woorden, om een te¬ 
kort op de begroting te hebben. Deze begrotingstekorten 
hebben natuurlijk een overheidsschuld aan de banken of 
aan het publiek en ondernemingen (niet-banken) tengevolge 
en wij willen in dit hoofdstuk nagaan hoe de overheid met 
haar schuld moet ‘handelen’, dat wil zeggen welke over¬ 
wegingen de overheid moeten leiden bij het aangaan van 
leningen en welk beleid en welke maatregelen ertoe zullen 
leiden dat zij leningen op de gewenste voorwaarden kan 
plaatsen. Welke richtlijnen, anders dan die welke betrekking 
hebben op bewuste wijziging van de totale vraag naar goe¬ 
deren, moeten het tempo van de groei of de aflossing van 
overheidsschulden bepalen? En welke doeleinden moeten 
het beleid ten aanzien van de overheidsschuld dienen en op 
welke manier? 

Om te kunnen lenen, moet de overheid rente betalen en 
deze betalingen betekenen in wezen overdracht van inkomen 
van de belastingbetalers in het algemeen naar bepaalde par¬ 
ticulieren of ondernemingen die de overheid geld geleend 
hebben. De omstandigheden waaronder die overdracht 
plaatsvindt, kunnen zo verschillend en complex zijn dat het 
onmogelijk is om in algemene zin aan te dringen op een 
ruime of voorzichtige politiek ten deze. De belastingen, zou 
men kunnen zeggen, worden over het algemeen betaald uit 
de opbrengst van werk of inspanning, terwijl zij die geld 
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lenen, zich weinig opofferingen behoeven te getroosten die 
hun rente zouden rechtvaardigen. Maar deze redenering, of 
een omgekeerde, gesteld in zulke algemene en abstracte ter¬ 
men, is volkomen zinloos. De belastingbetalers kunnen ver¬ 
mogende lieden zijn, de spaarders die zich consumptie hebben 
ontzegd om hun geld uit te kunnen lenen aan de overheid, 
vaak via levensverzekeringmaatschappijen, zijn wellicht arme 
lieden. Talloze facetten heeft dit vraagstuk en een algemeen 
abstract oordeel is dan ook niet gauw gewettigd. Minder 
zelfs dan door de onmogelijkheid en de zinloosheid van ‘in¬ 
termenselijke’ ervaringsvergelijkingen al het geval zou zijn. 
Men kan over dit vraagstuk niet in algemene termen spreken. 
Een feit blijft dat wanneer men een hoge rente kan krijgen 
voor leningen aan de overheid, de kredietverschaffers ook 
even hoge rente zullen vragen over de leningen die zij aan 
het bedrijfsleven willen geven. De ondernemers zullen door 
de hoge rente misschien geneigd zijn af te zien van uitbrei¬ 
ding van hun produktieapparaat en dus van het scheppen 
van werkgelegenheid voor hen die de produktiegoederen 
moeten maken, en voor anderen die volgens het multiplier- 
beginsel (zie deel VI [Financiering]) de consumptiegoederen 
zouden moeten produceren die gevraagd zouden worden 
door de extra arbeiders die in de produktiegoederenindustrie 
werk hadden gevonden. Heerst er werkloosheid, worden niet 
alle produktiefactoren benut, dan zal de overheid niet graag 
in de verkeerde richting willen sturen door tegen hoge rente 
leningen aan te gaan en hoge belastingen te heffen om die 
rente te kunnen betalen, want beide zaken zouden een on¬ 
gunstig effect hebben op investeringen en werkgelegenheid. 
Is de overheid in zo’n situatie toch gedwongen om grote 
bedragen te lenen, dan zal zij ervoor moeten zorgen daarbij 
niet al het geld weg te zuigen dat de ‘beren’ verlangen om 
aan hun liquiditeitsvoorkeur bij lage rentevoet te voldoen. 
Hoe kan de overheid geld lenen zonder de kasreserves van 
particulieren en ondernemingen uit te putten? Door zelf het 
benodigde extra geld te scheppen of de centrale bank hier¬ 
toe opdracht te verlenen. En in Engeland betekent dit in de 
praktijk eenvoudig dat de overheid geld leent bij de centrale 
bank. De Bank of England, door het parlement gemachtigd 
tot uitgifte van bankbiljetten waarvoor geen gouddekking 
aanwezig is, kan elk gewenst bedrag boeken als tegoed van 
de overheid. Of zij kan op de beurs reeds in omloop zijnde 
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staatsobligaties kopen en daardoor de geldvoorraad met vele 
malen het bedrag van haar aankopen vermeerderen op de 
manier die wij in hoofdstuk 28 (De banken) hebben uiteen¬ 
gezet. Dit extra geld kan de overheid dan weer lenen door 
het uitschrijven van nieuwe leningen, met andere woorden 
door nieuwe staatsobligaties op de markt te brengen, die ge¬ 
kocht zullen worden door particulieren, ondernemingen en 
waarschijnlijk ook door de handelsbanken. Deze reeks van 
transacties waarbij de overheid eerst de totale geldvoorraad 
groter maakt en daarna een deel van het extra geld leent 
om er projecten als wegenbouw, uitbreiding van de energie¬ 
voorziening etc. mee te financieren, is wat nu precies op zijn 
plaats zou zijn in tijden van ‘depressie’ en grote algemene 
werkloosheid. 

Hoever kan de overheid gaan bij het sluiten van leningen, 
het accumuleren van haar schuld aan de eigen onderdanen? 
Het feit dat in 1957 de rente over de Engelse staatsschuld 
ongeveer even groot was als het totale bedrag van die staats¬ 
schuld in 1913, is een duidelijk bewijs van het feit dat er 
wat dit betreft geen absolute hoogste limiet bestaat. Er zijn 
twee dingen van belang in dit opzicht. Ten eerste de ver¬ 
houding van het bedrag dat jaarlijks als rente over de staats¬ 
schuld moet worden betaald, en het bedrag van het totale 
nationale inkomen. En ten tweede de wijze waarop de over¬ 
heidsschuld is verdeeld over de crediteuren. Het spreekt van¬ 
zelf dat voorzover de grootste crediteuren ook de grootste 
belastingbetalers zijn, zij eenvoudigweg geld van de ene zak 
in de andere doen verdwijnen via de fiscus. Maar in zoverre 
de crediteuren bestaan uit kleine luiden die een bescheiden 
bezit aan overheidspapieren hebben, als veilige belegging (in¬ 
dien er geen inflatie optreedt) tegen onvoorziene omstandig¬ 
heden of de noden van de oude dag, of in zoverre de ver¬ 
zekeringsmaatschappijen en soortgelijke instellingen voor 
deze categorie hun fondsen belegd hebben in overheidspa¬ 
pieren, zal een grote nationale schuld een nuttige functie 
kunnen vervullen. Maar grote staatsschulden zijn tot dusver 
bijna altijd de consequentie geweest van oorlogen tijdens 
welke de regeringen gemakkelijker door leningen dan door 
hoge belastingen de voor de oorlogvoering benodigde fond¬ 
sen konden verkrijgen. Na afloop van de oorlog resten dan 
geen kapitaalgoederen of publieke werken tegenover de gro¬ 
te uitgaven die gedaan zijn. En in zoverre men inderdaad 
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kan zeggen dat de bezitters van staatsfondsen eenvoudig via 
de belastingen hun eigen rente betalen, is het bestaan van 
zulk een overheidsschuld eigenlijk zinloos. Maar een zekere 
omvang van de ‘staatsobligaties’ kan ongetwijfeld dienen als 
een nuttige masse de manoeuvre voor de centrale bank die 
haar in staat stelt om op gemakkelijke en normale wijze de 
rentevoet te verhogen of te verlagen naargelang de dreiging 
van inflatie of werkloosheid dit wenselijk maakt. 


[b] 

Een staat kan twee soorten schulden hebben. Beide soorten 
hebben volkomen verschillende consequenties. Een staat kan 
geld schuldig zijn aan de regeringen of aan de burgers van 
andere staten. Dat zijn dan schulden die vergelijkbaar zijn 
met die welke de ene burger of de ene onderneming aan 
andere burgers of ondernemingen kan hebben. Het betekent 
dat de burgers van het lenende land, samen de staat vor¬ 
mend, goederen hebben verworven zonder zelf een daarmee 
overeenstemmende hoeveelheid goederen te hebben gepro¬ 
duceerd. Zij hebben, anders gezegd, op hun toekomstige 
inkomen of hun toekomstige produktiecapaciteit een hypo¬ 
theek kunnen nemen. De staat kan ook geld geleend hebben 
bij de eigen burgers. Beschouwen wij de gezamenlijke bur¬ 
gers als de ‘natie’, dan is de interne staatsschuld eigenlijk 
niets anders dan een schuld van de natie aan zichzelf. Men 
hoort wel de mening verkondigen dat het moreel gezien 
meer verantwoord is wanneer de staat de kosten van wegen¬ 
bouw, onderwijs en gezondheidszorg uit de opbrengst van de 
belastingen bestrijdt dan dat zij daartoe leningen sluit bij de 
burgers: de leningen zouden de ‘last op het nageslacht’ af¬ 
wentelen. Behalve in een bijzonder geval mist deze mening 
elke grond. Het tegenwoordige geslacht kan nooit een last 
op de schouders van het nageslacht leggen door wegen te 
bouwen en faciliteiten te scheppen waar ook dit nageslacht 
van zal kunnen genieten. Want die wegen, ziekenhuizen, 
scholen etc. komen tot stand door de arbeid, de natuur¬ 
krachten en de machines die de burgers van vandaag even¬ 
goed zouden kunnen gebruiken voor de bevrediging van hun 
eigen directe en vergankelijke behoeften en noden. Alle 
offers die hierbij gebracht worden, gaan ten koste van de 
produktieve capaciteit van de huidige generatie en behalve 
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in zoverre onvervangbare hulpbronnen van de natuur als 
mineralen en grond hierbij verloren gaan, kan er van last 
voor het nageslacht geen sprake zijn. Wel wordt aan de ko¬ 
mende generaties een bepaald patroon van inkomensover¬ 
dracht tussen toekomstige belastingbetalers en bezitters van 
overheidspapieren opgelegd. Maar er is geen enkele alge¬ 
mene grond voor de bewering dat zo’n patroon op enige 
specifieke wijze schadelijk zou moeten zijn, en nog minder 
voor de bewering dat het per slot van rekening meer kwaad 
dan goed zou doen, want wij missen in het algemeen de 
mogelijkheid om te kunnen zeggen hoe dat patroon eruit zal 
zien. 

Een grote interne staatsschuld lijkt in vele opzichten op het 
litteken van een oude wond: de wond zal toen hij werd op¬ 
gelopen, de natie wellicht veel bloed en kracht gekost heb¬ 
ben. Maar het litteken op zichzelf is van weinig belang. 


35. PLANNING 
[a] 

In deel VI (Financiering) hebben wij gezien hoe het soms 
noodzakelijk kan zijn, en in dit deel hebben wij gezien hoe 
het mogelijk is, dat de overheid in het economisch leven van 
de natie ingrijpt op een wijze die verder gaat dan haar taak 
als scheidsrechter en beschermer van de nationale belangen 
(zie hoofdstuk 31) met zich mee zou brengen. Nu zou men 
gemakkelijk als volgt kunnen redeneren: er is niets in de rol 
van scheidsrechter of beschermer, dat zou betekenen dat 
overheidsingrijpen er in principe door uitgesloten moet wor¬ 
den geacht. Zelfs bij het voorkomen van bedrog en geweld¬ 
pleging komt de overheid tussenbeide in de essentiële aspec¬ 
ten van de strijd om het bestaan van individuen, gezinnen 
en grotere maatschappelijke groepen. Interventie behoort 
tot het wezen van het bestuur en de bestaansgrond van de 
overheid is haar recht en vermogen tot interventie. Waarom 
dan, zouden we kunnen stellen, zouden wij ons zoveel zor¬ 
gen moeten maken over de omvang van de overheidsbe¬ 
moeiing? Het verleden heeft voldoende aangetoond dat een 
vrije economie gebukt kan gaan onder hevige werkloosheid. 
Indien schaarste de dominerende economische factor was en 
indien de organisatie van de volkshuishouding zo primitief 
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was dat elk mens vrijelijk kon beslissen over de verdeling 
van zijn tijd tussen werk en vrije uren (wat Robinson Crusoe 
kon, of iedereen die in een ruileconomie leeft), dan zou de 
individuele vrijheid automatisch volledige of althans ‘opti¬ 
male’ werkgelegenheid voor alle hulpbronnen verzekeren. 
Maar (zo gaat de redenering verder) in werkelijkheid is er 
naast de schaarste nog een factor die even sterk is als de 
schaarste, en dat is de onzekerheid die in bepaalde tijden de 
ondernemingsgeest dusdanig verlamt dat grote aantallen ar¬ 
beiders en kapitaalgoederen werkloos zijn. De regeringen 
kunnen deze werkloosheid verhinderen en voorkomen en de 
interventie die dit met zich meebrengt, is noodzakelijk. 
Maar waarom het hierbij te laten? De regering bezit de mo¬ 
gelijkheden - zo gaat de redenering verder - en het inzicht 
van de beschermende instantie die weet wat het best is voor 
alle burgers, en daarom zou zij de economie in detail moe¬ 
ten regelen en controleren, opdat iedereen krijgt wat, vol¬ 
gens de regering, het beste voor hem is. 

Is de lezer het met deze opvatting eens, het zij hier direct 
gezegd, dan is hij bij de schrijver van dit boek aan het ver¬ 
keerde adres. Wij hebben tot dusver de werking trachten te 
verklaren van een economisch stelsel dat geleid wordt door 
het beginsel dat ieder mens zo groot mogelijke ruimte moet 
hebben voor de spontane ontplooiing van zijn leven naar 
eigen inzicht. Er is in deze gedachtengang plaats voor inter¬ 
ventie van de overheid in het economisch leven, in zoverre 
die interventie erop gericht is om de ruimte voor een vrije 
individuele ontplooiing zo groot mogelijk te maken. Wij 
kunnen in de huidige omstandigheden niet meer volstaan 
met de vroeger populaire uitspraak dat de overheid die zich 
beperkt tot haar taak van scheidsrechter en beschermer, de 
beste overheid is. Wij kunnen een heel eind meegaan met de 
redenering die wij hierboven in ruwe trekken hebben ge¬ 
schetst. Wij geven gaarne toe dat de overheid zich dient te 
bekommeren om de ‘grote totalen’, het percentage werkwil¬ 
ligen dat inderdaad werk kan vinden en de veranderingen in 
het algemeen prijspeil. En ook dat de overheid erop dient 
toe te zien dat alle burgers een menswaardig bestaan kunnen 
leiden en de mogelijkheid krijgen hun persoonlijkheid, hun 
aangeboren en verworven bekwaamheden, ten volle te be¬ 
nutten en te ontwikkelen. Maar dit is bijna precies het tegen¬ 
gestelde van de bewering dat iedereen precies zou moeten 
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worden voorgeschreven welke arbeid hij moet verrichten, 
wat hij mag consumeren, en hoe hij zich heeft te gedragen; 
de consequenties van een volledig gecentraliseerde planning. 
Met de term ‘planning’ kunnen dus volkomen verschillende 
dingen bedoeld worden. Bedoelt men ermee de gedetailleer¬ 
de en dwingende vaststelling door centrale instanties van de 
produktieomvang, van het prijspeil van de goederen en de 
arbitraire vaststelling van de beloning die de verschillende 
produktiefactoren zullen ontvangen, dan is het doel van de 
planning duidelijk heel iets anders dan het verschaffen van 
de ruimst mogelijke ontplooiingskansen aan de vrije mense¬ 
lijke persoonlijkheid. De voorstanders van planning in deze 
zin willen misschien de mensen zoveel vlees en zoveel tabak 
geven, of zijn prestaties in de staal- en ijzerindustrie zo hoog 
opvoeren als maar mogelijk is. Zij zijn wellicht heilig ervan 
overtuigd dat gedetailleerde centrale planning waarbij de 
overheid de keuze bepaalt, de beste manier is om dit te be¬ 
reiken. Maar zij zullen niet kunnen stellen dat hun stelsel 
‘beter’ of ‘efficiënter’ is dan de vrije economie. Zij kunnen 
dit niet, omdat verschillen in efficiëntie alleen gemeten kun¬ 
nen worden indien er sprake is van het bereiken van een¬ 
zelfde doel, en in deze twee gevallen zijn de doelstellingen 
volkomen verschillend. 

Hierin, in het feit dat de doelstelling verschilt, ligt ook de 
grond voor de waarschuwing dat wij voorzichtig moeten zijn 
met het denkbeeld van de ‘gedeeltelijke’ planning. Het moge 
op het eerste gezicht verleidelijk zijn om te spreken van een 
gedeeltelijke planning die het midden houdt tussen een vol¬ 
komen gedetailleerde, centraal geleide planning van de volks¬ 
huishouding en een volkshuishouding waarin de overheid 
zich tot de noodzakelijke interventie beperkt. Maar om de 
politiek die aanvaardt dat de overheid de taak heeft om de 
totale effectieve vraag in verhouding tot de totale beschik¬ 
bare hulpbronnen optimaal te doen zijn, te omschrijven als 
‘gedeeltelijke planning’, zou misleidend werken. Planning in 
deze betekenis van het woord voegt als het ware een extra 
dimensie toe aan het kader van recht en orde waarbinnen 
de mensen vrij zijn om hun eigen werk, hun eigen consump¬ 
tie en hun eigen risico’s te kiezen. De doelstellingen blijven 
ter vrije keuze van de individuele mens. Planning in de ene 
betekenis is als een palissade die een groter stuk van de 
woestijn ter bebouwing voor de mens toegankelijk maakt; 


planning in de tweede betekenis is als een muur die gebouwd 
is om de mensen te dwingen een stuk grond te bewerken 
dat zij zelf niet hebben uitgekozen en dat zij evenmin in 
eigendom bezitten. 


[b] 

Met dit hoofdstuk besluiten we onze bespreking van een ge¬ 
sloten en geïsoleerd economisch stelsel waarin de delen niet 
kunstmatig van elkaar gescheiden zijn door wettelijke hin¬ 
dernissen op de weg van het vrije verkeer van goederen en 
personen. De Verenigde Staten van Amerika vormen wel¬ 
licht wel het beste voorbeeld van zulk een stelsel. De VS 
konden, indien zij dat wensten of indien het noodzakelijk 
zou zijn, alle economische banden met de rest van de wereld 
missen, zichzelf bedruipen en niets uitvoeren noch ook iets 
invoeren. Binnen de Verenigde Staten zijn er vrijwel geen 
beperkingen op een vrij verkeer van goederen en personen. 
Niemand behoeft belasting te betalen omdat hij zelf of zijn 
produkten binnen het land van de ene plaats naar de andere 
gaan. Het Verenigd Koninkrijk van Groot-Brittannië en 
Noord-Ierland verkeert in een situatie die volledig tegenge¬ 
steld is aan die van de Verenigde Staten. Het Verenigd Ko¬ 
ninkrijk zou niet kunnen bestaan zonder elk jaar een grote 
stroom van goederen uit andere landen in te voeren. In vre¬ 
destijd heeft deze stroom van importen ongeveer de waarde 
van een vierde van het totale nationale inkomen. 
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DEEL VIII / 


HET HANDELSVERKEER 


36. DE IN VOER 
[a] 

Specialisatie kan niet alleen goede vruchten afwerpen indien 
toegepast tussen mensen, ook tussen landen en landstreken 
kan specialisatie voordelen opleveren. Bij de bestudering van 
de waardetheorieën in deel I (Waarde) en deel II (Produktie) 
hebben we de gevolgen gezien die variatie van de verhou¬ 
ding der verschillende produktiefactoren bij de produktie 
van een bepaald goed met zich meebracht. Wij hebben toen 
aangenomen dat in het economisch systeem als zodanig de 
bestaande hoeveelheid van een produktiefactor, of de hoe¬ 
veelheden die aangeboden zouden worden wanneer een zekere 
prijs gegeven zou worden, vaststaande hoeveelheden waren, 
en dat het uiteindelijke produktiepatroon zich zo goed moge¬ 
lijk zou hebben aan te passen, enerzijds aan de bestaande 
voorraad produktief actoren en anderzijds aan de vraag van 
alle mensen samen, zoals die bepaald wordt door hun voor¬ 
keur en door de omvang van hun respectieve inkomens. Wij 
hebben laten zien hoe in een vrij concurrerende economie 
de stimulans om tot die optimale aanpassing te raken, en de 
waarschuwingstekens met betrekking tot de richting waarin 
de factoren van de ene industrie naar de andere zouden 
moeten gaan, gegeven zouden worden door het systeem der 
relatieve prijzen dat in zo’n vrije markt op natuurlijke wijze 
tot ontwikkeling zou komen. Wij hebben ons niet afgevraagd 
wat er zou gebeuren indien er in plaats van een stelsel met 
een bepaalde voorraad hulpbronnen twee of meer stelsels 
naast elkaar zouden bestaan met verschillende voorraden 
hulpbronnen en verschillende economische capaciteit, zodat 
er bijvoorbeeld in het ene economische stelsel vier arbeiders 
op elke are bouwrijpe grond zouden zijn, terwijl die verhou¬ 
ding in het andere stelsel een op twintig was. Indien we er¬ 
van uitgaan dat er in de wereld een hele reeks van zulke 
verschillend toegeruste stelsel bestaat en dat het moeilijk, 
kostbaar of zelfs onmogelijk is om produktiefactoren van de 
ene volkshuishouding naar de andere over te brengen, waar¬ 
door de best mogelijke ‘combinatie’ van produktiefactoren, 
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gegeven de totale wereldvoorraad, bereikt zou kunnen wor¬ 
den; en indien wij ons dan af vragen wat er dan gedaan kan 
worden om een zo goed mogelijk gebruik te maken van de 
factoren op de plaats waar zij zich bevinden, dan hebben 
wij daarmee het probleem van de internationale handel ge¬ 
steld, het onderwerp van dit deel. 

Bepaalde problemen die rijzen bij het internationale handels¬ 
verkeer, betreffen de verhoudingen der verschillende natio¬ 
nale valuta’s. Hierop zullen wij in hoofdstuk 38 nader in¬ 
gaan. Ter vereenvoudiging van onze redenering zullen wij 
verder ook nog enkele andere facetten van de handel tussen 
verschillende geografische gebieden verwaarlozen en ervan 
uitgaan dat er een wereldvaluta bestaat, een wereld-geldeen- 
heid waarin de waarde van elk goed of elke produktiefactor, 
waar ter wereld die zich ook moge bevinden, kan uitgedrukt 
worden. 

Laten we veronderstellen dat 1 ton voedsel (of enig ander 
produkt) in een jaar geproduceerd kan worden door 3 ar¬ 
beiders en 3 hectare land en dat diezelfde hoeveelheid ook 
geproduceerd kan worden door 1 arbeider en 10 hectare. 
Laten wij verder aannemen dat in Lilliput het jaarloon van 
een arbeider 2 geldeenheden is en de grondrente 2 geldeen- 
heden per jaar, terwijl in Blefuscu het loon 5 geldeenheden 
en de grondrente 1 geldeenheid bedraagt. Dan zal het in 
Lilliput goedkoper zijn om 1 ton voedsel te produceren met 
3 arbeiders en 3 hectare land, tegen totale kosten van 12 
geldeenheden, en in Blefuscu met 1 arbeider en 10 hectare 
land, tegen totale kosten van 15 geldeenheden. De alterna¬ 
tieve mogelijkheden zien we in onderstaande tabel: 


TABEL I: EEN 

LILLIPUT 

methode 1 arbeiders hectare 

3 3 

prijs per eenheid 2 2 

kosten per ton 

voedsel 6 + 6 — 12 

methode 2 arbeiders hectare 

1 10 

prijs per eenheid 2 2 

kosten per ton 

voedsel 2 + 20 = 22 


TON VOEDSEL 
BLEFUSCU 

methode 2 arbeiders hectare 
1 10 
prijs per eenheid 5 1 

kosten per ton 

voedsel 5 + 10 = 15 

methode 1 arbeiders hectare 
3 3 

prijs per eenheid 5 1 

kosten per ton 

voedsel 15 + 3 = 18 


In het volgende voorbeeld gaan we ervan uit dat 10 ton 
brandstof in een jaar kan worden geproduceerd door 3 ar- 
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beiders en 4 hectare of door 1 arbeider en 7 hectare. De 
eerste methode zal dan in Lilliput brandstof leveren tegen 
14 geldeenheden per 10 ton, en de tweede methode zal die 
10 ton leveren tegen 16 geldeenheden, terwijl in Blefuscu 
de respectieve kosten 12 bij de tweede en 19 bij de eerste 
methode zullen zijn. Zie tabel II. 



TABEL II: TIEN TON BRANDSTOF 


LILLIPUT 

methode 1 arbeiders hectare 
3 4 

prijs per eenheid 2 2 


kosten per 10 ton 

brandstof 6 4- 8 = 14 

methode 2 arbeiders hectare 
1 7 

prijs per eenheid 2 2 


kosten per 10 ton 

brandstof 2 -f- 14 = 16 


BLEFUSCU 

methode 2 arbeiders hectare 
1 7 

prijs per eenheid 5 1 


kosten per 10 ton 

brandstof 5 +• 7 = 12 

methode 1 arbeiders hectare 

3 4 

prijs per eenheid 5 1 


kosten per 10 ton 

brandstof 15 + 4 = 19 


Indien we ervan uitgaan dat de transportkosten voor brand¬ 
stoffen en voedsel van Lilliput naar Blefuscu en omgekeerd 
te verwaarlozen zijn, dan is het duidelijk dat zolang lonen 
en grondrente in deze beide landen op het genoemde peil 
blijven, Lilliput zijn benodigde brandstof goedkoper zal 
kunnen krijgen door die in te voeren uit Blefuscu dan door 
ze zelf te produceren, gesteld dat zij 10 ton brandstof zal 
kunnen ruilen voor alles minder dan IV 6 ton voedsel, terwijl 
Blefuscu haar voedsel goedkoper zal kunnen krijgen door 
het in te voeren uit Lilliput dan door het zelf te produceren, 
indien zij 1 ton voedsel kan ruilen voor alles minder dan 
12Ms ton brandstof. Ruil zal dus voordelig voor beide zijn, 
mits tot stand komend binnen twee limieten, namelijk 1 ton 
voedsel voor ongeveer SY 2 ton brandstof en 1 ton voedsel 
voor ongeveer 12 Mj ton brandstof. De vraag die overblijft: 
welke vergelijkbare omstandigheden in Lilliput en Blefuscu 
kunnen een verklaring geven voor het feit dat loonpeil en 
grondrente in de twee landen op het relatieve peil staan dat 
wij hebben aangenomen? 

Twee dingen vormen de basis van de verklaring. Wij mogen 
aannemen, in de eerste plaats dat de omvang van de bevol¬ 
king in Blefuscu ten opzichte van de oppervlakte van het 
land kleiner is dan in Lilliput; en in de tweede plaats dat 
het moeilijk en zeer kostbaar is om mensen van Lilliput 
naar Blefuscu te doen emigreren en (uiteraard) onmogelijk 
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om land van Blefuscu naar Lilliput over te brengen. Wij 
hebben in hoofdstuk 6 (Produktie) gezien dat bijvoorbeeld 
de waarde en het nut van een extra knecht op een boerderij 
van gegeven grootte waar al 20 knechten werken minder 
zullen zijn dan op een boerderij waar slechts 3 knechten wer¬ 
ken. Indien de lonen in de landbouw laag genoeg zijn en de 
prijzen van de landbouwprodukten maar hoog genoeg, zal 
het misschien nog voordelig zijn om een 21e knecht aan te 
nemen. Maar bij elk gegeven peil van lonen en produkten 
zal er een punt komen waarop verdere uitbreiding van het 
personeel de boer geen winst zal opleveren. Zijn er in die 
situatie toch nog arbeiders van gelijke capaciteiten die op 
de boerderijen willen komen werken, dan zal het loon van 
alle arbeiders omlaag moeten gaan. In Blefuscu is de situ¬ 
atie zo dat er maar weinig arbeiders zijn bij een grote opper¬ 
vlakte beschikbaar bouwland. Eén knecht minder op een 
boerenbedrijf zou de produktie van zo’n bedrijf aanzienlijk 
kunnen verminderen, de jaaropbrengst met een groot bedrag 
doen dalen. De waarde zal het marginaal produkt zijn, in 
geld uitgedrukt, van de produktiefactor arbeid op die boer¬ 
derij en bij evenwicht zal het loon gelijk zijn aan het mar¬ 
ginaal produkt. In Lilliput daarentegen is de bevolkings¬ 
dichtheid groot en zal een knecht meer of minder op een 
boerenbedrijf weinig uitmaken, althans veel minder dan in 
Blefuscu, zodat het marginale produkt van arbeid, en dus 
de lonen, in Lilliput veel lager zal zijn dan in Blefuscu. Wij 
hebben hier dus te maken met de volgende situatie: in Lilli¬ 
put is land schaars, dus de grondrente hoog; arbeidsaanbod 
hoog, dus de lonen laag. In Blefuscu het omgekeerde: ar¬ 
beidsaanbod gering, dus lonen hoog; land volop, dus lage 
grondrente. De woorden hoog, laag, schaars en volop zijn 
hier natuurlijk alle gebruikt in vergelijkende zin: arbeids¬ 
aanbod in verhouding tot land is kleiner in Blefuscu dan in 
Lilliput. 


[b] 

Het zal de lezer niet ontgaan zijn dat wij in het vooraf¬ 
gaande niets anders gegeven hebben dan een vereenvoudigde 
schets van de kwalitatieve verklaring waarom specialisatie 
evengoed nuttig kan zijn en voordelig tussen landen als tus¬ 
sen personen. Met opzet hebben we hier veel terzijde en 
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ongezegd gelaten. Wij hebben bijvoorbeeld slechts twee stel¬ 
len hoeveelheden land en arbeid genomen die elk 1 ton 
voedsel konden produceren. Dit betekent uiteraard slechts 
een selectie uit een ‘schema van mogelijke produktiemetho- 
den’, een lange lijst van alle mogelijke combinaties van pro- 
duktiefactoren die alle precies een ton voedsel per jaar zou¬ 
den kunnen voortbrengen. Hadden wij heel dit schema in 
onze beschouwingen betrokken, dan zouden wij nog hebben 
moeten veronderstellen dat in Lilliput de goedkoopste van 
de twee genoemde combinaties van produktiefactoren ook 
de goedkoopste van alle mogelijke combinaties van pro¬ 
duktiefactoren was die per jaar 1 ton voedsel zouden kunnen 
opleveren. En wat betreft Blefuscu zouden wij hebben ver¬ 
ondersteld dat de goedkoopste van de twee genoemde com¬ 
binaties van produktiefactoren voor de voortbrenging van 
10 ton brandstof ook de goedkoopste van alle mogelijke 
combinaties was. Het zij herhaald, wij hebben niets gezegd 
over de werkelijke ruilvoet van Lilliput-voedsel tegen Ble- 
fuscu-brandstof. We hebben alleen aangetoond dat er een 
contractzone is, dat er een minimum en maximum ruilver¬ 
houding bestaat waartussen het voor beide partijen voor¬ 
delig zal zijn om hun produkten te ruilen. Spreken wij van 
beide partijen, dan doen wij daarmee echter de waarheid 
geweld aan en brengen we onszelf op een dwaalspoor. Bin¬ 
nen elk land, zo mogen wij veronderstellen, zal een groot 
aantal met elkaar concurrerende kopers en verkopers van de 
twee goederen optreden en binnen elk land zal er dus een 
waarlijk concurrerende markt zijn waarin een nauwkeurig 
bepaalde prijs tot stand zal kunnen komen. Maar er rest ons 
nog te onderzoeken waarom de prijs van brandstof in ter¬ 
men van voedsel, of omgekeerd, en de hoeveelheden die 
van beide goederen worden geruild, het peil bereiken waar¬ 
op de jaarlijkse som gelds, verschuldigd door Lilliput aan 
Blefuscu voor de levering van de brandstof, gelijk is aan de 
jaarlijkse som die Blefuscu aan Lilliput moet betalen voor 
het geleverde voedsel. Met andere woorden waarom er be- 
talingsevenwicht is tussen beide landen. Ook zullen we nog 
moeten nagaan hoe zulk een evenwicht tussen de twee lan¬ 
den bereikt kan worden indien de waarde van de jaarlijks 
onderling geruilde goederenpakketten verschilt. Het zijn 
vragen die wij in de twee volgende hoofdstukken zullen be¬ 
spreken. 
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37. HET INTERNATIONAAL 
BETALINGSVERKEER 


[a] 

Laat ons voorlopig de veronderstelling handhaven dat Lilli- 
put en Blefuscu dezelfde geldeenheid hebben die wij voor 
het gemak de kroon zullen noemen. In een bepaald jaar 
koopt Blefuscu van Lilliput zo en zoveel ton voedsel tegen 
zo en zoveel kronen per ton, en Lilliput koopt in diezelfde 
periode zo en zoveel ton brandstof tegen zo en zoveel kronen 
per ton van Blefuscu. Is de waarde aan kronen van de ge¬ 
leverde brandstof kleiner dan de waarde aan kronen van 
het geleverde voedsel, dan zal er na de ruil van deze par¬ 
tijen goederen een gat zijn overgebleven in de transacties, 
dat op een of andere afgesproken wijze en via een overeen¬ 
gekomen procedure tussen de twee landen of hun burgers 
gedicht zal moeten worden. 

De procedure zou simpelweg daaruit kunnen bestaan dat 
Blefuscu het gat dicht door aan Lilliput het ontbrekende 
aantal kronen uit te betalen. Blefuscu zou in dat geval bij¬ 
voorbeeld voor 15.000 kronen voedsel ontvangen en Lilliput 
voor 10.000 kronen brandstof plus 5000 kronen. Lilliput 
zou dit bedrag in geldstukken ontvangen of in de vorm van 
deposito’s bij de banken van Blefuscu. In het laatste geval 
zou in de boeken van de banken van Blefuscu eenvoudig 
vermeld staan dat zij zo en zoveel kronen verschuldigd zijn 
aan die en die burgers van Lilliput. Dit zou voor de banken 
in kwestie geen enkel verlies betekenen, want zij zouden 
immers van de betrokken burgers van Lilliput cheques ont¬ 
vangen hebben, voor hen uitgeschreven door een burger van 
Blefuscu ten bedrage van de extra waarde aan voedsel die 
deze had verkregen boven de waarde van zijn geleverde 
brandstof. De burgers van Lilliput die een tegoed hadden 
bij de banken in Blefuscu, zouden dit tegoed wanneer zij 
maar willen aan brandstof kunnen besteden, en indien zij in 
een volgend jaar inderdaad brandstof voor hun tegoeden 
zouden kopen, zou het effect hiervan zijn dat de waarde 
van de geleverde brandstof die van de in dat jaar geleverde 
hoeveelheid voedsel zou overtreffen, indien zonder die extra 
besteding de waarde van beide hoeveelheden gelijk geweest 
zou zijn. 

In plaats van deposito’s ten gunste van burgers van Lilliput 

255 


bij de banken van Blefuscu zouden de schuldbekentenissen 
ook de vorm van obligaties kunnen hebben. Burgers, onder¬ 
nemingen of instellingen uit Blefuscu zouden in Lilliput een 
lening kunnen uitschrijven. Zij zouden schuldbekentenissen 
te koop kunnen aanbieden, dat wil zeggen waardepapieren 
waarop het bedrag van de schuld, de rentevoet, en de ter¬ 
mijnen van aflossing van rente en hoofdstom staan vermeld. 
Het geld dat de burgers van Blefuscu voor deze waarde¬ 
papieren van de burgers van Lilliput zouden ontvangen, 
zouden zij kunnen besteden voor de aankoop van voedsel 
waarvoor geen evenwaardig equivalent in de vorm van brand¬ 
stof beschikbaar was. 

De centrale gedachte bij al deze transacties en regelingen is 
dat binnen een bepaalde periode de totale waarde van alles 
wat Lilliput overdraagt aan Blefuscu, zijn tegenhanger moet 
vinden in overdracht van goederen of schuldbekentenissen 
van een gelijke totale waarde door Blefuscu aan Lilliput. 
Anders heeft onze berekening geen zin. De totale betalingen 
in beide richtingen, per week of per jaar, moeten in principe 
gelijk zijn. Als Blefuscu voor 15.000 kronen voedsel ont¬ 
vangt, moet het 15.000 kronen betalen. Ontvangt Lilliput in 
diezelfde periode voor 10.000 kronen aan brandstof, dan 
moet het 10.000 kronen betalen. Bij confrontatie van die 
twee bedragen is alles wat er in de praktijk hoeft te gebeu¬ 
ren, de overhandiging van 5000 kronen door Blefuscu aan 
Lilliput, of in plaats daarvan de overhandiging van schuld¬ 
bekentenissen door Blefuscu aan Lilliput ten bedrage van 
5000 kronen. Dat is de hele diepere achtergrond van de 
mysterieuze stelling dat ‘de betalingsbalans altijd in even¬ 
wicht moeten zijn’. ‘Moeten’ betekent hier alleen maar dat 
onze berekeningen niet zouden kloppen als wij de betalingen 
in beide richtingen over een gegeven periode niet als precies 
even groot zouden aannemen. 

Nu is dat alles goed en wel, maar de formele, in evenwicht 
verkerende betalingsbalans, bereikt door overdracht van 
geld of schuldbekentenissen, helpt op zichzelf niets bij het 
totstandkomen van een juiste verhouding tussen de hoeveel¬ 
heden voedsel en brandstof, respectievelijk ingevoerd en uit¬ 
gevoerd, gegeven de verschillende stand van de voorraden 
produktiefactoren in Blefuscu en Lilliput. Hoe komt een 
juiste verhouding hierin tot stand en hoe wordt hij gehand¬ 
haafd? 
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En in de eerste plaats: welke is de juiste verhouding? Laten 
wij eens aannemen dat de burgers van Lilliput rijk zijn en 
grote delen van hun inkomens gemakkelijk kunnen reser¬ 
veren voor andere dan consumptiedoeleinden. Wij hebben 
gezien dat met zulk een stroom van besparingen een even 
grote stroom van investeringen gepaard zal moeten gaan. 
Dat wil zeggen van produktie van goederen, uitgaande boven 
de produktie van goederen die gelijktijdig weer geconsu¬ 
meerd zullen worden. Want alleen dan zal er van echte be¬ 
sparingen sprake zijn. Maar als wij niet langer uitgaan van 
een besloten economisch stelsel, maar van een ‘open’ stelsel 
zoals Lilliput samen met Blefuscu dat vormt, dan betekent 
‘investeren’ de produktie van goederen die niet voor con¬ 
sumptie in Lilliput bestemd zijn. Laten wij eens aannemen 
dat de burgers van Lilliput elk jaar voor een waarde van 
bijvoorbeeld 50.000 kronen produceren. Willen zij zelf nu 
slechts voor een waarde van 45.000 kronen consumeren, 
dan produceren zij dus voor een waarde van 5000 kronen 
aan goederen die zij zelf niet consumeren. Deze goederen 
ter waarde van 5000 kronen die in Lilliput jaarlijks wor¬ 
den geproduceerd maar niet geconsumeerd, kunnen nu in 
het land blijven in de vorm van gebouwen, machines, voor¬ 
raden etc., maar zij kunnen ook naar Blefuscu uitgevoerd 
worden zonder dat de burgers van BJefuscu daarvoor iets 
terugzenden. Voorzover de burgers van Blefuscu goederen 
terugzenden, zal de export van goederen uit Lilliput de bur¬ 
gers van deze staat niet als investering kunnen dienen, want 
zij zullen dan weliswaar hun eigen goederen niet consu¬ 
meren, maar wel de in ruil daarvoor ontvangen goederen 
uit Blefuscu. 

Voorzover nu de burgers van Lilliput hun vermogen willen 
uitbreiden door meer te produceren dan zij zelf consumeren 
en er verder van uitgaan dat hun vermogen het best en het 
voordeligst kan worden vermeerderd door de produktie van 
goederen waarvan zij zelf de eigenaars zijn maar die zich 
bevinden in Blefuscu, zal het feit dat Lilliput elk jaar voor 
een groter bedrag naar Blefuscu uitvoert dan Blefuscu naar 
Lilliput, niet tot moeilijkheden aanleiding geven. Lilliputs 
exportoverschot zal, direct door de uitvoer van kapitaal¬ 
goederen of indirect door de consumptie van burgers van 
Blefuscu die daarvoor duurzame kapitaalgoederen in de 
plaats stellen, in Blefuscu een voorraad kapitaalgoederen 
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opbouwen die toebehoort aan Lilliput. In dit proces expor¬ 
teren de burgers van Lilliput kapitaal naar Blefuscu. Dat 
wil zeggen, zij zullen hun vermogen om gespecialiseerde 
kapitaalgoederen te scheppen liever in Blefuscu ten uitvoer 
leggen dan in het eigen land, hun overschot uit kleinere 
consumptie dan produktie liever daar beleggen dan in Lilli¬ 
put. Een voortdurend exportoverschot zal dus draagbaar zijn 
zolang het ene land erin toestemt de eigenaar te worden van 
steeds grotere hoeveelheden kapitaalgoederen en beleggingen 
in het andere land, en het andere land er geen bezwaar tegen 
heeft om steeds dieper in de schulden te raken ten opzichte 
van het eerste land of tegen het feit dat steeds grotere delen 
van zijn industrie eigendom zijn van buitenlandse beleggers. 
Maar wat zou er gebeuren als Lilliput een constant export¬ 
overschot had, maar de burgers van Lilliput geen prijs zou¬ 
den stellen op beleggingen in Blefuscu, of dat nu schuld¬ 
bekentenissen zouden zijn of eigendomsrechten op kapitaal¬ 
goederen, in Blefuscu gelegen? In dat geval zou Blefuscu 
steeds meer geld naar Lilliput zien verdwijnen. Omdat wij 
ervan uitgegaan zijn dat beide landen dezelfde munteenheid 
hebben, zou baar geld gemakkelijk van Blefuscu naar Lilli¬ 
put gezonden kunnen worden. En indien Blefuscu geen 
bankstelsel kende, zou dat inderdaad moeten gebeuren. Maar 
wat zouden de consequenties zijn van die constante weg- 
zuiging van geldstukken uit Blefuscu naar Lilliput? De werk¬ 
gevers in Blefuscu zouden het al spoedig moeilijk krijgen om 
hun kasreserves zodanig op peil te houden dat zij hun werk¬ 
nemers konden uitbetalen op het eind van de week of de 
maand. De winkeliers zouden geen krediet meer geven, maar 
aandringen op contante betaling. Inkomentrekkers zouden 
de aanschaf van niet direct noodzakelijke goederen uitstellen, 
om althans enige reserve aan contant geld te bezitten voor 
noodgevallen. Om kort te gaan, iedereen zou zoveel mogelijk 
contant geld willen oppotten door zoveel mogelijk alle con¬ 
tant geld dat men in handen kreeg, te bewaren. En velen 
zouden munten willen lenen van geldschieters die echter 
eveneens niet graag van hun bezit afstand zouden doen. Het 
gevolg zou zijn dat de rentevoet in Blefuscu zou stijgen, ter¬ 
wijl het aanbod van goederen groot, maar de vraag klein 
zou worden. De stijging van de rentevoet en de af nemende 
winsten van het zakenleven zouden een reeks consequenties 
hebben voor de economie van Blefuscu. De investeringen, 
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d.w.z. de produktie van kapitaalgoederen, zouden minder 
worden, de werkgelegenheid zou afnemen en daarmee het 
totale inkomen, wat nog grotere vermindering van de vraag 
in Blefuscu tengevolge zou hebben, zowel van de vraag naar 
goederen uit het eigen land als naar goederen uit Lilliput. 
De ondernemers van Blefuscu, die meer moeite zouden heb¬ 
ben om hun produktie te verkopen, zouden sterk geneigd 
zijn tot prijsverlagingen om daardoor hun afzet te vergroten 
en dit zou een stimulans zijn voor de burgers van Lilliput 
om grotere hoeveelheden goederen per maand of per jaar te 
kopen in Blefuscu dan zij voorheen gewoon waren. 

Wat zou er intussen in Lilliput gebeuren? Daar zou de stroom 
van contant geld uit Blefuscu precies de omgekeerde reacties 
hebben als de wegzuiging in Blefuscu veroorzaakt had. Ex¬ 
porteurs van goederen naar Blefuscu zouden over grotere 
kasreserves beschikken dan zij nodig hadden. Zij zouden 
hun overtollige geld graag uitlenen, de rentevoet zou naar 
beneden gaan, investeringen in kapitaalgoederen zouden 
groter worden, de werkgelegenheid zou toenemen, het totale 
inkomen eveneens, de Kahn-Keynes-multiplier zou in wer¬ 
king treden en de totale vraag naar goederen uit eigen land 
én uit Blefuscu zou toenemen. De tendens zou dus zijn dat 
van verschillende zijden het exportoverschot van Lilliput 
omlaag gedrukt zou worden. 

Laat ons de krachten die hiertoe leiden, eens nader bezien. 
De teruggang van de werkgelegenheid in Blefuscu, tenge¬ 
volge van de moeilijkheden die de ondernemers aldaar zou¬ 
den ondervinden bij de afzet van hun vroegere produktie 
tegen dezelfde prijs, zou tot gevolg hebben dat de arbeiders 
in Blefuscu met lagere lonen genoegen zouden moeten 
nemen. Minder werk bij lagere lonen zou betekenen dat ook 
de inkomens kleiner zouden zijn geworden en indien van 
deze inkomens een zelfde percentage besteed werd aan 
importgoederen uit Lilliput, zou het totaal bedrag dat aan 
importgoederen werd uitgegeven, eveneens lager zijn gewor¬ 
den. De lagere prijzen waarmee de ondernemers in Blefuscu 
hun afzet op peil zouden trachten te houden, zouden vele 
burgers van Lilliput ertoe verleiden om, voorzover hun in¬ 
komen gelijk gebleven was, grotere hoeveelheden dan voor¬ 
heen te kopen van importgoederen uit Blefuscu, en naarmate 
de prijselasticiteit van de vraag in Lilliput naar goederen uit 
Blefuscu groter dan 1 zou zijn, zou het totaal bedrag dat de 
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burgers van Lilliput besteden aan goederen uit Blefuscu, toe¬ 
nemen. Maar zou het inkomen van de burgers van Lilliput 
ongewijzigd blijven? Zou de vermindering van de vraag in 
Blefuscu naar goederen uit Lilliput geen daling van het 
inkomen in Lilliput ten gevolge hebben? Deze tendens zou 
opgeheven worden en misschien meer dan dat door de geld¬ 
stroom die van Blefuscu naar Lilliput zou stromen. Deze 
voortdurende geldstroom zou immers de investeringen doen 
toenemen, de rentevoet verlagen en werkgelegenheid en 
inkomen in Lilliput vergroten. De relatief hoge rentevoet in 
Blefuscu zou ook een stimulans zijn voor burgers van Lilli¬ 
put om geld te lenen aan ondernemers in Blefuscu, en op 
die manier wat er eventueel nog aan verschil in waarde 
tussen export en import mocht bestaan, op te heffen door 
de export van kapitaal. 

Indien Blefuscu wel over een bankstelsel zou beschikken, 
zou dit geen verandering in de geschetste gang van zaken 
met zich meebrengen. In plaats van geldstukken te zenden 
naar Lilliput, zouden de burgers van Blefuscu die voor een 
grotere waarde aan goederen in Lilliput zouden kopen dan 
hun eigen export zou bedragen, aan hun tegenpartij bij de 
transacties cheques overhandigen, getrokken op de banken 
van Blefuscu. Of de ontvangers van de cheques nu zouden 
verkiezen hun deposito’s bij de banken in Blefuscu aan te 
houden, of hun cheques zouden innen en contant geld mee 
naar Lilliput zouden willen nemen, zou weinig uitmaken. 
In beide gevallen zouden de burgers van Blefuscu steeds 
krapper in hun contant geld komen te zitten en bereid zijn 
om steeds hogere rente te betalen. De burgers van Lilliput 
zouden misschien bereid zijn om hun tegoeden bij de banken 
in Blefuscu uit te lenen aan de burgers van dat land, maar 
wij zijn ervan uitgegaan dat zij hiertoe niet bereid zouden 
zijn. We veronderstellen dat zij hiertoe sterke stimulansen 
zouden moeten ondergaan, zoals een hogere rente die op 
zijn beurt weer een rem zou zijn op investeringen, produktie 
en werkgelegenheid in Blefuscu, daar lonen, prijzen en in¬ 
komens zou doen dalen en de burgers van Blefuscu dwingen 
minder uit te geven aan importgoederen uit Lilliput, terwijl 
de burgers van Lilliput gebracht zouden worden tot steeds 
grotere bestedingen aan importgoederen uit Blefuscu. Dc 
burgers van Lilliput zouden grotere hoeveelheden kunnen 
kopen tegen dezelfde prijs in een bepaalde tijdseenheid en 



zouden waarschijnlijk zelfs een groter totaal bedrag aan 
goederen uit Blefuscu besteden. 


[b] 

Komt de gedachtengang die wij in dit hoofdstuk gevolgd 
hebben, u niet bekend voor? Wij hebben een verklaring 
trachten te vinden voor de wijze waarop produktie en prijzen 
met elkaar in evenwicht kunnen komen en daarvoor hebben 
wij een beroep gedaan op de gedachte dat de vraag een 
functie is van prijzen en inkomen, dat de omvang van de 
leningenstroom een functie is van de hoogte van de rente¬ 
voet, en dat de rentevoet zelf een functie is van de omvang 
van de geldvoorraad. En dit is nu precies wat we in de 
delen I (Waarde) en II (Produktie), de centrale leer van de 
waarde in een gesloten economisch stelsel, en in deel V 
(Werkgelegenheid) en VI (Financiering), de leer van de werk¬ 
gelegenheid en de rente in een gesloten economisch stelsel, 
hebben gedaan. Het is dan ook duidelijk dat het internatio¬ 
nale handelsverkeer niets anders dan een bijzonder geval is. 
De verhouding van de gang van zaken in dit verkeer tot de 
gang van zaken in een gesloten stelsel is als die van een 
hordenloop tot een gewone race. In het internationale han¬ 
delsverkeer zijn er alle mogelijke hindernissen die een vrij 
en onbelemmerd verkeer van produktiefactoren in de weg 
staan, hindernissen die wij soms ook vinden binnen de gren¬ 
zen van een staat, maar die een ernstiger karakter aannemen 
zodra er grenzen overschreden moeten worden. Dezelfde 
beginselen die ons inzicht verschaffen in de werking van de 
gesloten volkshuishouding, zijn echter van toepassing wan¬ 
neer het gaat om de verhoudingen tussen twee of meer 
‘open’ volkshuishoudingen. Voor een land als Engeland is 
de bestudering van die verhoudingen van het grootste belang. 
Het enige verschil ligt hierin dat de beginselen nu onder 
speciale druk staan. 

In de achterliggende hoofdstukken van dit deel VIII hebben 
wij de zaak te eenvoudig gesteld door ervan uit te gaan dat 
de twee landen in kwestie dezelfde geldeenheid zouden heb¬ 
ben. In werkelijkheid is dit niet zo, met alle gevolgen van 
dien voor het internationale handelsverkeer. Het feit dat 
in de werkelijkheid allerlei problemen zich voordoen ten¬ 
gevolge van het bestaan van verschillende valuta’s, van het 
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feit dat de ene valuta een prijs heeft gezien in termen van de 
andere, hebben wij nog niet in onze beschouwingen betrok¬ 
ken. In het volgende hoofdstuk komen wij hieraan toe. 


38. VALUTA 
[a] 

Indien elk van de twee landen een eigen geldeenheid heeft, 
een eigen valuta, dan zal elk van deze valuta’s in termen 
van de andere kunnen worden uitgedrukt en zal de prijs van 
de valuta door te veranderen een extra mogelijkheid kunnen 
bieden om prijzen en hoeveelheden van goederen die in een 
bepaalde tijdseenheid tussen die twee landen uitgewisseld 
worden, aan elkaar aan te passen. 

Laten wij aannemen dat Lilliput kronen heeft en Blefuscu 
marken, en dat er een markt is waar kronen vrij tegen mar¬ 
ken kunnen worden geruild in een verhouding die afhanke¬ 
lijk zal zijn van het vrije spel van vraag en aanbod. Het 
exportoverschot van Lilliput zal nu nog een extra effect heb¬ 
ben, behalve die welke in het vorige hoofdstuk reeds ter 
sprake zijn gekomen. Want nu zullen de burgers van Ble¬ 
fuscu die goederen willen kopen van Lilliput, ervoor moeten 
zorgen dat zij op de geldmarkt waar marken verkocht wor¬ 
den tegen kronen en kronen tegen marken, genoeg kronen 
kopen om hun aankopen in Lilliput te kunnen betalen. 
Waar zal het aanbod van kronen vandaan komen? Uit de 
verkoop van goederen van Blefuscu aan Lilliput. Maar wij 
zijn ervan uitgegaan dat bij de heersende kroonprijzen van 
goederen uit Lilliput, de heersende markprijs van goederen 
uit Blefuscu, en bij de heersende markprijs van de kroon, er 
niet zoveel goederen uit Blefuscu naar Lilliput verkocht 
worden per tijdseenheid om de waarde van de import te 
dekken. Als gevolg hiervan zal de vraag op de geldmarkt 
naar kronen groter zijn dan het aanbod. Wij weten wat er 
zal gebeuren: de markprijs van de kroon zal stijgen. En wat 
zal dat voor consequenties hebben? Het zal de markprijs 
van de goederen uit Lilliput hoger maken dan voorheen. 
Wanneer de elasticiteit van de vraag in Blefuscu (zie hoofd¬ 
stuk 9) naar goederen uit Lilliput groter is dan 1, zal een 
prijsstijging van 1 procent de jaarlijks gekochte hoeveelheid 
met meer dan 1 procent doen dalen en daarmee de totale 
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waarde van de per jaar gekochte goederen uit Lilliput naar 
beneden doen gaan. Daarbij komt dat de vermindering van 
de vraag in Blefuscu (d.w.z. vermindering van de hoeveel¬ 
heid die gevraagd wordt bij elke kroonprijs) de ondernemers 
in Lilliput ertoe zou kunnen brengen om de kroonprijs van 
hun produkten te verlagen en dit des te meer, naarmate de 
elasticiteit van het aanbod van exportprodukten uit Lilliput 
kleiner is. Elke zodanige prijsverlaging in kroonprijzen van 
de goederen uit Lilliput zal op zichzelf Blefuscu helpen om 
te voorkomen dat het te veel besteedt aan goederen uit 
Lilliput. Maar dit is nog niet het hele verhaal. De stijging 
van de markprijs van de kroon zal betekenen dat elke kroon 
nu een grotere hoeveelheid goederen uit Blefuscu waard zal 
zijn dan voorheen en dit zal de export van goederen uit 
Blefuscu doen stijgen. Als de kroonprijselasticiteit van de 
vraag in Lilliput naar goederen uit Blefuscu groter is dan 1, 
zal de stroom van kronen op de geldmarkt toenemen. En 
dit zal te meer het geval zijn, naarmate de markprijselastici- 
teit van het aanbod van goederen uit Blefuscu kleiner is. De 
markt waarop de valuta verhandeld wordt, introduceert dus 
een hele reeks van reacties in het proces, reacties die, af¬ 
hankelijk van de omvang van de vier genoemde elasticiteiten 
(groter of kleiner dan 1) het probleem van de eliminatie van 
het exportoverschot van Lilliput zullen verscherpen of ver¬ 
lichten. Men mag ook zonder bezwaar zeggen dat zelfs in¬ 
dien de elasticiteiten op het moment dat de problemen zich 
voordoen, de verkeerde omvang hebben, zij desalniettemin, 
althans genoeg van de vier, de juiste omvang zullen krijgen 
wanneer de wisselkoers een zekere verandering heeft onder¬ 
gaan. Want indien bijvoorbeeld de markprijs van de kroon 
maar hoog genoeg stijgt, zullen de burgers van Blefuscu zich 
eenvoudig gedwongen zien om alle aankopen van goederen 
uit Lilliput te staken en daarmee zal aan het exportoverschot 
van Lilliput natuurlijk noodzakelijkerwijze een einde geko¬ 
men zijn. 

Daling van de markprijs van goederen uit Blefuscu, ver¬ 
mindering in de produktie van die goederen en verminde¬ 
ring van de corresponderende werkgelegenheid zullen alle 
pijnlijke en schadelijke zaken zijn. Het zou aanbeveling ver¬ 
dienen en gemakkelijker en beter zijn om de valutamarkt de 
taak te laten vervullen om het internationale handelsverkeer 
weer in evenwicht te brengen en exportoverschotten te doen 
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verdwijnen, indien hierin niet voorzien kan worden door 
kapitaalexport. 

Wij hebben tot dusver aangenomen dat de kroonprijs van de 
marken onder invloed van de marktkrachten tot elk peil kan 
stijgen of dalen en dat niets in de natuur der dingen deze 
bewegingen der prijzen meer zou beperken dan dat bijvoor¬ 
beeld het geval is bij de relatieve prijzen van boter en thee. 
Maar boter en thee zijn twee fysiek onderscheiden produk- 
ten die niet fysiek in elkaar kunnen worden omgezet. Met 
kronen en marken zou dat anders kunnen liggen. Zij zouden 
beide bijvoorbeeld van goud gemaakt kunnen zijn en het zou 
het gehalte aan goud, meer dan het stempel dat ze tot kroon 
of mark maakt, kunnen zijn dat hun werkelijke waarde uit¬ 
maakt. Iemand die dan een bepaalde hoeveelheid goud bezit, 
zou het onverschillig kunnen laten of zijn bezit de vorm van 
kronen uit Lilliput of marken uit Blefuscu heeft, en in feite 
zullen er in dat geval ook niet twee valuta’s zijn doch slechts 
één. De wisselkoers van kronen en marken zal in dat geval 
altijd een weerspiegeling zijn van het goudgehalte der beide 
munteenheden, zodat wanneer een kroon vijf gram goud 
bevat en een mark slechts twee gram, men vijf marken nodig 
zal hebben om twee kronen te kopen. 

Hoe kan nu de wisselkoers van kronen en marken, als valuta 
gezien, gescheiden en onafhankelijk gemaakt worden van de 
wisselkoers van de metalen waaruit zij vervaardigd zijn? 
Door hun ‘gehalte* waardeloos op zichzelf te maken, door 
voor hun vervaardiging papier of meer nog, alleen de notitie 
in de boeken van de banken te gebruiken. Als de stofwaarde 
van de kroon nihil is en de stofwaarde van de mark even¬ 
eens, kunnen we, indien we dat willen, zeggen dat de stof¬ 
waarde van de kroon verkregen wordt door een oneindig 
groot aantal marken: indien de stofwaarde van de mark 
nihil is, zal de waarde van een oneindig aantal marken nog 
maar evenveel waard kunnen zijn als één mark of als geen 
mark. De stofwaarde zal dan geen enkele betekenis hebben 
en de kroon en de mark zullen tegen elkaar ingewisseld 
worden in een verhouding die de relatieve economische 
omstandigheden van Lilliput en Blefuscu weerspiegelt. 

Wij hebben nu het internationale handelsverkeer besproken 
uitgaande van twee verschillende veronderstellingen ten aan¬ 
zien van de valutaregelingen waaronder dit verkeer plaats¬ 
vindt. Eerst hebben we aangenomen dat beide landen een 
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en dezelfde valuta hebben, zodat er van variabiliteit van 
wisselkoers van het geld dat Lilliput en Blefuscu gebruiken, 
geen sprake kon zijn. Deze veronderstelling komt, zoals we 
gezien hebben, dicht bij de werkelijkheid die bestaat wan¬ 
neer beide landen een valuta hebben die voor een deel uit 
geldstukken bestaat, gemaakt van hetzelfde edele metaal, 
waarbij het er dan niet toe doet of de kroon van Lilliput 
hetzelfde gehalte aan edel metaal heeft als de mark van 
Blefuscu. Deze situatie verandert niet essentieel indien beide 
landen bankbiljetten zouden invoeren, indien deze althans 
echte ‘beloften tot uitbetaling’ van geldstukken met het be¬ 
paalde gehalte zijn, en de banken die de biljetten uitgeven, 
altijd in staat zijn om hun beloften waar te maken. In het 
onderhavige hoofdstuk hebben wij het stelsel met één valuta 
verlaten voor dat waarin de twee landen elk een eigen 
valuta hebben. We hebben aangenomen dat de prijs van de 
ene valuta in termen van de andere volkomen vrij tot stand 
komt op een vrije markt. Deze vrijheid van variatie zal 
onmogelijk zijn indien beide valuta’s uit geldstukken be¬ 
staan die van hetzelfde edele metaal gemaakt zijn, d.w.z. 
van hetzelfde metaal dat om zijn intrinsieke waarde als 
goed begeerd wordt. Alleen indien de valuta van Lilliput 
een bepaald gehalte heeft van de ene stof en de valuta van 
Blefuscu een bepaald gehalte van een andere, of, beter nog, 
indien geen van beide geldeenheden op enige wijze verbon¬ 
den is met een stof die om zijn eigen waarde begeerd wordt, 
en beide valuta’s in plaats daarvan bestaan uit tekens of 
symbolen als waardeloos papier of inkt, zal een vrijelijk 
variabele ‘wisselkoers’ mogelijk zijn. 

Maar al is in dat geval een volledige vrije wisselkoers van 
de kronen en de marken mogelijk, omdat van biljetten en 
bankboekhouding gebruik gemaakt wordt, dan volgt hier¬ 
uit nog niet dat van die vrijheid ook werkelijk gebruik ge¬ 
maakt zal worden. De regering van Blefuscu zou een 
‘egalisatierekening’ kunnen openen, goed voorzien van de 
valuta van Lilliput, en kunnen aankondigen dat zij bereid 
is om tegen een bepaalde koers elke hoeveelheid aangeboden 
marken om te wisselen tegen kronen, of ook om tegen die¬ 
zelfde koers of een andere, elke hoeveelheid eigen valuta te 
verkopen tegen kronen. Op deze wijze kan de regering de 
prijsbeweging op de valutamarkt binnen door haar gewenste 
grenzen houden, grenzen die ver uit elkaar kunnen liggen of 
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niet. Indien wij aannemen dat de regering van Blefuscu via 
het egalisatiefonds bereid is om twee kronen te geven voor 
vijf marken, onverschillig in welke hoeveelheden marken 
aangeboden worden, en vier marken wil geven voor elke 
twee kronen, onverschillig hoeveel kronen aangeboden wor¬ 
den, dan zal de kroonprijs van de mark nooit boven één 
kroon voor twee marken stijgen en nooit beneden één kroon 
voor twee en een halve mark dalen. 

Bestaat de geldeenheid van een land uit goudstukken of uit 
betalingsbeloften die werkelijk naar believen voor goud¬ 
stukken kunnen worden ingewisseld, zodat de burgers van 
dat land die goederen invoeren uit andere landen, in feite 
gedwongen zijn om daarvoor met goud te betalen, dan be¬ 
hoort dat land tot de landen ‘met de gouden standaard’. 
Zolang een land daartoe behoort, zal het bij invoeroverschot 
voortdurend goud verliezen aan andere landen die het cor¬ 
responderende uitvoeroverschot hebben. Het land met de 
gouden standaard zal dan te lijden hebben van dezelfde 
soort deflatoire processen als wij beschreven hebben in hoofd¬ 
stuk 36 en 37, waar Blefuscu, gegeven dat Blefuscu en Lilli- 
put eenzelfde valuta hebben en hun handelsbalans niet in 
evenwicht is, in deflatoire moeilijkheden raakte omdat haar 
exporten naar Lilliput achterbleven bij haar importen uit 
dat land. 

In zo’n situatie is de rol van de centrale bank, wanneer het 
land in kwestie een hoog ontwikkeld bankstelsel heeft, van 
bijzonder groot belang. Dat een land volledig de gouden 
standaard aanhangt, wil niet anders zeggen dan dat de bur¬ 
gers van dat land op verzoek goud van hun banken kunnen 
krijgen in ruil voor schuldbekentenissen van allerlei soort 
die de banken aan de burgers gegeven kunnen hebben in de 
vorm van bankbiljetten of deposito’s. Zou het ooit zover 
komen dat de banken nog geld aan de burgers verschuldigd 
waren, maar hiervoor geen goud meer in hun bezit hadden, 
dan zouden de banken failliet gaan en hun deuren moeten 
sluiten. Om zulk een catastrofe te voorkomen moet de cen¬ 
trale bank de omvang van de totale geldvoorraad van de 
natie, voornamelijk bestaande uit schuld van de banken aan 
de burgers, zo regelen dat de goudvoorraad altijd een zo¬ 
danig percentage bedraagt van de totale tegoeden die op- 
vorderbaar zijn, dat de banken in staat zijn om aan de dage¬ 
lijkse behoefte aan contant geld van de burgers te vol- 
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doen. Afvloeiing van goud naar het buitenland zal betekenen 
dat de burgers elke maand meer goud bij de banken opnemen 
dan zij inleggen (het verschil zenden zij naar het buitenland) 
en de natuurlijke reactie van de centrale bank op de voort¬ 
durende vermindering van de goudreserves zal daaruit be¬ 
staan dat zij de totale geldvoorraad zal inkrimpen. In hoofd¬ 
stuk 28 hebben wij gezien welke middelen de centrale bank 
ter beschikking staan voor dit doel. De centrale bank zal 
met haar maatregelen voortgaan tot zij, door het terugdrin¬ 
gen van de welstand der burgers, de hoeveelheid goederen 
die zij jaarlijks willen invoeren, voldoende heeft verminderd 
in waarde, om gelijk te zijn aan de waarde van de goederen 
die zij jaarlijks kunnen uitvoeren. 

De regering van een land buiten de gouden standaard, die 
evenwel een politiek van ‘vaste’ wisselkoersen van de eigen 
valuta en de valuta van andere landen voert, zal evenmin 
een constant invoeroverschot met gelijkmoedigheid kunnen 
accepteren, als het geval zou zijn wanneer dit overschot de 
goudvoorraad voortdurend zou doen verminderen ten gunste 
van het buitenland. Want in plaats van goud zal het invoer¬ 
overschot in dit geval de reserves aan buitenlandse valuta 
van het egalisatiefonds wegzuigen. Het fonds heeft die re¬ 
serves echter nodig om de eigen valuta te kunnen blijven 
kopen tegen de vastgestelde wisselkoers met andere valuta, 
onverschillig hoe groot het aanbod is, om zo de wisselkoers 
op het vastgestelde peil te kunnen houden. Het fonds zal 
dan ook op een of andere manier de burgers moeten zien te 
weerhouden of te verhinderen in het buitenland voor een 
groter bedrag aan goederen te kopen dan zij met succes zelf 
in het buitenland kunnen verkopen. Een van de manieren 
zou kunnen bestaan uit het laten dalen van de levensstandaard 
door het scheppen van werkloosheid en een lager loonpeil, 
en daardoor inkomens en prijzen. Ook kunnen door con- 
tingentering directe beperkingen gesteld worden aan de om¬ 
vang van de fysieke hoeveelheden of de waarde van goede¬ 
ren die uit het buitenland ingevoerd worden. En door het 
heffen van hoge invoerrechten kunnen eveneens de prijzen 
van buitenlandse goederen voor de eigen burgers kunstmatig 
omhoog gedreven worden. Hierover zullen wij in het vol¬ 
gende hoofdstuk meer zeggen. Rest voor het moment nog 
de opmerking dat tot de goederen die wij exportgoederen 
noemen, zowel diensten als fysieke ‘waren’ gerekend moeten 
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worden, en dat indien Blefuscu een invoeroverschot t.a.v. 
Lilliput heeft, zij dit overschot zou kunnen elimineren door 
het kweken van een uitvoeroverschot t.o.v. Brobdingnag, 
gesteld dat Brobdingnag haar invoeroverschot t.o.v. Blefuscu 
compenseert met een even groot uitvoeroverschot t.o.v. 
Lilliput. 


[b] 

De valuta van een land is vrij inwisselbaar, wanneer ieder 
die dat wil tot elk bedrag met die valuta andere valuta’s kan 
aankopen. Aangezien de reserves aan goud of buitenlandse 
valuta van geen enkel land onbeperkt zijn, is volledige vrij¬ 
heid ten deze alleen toelaatbaar indien een bepaald markt¬ 
mechanisme of bepaalde controlemaatregelen ervoor zorgen 
dat de toevloed van buitenlandse valuta uit eigen exporten 
en de afvloeiing van buitenlandse valuta door importen met 
elkaar in evenwicht worden gebracht. Wij hebben in het 
voorgaande gezien dat verschillende sectoren van het totale 
marktmechanisme der internationale economie tot deze ge¬ 
wenste aanpassing het hunne bijdragen. Indien de interne 
prijzen binnen de verschillende open economieën die samen 
de internationale economie vormen, flexibel zijn, zullen de 
daling van de prijzen in een land met een invoeroverschot 
en de stijging van prijzen in een land met uitvoeroverschot 
tenderen naar de verdwijning van deze overschotten, wan¬ 
neer het prijspeil in beide landen voldoende veranderd is 
om elasticiteit van vraag en aanbod van gewenste grootte in 
het geding te brengen. De gewenste aanpassing zal bevor¬ 
derd worden indien de inkomens in het land met een invoer¬ 
overschot dalen en in het land met een uitvoeroverschot 
stijgen, maar dit zal het ongewenste neveneffect hebben van 
werkloosheid en gebrek in het land met het invoeroverschot. 
De markt, indien vrij, zal tenslotte de wisselkoers van de 
twee valuta’s op een peil brengen waar hun relatieve interne 
koopkracht zodanig zal zijn dat de elasticiteiten van vraag en 
aanbod van internationale handelsgoederen samen een gun¬ 
stig effect zullen hebben en zullen leiden tot eliminatie van 
de onevenwichtigheid van importen en exporten. 

De wisselkoers van twee valuta’s kan op een constant peil 
gehouden worden indien het peil dat men gekozen heeft, 
zodanig is dat over een bepaalde, meerjarige, periode er 
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geen voortdurend overschot is in één richting. Er dient ver¬ 
der voor gezorgd te worden dat elk van de betrokken landen 
over voldoende reserves aan valuta van het andere land be¬ 
schikt om tijdelijk invoero verschotten te kunnen op vangen 
en overbruggen. Een vaste wisselkoers heeft het voordeel 
dat hij de transacties van importeurs en exporteurs van een 
bron van onzekerheid ontlast, namelijk van de gevolgen van 
een verandering van de wisselkoers op de verhouding van 
hun kosten en hun ontvangsten. 


39. TARIEVEN 
[a] 

Wanneer een burger van Blefuscu, zeg, honderd marken be¬ 
taalt aan een burger van Lilliput voor een partij goederen 
die hij uit Lilliput in Blefuscu heeft ingevoerd, en bovendien 
dan nog aan zijn eigen overheid een bepaalde som moet 
betalen, dan noemen wij deze laatste som de invoerrechten 
die de regering van Blefuscu heft op importen van de be¬ 
trokken goederen uit Lilliput. Invoerrechten kunnen in plaats 
van over de waarde van de ingevoerde goederen geheven 
worden over de omvang, de fysieke kwantiteiten, van de 
import, maar dit onderscheid dat van secundair belang is, 
zullen wij hier verder terzijde laten. Bij het heffen van in¬ 
voerrechten kan de regering de verwerving van inkomsten 
voor ogen staan; zij kan daardoor ook de prijs die de eigen 
burgers moeten betalen voor goederen uit het buitenland, 
willen verhogen, vergeleken met de prijs van overeenkom¬ 
stige produkten uit het eigen land. Ook kan de regering de 
invoer uit het buitenland als zodanig, of de invoer uit een 
bepaald land van alle goederen onverschillig welke, willen 
tegengaan. 

Achter deze drie doelstellingen kunnen nog verdere argu¬ 
mentaties en gedachten schuilgaan. In zoverre de invoer¬ 
rechten de schatkist van Blefuscu spekken, moet de winst 
van de regering van dit land komen uit het verlies van iemand 
anders, en de regering van Blefuscu zou kunnen denken dat 
door het heffen van invoerrechten zij in werkelijkheid be¬ 
lasting heft van de burgers van Lilliput eerder dan van de 
eigen burgers. Indien deze veronderstelling op waarheid be¬ 
rust, moet dit effect voortspruiten uit een verandering in de 
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handelsvoorwaarden tussen beide landen, zodat in de nieuwe 
situatie elke ton brandstof uit Blefuscu een grotere hoeveel¬ 
heid voedsel waard is uit Lilliput dan voorheen het geval 
was. Maar voorzover de invoerrechten geld in het laatje 
brengen, missen zij hun andere mogelijke effecten, te weten 
de restrictie en vermindering van de invoer van goederen 
uit het buitenland. Als er geen of weinig goederen inge¬ 
voerd worden, zal de opbrengst der invoerrechten nihil of 
klein zijn. Achter de wens om de ingevoerde goederen duur 
te maken vergeleken met overeenkomstige produkten uit het 
eigen land, landbouwprodukten bijvoorbeeld, kan de inten¬ 
tie schuilgaan om de landbouw in Blefuscu meer welvarend 
te maken, door die in staat te stellen zijn produkten tegen 
hogere prijzen te verkopen of grotere afzetten te behalen bij 
gegeven prijzen. Achter de wens om de invoer uit het buiten¬ 
land als zodanig te beperken, kan de wens liggen om hier¬ 
door het invoeroverschot te elimineren of te verminderen, 
zodat de tendens dat de totale waarde van de invoer in Ble¬ 
fuscu groter is dan de totale waarde van de uitvoer uit 
Blefuscu, bij een bepaalde wisselkoers van kroon en mark 
tegengegaan wordt. Achter de wens om een invoeroverschot 
terug te dringen of zelfs een uitvoeroverschot te kweken, kan 
de wens schuilgaan de waarde van de eigen valuta in termen 
van buitenlandse valuta voor daling te behoeden, en hieraan 
ligt dan weer de gedachte ten grondslag dat sterk fluctuerende 
valuta’s weinig vertrouwen genieten in het internationale 
handelsverkeer, en dat buitenlandse beleggers weinig geneigd 
zullen zijn om een valuta aan te houden die gebleken is 
weinig waardevast te zijn. Maar er is misschien een nog wel 
belangrijker reden om een invoeroverschot tegen te gaan en 
te trachten te komen tot een uitvoeroverschot, namelijk de 
wens om de werkgelegenheid in het eigen land te vergroten 
via de werking van de ‘multiplier van de buitenlandse han¬ 
del’. Want wij hebben gezien dat in een open economie het 
vermenigvuldigtal van de keynesiaanse theorie bestaat uit 
netto-investeringen in het binnenland, overbesteding van de 
overheid en uitvoeroverschot. 

Wij zullen nu moeten nagaan onder welke omstandigheden 
en in hoeverre deze genoemde doelstellingen gediend kun¬ 
nen worden door de heffing van invoerrechten; en of bij het 
verwezenlijken van deze nationale doelstellingen de invoer¬ 
rechten geen schade zullen toebrengen aan de belangen 
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van de wereldeconomie als zodanig. 

Twee vragen dienen hier beantwoord te worden. Ten eerste, 
kunnen invoerrechten gunstig zijn voor de wereldeconomie 
als geheel; kunnen zij, met andere woorden, een even gun¬ 
stig effect hebben als bijvoorbeeld de ontdekking van nieuwe 
methoden voor de energiewinning of de verbetering van 
landbouwgronden? En ten tweede, kunnen de invoerrechten 
de economische positie van het land dat ze heft verbeteren 
door de economische positie van andere landen te ver¬ 
slechteren? 

Het antwoord op de eerste vraag ligt voor de hand. Gezien 
vanuit het standpunt van de internationale economie als ge¬ 
heel zijn invoerrechten niets anders dan hinderpalen op de 
weg naar internationale specialisatie en verminderen zij dus 
het mogelijke inkomen van de wereld. Indien bij ontbreken 
van invoerrechten de burgers van Blefuscu voedsel zouden 
kopen in Lilliput, dan is dat omdat zij meer voedsel kunnen 
krijgen bij gegeven inspanningen en opofferingen van hun 
kant, wanneer zij deze inspanningen richten op de produktie 
van brandstof voor export naar Lilliput in ruil voor voedsel 
uit dat land, dan wanneer zij deze inspanningen richten op 
de produktie van voedsel in het eigen land. En de burgers 
van Lilliput die voedsel willen ruilen tegen brandstof uit Ble¬ 
fuscu, zullen hiertoe bereid zijn, omdat zij hierdoor de be¬ 
schikking kunnen krijgen over meer brandstof dan wanneer 
zij hun hulpbronnen zouden aanwenden voor de produktie van 
brandstof in het eigen land. Alles wat de vrije ruil van brand¬ 
stof uit Blefuscu en voedsel uit Lilliput in de weg staat of 
onmogelijk maakt, zal voor beide landen schadelijk zijn en 
zal in elk geval voor een van beide onvoordelig zijn. Er 
kunnen omstandigheden zijn waarin een bepaald land dat 
invoerrechten heft als het ware van de andere landen een 
losprijs kan eisen en in zulke omstandigheden zal dit land 
beter worden door zijn invoerrechten, terwijl alle andere 
landen van de wereldeconomie schade lijden uit de acties 
van dat ene land. Het antwoord op de tweede vraag die wij 
hierboven gesteld hebben, kan dus niet absoluut zijn, maar 
zal afhangen van de omstandigheden. 

Indien bij een constante wisselkoers van kroon en mark de 
vraag van Blefuscu naar voedsel uit Lilliput tegen de heer¬ 
sende prijzen elastisch is, terwijl het aanbod van voedsel uit 
Lilliput tegen de heersende prijs niet elastisch is, dan zal het 
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voornaamste effect van een door Blefuscu geheven invoer¬ 
recht zijn dat de kroonprijzen voor het voedsel uit Lilliput 
zullen dalen, want alleen op die manier zullen de exporteurs 
uit Lilliput een met de invoerrechten corresponderende prijs¬ 
stijging van hun produkten in Blefuscu kunnen voorkomen. 
Deze stijging zou per definitie de hoeveelheid voedsel uit 
Lilliput die de burgers van Blefuscu zouden willen kopen, 
aanzienlijk doen dalen. En deze daling in hun afzet zou, 
opnieuw volgens de definitie, door de exporteurs van Lilliput 
niet worden toegelaten indien zij die konden voorkomen door 
hun prijzen te verlagen. De grote daling in de kroonprijs en 
de kleine daling in de afzet van voedsel uit Lilliput naar 
Blefuscu zullen het gezamenlijke effect hebben dat de stroom 
van marken die jaarlijks uit Blefuscu naar Lilliput vloeit, 
aanzienlijk minder groot zal zijn. Indien daarom het aanbod 
van brandstof uit Blefuscu elastisch is, zal de hoeveelheid 
die jaarlijks aangeboden zal worden voor dit kleinere bedrag 
aan marken dat door Lilliput verkregen is uit de verkoop 
van voedsel, kleiner worden, eerder dan dat de prijs verlaagd 
zal worden. In het nieuwe evenwicht zal Blefuscu dus nau¬ 
welijks minder voedsel uit Lilliput invoeren, maar deze hoe¬ 
veelheid voedsel kunnen krijgen in ruil voor een aanmerke¬ 
lijk kleinere hoeveelheid brandstof. De handelsvoorwaarden 
zijn in voor Blefuscu gunstige zin gewijzigd. 

Tegen de opvatting dat een land door het heffen van invoer¬ 
rechten c zijn werkloosheid naar het buitenland kan expor¬ 
teren’, pleiten tal van morele en praktische argumenten. 
Door de invoer te verkleinen, verarmen de potentiële expor¬ 
teurs in andere landen en deze landen zullen minder dan 
voorheen in staat zijn om goederen te kopen in het land dat 
de invoerrechten heft. Ook roepen de invoerrechten gelijke 
maatregelen op in de andere landen en deze vergeldings¬ 
maatregelen zullen niet lang uitblijven wanneer de gevolgen 
van de eerste invoerrechten zich doen gelden voor de uit¬ 
voer der andere landen. 

Hoe moeten wij de invoerrechten beoordelen die beogen de 
eigen industrie te beschermen? Er schijnen zo op het oog 
twee gevallen te zijn waarin protectie door deze maatregelen 
gerechtvaardigd is. Allereerst het vaak gehoorde argument 
der noodzakelijke protectie van de ‘jonge bedrijfstakken’. 
Dit argument gaat uit van de stelling dat in bepaalde be¬ 
drijfstakken de ondernemingen efficiënter worden naar- 
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mate zij groter worden. Een grote onderneming, zo zegt 
men, geniet de voordelen van de grote omvang en zal tegen 
lagere gemiddelde kosten kunnen produceren dan in de fase 
toen de onderneming nog klein was. Maar hoe zal een 
onderneming ooit groot kunnen worden als buitenlandse on¬ 
dernemingen altijd lagere prijzen kunnen berekenen zolang 
deze onderneming nog in het groeistadium is? Invoerrechten 
zouden de jonge industrie kunnen helpen in de fase van 
groei als haar kosten nog relatief hoog zijn; om dan gelei 
delijk afgeschaft te worden naarmate de industrie krachtiger 
wordt en de voordelen van haar grote bedrijfsomvang kan 
gaan plukken. Maar het blijft de vraag of de invoerrechten 
wel ooit afgeschaft zullen worden. De werkgevers en de 
werknemers in de beschermde industrieën zullen altijd hevig 
gekant zijn tegen opheffing van de protectie. Invoerrechten 
kunnen ook nog met een ander argument, ditmaal van 
morele aard, verdedigd worden. Men stelt dan dat bepaalde 
industrieën die bij vrij handelsverkeer onmogelijk de con¬ 
currentie van het buitenland zouden kunnen overleven, 
noodzakelijk zijn voor het bestaan en de veiligheid van de 
natie. De landbouw is het bekendste voorbeeld van zo’n 
industrie. De mystiek van de aarde heeft altijd de landbouw 
een eigen plaats temidden van de andere bedrijfstakken ge¬ 
geven en dit zal wel altijd zo blijven. Iedereen die ooit de 
geur van de pas geploegde aarde heeft opgesnoven of ge¬ 
staan heeft voor een zee van goudgolvend graan, zal ge¬ 
voelig zijn voor het argument, dat de boer niet zo maar een 
produktieve taak verricht zoals alle andere producenten, 
maar ook, en daarboven, een bepaalde rite volvoert. De 
econoom staat als econoom machteloos tegenover dit argu¬ 
ment en is nooit in staat om het te ontzenuwen. Het ware 
vergeefse moeite dit te proberen. 


[b] 

Indien er geen wapens bestonden, zouden alle mensen beter 
af zijn. Dat geldt ook voor de invoerrechten die eerder 
wapens dan werktuigen genoemd mogen worden. Een werk¬ 
tuig stelt de mens in staat om zichzelf en anderen te dienen, 
met een wapen kan hij alleen zichzelf dienen door anderen 
schade toe te brengen. De leer van de internationale handel 
bestudeert de beginselen die ten grondslag liggen aan het 
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streven van de mensen om maar het beste te maken van een 
kwade zaak, te weten de omstandigheid dat de hulpbronnen 
van elkaar gescheiden zijn door natuurlijke barrières en door 
grenzen, ingesteld door de mens. Het gevolg hiervan is dat 
de hulpbronnen niet in de beste verhoudingen met elkaar 
gecombineerd kunnen worden en de hoogst mogelijke effi¬ 
ciëntie niet bereikt wordt. De invoerrechten maken deze 
omstandigheid, die op zichzelf al erg genoeg is, alleen nog 
maar erger. De meeste bestaande invoerrechten zijn het resul¬ 
taat van gebrek aan begrip, ontoereikende visie, of althans 
een bewijs van het falen der naties waar het betreft de tot¬ 
standkoming van waarlijk internationale samenwerking vol¬ 
gens moedige beginselen van verlicht eigenbelang 

40. MODELLEN 

De economische wetenschap tracht een verklaring te geven 
voor de werkelijke gang van zaken in het economisch leven 
door de bouw van modellen die het economisch leven moe¬ 
ten weerspiegelen. Maar de samenstellende delen van deze 
modellen zijn veel geringer in aantal en elk deel is veel een¬ 
voudiger dan in de werkelijke wereld het geval is: een on¬ 
telbaar aantal facetten, complicaties en details, ‘achtergrond’, 
wordt opzettelijk weggelaten, en een betrekkelijk klein aan¬ 
tal grondgegevens en gedachten moet de essentialia van de 
krachten welke in de economie werken, kunnen bevatten 
en weergeven. De selectie van de dingen die in de werke¬ 
lijkheid de economie op gang zouden houden, en wel vol¬ 
gens bepaalde wetten en met bepaalde resultaten, heet ab¬ 
strahering. Er zijn geen regels die aangeven hoe men hierbij 
tewerk zou moeten gaan, elke onderzoeker is aangewezen 
op zijn eigen initiatief en moet zelf onafhankelijk zijn keuze 
bepalen. Daarom bestaat er ook een eindeloze verscheiden¬ 
heid van modellen en is iedereen vrij om aan de reeks voort¬ 
durend nieuwe toe te voegen. Toch is het niet méér moge¬ 
lijk om een model te bedenken dat niet zou berusten op de 
resultaten van eeuwenlang menselijk vorsen en zoeken, dan 
het mogelijk is om zich te voeden met produkten die niet, 
uiteindelijk, door de natuur voortgebracht zijn. De modellen 
kan men dan ook onderscheiden en indelen in klassen naar 
het karakter van de hypothesen waarvan zij uitgaan, of naar 
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de aard van de verschijnselen of aspecten die zij willen ver¬ 
klaren. En het is nuttig om zich een beeld te vormen van de 
wijze waarop de verschillende typen modellen met elkaar m 
verband staan. 

Een van de mogelijke classificatieschema . deelt de model 
len in vier categorieën in, door ze eerst in twee eaieeoinvn. 
die van de ‘situatie’- en de ‘proces’modellen in te delen en 
dan elk van deze twee nog eens onder te verdelen in model 
len die rekening houden met de ‘verwachtingen’ en mot lel 
len die daar geen rekening mee houden. De langste traditie 
en de meest subtiele en verfijnde ontwikkeling behoren aan 
de categorie van situatiemodellen waarin geen rekening 
wordt gehouden met de verwachtingen, de modellen van het 
‘statisch evenwicht’. In hun meest oprechte en tevens meest 
efficiënte vorm verwaarlozen deze modellen de factor tijd 
volkomen. De vraag die zij trachten te beantwoorden, luidt: 
gegeven de voorkeur en de hulpbronnen van elk individu in 
de economie, welk geheel van produktieomvang, prijzen 
van alle goederen, gebruikte hoeveelheden in de verschillen¬ 
de industrieën, van de produktiefactoren en van de prijzen 
van deze produktiefactoren, met de daarbij behorende in¬ 
komens, zou ertoe leiden dat geen enkel individu aanlei¬ 
ding zou hebben om in een van deze dingen enige verande¬ 
ring aan te brengen die in zijn macht lag? En al spreken 
zij dan van produktieomvang, inkomens en andere economi¬ 
sche grootheden die in de werkelijkheid een stroom vormen, 
de modellen van het statisch evenwicht behandelen al deze 
zaken als grootheden op een bepaald tijdstip, zonder reke¬ 
ning te houden met het tijdsverloop. 

Uit een verschillend geheel van voorkeuren en hulpbronnen 
der individuen zal een verschillende evenwichtssituatie ont¬ 
staan en de prijzen, produktie, inkomens etc. in deze tweede 
situatie zullen vergeleken kunnen worden met die in de 
eerste, waarbij de verschillen in de twee evenwichtssituaties 
teruggebracht zullen kunnen worden op verschillen in de 
heersende omstandigheden. Deze ‘vergelijkende bestudering 
van twee statische situaties’ wordt gekenmerkt door het feit 
dat in deze methode bewust en volledig elk proces waardoor 
de ene situatie in de andere is veranderd, buiten beschou¬ 
wing wordt gelaten. Alle veranderingen in de waarde van 
de variabelen (prijzen, produktieomvang, inkomens etc.) 
worden als ‘direct’ beschouwd, men gaat ervan uit dat voor 
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de verandering geen tijd nodig is, maar dat zij gelijktijdig 
en ineens optreden in onmiddellijke reactie op veranderingen 
in de omstandigheden. Op deze wijze omzeilt men een grote 
moeilijkheid. Want indien men ervan uit zou gaan dat de 
variabelen gradueel zouden veranderen, sommige vlug, ande¬ 
re langzamer, dan zouden de variabelen die het eerst hun 
uiteindelijke evenwicht hadden kunnen bereiken, daarvan 
afgehouden kunnen worden door de andere variabelen waar 
zij afhankelijk van zijn en die nog niet een positie hadden 
bereikt die overeenkwam met de uiteindelijke evenwichts- 
positie van de eerste. De theorie zou dan een zeer gecompli¬ 
ceerd proces van wederzijdse beïnvloeding moeten bestude¬ 
ren; het schommelen rond het uiteindelijke evenwicht van 
de variabelen die een verschillende tijd nodig hebben om dat 
evenwicht te bereiken. Het zou verloren moeite zijn, want 
het karakter van dit proces zou afhankelijk zijn van een 
massa zeer precieze veronderstellingen die ieder voor zich 
geen betrouwbare aanspraak zouden kunnen maken op weer¬ 
spiegeling van de werkelijkheid. 

Binnen de categorie van modellen van het statisch evenwicht 
is er een belangrijke onderverdeling die onderscheidt tussen 
modellen van algemeen evenwicht dat de variabelen van de 
gehele economie omvat, en modellen van bijzonder even¬ 
wicht die ieder slechts een selectie maken van enkele nauw 
met elkaar samenhangende variabelen (zoals de prijs van 
een artikel en de vraag naar dat artikel) en de onderlinge 
afhankelijkheid van de gekozen variabelen bestuderen tegen 
de achtergrond van gelijkblijvende overige variabelen. Alge- 
meen-evenwichtmodellen dienen slechts één doel, zij het ook 
een zeer belangrijk doel: zij herinneren er ons voortdurend 
aan dat wij niet moeten vergeten dat alle variabelen in de 
economie van elkaar afhankelijk zijn, dat zij alle een functie 
van elkaar zijn. Behalve in zoverre deze modellen een groot, 
allesomvattend voorbeeld geven van de volmaakte interde¬ 
pendentie van de economische grootheden en van de wezen¬ 
lijke eenheid van het economisch gebeuren, zijn de modellen 
van het algemeen evenwicht verder zonder nut: gelijkend op 
de duizendpoot die toen hij zich van zijn duizend poten be¬ 
wust werd, geen stap meer verder kwam, ontberen de mo¬ 
dellen van het algemeen evenwicht te veel gegevens over de 
werkelijke gang van zaken om ons in de praktijk van enig 
nut te kunnen zijn. 
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In de praktijk moeten wij, om contact te krijgen met de wer¬ 
kelijkheid van het economisch leven of om in staat te zijn 
de staatslieden enig advies te geven over de gevolgen van 
bepaalde belastingmaatregelen of invoertarieven, het alge¬ 
mene model in handzame proporties opdelen, waarbinnen 
elke variabele slechts afhankelijk is van een of twee andere. 
Alfred Marshall heeft eens en voor al de methode vastge¬ 
steld waarop dit dient te gebeuren en mogelijk is. Het lijkt 
echter niet waarschijnlijk dat Marshall het onderscheid tus¬ 
sen situatie en proces een erg nuttig onderscheid gevonden 
zou hebben. 

Op dezelfde wijze waarop de statische theorie de econo¬ 
mische wereld beschouwt als een blind mechanisme dat een 
evenwichtspositie zoekt te bereiken, beschouwen en behan¬ 
delen de procesmodellen die geen rekening houden met de 
verwachting, het economisch stelsel als een machine waar¬ 
van de onderdelen door de constructie en het patroon van 
de machine, eenmaal gegeven de eerste stoot die de machine 
op gang brengt, wel gedwongen zijn om een bepaalde weg 
te volgen binnen een zeker tijdsverloop. Die weg kan be¬ 
staan uit voortdurende groei, zoals bij samengestelde interest, 
of uit het schommelen om een bepaald punt, zoals de slinger 
van een klok of het tij van de zee, of uit voortdurend andere 
bewegingen, zoals een biljartbal maakt. Terwijl in de stati¬ 
sche modellen de tijd geen rol speelt, komt de tijd in de 
modellen die geen rekening houden met de verwachtingen, 
alleen voor als ervaren tijd, de tijd die nodig is om iets te 
laten gebeuren; de ruimte waarin de gebeurtenis zich af¬ 
speelt. Voor bemoeienis van de geest met de toekomst, voor 
voorspellingen, is in deze modellen geen plaats. De beslis¬ 
singen zijn alle mechanische en als het ware automatische 
reacties op ervaringsfeiten. Het enige verschil tussen de twee 
vormen van modellen die geen rekening houden met ver¬ 
wachtingen, bestaat hierin dat in het ene model het spel der 
krachten een schilderij tot stand brengt, in het andere het 
patroon van een dans. Het resultaat is in beide gevallen be¬ 
rekenbaar. En juist omdat in de werkelijkheid het resultaat 
zo weinig berekenbaar schijnt, moeten wij een ander tijdsbe¬ 
grip invoeren. Wij hebben in hoofdstuk 19 (Winst) gezien 
dat de ondernemer zijn besluiten treft in het licht van wat 
hij gelooft en hoopt ten aanzien van hun gevolgen. In het 
vijfde deel hebben wij gezien dat ook de investeringen op 
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diezelfde basis gedaan worden. Een groot deel van het eco¬ 
nomisch leven is een proces van hand naar mond, van ge- 
woontehandelingen die koop en verbruik van consumptie¬ 
goederen bepalen. Maar het peil van de werkgelegenheid en 
het tempo waarin de economie haar produktiecapaciteit uit- 
breidt of verbetert, zijn afhankelijk van de visie op de ko¬ 
mende maanden of jaren, een visie die gesteund wordt door 
wat de verbeeldingskracht van de individuele ondernemer of 
de overheid uit persoonlijke ervaring of uit de lessen van het 
verleden meent te mogen verwachten. Ook de modellen die 
rekening houden met de verwachtingen ten aanzien van de 
toekomstige ontwikkeling, vallen weer uiteen in procesmodel¬ 
len, zoals de economische theorie in Zweden van Wicksell 
aan het begin van onze eeuw tot Lindahl en Myrdal in onze 
dagen die heeft ontwikkeld, en situatiemodellen, zoals het 
model dat J. M. Keynes opstelde voor evenwicht bij onvol¬ 
ledige werkgelegenheid. Een model dat, verre van een beeld 
te geven van stabiliteit, aantoont hoezeer de economie af¬ 
hankelijk is van veranderingen in de verwachtingen ten aan¬ 
zien van de toekomst, die zelf uiteraard berusten op de 
vluchtige en onbetrouwbare basis van ‘nieuwe gegevens’. 

De wetenschap der economie heeft twee taken: zij moet ver¬ 
klaren hoe een gegeven hoeveelheid beschikbare hulpbron¬ 
nen gebruikt wordt, wanneer de hele beschikbare hoeveel¬ 
heid gebruikt wordt en niet voldoende is om aan alle noden 
en wensen te voldoen; en ten tweede moet zij verklaren 
waarom in bepaalde omstandigheden niet alle beschikbare 
hulpbronnen ook werkelijk gebruikt worden. De eerste taak 
behoort aan de theorie van waarde en de verdeling van het 
inkomen, de tweede aan de theorie van het geldwezen en de 
werkgelegenheid. Wij zouden de hoofdstukken van dit boek 
naar beide taken kunnen rangschikken, en dan tot de con¬ 
clusie komen dat aan beide ongeveer evenveel aandacht be¬ 
steed is. Deel I en II waren volledig gewijd aan waarde en 
inkomensverdeling: de hoofdstukken 11,12 en 13 van deel III 
beschrijven de kringloop (meer dan de plaats) van systemen 
die repeterend zowel als consecutief kunnen zijn. Maar de 
hoofdstukken 14 en 15 gaan over de geldtheorie en behoren 
dus tot de ‘verwachtings’modellen. 

Deel IV, afgezien van de hoofdstukken 17 en 19, hoort weer 
bij de waarde- en inkomensverdelingtheorie. Maar hoofd¬ 
stuk 17 handelt over de onderhandelingsprocedure en hoofd- 
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stuk 19 over de winst, zodat deze weer tot de verwachting 
modellen horen. In deel V en VI vinden we bij de bespre 
king van werkgelegenheid en geldwezen alleen ‘verwaeh 
tings’theorieën. Deel VII is als het ware een appendix bij 
deze theorie, hoewel het ook in zekere zin een uitbreiding is 
van het gezegde in deel IV. Deel VIII tenslotte, behalve het 
onderhavige hoofdstuk, behandelt zaken die zowel waarde 
en verdeling als geldwezen en werkgelegenheid raken. De/.e 
verweving van de twee hoofdlijnen van ons betoog is geens¬ 
zins zuiver toevallig of willekeurig. De economische weten¬ 
schap is niet zomaar een loshangende verzameling ideeën en 
begrippen, maar een systeem van begrippen. De gecompli¬ 
ceerde interrelatie van al die begrippen en ideeën kan niet 
duidelijk worden aangegeven, behalve in een opzet en in¬ 
deling van de stof die zelf ook enigermate die gecompli¬ 
ceerdheid weerspiegelen. 
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